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本报6月21日讯(记者 邵芳 通讯
员 陶鑫 彭学光) 近日，由胜利钻井
工程技术公司提供定向、泥浆技术服务，
胜利塔里木钻井承钻的顺北1-7H井顺
利完钻。本次施工创国内短半径水平井
垂深最深、井深最深两项新纪录。

据了解，顺北1-7H是中石化西北油
田分公司部署在顺北区块的一口重点短
半径超深水平井，地处新疆塔克拉玛干
沙漠腹地。井深深、短半径、小井眼、井温
高达180摄氏度等特点，给钻探施工带来
很大挑战。对此，该公司多次组织东西部
专家召开技术讨论会，共同制定详细的
技术方案。

施工中，他们根据工况不断优化泥
浆设计，选用高温螺杆、高温MWD测量
仪器等先进的设备，同时选派优秀工程
师与钻井队等各方紧密配合，精细施工，
仅用三趟钻顺利钻至设计井深，后又根
据甲方要求加深至7949 . 21米完钻。

凭借精湛的技术服务能力和与各方
的密切合作，该井还创出顺北区块短半
径水平井井眼最深、水平段最长、机械钻
速最快、起钻次数最少等多项地区纪录，
实现了钻井提质提速提效。

顺北1-7H井的成功实施，标志着钻
井工程技术公司在超深井、短半径、小井
眼和超高温井的定向、泥浆一体化技术
服务实现新的突破。

钻井工程技术公司

刷新国内两

项施工新纪录

压压裂裂施施工工安安全全高高效效运运行行

随着高温雨季的到来，正在重庆涪陵工区施工的胜利井下作业公司压裂大队在强化雨季安全防范措施的基础上，通过认认真查找薄弱环节和安全隐患，全力确保焦页50平台
和焦页68平台压裂施工安全优质高效运行。“自2014年底进入涪陵工区以来，从未发生一起安全环保事故，所有施工均实现一次成功率均达100%。”压裂大队副大队长仇洪波称，
目前，该项目通过开展危险源辨识和环境影响评价工作，已形成20个大项、160多个小项的风险隐患排查清单，从严从实筑牢安全运行根基。

本报记者 顾松 通讯员 周旭 摄影报道

今年以来，面对低油价下的寒冬期给油服企业带来的生产经营压力，胜利石油工程公司测井公司坚持
以满足用户需求为导向，通过实施领导分工承包模式，增强内外部交流，并依托优化激励机制、强化高端服
务等措施，努力拓宽生存发展空间。数据显示，今年1-5月份，测井公司共组织参加投标项目和市场准入57个，
中标49个，中标率85 . 9%，外部市场累计新签合同额3625万元。

本报记者 顾松
通讯员 丁静

转变观念全力求生存

2016年的“寒冬”，对于
油服企业而言显得格外漫
长，低油价长期持续导致市
场竞争愈加残酷，队伍停待、
设备闲置、收入下降等问题
突出显现，胜利测井公司也
同样面临“求生存”这一严峻
考验。

面对市场“寒冬”，胜利
石油工程公司副总经济师兼
测井公司经理董经利认为，
观念转变是求生存的前提，

“只有挑战‘市场不确定、收
入不能动、降本不可能’等惯
性思维，努力跟踪各种市场
机会，通过挤进去、拼下来赢
得更多市场份额，从而让队
伍在激烈的市场竞争中站直
了、挺过来、活下去。”

5月11日，测井五分公司
测5-4队入驻鲁明济北分公
司，承担该公司测调一体化、
压力测试、吸水剖面、工程测
井、剩余油饱和度等多个动
态监测项目，实行项目总包
施工。截至5月24日，这个队已
经顺利完成16井次14口井施

工任务。
此前，动态监测市场一

直是胜利测井市场开发的难
点，特别是测调一体化项目因
为工作量不饱满、项目回报率
低等原因，常常成为“食之无
味、弃之可惜”的“鸡肋”。但寒
冬期带来的工作量剧减、效益
下滑等严峻形势，却让测井真
切感受到时不我待的生存压
力，残酷的现实已经容不得对
市场的“挑挑拣拣”。

因此，精耕细作成为胜
利测井“求生存”的唯一出
路。今年1-6月份，该公司采
取邀请甲方来公司参观交流
和主动到甲方进行技术推介
等形式，组织工作交流57次，
其中技术宣传12次，涉及新
技术、新工艺、施工方案、区
域开发、专项技术等多个方
面，在增进双方了解的同时，
也让甲方更清楚胜利测井的
技术水平和实力。

董经利说，与甲方良性
互动只是迈出市场开拓的第
一步，要在市场竞争中抢得
先机、赢得主动，还要以用户
需求为导向，为用户提供优
质高效服务、帮助甲方解决
实际问题为切入点，超前谋
划、提前介入、靠前服务。

截至5月底，在整体工作
量疲软的情况下，胜利测井
动态监测市场实现较大突
破，工作量和产值较去年同
期相比分别增长108 . 7%和
90%，实现了“双翻番”。

主动作为全员闯市场

市场面前没有旁观者。
胜利测井在引导员工树立

“市场是根、服务是魂、效益
是本、合作共赢”理念的同
时，还进一步完善外部市场
考核激励机制，细化落实工
程公司市场开拓激励措施，
坚持“激励与约束并重、奖励
与惩罚并举”，在全公司形成

“甩开脚板闯市场、开源节流
创效益、咬紧牙关战寒冬”的
浓厚氛围。

5月17日，测井公司资料
解释研究中心南方项目组36
小时高效工作，顺利完成溪
203井完井测井解释成果汇
报，得到了甲方的高度认可。
而这口井的甲方——— 重庆页
岩气勘探开发有限公司，并
不是以前测井公司南方市场
的主要服务对象。

今年以来，测井公司针
对市场形势变化，积极调整
开发方向，在推进差异化、低
成本战略的同时，因时因地
因企优化调整市场策略，向
老市场的新业务拓展，向新
能源领域拓展，向国内市场、
国际市场项目拓展，确保成
熟市场稳中有进、新兴市场
持续拓展。

承揽重庆页岩气勘探开
发有限公司施工任务就是采
取系列措施的有益尝试。测
井公司在完成好南方市场

“大甲方”——— 中石化勘探分

公司的施工任务基础上，加
强与当地企业的交流合作，
积极涉足非油、非常规项目，
凭借胜利工程测井、射孔、解
释、科研一条龙服务的能力
和优质高效的现场施工业
绩，不断寻求新的市场机会，
在竞争中不断拓宽生存发展
空间。

据了解，安页1井是胜利
测井承担的又一口非中石化
内部施工任务。该井是由中
国地质调查局油气资源调查
中心、贵州省国土资源厅、乌
江公司合作实施的一口页岩
气勘探井。胜利测井顶住与
国外公司背对背施工的巨大
压力，圆满完成测井任务，测
井曲线及解释成果得到甲方
高度认可。甲方随后又将该
井的增测项目、旋转井壁取
心和射孔施工任务交给了胜
利测井。

另外，在非常规领域，测
井涪陵项目部针对工区特
点，探索出压裂曲线推算法、
泵送过程压力变化延展法、
井筒及工具串三维轨迹模型
等9项先进技术方法，摸索形
成“拉链式”施工、平衡压快
建、“五点式”注脂等多项新
工艺，还创出连续361层段无
泵脱事故的纪录，市场份额
也由2014年的不足10%，上升
到现在的30%以上。截至5月
底，涪陵项目部已实现产值
2033万元，成为胜利测井外
部市场最大的经济增长点。

在竞争中拓宽生存发展空间
胜利测井以用户需求为导向，在外拓市场中赢得主动
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