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齐齐鲁鲁银银行行获获准准发发行行信信用用卡卡
成为山东省首家获准发行信用卡的城市商业银行

笔者日前从齐鲁银行获
悉，齐鲁银行信用卡业务已正
式获得中国银监会山东监管
局批准，成为山东省首家获准
发行信用卡的城市商业银行。

信用卡资格获批，吹响了
齐鲁银行发力零售金融的号
角，也将进一步助力齐鲁银行
打造“以资本市场为链接、以
大零售业务为根基、以科创三
板金融为特色、以多牌照多资
质为翼展”的专业化、特色化、
综合化金融集团，利用本土优

势为客户提供更多差异化金
融服务。

齐鲁银行作为全国首批,
山东第一家设立的城市商业
银行，成立2 0年来一直坚守

“服务地方经济、服务中小企
业、服务城镇居民”的市场定
位，秉承“齐鲁银行，在您身
旁”的服务理念，从资金支持
和产品方向上践行普惠金融
服务，产品知名度和市场认知
度大幅提升。近几年，齐鲁银
行理财业务持续保持健康快

速发展势头，刚刚荣获理财产
品丰富性第三名的好成绩，产
品类型丰富的“泉心理财”品
牌已成为居民投资理财的首
选；着力于产品创新，先后推
出了“薪金贷”、“安居贷”、“融
易贷”、“车易贷”等覆盖居民
大众消费领域的新产品，2015
年针对农村市场需求，推出了
惠农贷系列产品，一年累计发
放1 . 16亿元，有效支持了广大
农户在经营、消费和购买农资
产品方面的资金需求；在履行

普惠金融社会责任的同时，其
自身零售银行业务也取得了
长足的发展，截至2015年底，
个人存款实现增幅42%，个人
贷款增幅44%，个人客户数量
突破300万，零售板块的快速
崛起为信用卡业务发展打下
了良好基础。

近年来，信用卡作为便捷
的个人支付和融资工具在国
内获得了空前良好的发展，不
仅满足了持卡人多层次的需
求，也在促进消费、拉动内需

方面发挥了积极的推动作用，
并日益成为商业银行拓展客
户、提高市场竞争力、改善收
入结构的重要工具。伴随着国
内信用卡市场突飞猛进的发
展，基于齐鲁银行三百余万零
售客户，开办信用卡业务既是
市场经济发展的客观要求，也
是齐鲁银行提高和完善金融
服务功能的有效途径，对增强
中高端客户粘度，提高产品交
叉销售力度，增加中间业务占
比等都具有重要意义。

日前，在山东保监局指导
下，由山东省保险行业协会组
织开展的“传递保险情 共筑
中国梦——— 感动齐鲁保险人”
评选表彰活动顺利结束，经单
位推荐、评委会评审、监管审
核、社会公示等评选程序，活
动主办方授予许西涛、孙在前
等十位同志山东保险业“感动
齐鲁保险人”荣誉称号。

“尽管每个保险人各有各
的特点，各有各的感人事迹，
但是这十名保险人有一点是
相同的，那就是都拥有十分高
的道德标准。”山东省保险协
会活动相关负责人介绍。据
悉，这次评选活动不以保费和
业绩为条件，而以感人事迹和
优秀道德品质为标准。活动评
选出来的十位“感动人物”是
全省保险从业人员的杰出代
表和道德楷模，在他们身上集
中体现了保险从业人员在平
凡的工作与生活中，展现出来
的敬业奉献、诚实守信、孝老
爱幼、见义勇为，热心公益、文
明新风等非凡的中华民族传
统道德观和价值观，诠释了齐

鲁大地良好的传统美德，弘扬
了齐鲁保险人的高尚情操和
精神面貌，为全省保险业注入
了“感动的力量”。

在表彰中，省保险行业协
会活动负责人对获奖的保险
人寄予厚望：“希望十名感动
齐鲁保险人，能珍惜荣誉，自
强不息，再接再厉，在新的征
程中，继续发挥精神的力量，
为社会的和谐发展贡献力
量。”

据介绍，下一步省保险行
业协会还将号召会员单位组

织全体从业人员，认真学习
“感动人物”的先进事迹。通过
典型宣传教育，在全行业乃至
全社会掀起发现感动、传播感
动，弘扬正气、歌颂真情、激扬
正能量的热潮，为推动山东保
险强省建设，提供强大的精神
动力和道德支撑。

(财金记者 季静静 通
讯员 李晓梅 尹涛)

为全省保险业注入“感动的力量”

““感感动动齐齐鲁鲁保保险险人人””评评选选结结果果出出炉炉

许西涛 永安保险山东分公司理赔部经理
孙在前 人保财险潍坊市分公司市北营销服务部副经理
刘伟浩 平安人寿青岛分公司本部六区营销员
朱宗凤 太平洋人寿滕州支公司业务经理
李秋红 中国人寿威海市分公司理财团队经理
唐荣辉 人保财险泰安市分公司高新区支公司业务员
马现英 平安人寿东营中心支公司河口区支公司业务主任
闫瑞英 平安人寿临沂中心支公司展业区主任
陶苏娟 华夏人寿烟台中心支公司业务组经理
陈凤乔 中国人寿潍坊市分公司营销一部组经理

“感动齐鲁保险人”人员名单

临朐县地税局紧密依托
“便民办税春风行动”，打造星
级纳税服务，赢得了社会各界
和纳税人的一致赞誉。

临朐县地税局今年共组
织业务、礼仪培训多次，保证
前台服务人员政治素质高、
业务技能熟、作风纪律好、服

务意识强。依托信息技术，配
备使用音频视频监控设备、
智能叫号排队系统，12个服
务窗口全部实现一机双屏；
提供人性化服务，配齐小药
箱、老花镜等便民、利民设
施。通过微信公众号、邮箱、
局长服务日等方式，积极听

取建议、响应合理诉求。截至
目前，共处理纳税人建议、涉
税疑点和纠纷共计67个，全
部予以反馈答复。2016年1-5
月份，临朐县地税局共组织
各项地税收入66189万元，同
比增长27 . 07 %，增收14101
万元。

临临朐朐县县地地税税推推进进便便民民纳纳税税

消费者心声：保单好几
件，张张交费日期都不同，一
不小心错过日子还让保单失
了效。真不是故意不交保费，
实在是做不到啊。

太平人寿解决之道：该
记的日子我们帮你记，该跑
的腿我们帮你跑，续期服务
交给“续保通”，再没有什么
事能让你想不通！

张小姐是个保险意识非
常强的客户，在太平人寿先
后投了很多保险，虽然有服
务人员提醒，但是到了交费
时具体哪张保单、哪张卡存
钱还是“一笔糊涂账”。续收
专员了解到张小姐的需求，
马上就上了门，在随身携带
的 i P a d 上 点 开 A P P“ 续 保
通”，一方面帮张小姐梳理了
保单与保障计划，直观的告
诉张小姐她的个人、家庭整
体保障情况，另一方面直接
调出张小姐最近需要缴费的
保单，输入张小姐的最常用
银行卡账号和张小姐收到的
确认短信验证码，一点确认，
直接完成保费收缴成功了，
而整个交费过程前后不到 3
分钟！

“续保通”是太平人寿针
对续收服务推出的一款移动
服务APP，它依托时下最先
进 的 互 联 网 与 移 动 支 付 技
术，“拉近”了客户与保险公
司的“距离”，正如张小姐体
验到的，客户的保险服务体
验越来越“主动化、个性化、

多样化”。
对于“续保通”喜闻乐见

的不仅仅是客户，公司的服
务专员同样是“续保通”的拥
趸。除了客户感受到便利之
外，“续保通”还通过一些客
户接触不到的潜在功能，提
升了太平人寿续收服务的质
量和效率，比如，客户和服务
专员约定在某时间进行上门
服务，“续保通”会定时提醒
专员做好服务安排；如客户
拨打太平人寿全国统一客户
服务热线9 5 5 8 9提出的续收
服 务 要 求 ，也 会 录 入“续保
通”系统，直接转发给对应的
服务专员；再比如，当服务专
员需要制定当日的客户服务
计划时，“续保通”通过后台
加载的地图功能依据客户地
址，直接规划出最省时省力
的拜访路线，并提供步行、公
交、自驾三种出行模式的建
议。诸如此类的便利功能潜
移默化地改变着公司服务人
员 对 客 户 服 务 的 态 度 与 习
惯，“续保通”越来越多的成
为公司与客户之间沟通互动
的纽带。

太 平 人 寿 表 示 ，“续保
通”只是续收服务技术、模式
大规模革新的一个开启点，
该平台还在不断完善之中，
移动保全、移动理赔受理也
会逐步应用于“续保通”平台
上，未来，“续保通”将会发
展 成 公 司 的“ 移 动 服 务 柜
面”。

太平人寿告诉您———“保险让生活更简单”

““续续保保通通””：：续续期期服服务务更更简简单单

会会““移移动动””才才够够档档次次

活动内容：活动期间，凡到浙商银行网点购买本行
指定产品的客户，即可享受专车接送服务。
约车流程：
1：拨打95527或距您最近浙商银行网点联系电话
进行预约:
2：等待专车司机前来接驾:
3：乘车到达浙商银行网点(无需付款)。

活动细则：

1 .指定产品为5万元以上浙商银行永乐理财、天

天增金、涌金钱包、增金宝、优利加等。

2 .新老客户均可参加本次活动。

3 .本次活动接送范围为浙商银行网点周边十公里内。

4 .本次活动解释权归浙商银行所有。

浙浙商商银银行行不不仅仅有有可可转转让让的的理理财财产产品品，，
还还有有免免费费专专车车接接送送！！

营业网点 地址 咨询电话

济南分行营业部 济南市历下区黑虎泉西路185号 0531-80961890

历下支行营业部 济南市历下区山大路205号 0531-82395527

德州分行营业部 德州市经济开发区晶华大道1556号 0534-2298915

潍坊分行营业部 潍坊市高新区东风东街4899号金融广场2号楼 0536-2221213

全国统一服务电话：95527 网址：www.czbank.com

我 行 近 期 发 行 的 人 民 币 理 财 产 品 清 单

理财子单元简称 理财子单元代码 业绩比较基准/预期年化收益率 起点金额 认购期 风险等级 产品类型

永乐5号33天型 DA2006 4 . 35% 私人银行客户专享，
100万元起，上限600万元

7月6日

-7月12日

较低风险

非保本浮动

收益型

永乐5号96天型 DB1006 4 . 45%

永乐1号365天型 AD2054 4 . 3%
新客户专享，5万元起，

上限10万元

低风险

永乐1号33天型
AA2016 4 . 05% 5万元
AA2017 4 . 1% 20万元

永乐1号96天型
AB1027 4 . 15% 5万元
AB1028 4 . 2% 20万元

永乐1号182天型
AC3011 4 . 15% 5万元
AC3012 4 . 2% 20万元

永乐1号365天型
AD2052 4 . 2% 5万元
AD2053 4 . 25% 20万元

永乐2号33天型 BA2008 4 . 15%

100万元 较低风险
永乐2号96天型 BB1013 4 . 25%
永乐2号182天型 BC3006 4 . 25%
永乐2号365天型 BD2015 4 . 3%
★注：永乐5号产品仅限私人银行客户于营业网点购买，详询银行客户经理或95527；
★永乐1号365天型AD2054仅限新客户购买。

温馨提示：发行期最后一日销售截止时间为19:00。1、以上理财产品收益测算依据等详见产品说明书，额满即止。2、截至目前，浙商银
行所有已到期理财产品均实现预期收益。测算年化收益率以及过往业绩，不代表浙商银行对产品未来收益的承诺或保证证。请您根据
自身的风险承受能力，选择合适的理财产品。理财非存款、产品有风险、投资须谨慎。3、浙商银行个人借记卡客户通过我行网上银
行、手机银行、ATM等所有电子渠道跨行转账手续费全免！我行理财产品可转让、可入增金财富池!
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