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今日山航

创业“武林大会”来了 20 万元奖励等你来拿

““鲁鲁信信杯杯””第第五五届届山山东东省省青青年年创创新新创创业业大大赛赛启启动动
本报 7 月 10 日讯(记者

李虎) 近日,由团省委、鲁
信集团等单位共同举办的

“鲁信杯”第五届山东省青年
创新创业大赛在济南启动。
我省广大创业青年可登录青
年创新创业大赛官网(网址 :
http://cxcyds.zgqncyxd.cn/)报
名参赛。报名系统开放时间
截至 7 月 31 日。

本次大赛面向不超过 35
周岁的创业青年和平均年龄
35 周岁以下的创业团队 ,特

别鼓励符合国家产业转型升
级的项目报名参赛。大赛采
用“综合赛+分组赛+专项赛”
的方式 ,分别举办商工组、现
代农业和农村电子商务组、
互联网组比赛以及 APP 专
项赛。每组比赛根据项目所
处阶段 ,细分为创意类、创业
类、成长类企业。大赛同时作
为第三届“创青春”中国青年
创新创业大赛山东区选拔赛,
推荐获奖选手参加中国青年
创新创业大赛全国赛。

大赛设置了 20 万元的
现金奖励 ,还推出了“鲁青基
准贷”青年创业低息贷款、创
业项目路演会、创业公益训
练营、推荐免费入驻孵化基地
等创业扶持措施,旨在通过整
合政策、场地、资金、智力等资
源,对大赛涌现的优秀项目、优
秀人才予以重点扶持,强化赛
事成果转化。大赛还将公开招
募优秀企业家、投资人、创业
媒体人等组成大众评审团参
与赛事评审,进一步增加比赛

的广泛性、群众性、参与性。
据悉 ,自 2011 年起 ,团省

委已联合鲁信集团等省直有
关部门、企业连续举办了四
届全省青年创新创业大赛,报
名总人数超过 5 . 3 万人。通
过青年创业大赛的开展,进一
步营造了关注、关心青年创
业创新的社会氛围,有效激发
培养了全省广大青年创业意
识,不断激励引导青年投身创
业实践,积极促进了我省青年
创业创新。

本报记者 张亚楠

华民钢球：制造商
转型做平台

位于章丘的华民钢球是中
国锻球行业里的隐形冠军。长
期以来，锻打行业因浪费能源、
污染环境备受诟病。

为什么不抓住国家淘汰落
后产能这一契机，为行业内的
中小企业转型升级提供服务？
这是华民钢球董事长侯宇岷一
直琢磨的事。今年 4 月，华民钢
球打造的国内钢球行业垂直电
商平台——— 首球网上线。

“华民发展 30 多年 ,在业
内沉淀了大量资源 ,国内相关
大大小小、长期联系的厂家就
有二三百家，再加上上下游供
应商 ,完全具备整合全行业的
优势。”侯宇岷在接受齐鲁晚报
记者采访时说。

华民钢球自己也尝到拥抱
互联网的甜头。去年，华民钢球
在国内几大 B2B 平台做推广，
在经济下滑背景下，去年 1-8
月公司销售同比增长了 30%。

华民钢球副总经理宁方文
对齐鲁晚报记者介绍，目前，首
球网上已有一二百家企业注
册，处于吸纳会员阶段。这些注
册用户以华民的合作伙伴为
主，之后会扩大到全行业上下
游企业，包括其他厂家、钢材供
应商、经销商等全部纳入。

作为行业内隐形冠军，华
民钢球建有金属耐磨检验检测
中心，这些设备在国内都很先
进。建立首球网后，华民自家的
各类产品研发、质量检测等部
门可对外作为公共服务平台，
为各类矿山用户检测钢球、衬
板、磨棒、矿石等。华民钢球的
专业选矿和耐磨材料应用技术
服务团队，还可以到矿山进行
工矿调研及提供专业尽职调研
报告。

宁方文说，目前这些公共
平台服务是免费的。将来，华民
钢球将通过给行业内企业提供
研发、技术升级以及生产设备
来赚钱，这实际上是华民从制
造商向服务商的转型。同样，通
过对线上平台沉淀下来的大数
据进行分析，可以及时捕捉市
场动向，分析报告可有偿提供

给会员企业，指导企业及时调
整产品结构。

东方指数：龙头企

业的另一种“号召力”

在产业集群升级与大数据
应用论坛上，国家机械工业信
息研究院赵奉杰教授认为，建
设以互联网思维、大数据云计
算等技术为基础的平台，这是
中小企业智慧集群的发展方
向。

根据山东省经信委提供的
数据，截至 2014 年底，山东省

（不含青岛）年销售收入过 20
亿元的产业集群 429 个，占全
国约 17% 。大部分自发形成的
产业集群里多是小企业。很多
小企业力量薄弱，如果借助互
联网平台，进行人才、软件、设
备工具等制造资源集群共享，
对小企业创新发展十分有利。

赵奉杰说，目前这种资源
共享平台还很少，但是一些产
业集群里龙头企业和隐形冠军
完全可以利用自身优势整合上
下游，建立供应链物流及销售
平台。

寿光市台头镇是全国著名

防水材料产业集群，占全国市
场 1/3 的产能。去年，这个镇的
龙头企业山东汇源建材集团

（以下简称汇源建材）牵头搭建
了防水行业综合电商交易平
台——— 聚酯胎电子交易交收中
心和“姊妹”电商平台——— 防水
在线，还利用这个交易平台打
造出了行业指数。

据汇源建材副总经理张振
勇介绍，这个交易平台是旗下
子公司寿光市东方无纺布有限
公司借助天津电交所平台进行
运营的。目前，仅东方无纺布有
限公司一家，就占据了行业份
额的 1/7。通过中心交易系统，
全国聚酯胎生产企业和下游买
家企业签订电子合同并提请交
收。双方将交易额的 1 5% —
20% 作为定金打入中心账户，
卖方把货送到中心仓库，中心
确认到货后，买方付款，最后实
现物流配送。

张振勇说，去年 7 月上线
至今，这个平台已产生 20 亿交
易额。现在每天有五六万客户
通过中心进行聚酯胎产品交易
与交收，中心日均交易额约
800 万，差不多占行业总交易
额的 10% ，中心交易额的 15%

来自汇源建材一家。
借助这个平台沉淀的大数

据，汇源建材发布了“东方指
数”，这个指数成为防水行业生
产、采购企业了解市场、判断价
格走势的重要渠道。企业根据
指数的波动趋势指导自身经营
活动。生产厂家根据指数指导
原料采购、安排生产，采购商则
以指数为参考进行采购、管理
库存。张振勇说，聚酯胎电子交
易交收中心上的交易转手非常
频繁，事实上这个交收中心已
经成为聚酯胎行业的一个投资
平台。

业内人士指出，作为“东方
指数”发布者，汇源建材的报价
成为行业交易价格的参照，从
而使企业能够掌控行业定价
权，同样也会大大提升行业指
数制定者的品牌影响力。张振
勇说，随着这个平台的发展，将
来汇源建材将通过物流、仓储
服务来赚钱。

刚刚上线的“木业之家”，
背靠全球最大的胶合板集散基
地——— 临沂这棵大树。“木业之
家”电商平台运营方山东沐泽
网络科技有限公司总经理娄可
望告诉齐鲁晚报记者，中国是

世界第一大胶合板生产大国，
产量占全球的 5 5% ，而全国
95% 以上胶合板企业都要用临
沂的旋切单板。临沂现有各类
木业生产企业 2 . 1 万家，其中
1 . 2 万家都是中小企业。现在，
“木业之家”已经拥有近 2000
家板材企业会员。

赵奉杰教授指出，借助
强大产业基础，寿光有蔬菜
指数，绍兴有柯桥指数（注：
绍兴柯桥为全球最大轻纺交
易中心），这些行业指数对企
业准确捕捉市场动向意义巨
大。临沂市木业产业基础雄
厚，在国内举足轻重。但由于
历史原因，临沂市的优势板
材产业集群大都是从当地村
居发展起来的中小企业，很
多企业还停留在个体户意识
上，电商等信息化建设比较
落后。目前，“木业之家”的功
能主要集中在企业品牌和交
易需求展示上。沐泽网络的
大股东长兴机械是一家有 20
多年历史的木业机械龙头企
业，沉淀了很多上下游客户
资源。未来，“木业之家”正可
借助上述优势，打造具有标
杆意义的行业指数。

建平台 做指数 掌握定价权

隐隐形形冠冠军军，，你你还还可可以以打打造造行行业业风风向向标标
细分领域隐形冠军，可以做的不光是埋头打造自家产品，挖掘大数据，也可以撬动整个行业。
日前，在山东省计算中心举办的产业集群升级与大数据应用论坛上，国家机械工业信息研究院赵奉杰教授给山东的隐形形冠军指点了

一条思路：细分领域隐形冠军和产业集群完全可以利用产品的市场优势建立平台，发布行业指数，通过大数据掌握市场场定价权，这是目前
智慧产业集群的发展方向。

研究表明，基于工业 4 . 0，物联网高速发展，那些服务于实体企业和产业集群，以互联网思维、大数据云计算等技术为基础的平台到 2020 年将增长
1000 倍。这意味着企业必须要进行互联网升级改造。 图片来源于赵奉杰教授 PPT
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