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京东、苏宁电商巨头
竞相布局济宁

在济宁通往嘉祥等县区
的路上，京东“城市仓”落户济
宁的广告牌接连出现。7月12
日，京东商城在济宁的第一个
城市仓开始正式运营，济宁市
县区及乡镇的市民也可以享
受到211服务，部分地区甚至
可享受到当日送货上门的服
务。高品质、高效率的配送服
务下沉，让济宁本地的消费者
也可以享受到与大城市一样
的线上购物体验。京东商城城
市仓的落户，更加凸显了网购
的便捷性，填补了网购的时间
差，让消费者在足不出户的情
况下就可以买到自己想要的
产品。网购提供的产品参数及
买家体验感受反馈也可以为
消费者省去奔走打听的劳累。
便捷和省力同样也是推动线
上销售额连攀的重要因素。

8月5日，济宁苏宁易购云

店也将在苏宁生活广场正式
和济宁市民见面，区别于以往
单一的销售功能，互联网门店
在店面布局进一步优化的基
础上，以消费者的购物体验为
导向，将体验、支付、服务融为
一体。齐鲁晚报记者在探访中
了解到，全新的苏宁生活广场
云店内将实现Wi-Fi全覆盖,
并引入苏宁易购直销区、虚拟
货架以及互联网金融线下理
财等多个线上线下融合专区，
真正意义上实现了门店的互
联网化。

本土家电不甘示弱
大促销活动迎春天

电商与传统商家之间的
市场抢占，是一场没有硝烟的
战争。电商天生丽质，线上声
势浩荡。线下商城抓机遇，重
体验，线下形式多样的促销活
动和富有冲击力的海报，同样
抓住众多消费者的眼球。对于
传统家电卖场来说，利用自己

的优势迎来一个个销售的春
天。

九龙、天安、亿维，这些在
济宁扎根多年的老牌传统电
商，正是秉承着不抛弃不放弃
的精神，在这个炎热的夏天推
出了一系列比天气还要热烈
的促销活动。九龙家电一年一
次的“703夜宴”大狂欢，平日
不断的“满减”活动，满意百分
百的售后，让九龙这个已经在
济宁扎根了20多年的老牌家

电商城在济宁家电市场上始
终占有一席之地。天安则是在
7月30日-31日实行24小时疯
狂抢活动，包括第一届4G手
机节，喊出了“百万补贴，钜惠
全程”等口号。亿维则通过7月
乔迁等机会，进行了开业促销
等系列大活动，有力地吸引了
人气。

线上和线下的家电购物
是两种不同的购物体验，线
上可以满足消费者便捷低价

的需求，线下销售可以带给
消费者更加真切的体验。线
下销售企业应顺应时代的潮
流，打造属于自己的线上销
售平台；线上可借助实体店
商的可体验性、品牌优势和
良好的售后服务来带动销量
的提升。济宁外来和本土的
家电商们，在线上和线下各
出奇招，扬长避短，上演着
一幕幕精彩的“线上线下”
变形记。

电商大鳄济宁布局 传统家电店线下发力

家家电电市市场场““线线上上线线下下””变变形形记记
本报记者 晋森 孟杰

7月12日，线上电商巨头京东商城济宁城市仓正式运营。8
月5日，随着济宁苏宁生活广场的即将开业，另一电商大鳄苏
宁易购也正式入驻济宁。九龙、天安、亿维等济宁本土家电诸
强，也在线下推出“703夜宴”狂欢等一系列大活动。济宁家电
市场正上演着一幕幕令人眼花缭乱的“线上线下”变形记。

家电商在济宁街头线下宣传火爆。
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