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8月21日下午，以“沃德财富
齐鲁峰会”为主题的交通银行山

东省分行沃德十周年客户答谢会在
济南举行，交通银行相关负责人和
200多位交通银行沃德财富客户相
聚一堂。

交通银行山东省分行副行长赵
秀军在开场致辞中提到了当天上午
女排姑娘卧薪尝胆，终得冠军的
“女排精神”，而交通银行山东省
分行扎根齐鲁大地、为山东百姓提
供了优质服务，这两者都需要团队
的艰苦付出和长久努力。赵秀军副
行长对到会的嘉宾讲到，“丰沃共
享，厚德载富”，2006年至今，交
通银行推出高端财富管理品牌“沃
德财富”已逾十年，沃德的名称从
OTO音译而来，表达一对一服务
的核心理念，更寓意着诚信、厚德
乃君子取财之道。对于“沃德财
富”未来的发展，他表示将常怀感
恩之心，常思创新之智，专注客户
之所需，共创美好未来！

交银施罗德基金管理有限公司
权益投资总监、基金经理王少成带
来了题为《2016年下半年A股投资
策略》的主题演讲。他从国际经济

形势和全球货币政策出发，指出目
前全球主要发达经济体均无亮点，
全球极端货币政策面临反转，但路
径不清。谈到具体的配置，王少成
建议重点关注以下几个板块，国企
改革驱动国有资产证券化相关板块
和公司，受益于低利率和现金流较
好的消费和公用事业板块，原油价
格持续下行时受益于成品油地板价
机制的石化板块。同时他还建议投
资者关注新兴成长行业(比如快递
行业)和代表技术前沿的人工智能
板块等。

在听了专家针对“新常态”下
个人财富如何更好地保值、增值的
建议之后，整个答谢会的气氛变得
越来越轻松，越来越热烈。

当天，交通银行还请来了著名
漫画家黎青先生，其作品多次斩获
国际大奖。黎青和交通银行山东省
分行营业部总经理刘安奎共同抽出
了现场的6位嘉宾，并为之现场画
像。不一会儿，黎青笔下6幅惟妙

惟肖的漫画作品赢得了现场热烈的
掌声。

树高千丈，根系沃土。在活动
的最后，交通银行山东省分行营业
部邀请最早开立沃德账户的10位客
户上台，让他们说出对交通银行的
印象和祝福，交通银行山东省分行
副行长赵秀军和个人金融业务部总
经理张贻陆向这十位忠诚的客户颁
发交通银行山东省分行“沃德财富
十周年”定制版纪念银章，这一活动
将现场热烈的气氛推向最高潮。

有一位客户对记者说，这样的
答谢会有基金投资界大咖的投资指
导，又有一系列答谢嘉宾为主题的
精彩表演，既有理论上买基金赚钱
的指导，又有发红包看表演接地气
的活动，真是太棒了！据了解，在接
下来的一段时间内，交通银行山东
省分行还将在淄博、泰安、济宁、潍
坊、烟台、威海等城市举行当地的

“沃德财富十周年”感恩答谢活动。
（财金记者 程立龙）

交通银行山东省分行举行沃德财富十周年答谢会

沃沃德德财财富富实实现现客客户户财财富富增增值值

王少成是交银施
罗德基金管理公司权
益投资总监，又兼任交
银策略回报等5只基金
的基金经理职务，在投
资方面坚持价值投资，
注重获取持续、稳定的
投资回报。上半年上证
综指涨幅接近为零，
而王少成掌握的交银
策略回报基金近六个
月 竟 然 赚 了 2 5 % 左
右。他对目前的经济
形势和股票市场怎么
看？不少人都抱着浓厚
的兴趣想来向王少成

“学几招”。
对于国际经济形

势，王少成认为目前全
球主要发达经济体如
美、欧、日等均无亮点。
英国退欧后，配置资金
大量流入新兴市场，但
是目前对新兴市场的
大规模资金流入或已
结束。在大宗商品方
面，国际油价仍有下跌
空间，三季度或继续维
持40美元以下。

货币政策方面，全
球极端货币政策面临
反转，但路径不清。目
前 利 率 水 平 是 全 球

5000年来最低。日欧央
行的广泛和长期实践
证明，负利率对扩张信
贷的作用非常有限，并
且负利率环境给金融
稳定性产生的风险超
出对经济的益处。他
认为，目前处于货币
再次寻锚的阶段，人
民 币 有 望 承 担 起
“锚”的作用。

对于目前大盘的
走势和资金的行业配
置，他说，过去一段时
间 大 盘 一 直 是 震 荡
市，但是不同时期市
场的主要矛盾也会不
同 ， 需 要 动 态 地 应
对。例如6月底以来的
这波涨幅，行业的业
绩和其涨幅是明显正
相关。产业资本和保
险资金的不断涌入，对
市场的风格产生了无
法忽视的影响。在行业
配置上，他指出周期类
板块仍该逐步回避。建
议配置受益于低利率
和现金流较好的公用
事业板块、受益于成品
油地板价机制的石化
板块和代表技术前沿
的人工智能板块。

十年耕耘不懈，十年奋进向前，十
年铸就品牌。一个根植齐鲁大地，服务
银行客户的金融品牌——— 交通银行

“沃德财富”迎来了十周岁的生日。在
这个特殊的日子，这个品牌想要传达
些什么，她的客户又想说些什么？本报
记者一起来到交通银行“沃德财富”的
客户答谢会现场一探究竟。

交银施罗德王少成：

回避周期行业 重点关注三板块

8月18日，德华安顾人
寿保险有限公司通过微信平
台布了其首款可定制寿险产
品———“随意宝”。随着该产
品正式上线销售，国内寿险
市场首款多维度可定制产品
诞生。在目前用户日益追求
个性化、DIY的新消费趋势
下，该产品的面世，或将重新
定义国内的DIY寿险产品。

据介绍，德华安顾人寿
随意宝产品是由主险“德华
安顾随意宝年金保险(投资
连结型)”，与定期寿险、
重疾、意外伤害、公共交通
意外、航空意外、自驾车意
外和住院津贴医疗等7款附
加险种组合而成。

“随意宝主险就像是一
个‘口袋银行’，用户可以
根据自己的需要，通过主险
随意选购附加险产品。”德
华安顾人寿相关负责人告诉
笔者，比如一位日常乘坐公
交车上下班并且经常出差的
用户，可以选择公共交通意
外+意外伤害的组合。如果
第二年他(她)担心自己的身
体，需要购买重疾险与住院
津贴医疗，那么就可以在投
保第二年的前30天内再新增
选购重疾与住院津贴医疗两
种附加险，组合成“重疾、
意外伤害、公共交通意外、
住院津贴医疗”这样一份综
合保单。

除了险种上的随意搭

配，随意宝还实现了保障额
度与投保时间两个维度的可
定制、可规划。这也就意味
着，用户既可以选择投保1
年，也可以在未来几年的续
保过程中，随意调整保障计
划，保障额度也可以根据需
求调整。

笔者了解到，德华安顾
人寿此次推出的随意宝产
品，还具有“低保费、高保
障”的特点。上述负责人介
绍，如果用户投保时是30岁
男性，购买了保障额度为20
万元的定期寿险，投保第一
年仅需缴150元的保费。后
面随着家庭责任的增加，他
可以逐年递增定期寿险的保
障额度。

“对于年轻用户而言，
他们在刚走上工作的前几
年，因为收入相对不高，生
活开支又比较大，往往难以
负担大量的保费支出。而随
着收入增加和家庭责任的丰
富，当有需求又有能力购买
类似产品时，就会发现已经
为这个购买行为付出了较高
的时间成本。随意宝就很好
的解决了这个问题，可以说
是一个真正贴合用户职业、
人生、家庭责任发展上升曲
线的保险产品，也是一个能
陪 伴 用 户 成 长 的 保 险 产
品。”德华安顾人寿相关负
责人表示。

（财金记者 王小平）

9月8日至11日，2016年
齐鲁秋季车展将在济南举行，
建设银行山东省分行签约成
为本届车展唯一指定合作银
行。据了解，本届车展上，建设
银行山东省分行将联手众多
汽车厂商，大力推广“龙卡信
用卡购车分期付款业务”。

建行山东省分行信用卡
部负责人介绍，只要是建行
龙卡信用卡持卡用户，看齐
鲁车展的同时，就可以享受
购车申请最长期限48个月，
且0利息，0或低手续费等等
优惠。即便不是建行用户，
在车展现场也可以快速办理
建行龙卡信用卡。

该负责人说，建行龙卡
“购车分期付”，是建行联
合汽车厂商推出的一项惠民
业务，汽车厂商为建行龙卡
购车分期的申请客户提供贷
款贴息，真正帮助广大用户
实 现 了 自 己 的 有 车 梦 。 目
前，建行龙卡分期购车业务
已经和28个汽车品牌达成合

作，合作车型更是高达数百种
之多，基本涵盖目前汽车市场
销售主流。有了建行龙卡分期
购车业务，用户可以在合作品
牌与车型中自由选择，还可以
享受长达48期的还款期限和
最低“0”的优惠费率。

据了解，龙卡信用卡汽
车分期付款业务只要持卡人
无不良信用记录，信用卡用
卡情况良好，有基本稳定的
收入来源就可办理。而办理
龙卡信用卡汽车分期付款业
务 的 手 续 同 样 也 是 十 分 便
捷，提交申请材料后，2-3个
工作日即可审批完毕，并刷
卡提车。而没有龙卡信用卡
的客户则可以在申请龙卡信
用卡的同时进行汽车分期付
款业务的申请，大约7个工作
日即可完成审批。

建设银行是国内率先推
出信用卡分期付款购车业务
的国有上市银行，积累了丰
富的经验，产品设计完善。
该 行 的 “ 龙 卡 购 车 分 期 付

款”更是以部分车型“ 0利
息、0手续费”等特点得到了
众多购车消费者的喜爱。与
传统车贷业务不同，龙卡购
车分期业务无需客户承担贷
款利息，并通过引入合作厂
商补贴，承担全部或部分贷
款手续费的方式，从而让利
客户，降低消费信贷的成本,
真正兑现了对客户“低(零)手
续费”的信贷承诺，并帮助
他们提前实现了购车梦。

据了解，建行龙卡“购
车分期付”业务合作品牌有
进口铃木、北京汽车、长安铃
木、广汽菲克、吉利、广汽本
田、陆风汽车、上海大众、斯柯
达、一汽大众、一汽奥迪、通用
别克、北京现代、斯巴鲁、东风
悦达起亚、东风悦达起亚、纳
智捷、东风本田、长安马自达、
东风风神、一汽丰田、一汽马
自达、一汽轿车、一汽红旗、奇
瑞汽车、东风日产、广汽丰田
等众多汽车品牌。数百款车型
任用户选择，首付最低至20%，
最多可分48期还款。80款以上
车型12期分期付款享受0费率
优惠。

建行龙卡分期购车合作
品牌多、车型广、满足不同
用 户 的 需 求 ， 并 且 强 强 合
作，重磅联手，推出超强优
惠措施，将实惠留给用户、
将方便留给用户。

详 情 请 咨 询 建 行 各 网
点。

德华安顾人寿发布
全新可定制寿险产品

建行重磅推出龙卡“购车分期付”
优惠车型高达百种

交通银行山东省分行副行长赵秀军在答谢会上致辞。
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