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2001年，山东金宇商贸有限
公司正式成立。十五载砥砺前
行，一跃成为济宁市知名企业和
鲁西南地区最大的建材家居物
流中心。先后被授予“国家级济
宁金宇创业基地”、“改革开放30
年中国建材流通风云企业”等荣
誉称号。家居、汽车、金店、物流、
房产、贷款、文化七大产业在济
宁市民的见证中崛起，一艘现代
商贸物流航母荣耀启航。

本报记者 晋森

抓住了机会，就迎来了机遇

9月2日，在金宇家居市场，记者找
到了一位金宇发展的见证者——— 金宇
商会会长郝秀诗。“1999年我就来到了
金宇市场，当时周围是城郊结合部。”
郝会长告诉记者，金宇能发展到现在
得益于两点：首先是当年金宇市场富
有前瞻性的超前规划，其次是金宇贴
近市民和商户的服务意识，这两点密
不可分。“说实话，当年我真没想到金
宇能够发展到如此的规模。”

2000年，注定是一个终结，亦是一
个开始。从任城区棉麻公司转制到山
东金宇商贸有限公司，金宇人以超常
规的速度使一个破产企业一跃成为鲁
西南最大的商贸物流航母。诚然，在这
次经济转制的变革中，棉麻公司向金
宇商贸公司的过度对公司创始人薛兆
起等人是一个挑战，更是一个机会。

在这其中，抓住三次机遇节点，让
人们不能不提。

金宇转企的同期，济宁市汽车北
站开始筹备建设，给企业发展提供了
第一个发展良机。在薛兆起的带领下，

金宇人利用与车站南北呼应的优越地
理条件，铆劲实干经营，发展市场。
2005年，济宁城区向北扩建，筹划开通
一条东西贯穿的新国道——— —— 新327
国道，原来的327国道面临更名易姓。
此时的金宇人嗅到了商业机遇，马上
积极协调有关部门，最终拿到了以“金
宇”命名的路段名限。

2010年3月，公司从自身发展需要
出发，紧紧围绕济宁市新一轮城市规划
总体布局，紧跟任城区政府“加速崛起，
跨越发展”的步伐，审时度势，科学决
策，毅然决定在城西投资开发金宇汽车
汽配城，随后又在城北打造金宇物流
园。金宇汽车汽配城的成功运营带动济
宁及周边地区行业市场的重新洗牌，凸
显规模效益，对济宁乃至整个鲁西南汽
贸市场的发展和完善有很深的影响，众
多商家的入驻奠定了金宇汽配城在鲁
西南地区同行业的领导地位，已经成为
济宁市乃至鲁西南最大的汽车商圈，强
有力的带动周边地区第三产业的发展
和繁荣，为任城区乃至济宁经济的发展
和社会稳定做出突出的贡献，逐步成为
现代化国际汽车城风向标。

金宇物流园以金宇商贸集团为依
托，现以石材、型材、瓷砖加工，仓储物
流为主，装饰材料展示为辅，已成为济
宁市最大石材、型材、瓷砖加工基地，
目前物流网络已辐射广州、临沂、济南
等十多个省市区，能代表“大城建”格
局的较大型家居生产加工组装基地，
济宁市新的经济闪光点，新的商业经
济圈。金宇物流园旨在为金宇家居城
进行全方位的物流配送等配套服务，
目前这一物流仓储基地已初具规模，
打通了家居产品配送“最后一公里”。

有时，历史的轨迹总是惊人的相
似。汽车北站公司选址定位，老327国

道更名易主金宇路，崛起西部建设汽
车汽配城，三次地理营销，金宇无疑是
最大赢家。

以商户和消费者为中心

为商者，消费者当属中心也。金宇
领导团队也是时时在深虑消费者所想。

十五年如一日，金宇旗下的建材、
家具、汽车、汽配、物流、珠宝首饰行业
在济宁乃至鲁西南已家喻户晓，龙头昂
扬。他们始终把如何体现顾客价值作为
工作营销的重点，始终把诚信经营、销
售安全绿色产品作为服务消费者的核
心理念，始终把打造属于自己的舒适、
安静、放松的购物环境作为立业方向。

“底子打好了，架子扎大了，事业起
来了，声名远播了，更应理智，保持理性。
金宇是赶出来的，闯出来的，更是从改革
开放的政策中走出来的。”这是金宇公司
创始人薛兆起经常提起的一句话。

是的，金宇是从改革开放的政策中
走出来的。改革开放，市场经济，一切脱
离不了市场。对于金宇而言，不可脱离
的便是合作商户与消费者。他们一直奉
行“卖齐全、行公道、立诚信”“九字诀”，
从产品、经营到服务都以商户和消费者
为中心、为重心。

回念金宇商贸的创业、立业过程，
2002年10月28日，金宇装饰材料城竣工开
业(一期)；2006年8月9日，金宇四期(金宇
家具城)竣工开业；2010年3月31日，金宇
汽车汽配城竣工开业；2010年7月18日，济
宁金宇仓储物流园开工建设；2011年8月
28日，金宇家居金乡店竣工开业；随后还
有金宇A馆、E馆的投入使用……家珍如
数，如此规模的市场无疑是金宇和商户
们倾注心血、共同打造而成的。

在金宇总经理邹庆超眼里，商户如

同家人，大家团结一致，一起经营是最
重要的。金宇利用自身的商会，经常与
商户们聊天话事，商议研讨行业发展趋
势。与此同时，还为商户营造活动销售
氛围，补贴广告宣传，逐步使入驻品牌
提升档次，提供更优质的产品和服务。

携手共筑美好生活

21世纪是卖服务的世纪，也是做
文化，做环保的时代。时行当下，金宇
公司的核心市场是家居、金店，增长项
目为小额贷款、物流、汽车行业，而家
具、汽车回收更新和现代农业是未来
会着重发展打造的种子项目。

“大发展才能大和谐，只有用发展
的办法才能解决发展中的问题，在困
难面前等靠就是坐以待毙。”薛兆起的
话一直鼓励、催促着邹庆超他们激流
勇进，开拓创新。“上善若水，金宇以善
行商道，诚信经营，做公益，做慈善。”
邹庆超说，他们会向成为中国卓越的

“美好生活”服务商努力大步迈进。
2016年是金宇创立十五周年的时间

节点。金宇借改革开放之势，集全体员工
之力，风雨拼搏十五年，成就了今天的
金宇，有了四大市场，五十八家金店，千
名员工队伍，干部过百名。同时千万元
慈善基金和金师傅回报感恩社会。更可
喜的是金宇得到了社会的广泛认可和
信任，为济宁的经济发展作出了突出贡
献。这得益于金宇精神的形成，即：真心
服务消费者，用情扶助经营者；金宇兴
旺，责任在我；善学勤做，健康生活。

金宇人清醒地认识到，惟其艰难，
才更需勇毅；惟其笃行，才弥足珍贵。在
前进的征程上，只要做勇猛前行的强
者，只要能专注目标，追求精益，就一定
能够实现“三个一百”的宏伟目标。

金宇汽车汽配城。
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