
本报济南10月14日讯(记者
任磊磊) 11日三星宣布召

回Note7后，省内各大线下渠道
也在进行召回工作。苏宁济南
大区销售了至少250部Note7，
目前已基本完成召回。

14日上午，济南泉城路国
美商场里三星的柜台依旧被摆
在比较显眼的位置，但是已经
看不到Note7手机的任何信息，
海报、手机等均已经下架。据该

店三星销售人员介绍，目前，该
店不再销售Note7手机，近日开
始接受消费者退机，但是没有
透露目前召回的情况。

在相隔不远的苏宁卖场
里，三星销售人员介绍，目前该
店已经收到了十几部退回的三
星手机。目前，三星的柜台前已
经把盖世S7摆在了最显眼的
位置上。据介绍，三星Note7召
回后，目前三星最新的手机就

是盖世S7edge和盖世S7，价位
也在五千多元。

济南苏宁方面相关负责人
介绍，济南苏宁大区共负责潍
坊以西的12个市。数据显示，
苏宁系统共在这12个市里销
售了至少250部三星Note7手
机，目前基本上已经召回。业
内人士介绍，据此推算的话，
三星Note7在山东大概有五六
百部的手机待召回。

三星在中国将采取以下两
种措施实施召回：(1)免费为消
费者更换为其他型号全新三星
手机，并退还两个产品之间的
差价，赠送购物券 300 元；(2)
按照原购买价格全额退款，同
时回收产品。消费者可以自主
选择以上两种方式之一。消费
者因配合本次召回所产生的产
品邮递费用由三星(中国)投资
有限公司承担。

不过，虽然三星方面提供
了换机优惠，但是有中国消费
者对三星在中美两国退机政策
上的补偿差别提出质疑。当美
国消费者选择换取三星品牌其
他型号的智能手机，将获得最
高 100 美元(670 元)的优惠。
若美国消费者希望全额退款，
那么总计可以获得25美元(168
元)的优惠券。这样看来，美国
的消费者明显更受重视。

本报记者 宋立山

走过七八年弯路
终于摸到致富之门

2016年7月24日，泰安市岱
岳区太平街道大陡山村村支
书苏庆亮因突发心肌梗塞，经
抢救无效，不幸去世，年仅46
岁。1994年初，苏庆亮被下派
到大陡山村主持全面工作。那
时的大陡山村是出了名的穷
乱差，而最让苏庆亮担心的，
也是迟迟不能找到通往脱贫
的路。

一开始，苏庆亮听说麦田
间作菠菜这个项目效益很好，
在没有试种的情况下跟一家
公司签订了协议，村里买种子
统一播种，结果因为技术指导
没跟上、管理粗放等原因，菠
菜没有达到公司的质量标准。

经历这次失败后，苏庆亮
从中吸取了深刻的教训。2001
年，苏庆亮看准了苗圃产业的
发展前景。他带头出钱，先发
展了10亩。当年正赶上京福高
速服务区绿化，栽种了8个月
的树苗一下赚了5万元。

自从村里有了茶园
爱喝茶的他竟戒了茶

苏庆亮不断总结经验教
训，摸索出一条适合大陡山村
实际、发展绿色产业的路子。
随后十几年里，苏庆亮在村里
建起了茶厂、砖厂、旅游接待
中心、青少年拓展中心，依托
大陡山村优美的生态环境和
独特的资源，大力发展旅游
业，成为山东省旅游特色村。

村民们对苏庆亮的评价
是“穷官清官是个好官”。苏
庆亮的女儿苏悦说，父亲生
前最讨厌的就是请客送礼。
在村任职2 1年，他没收过群
众的一瓶酒、一包烟。苏庆亮
以前喜欢喝茶，对茶很有研
究，但是自从村里有了茶园，
他竟戒了茶。他这样说，“其
实我不是不想喝，主要是怕别
人说咱沾集体的光，影响村干
部形象。”

三次放弃机关

选择留在大陡山

苏庆亮在面临三次重要

选择时，都选择了俯下身子，
留在大陡山。

1994年，他离开机关回村
挑重担；2009年，他以优异成
绩成为在编公务员，可没多久
又在乡亲们的请愿下回到了
村里；2011年，苏庆亮被选拔
为太平街道办副主任，他再次
提出了留村任职的申请。

正是因为挂牵村里，苏庆
亮在工作时长期透支自己的
身体。久而久之他患上了高血
压、心脏病、神经性耳聋。他的
病情一天天加重，终于在今年
7月24日永远离开了乡亲们。

如今大陡山村已经成为
众人羡慕的富裕村，甚至有不
少邻村的村民也到这里打工。
苏庆亮作为这个亿元经济体
的“掌门人”，自己的腰包却一
直没有鼓起来。

苏庆亮家6口人挤在小院
里，院落狭小到只是条一米多
宽的走廊。14岁的儿子住着一
间如储藏室一样的小厢房，父
母的卧室更是一下大雨就会
漏水。屋子里几乎没有什么像
样的家具，只有几件苏庆亮结
婚时置办的破旧橱柜，和墙上
贴满的各类奖状。

创创下下亿亿元元村村产产，，他他却却一一贫贫如如洗洗
泰山脚下的好支书苏庆亮“重于泰山”
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三星Note7开始在省内召回，补偿却比美国少

1994 年，年仅 24 岁的苏庆亮回到穷乱差的大陡山村。他当众立
下誓言，“就是豁上一条命，也要让全村父老乡亲过上好日子。”20 多
年过去了，父老乡亲们的日子过得红红火火，村集体资产更是高达上
亿元，而他本人，竟也真的豁上了一条命。

告告别别草草根根，，国国产产机机须须抓抓住住好好时时机机

在三星遇到了近年来最大危机之时，一众国产手机也看到了取而代之的希望。目
前，以华为为代表的国产手机虽然在性价比和操控性上占据优势，但在高端机制造以
及整体实力上，国产机想要彻底战胜三星，还有不少路要走。

本报记者 任磊磊 姬生辉

国产机性价比优势大

13日中午，济宁市民周强
正 在 城 区 最 大 的 手 机 卖
场——— 九龙家电手机卖场挑
选手机。作为曾经的三星老用
户，这次他选择了一台华为
P9。周强介绍，他们办公室一
半的人都把手机换成了华为。

随着国产手机的发力，三
星和苹果都已经感受到了很
大的压力。据苏宁济南大区的
销售数据显示，目前手机销售
量排名，分别为华为(22%)、小
米(14%)、oppo(13%)、vivo(12%)、
苹果(10%)、三星(10%)、魅族
(7%)。排名靠前的手机，大多
都是国产品牌。

国产手机最大的杀手锏
无疑就是性价比。对绝大多数
消费者来说，三四千块钱的华

为手机，已经可以带来同六千
块钱的苹果手机一样的体验。
特别在济宁这样的三四线城
市或学生、民工等中低收入群
体，性价比的优势使得国产手
机势如破竹。

高端机领域仍落后

Note7玩砸、苹果7平庸，
给了志在高端市场的国产手
机一个大大的机会。但对于这
块突然真空的领域，很多国产
品牌显然还未做好准备。

从各大手机连锁公布的
数据来看，9月份国产手机增
长最快的是oppo和vivo。但上
述两款手机的增长主要来源
于县城和乡镇，其机型也大多
是2000元以下的低端机。华为
虽然销量出现增长，但销售额
变化不大，这说明其增长并非
来源于高端机。

国产手机在高端机上的

缺陷主要在于两方面。一是品
牌，二是战略。品牌方面，三星、
苹果浸润手机市场多年，苹果
更是只做高端机。国产手机想
要树立高端品牌尚需时日。

而在战略方面，则显示出
了国产品牌的稚嫩。以华为为
例，其荣耀、Mate等多个系列
的多款手机在定位、价格上都
有重复。例如其先后担当过顶
配机的Mate8、V8、P9等均采用
了当时最先进的处理器，会造
成“后浪拍前浪”的效果。而即
将发布的Mate9将使用比P9更
高级的处理器，这样无疑会打
压自己的兄弟机型。

就绝对实力来说，华为顶
配机相比苹果、三星来说也有
差距。明年iPhone8预计将“憋
大招”。而三星将所有能量都
放在了S8上，力图最后一搏。
若抓不住今年这个机会，国产
手机可能在未来仍只能扮演
草根角色。济南泉城路国美店，三星Note7已从柜台上撤下。 本报记者 任磊磊 摄
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