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陈凯：

打打造造春春秋秋文文化化，，提提升升山山东东拍拍卖卖影影响响力力

从小对艺术情有独钟的他，毕
业后开始涉足拍卖行业，从最初的
懵懂到现在的业内大咖，面对大风
大浪，他却始终静气凝神，坚守对艺
术的执着和热爱。如今，他一手打造
的春秋文化已然成为一种艺术符
号，不断提升自己的他也致力于提
升山东拍卖品牌的影响力。他是山
东春秋国际拍卖有限公司董事长陈
凯，在艺术追求的道路上从未止步
并将一路扬帆前行。

本报记者 高倩倩

偶然接触拍卖

一发不可收拾

秋天踏着轻盈的脚步不经
意间来到了我们身边，空气中
俨然已经有了凉爽的味道。没
有了夏天的燥热，正是沉下心
来静静读书、思考的好时节。陈
凯也难得有空暇时间，看着眼
前的典藏，思绪不由被拉回到
了刚刚入行时的情景，虽已久
远，却依然历历在目。

陈凯是济南章丘人，小时
候他便对绘画有浓厚的兴趣。
尤其是上初中后，经过专业老
师的培训和指导，他的绘画造
诣不断提升，高考时便选择了
自己喜欢的水墨画专业。1994
年，陈凯从南京艺术学院毕业，
从象牙塔初入社会，难免有一
丝迷茫，最初的几年，他只是给
朋友帮帮忙，还没有进行清晰
职业定位，偶然间经朋友介绍
接触到了拍卖行业。“拍卖行业
和自己所学并没有很直接的关
系，虽然上学时也接触过很多
艺术品，但多是听说，很少亲身
接触，涉足这个行业也是想通
过拍卖来更多地了解艺术品。”
陈凯说，自己接触拍卖行业时，
济南的拍卖市场处在刚刚起步
的阶段，发展并不很成熟和完
善。

1996年正是不良资产最多
的时候，这年的7月份，陈凯涉
足拍卖行业，接触的第一个资
产便是在济南附近的一个银行
的不良标的，面积在4600平方
米左右，价格200万元。“当时算
是很便宜了，不到三天标的成
交，实属偶然。”陈凯说，他去看
标的时侯，正好有4个人在看房
子，他便顺口问了对方“是否感
兴趣”对方也很轻描淡写地回
了一句“你负责么？”得到陈凯
的肯定回答后，三天后，房子便
成交了。“随着城市变迁和规划
调整，现在那所房子已经不存
在了，可却曾见证了我做拍卖
行业的开始。”陈凯感慨着时光
变迁。

吃过大亏

也赚过大便宜

也正是从那年开始，陈凯
开始了自己人生规划的第一
步，2003年7月份，他注册成立
了自己的公司——— 春秋拍卖，
开始从事自己喜欢的艺术品拍

卖。众所周知，这一行是一个
“水很深”的行业，稍不留神，跌
个跟头吃点亏都是常见的事
儿，陈凯也不例外，因为最初自
己和团队的鉴别能力不是特别
专业，也曾在工作中吃过大亏。

“我花了42万元买了一张假作
品，还报了警打了官司，跌了个
大跟头。”陈凯说，也正是因为
吃的这次亏让他永远记住了知
识的力量。他开始购买大量专
业资料和书籍，拼命学习，恨不
能一夜间把所有的专业知识系
统掌握起来。

通过专业、系统的学习，陈
凯的鉴别和鉴赏专业技能也不
断提升，有一年，他到一位藏家
手里征集作品，对方拿出来十
五张作品，声称故宫专家都鉴
别过了，是假的！当时陈凯还暗
自心想“假的给我看什么”，藏
家想以每幅2000元的价格卖给
陈凯，陈凯讨价还价后，用一口
价15000元打包了全部作品。回

到家的陈凯仔细甄别，并在同
年，将里面自己认为很精的作
品送去了国内最大的拍卖公
司，两幅作品最终成交价为100
万元。“看着后面很多零，却也
没有太多激动。”陈凯说，他也
清楚地认识到，专家也是“术业
有专攻”，不一定面面俱通，还
是要通过学习提高自己的专业
水平和能力。

多年来，陈凯从未放弃学
习，他活跃在国际及国内的各
大展览上，只要有大型展览，不
管工作多忙，他都会抽身前往，

“看展其实也是一件辛苦活
儿。”陈凯说，每到一场展览，他
都会认真鉴赏，并买回大量专
业书籍和资料精心研读和学
习，唯有时刻保持学习的状态，
才能不被市场淘汰。

敢于创新

涉足美术教育行业

近年来，拍卖行业市场火
爆，行业加入者也越来越多，如
何在激烈地市场竞争中站稳脚
跟、分一杯羹是很多从业者研
究的课题。陈凯在将拍卖行业
做得风生水起后，开始向行业
的外延拓展，开始涉足美术教
育行业。

陈凯说，市场不景气时，文
化产业或许会受到冲击，而若
做教育行业则可能是一个很好
的缓冲。他在决策时，也充分考
虑了自身优势，将多年来在艺
术圈积累的人脉资源和专业知
识运用起来，最终，他选择了美
术教育行业。

陈凯的公司是7所大学的
教学实践基地，也是山东省委
宣传部金种子工程的入孵企
业，陈凯自己也是三所大学的
客座教授，2013年开始，他开辟
了自己的另外一条事业道路。

“表面看似很不相关的领
域，但艺术品也是美术，从事的
教育也是美术，二者是有关联
的。”陈凯说干就干，他先在泰
安肥城市做了一个美术馆。自
己的拍卖平台就是市场平台，
将来也给更多的艺术家做展
览，而推广美术学习也离不开
艺术家，他便提出“在美术馆里
学画画”的理念，慢慢地就有了
第一个学生、第二个学生……
生源不断扩大，“现在有面向3
到15岁孩童的教育，有面向高
考艺术生的培训，也涉足零基
础的成人油画、水墨画等课
程。”陈凯说，每一门课程都由
专业老师来授课，一来推广艺
术文化，二来也能让大家在绘
画中修身养性。

从未放松学习的陈凯还去
中国台湾、欧洲、美国、东南亚
等地考察，他发现在美术馆推
广美术教育在国外早有先例，
且已发展得很成熟，“有些理念
和模式拿来即用。”陈凯在肥城
组织了多次高等院校教授的写
生展览，以此展现了肥城的城
市面貌和发展，用艺术品宣传
了桃花在肥城。

明晰方向

打造多元化发展平台

勇者的奋斗从未止步，在
艺术品行业和美术教育行业都
已做得风生水起的陈凯并未停
下自己开疆拓土的脚步，而是
进一步明晰了自己的发展方
向，着手打造多元化的发展平

台。
2015年，陈凯在威海投重

金建设了集写生基地、美术馆
展览、美术教育、艺术品拍卖、
艺术基金、艺术家推广等于一
体的多元化发展平台，并在泰
安、威海成立了大学生创业就
业培训服务平台。

今年8月份，由陈凯牵头的
海峡两岸艺术家创作基地正式
成立，立足于为两岸文化及艺
术家的沟通和交流搭建更便利
的平台。

而在不远的将来，陈凯的
集团公司还要打造一个集艺术
品保税仓库、艺博会、港澳台艺
术家工作室于一身的国际艺术
园区，目前已经洽谈完毕，进入
到选址阶段。

在这个行业奋斗多年，陈
凯也深知其中的“水深火热”，
他坚守对艺术的执着追求，并
始终保持一份热爱，站在一幅
画前，他会定睛欣赏好久，甚至
到了一种“痴迷”的状态，有时
身边的人表示不解，他却也只
能微微一笑，因为对艺术的鉴
赏和审美，每个人都有不一样
的见解。陈凯始终觉得“艺术品
不应该当‘生意’来做。”在他看
来，对艺术的欣赏是一种营养
的汲取，唯有浸润在艺术的文
化熏陶中，才能让身心彻底放
松，也能提升文化修养，“这也
是我做美术教育的初衷，想让
更多人通过艺术文化的熏陶，
修身养性。”

在陈凯看来，山东的拍卖
市场还未达到高歌猛进的状
态，因地处京沪之间，在交通发
达的今天，更多藏家会选择去
北京参加嘉德、保利的大型拍
卖会，导致山东本地市场受冷
落；另一方面，各家拍卖公司还
处在各自为战的状态，很难办
成可以拿出大量精品的有影响
力的拍卖会。

多年来，陈凯和他的春秋
拍卖公司也一直致力于提升山
东拍卖行业的影响力。“要做好
山东拍卖市场，行业必须要自
律，树立诚信经营的品牌。艺术
品收藏市场向来真真假假，即
使身在其中的人也难识庐山真
面目。”陈凯说，拍卖公司要想
长久经营下去，用诚信来打造
品牌是必由之路。同时他也希
望能联合山东各拍卖公司，合
众家之力推出藏品更加丰富的
大型拍卖会，形成自己的影响
力。

今日山航 S07

海峡两岸艺术家创作基地

位于肥城的美术馆
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