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中国人寿“鑫福赢家”济宁发售，关爱金领取年龄可定制

首首推推双双账账户户，，保保障障、、理理财财更更灵灵活活
本报记者 张夫稳 通讯员 由勇

作为中国最大的人寿
保险公司，为庆祝个人营
销20周年，中国人寿于11
月8日正式发布了“鑫福赢
家”保险组合计划，首推万
能双账户产品，强势吹响
了2017年险企开门红的号
角。

随着经济发展，市民
投资理财诉求愈发强烈。
然而，在当前变幻多端的
经济环境中，股票基金类
风险过大，银行理财也因
连续降息收益率大幅下
滑，房地产市场又受政策
影响较大。受上述因素影
响，广大投资消费者日益
将保险作为主要保障和风
险分散手段，兼具安全性、

收益性和流动性的保险产
品正成为越来越多投资者
所偏爱的家庭资产配置

“标的”。在这种大背景下，
中国人寿顺势创新推出了
保值增值功能更为强大的
双账户产品“鑫福赢家”。

根据介绍，中国人寿
“鑫福赢家”保险组合计划
将保障功能和财务管理功
能相结合，在提供充足保
险保障的同时，通过累积、
追加双账户投资增值，以
实现风险保障、资金安全、
收益平衡的目的，为解决
家庭子女教育、养老、应急
资金等需求提供了理想的
解决方案。

“鑫福赢家”保险组合

计划包含国寿鑫福赢家年
金保险、国寿鑫账户年金
保险(万能型)(铂金版)等
多款产品，消费者可单独
投保国寿鑫福赢家年金保
险，也可以按照投保时的
要求选择组合国寿鑫账户
年金保险(万能型)(铂金
版)、国寿鑫账户两全保险
(万能型)(钻石版)以实现
双账户或单账户。该计划
将保障功能与资金保值增
值功能完美嫁接，具有保
费返本早、生存金返还快、
身价保障久、双账户增值
高等特点，账户资金可以
作为教育金、养老金或生
活备用金，可满足人生不
同阶段的需求。

本报济宁11月10日讯 (记者
张夫稳 通讯员 史志森) “我

干一天活休息后还能把钱及时存
进银行，不用白天忙活的时候专门
跑一趟，真是太方便了。”日前，在
曲阜市德化社区农商银行设立的
金融便利店内，刚办完存款业务的
小区居民郑先生高兴地说。

郑先生是一家快餐店老板，几
乎每天都是从早餐开始一直忙到
很晚，等送走客人打烊后本想着把
一天的营业收入存进银行，无奈银
行营业网点已经下班，不仅资金在
家过夜不安全，第二天还得专门跑
趟银行去存钱。“原来，一天得跑两
趟银行，很不方便。”郑先生说，曲
阜农商银行在社区设立了金融便
利店，很好地解决了自己的麻烦
事，“金融便利店就像家门口的银
行，给我们老百姓带来了实实在在
的便利。”

本着“为居民提供全天候金融
服务”的服务宗旨，今年初，曲阜农
商银行在德化社区开设了辖区首
个金融便利店。该金融便利店内配
备了一台ATM、一台“惠金通”，依
托一名普惠金融服务员协助周边
居民办理金融业务，金融便利店可

提供存取款、转账、查询、缴费、代
发粮补、业务咨询等服务，服务时
间也突破了传统银行营业网点的
限制，以“错时+延时”服务满足社
区居民全天候金融需求。

德化社区金融便利店开业后，
像郑先生这样的周边居民、商户纷
纷“点赞”。德化社区居民陈大妈是
该金融便利店的常客，“原来，我们
社区里多数老年人不会使用ATM
机，在便利店有服务员小田现场指
导办理，现在很多老年人都学会使

用ATM了，很是方便。”陈大妈说，
自己每个月都跑银行，办的都是交
水电费、煤气费等业务，光排队就
要老半天，现在有了金融便利店足
不出“区”便可办理多项缴费业务，
非常方便快捷。

方便社区居民的同时，德化社
区金融便利店也取得了不错的效
益。目前，德化社区金融便利店平
均每天受理各项业务超过100笔，
而派驻的社区普惠金融服务员也
取得了揽储1400余万元的“成绩”。

提供“错时+延时”金融服务

曲曲阜阜农农商商将将便便利利店店开开进进社社区区

本 报 济 宁 1 1
月 1 0日讯 (通讯
员 张 猛 ) 日
前，中国银行济宁
泗 水 支 行 为 济 宁
某 水 泥 有 限 责 任
公 司 开 立 了 矿 山
地 质 环 境 治 理 保
证金保函，金额共
计 7 1 9 3 . 9 6万元，
期限五年。该保函
系《山东省矿山地
质 环 境 治 理 恢 复
保 证 金 管 理 暂 行
办法》文件颁布以
来 济 宁 当 地 首 笔
矿 山 地 质 环 境 治
理领域项下保函。

据了解，上述
水 泥 有 限 责 任 公
司 为 泗 水 当 地 结
算 大 户 ，《 山 东 省
矿 山 地 质 环 境 治
理 恢 复 保 证 金 管
理暂行办法》颁布
后，中国银行泗水

支 行 认 真 理 解 文
件精神，与上级行
公司部、风险部沟
通 ，研 究 授 信 方
案，主动上门拜访
并 对 企 业 财 务 人
员进行业务宣讲，
并协助企业向市、
县 两 级 国 土 资 源
部 门 协 调 使 用 保
函 代 替 保 证 金 事
宜，最终为企业开
立保函，缴存矿山
地 质 环 境 治 理 恢
复保证金。

该笔保证金保
函 业 务 的 成 功 办
理，为企业节省了
大 量 资 金 占 用 成
本。未来，该行将继
续发挥在保函等结
算业务领域的专业
优势，为更多地方
企业提供优质结算
业务服务，支持企
业发展。

泗泗水水中中行行开开立立
环环境境治治理理保保证证金金保保函函

产品设计更灵活
个性化定制关爱金领取年龄

在以往的保险产品计划中，
部分保险消费者为了更快实现
资金返还，往往愿意牺牲一定的
收益来换取资金运作的前置。有
关资料显示，在保费返还的时间
设置上，尽管大多数保险公司在
市场强烈的需求下，对保费返还
时间进行了一定的灵活性处理，
但是绝大部分保险产品的保费
返还时间最快仍长达15年甚至
更久，对于希望尽快获取收益的
保险消费者来说，仍然无法满足
需求。

而中国人寿此次推出的开
门红主销产品———“鑫福赢家”，
在关爱金领取年龄的设计上更
加人性化。消费者在投保时可选
择1 2种保费返还时点，最快1 0
年，最早30周岁就可以领取全部
所交保费(不计利息)。

生存金即交即领
实现资产保值增值

无论哪种资产配置方式，投
资人都希望在最短时间内获得
资金的回笼，这方面，中国人寿
在新产品设计中同样对投资者
照顾周全。

据了解，在以往国寿的开门
红产品中，生存金即交即领可谓
是标配。而在今年的开门红产品
设计上，较之以往“鑫如意白金
版”、“鑫福年年”等产品，“鑫福
赢家”首次给付的生存金为客户
首次交纳的保险费的20%。具体
而言，在“鑫福赢家”保险合同生
效10天后，就可以领取到首笔生
存金。之后每年领取基本保险金
额的20%，一直到关爱金领取之
前，真正帮助客户尽可能早地享
受到“鑫福赢家”带来的收益。

产品设计人性化

意外保障最高至88周岁

作为本次上市的“鑫福赢家”
的一大亮点，该产品在设计上更
加凸显了创新意识和人性化，不
仅能为客户提供安全、稳健的理
财新选择，还充分发挥了保险的
基础保障功能。

在被保险人根据合同约定的
时间领取关爱金后，直到其年满
88周岁，在此期间，若被保险人不
幸遭遇意外事故导致身故，保单
的指定受益人，还可以根据合同
所交保费(不计利息)领取身故保
险金。也就是说，假设李女士在30
岁时，为自己投保了“鑫福赢家”，
选择在40周岁领取关爱金。在关
爱金领取后，从41岁一直到她年
满88周岁，若李女士在此期间遭
受意外伤害导致身故，她依然可
以根据其所交保费(不计利息)获
得身故保险金。“鑫福赢家”的这
一设计打破了以往多数产品意外
保障最高至被保险人75周岁的年
龄限制，更加合理地转移了人们
在生活中可能遇到的意外风险，
可以说是一份能够帮助普通市民
提高幸福指数的理财利器。

万能账户创新叠加

双账户协同增值

中国人寿的万能账户具有
“账户收益日计息月复利、账户运
作公开透明”的特点，一直受到消
费者青睐。此次“鑫福赢家”保险
组合计划万能双账户的上市，是
中国人寿对万能账户产品体系的
创新和升级。实际上，万能账户由
原来的单一账户升级为双账户，
即收益账户和追加账户，选择生
存保险金、关爱金，与追加的闲散
资金分别进入两个万能账户，享
有较高复利计息，既能帮助客户
享受较高的结算收益，又能满足
客户对于资金流动性的需求。

8日，中国人寿济宁分公司在济宁高新区体育馆召开了营销20周年表
彰暨“辉煌国寿 传奇2017”开门红誓师大会，会上推出了“鑫福赢家”保险
组合计划，强势吹响了2017年险企开门红的号角。

誓师大会现场。

居民进便利店办理业务。
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