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理理财财告告别别““高高收收益益””时时代代
专家建议分层理财保收益
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告别“高收益”时代

理财更需“货比三家”

对于理财观念较为保守的
中国人来说，很多人的理财方
式是选择把钱存进银行，而如
今不少人发现存进银行的钱

“越存越少”，对“钱越来越不值
钱”表示深深的担忧。据最新的
数据显示，10月份我国CPI同比
上涨2 . 1%，银行一年期定期存
款利率是1 . 5%，也就是说，银
行利率依然难以“跑赢”物价
涨幅，人们手中握着的钱出现
了“实际负利率”。

举例来说，在银行存入一
年定期存款1万元，一年后，可
以获得本息收入10150元。按
照目前 2 . 1 %的物价上涨速
度，那么今天1万元就可以买
到的商品，一年后需要花费
10210元才能买得到。从实际
购买力的角度来看，1万元钱
存在银行，一年下来实际购买
能力“净亏”6 0元。而一年前
的1万元，购买力仅相当于一
年后的9940元。由此看来，由于
利率市场化改革，央行实行连
续降息等货币政策，投资者通
过存款利息理财，确实成为一
种越来越“鸡肋”的选择。

同样受到利率下调影响
的还有银行理财产品，相关数
据显示，2 0 1 6年上半年银行
理 财 产 品 年 化 收 益 率 跌 破
5 %。此外，曾经备受追捧的
“宝宝”类货币基金的收益也
集体跌破3%。以互联网金融
的“开山鼻祖”余额宝为代表，
2 0 1 3 年余额宝在最初上线
时 ，其 7 日 年 化 收 益 率 超 过
4%，在2014年的收益率曾创
下6 . 763%的历史最高纪录，
但从2 0 1 5年开始，余额宝收
益一路走低，并跌破3%。

由此可见，无论是银行理
财产品，还是受存款利率影响
较大的“宝宝”类理财，都正在
告别“高收益”时代。但是，由
于这些理财方式风险低，较为
稳健，虽收益不高，但对于不
想承受较大风险的投资者来
说还是较为不错的选择。

除了以上几种理财方式
之外，投资者还会选择炒股
票、期货，或投资私募基金等
收益较高的理财方式，但众所
周知，高收益的同时也往往伴
随着高风险。而且股市的行情
风云变幻难以捉摸，需要较为
丰富的金融知识储备;私募基
金的投资门槛较高，在一定程
度上也阻拦了经济基础较为薄
弱的普通投资者。

理财分析师指出，一位成

熟的投资者应该具有分层理财
的观念来“保卫”收益，“不要把
鸡蛋放到一个篮子里”。此外，
存款时也要“货比三家”，认真
分析优劣，不能偷懒。

P2P理财渗透率提高

平台关注用户分级

伴随着互联网金融的发
展，P2P理财作为一种新型的
理财方式进入了人们的视野。
与银行理财相比，P2P理财收
益率更高；与私募基金相比，
P2P理财门槛低，适合普通投
资者；与私人借贷相比，P2P理
财风控相对规范……正是因为
P2P理财回报率高、门槛低、流
动性好、操作便捷等优势，迅速
获得了投资者的青睐。

随着互联网尤其是移动互
联普及率的提高，借助其优势，
包括P2P理财在内的互联网理
财方式在总体理财人群中渗透
率已达到88%。而近期国家先
后出台的一系列监管政策，确
立了P2P平台的合法身份，不
仅为行业正名，也让投资者更
加安心。

互联网金融平台的获客一
直是各个平台的心头之痛，尤
其是在监管趋严的大背景下，
平台的用户集中度越来越高，
获取新增客户的难度越来越
大。根据媒体最近的调查，现在
平台获取一个用户成本已经到
了800到2000元左右，而且通过
返利、体验金、加息券这些优惠
吸引来的客户，不少还是薅了
一把就走的“羊毛党”。

对于网贷平台来说，一方
面需要挖掘更多的新客户，另
一方面需要留住存量客户，前
者相当于“开源”，后者相当于

“截流”防止流失。而目前平台
在“截流”上采取的优惠方式主
要有积分服务体系和针对高净
值客户的会员制，抱财网就是
后者的代表。

业内人士指出，监管新政
中明确提出网络借贷信息中
介机构应当对出借人的年龄、
财务状况、投资经验、风险偏
好、风险承受能力等进行尽职
评估，并根据风险评估结果对
出借人实行分级管理。“这在
某种程度上会让投资人素质
和能力升级，平台在投资门槛
和用户级别方面也会有所考
量。”(来源：中国经济网)

银行代销理财产品

不等于银行理财产品

银行除销售自己发行的产品
外，也会利用本行渠道、人员销售
和推介其他金融机构发行的产
品，称之为银行代销产品。目前常
见的银行代销产品包括基金、保
险、信托及国债等。

在银行代销产品业务中，银
行作为代理销售方，发挥营业网
点数量众多、分布广泛等优势，
提供产品的销售平台，所承担
的责任与银行自产自销产品有
较大区别。

银行代销产品的经营主体分
别是基金公司、保险公司、信托公
司等外部机构。因此基金、保险、
信托等产品的设计、投资、管理等
均由基金公司、保险公司、信托公
司等外部机构负责。

重庆市银监局提醒，银行代

销产品是银行为投资者提供的多
层次金融服务方案内容之一，使
投资者能够运用银行平台，选择
其他经营主体的产品，因此，投资
者在选择代销产品时，不能仅依
赖于对银行的了解与信任，更要
重点考察基金公司、保险公司、信
托公司等经营主体公司及产品本
身的情况。

五 招 教 你 防 范 风

险，重点关注这几方面

正确认知，银行代理保险宣
传中的预期收益或所提及的过
往收益等通常是经营主体公司
通过模拟预测或依据历史数据
测算得出，产品最终实现的收
益，很可能与其过往收益或预期
收益有偏差。

全面了解，银行代理保险的
产品说明书、合同条款或招募说

明书等资料由经营主体公司提
供，其中对代销产品的责任和义
务等重要内容有详细说明，投
资者应仔细阅读，全面了解投
资产品。

正视风险，基金、信托、投
资型保险等产品是投资产品，投
资者既可能分享投资所产生的收
益，也可能面临投资风险，导致本
息损失，投资者应对本人购买的
产品承担相应的风险责任。

交易确认，银行作为代理
销售机构，将投资者的买卖交
易申请提交给经营主体公司进
行最终确认，投资者应及时查
询交易结果。

收益跟踪，在购买银行代
理保险后，投资者可通过查询
经营主体的网站信息，查询相
关产品收益报告或致电产品经
营主体公司咨询等方式，及时
跟踪所购买产品的运作表现和
收益情况。

银银行行代代销销理理财财产产品品不不等等于于银银行行理理财财产产品品

银行理财产品以其相对稳健性吸引了不少投资人，但你知道吗？银行代销产品不等于银行理
财产品，购买时请擦亮眼睛，注意风险！

根据中国保险业监
督管理委员会对犹豫期
的相关规定，投保人身
保险时，投保人从收到
保单并书面签收之日起
1 0 日内可选择是否退
保。

如果认为所投保产
品与需求不符，投保人
可以在犹豫期内无条件
解除合同 (即退保 )，保
险公司在扣除不超过10

元的成本费后，应退还投
保人全部保费并不得收
取其他任何费用。

2016年5月，银监会
下发了《关于规范商业银
行 代 理 销 售 业 务 的 通
知》，明确代销范围，严禁
商业银行代销“无照”产
品，较为完整、系统、详细
地规定了代销业务重要
环节的监管要求。(来源：
华龙网)

延伸：

购购买买保保险险产产品品1100日日

内内可可无无条条件件退退保保

面对不断上涨的物价、房价，很多人纷纷吐槽工资的涨幅已远远追赶不上CPI的涨幅，“靠涨工资还不如靠自己学会理
财”逐渐成为广大民众的心声。随着国民理财意识的提高，对资产配置的需求也与日俱增。

而近年来，我国进入持续降息通道，理财收益也一路下滑：银行理财产品收益率和存款利率持续下跌，A股市场持续
震荡走低，宝宝类基金风光不再……如何“保卫”资金收益，避免钱袋缩水，成了不少投资者关心的问题。
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