
华华夏夏银银行行济济南南分分行行举举办办““团团聚聚小小微微””产产品品推推介介会会
时值二十周年行庆之际，

华夏银行济南分行“团聚小微”
产品推介会日前在山东大厦隆
重举行。在活动现场，一幅幅沙
画，一段段旁白，一个个贷款场
景，吸引着众多嘉宾的关注。从

“年审贷”到“政采贷”，从“电商
贷”到“网络贷”、“房抵贷”，华
夏银行济南分行精心打造的特
色小微企业产品让到场嘉宾感
到不虚此行。

记者了解到，华夏银行济
南分行坚定实施“中小企业金
融服务商”战略，努力走特色
化、专业化发展道路，在机制、
产品和服务等方面积极探索和
创新，走出了一条互联网金融

模式下依托政府、核心企业、市
场商圈等平台，服务小微客户
的新路子，有效降低了小微企
业融资成本，实现了服务客户
与自身发展的“双赢”。

以他们推出的特色产品
“年审贷”为例，创新的年审制
还贷方式使小微企业在贷款到
期前，只需向银行提出贷款年
审的申请，年审通过后即可实
现“无须筹资归还借款,无须重
签任何合同,自动延长贷款期
限”，有效规避了传统贷款模式
下“整贷整还”、“先还后贷”、

“期限错配”等弊端，减少了因
筹集还贷资金所需的时间成本
和资金成本，同时避免小微企

业通过民间借贷等渠道高息借
入转贷资金，而更长的贷款期
限也很好匹配了小微企业成长
发展的周期，保障了其经营的
连续性和稳定性。实践证明，这
一做法相当于为企业降低了贷
款利率两个百分点左右。这一
服务由于省时、省力、省心、省
钱，被很多小微企业称为“最有
人情味的贷款”。

除了“年审贷”，华夏银行
济南分行推出的“政采贷”也受
到了与会嘉宾的一致好评。面
对政府采购供应商的金融服务
需求，华夏银行济南分行运用
小企业网络贷产品创新预授信
模式，可以预先给予客户最长3

年的最高额度授信，通过线上
贷款发放客户可实现足不出户
放款，三年授信期内可实现随
借随还，节省财务成本。企业可
中标后再根据中标合同进行融
资，做到了“先授信，再中标，资
金有保障”，不仅给予广大小微
企业以贷款资金支持，更鼓励
了广大小微企业积极参与政府
采购投标的信心，有效盘活小
微企业民营经济。而且，通过充
分整合政府采购数据，依托财
政支付信用，华夏银行济南分
行的针对政府采购供应商在
500万元权限内不再要求抵质
押担保，降低了传统模式下银
行重抵押、重担保的高门槛，有

效解决小微企业中标后“短、
小、频、急”的资金需求。

“20年的发展，华夏银行济
南分行站在了更高的起点上，
社会变革、形势变化特别是小
微企业的迅猛发展也给我们提
出了新的要求。我们将紧紧围
绕缓解小微企业‘融资难、融资
贵’问题，强化责任担当，加快
产品创新，丰富服务内涵，提升
服务效率，与小微企业携手共
度难关，为更多小微企业成长
为‘参天大树’加油助力，为全
省小微企业更好更快发展作出
新的更大贡献。”华夏银行济南
分行相关负责人表示。

(财金记者 王小平)

12月15日，由德华安顾人
寿汇聚专业与实力，倾力打造
的“安享金生”保险理财计划
耀世登场，德华安顾人寿所有
门店、PAD网店同步发售。

“安享金生”保险理财计
划，包含德华安顾安享金生年
金保险(分红型)、附加直富保
年金保险(万能型)、附加VIP
年金保险(万能型)等多款产
品，为客户提供多种选择，专
业稳健，安享今生。

据介绍，“安享金生”保险
理财计划亮点纷呈。首先是缴
费期限短，生存金返还又高又
快。客户只需要交费三年，合
同生效日及65周岁前每个保单
周年都可领取20%保额的生存
金，65周岁(含)—88周岁每个保
单周年都可领取40%保额的生
存金。而且，66周岁后的首个保
险合同周年日和80周岁后的
首个保险合同周年日，都能额
外领取到相当于50%保费的
祝寿金，两次祝寿金累计领取
金额相当于100%的保费。

其次是该计划提供长期
保障，并且以双红利的方式增
加客户权益。当被保险人身故
或全残时，德华安顾人寿按照
合同约定的保险金额保证给
付。同时，采用年度红利与特
别红利方式增加客户权益，年

度红利可以同按比例给付的
生存保险金、祝寿金一起选择
进入万能账户进行二次增值，
账户提供的最低年化保证利
率为2 . 5%，以月复利方式累积
生息；特别红利在合同生效五
年后产生，合同终止时给付。

再次，该计划充分发挥机
构理财优势，投保人对万能账
户积累的资金具有合同赋予
的专属权益，既可以一次性领
取，还可根据人生不同阶段的
财务需求选择部分领取，也可
以自第三个保单周年日开始，
申请每年按照当时保单账户
价值的10%进行年金领取，以
保护未成年人权益。

“‘安享金生’保险理财计
划短投快返，投保当年就可以
创造一笔安全稳健、持续增长
的现金流；高贷款比例、双账
户融资，可以实现资金利用的
最大化。该计划还能帮助企业
资产与个人资产进行有效隔
离，保值增值的同时，高效能
保全资产，为家庭财富有效分
配和传承提供合理解决方案。
我们希望通过‘安享金生’保
险理财计划，解决孩子和大人
两代养老问题，并解决人生不
同阶段的财务需求。”德华安
顾人寿相关负责人表示。

(财金记者 王小平)

本报济南讯(记者 张頔)
记者从山东省财政厅获悉，为
了让城乡居民全面了解涉及
财政的民生政策,推动各项政
策落地见效,近期,山东省财政
厅对现行民生政策进行梳理
汇总 ,分类“打包”,形成《民生
政策清单》,面向社会集中公
开。《清单》中所列民生政策共
11大类182条,每条都与群众切
身利益密切相关。

据山东省财政厅负责同
志介绍,这次民生政策梳理内

容全面详实。在梳理过程中 ,
山东省财政厅本着“简单明
了、精准实用”的原则,精简提
炼政策核心内容 ,以清单的
形式 ,逐条列示了政策名称、
政策依据、政策内容、扶持
范围及对象、扶持形式及标
准、申请程序、政策执行期
限、主管部门等“干货”,让群
众一看就明白。为了让群众
少跑腿,有的政策还注明了需
要提交的申请材料,力求做到

《清单》一目了然、清晰好用。

本报讯 近日，济宁市兖
州区地税局联合国税部门，与
17家商业银行签订“税银互动”
服务协议书，建立税银战略合
作伙伴关系，标志着该区税银
合作这一落实“供给侧”改革的
便民之举由单点离散提升到了

全面覆盖。据悉，通过签订《服
务协议书》，国地税部门及时向
各银行提供中小企业纳税信用
等级评定情况，商业银行参考
企业纳税信用评价结果，主动
挖掘新的贷款需求，改进金融
服务。 (王学栋 韩文)

近日，记者在潍坊采访
时了解到，潍坊寿光人民成为
全省第一批享受到“建保通”项
目实惠的人。当地所有投保泰
康健康险的消费者，在指定医
院住院就医，就可享受到“住院
报案，出院领钱”。

据介绍，“健保通”指商
业保险公司与医疗机构深入
合作，通过系统互联互通，及
时共享客户医疗信息，在客
户住院时即完成理赔定性、
客户出院即完成理赔并获得
理赔款的新型商业医疗保险
理赔方式。

在寿光人民医院，一个7
岁孩子的妈妈于会英接受了
记者的采访，谈起“健保通”，
她连连称赞，“很快，很方
便”。据了解，她孩子因感冒
住院治疗，总费用4000多元，
经过社保和“健保通”的双重
保障，个人只需要承担400
元。据于会英介绍，“俺入了
个最低档的保险，一年才交

8 0元，没想到这次理赔了
1000多。”除了保险的保障可
观外，最为吸引人的是“健保
通”的出院即能领钱的便捷，
与普通的保险理赔流程相
比，免去了出院手续办理完
后，七个工作日之后才能办
理保险理赔手续的麻烦。

泰康人寿潍坊中心支公
司理赔部总经理刘锋在采访
时告诉记者：“‘健保通’系统
通过与医院系统无缝对接，
实时上传客户住院就诊信
息，完成理赔实时赔付。”他
指出，“通过借助医院垫付保
险金，能够有效解决‘看病
难、看病贵’的问题。”

此外，值得一提的是，这
一项目的成功推广，很重要
的一环在于医院的配合与
否，寿光“健保通”项目之所
以能够成为全省的排头兵，
很大的原因也来自于寿光人
民医院的大力支持。据寿光
市人民医院相关负责人介

绍，截至目前，“健保通”项目
已经为1800多位客户完成医
疗费支付，共垫付资金120多
万元。此外，该医院还在窗口
办理处专门开设了泰康人寿

“健保通”项目理赔窗口。
据了解，泰康人寿山东

分公司自2011年起正式启动
“健保通”项目，历时4年多的
“健保通”项目在寿光人民医
院的摸索应用和改进，项目应
用已经比较顺畅。目前，在潍坊
范围内，泰康已与青州人民医
院、寿光人民医院、安丘人民
医院开展合作“健保通”项目
合作，下一步将尽快与全市
更多地医院接洽对接，实现
客户服务的广泛覆盖。

泰康人寿山东分公司相
关负责人表示，随着“健保通”
项目的发展，该公司未来将在
高端医疗、健康管理、体检服
务等方面与医院深入合作，为
客户带来便捷、实惠的保险服
务。 (记者张頔 季静静)

山东作为农业大省，农
产品价格的波动往往牵动着
多方的关注，农民首当其冲。
近日，“菜贱伤农”的魔咒被
打破，中华联合在全省率先
开展了马铃薯目标价格指数
保险试点工作，为菜农提供
了“强硬”后盾。

日前，记者随山东省保
险行业协会组织的“星火计
划创新采风团”来到了滕州
市界河镇，了解中华联合在
当地开展的马铃薯目标价格
指数保险试点工作。滕州独
特的气候、土质、水文等自然
条件，非常适宜马铃薯生长。
作为农业部命名的“中国马
铃薯之乡”，滕州市是全国最
大的二季作马铃薯产区。

尽管已经有了规模和名
气，但当地的农民仍然会不
时遭受增产不增收的困扰。
为了解决农民的这一困扰，
避免“菜贱伤农”。2014年11
月底，我省有选择性地在部
分地区进行蔬菜目标价格保
险保费补贴试点工作。根据
方案，滕州市开展马铃薯目
标价格保险试点，中华联合
成为参与试点工作的最主要
的保险公司之一。

“价格指数保险有利于
分散生产经营风险，减轻政
府和农户的负担,稳定物价，
提高农民种植的积极性，保
障农民的切实利益，对保证
马铃薯产业发展壮大和促进
农民增收意义重大。”中华财
险山东分公司农险部总经理
姚国强说。

事实也的确如此，2015
年，中华联合在枣庄滕州市
滨湖镇、柴胡店镇、官桥镇、
界河镇、龙阳镇、张汪镇6个
镇开展承保工作，3589户薯
农投保面积3 . 79万亩；价格
监测期刚过，实际成交价格
一经确定，该公司第一时间
启动赔付兑现工作，赔款
3 6 4 . 1 1 万 元 ，赔 付 率 为
71 . 35%，户均赔款101 . 45元，
地方政府、薯农非常满意，农
民投保的积极性空前高涨。

据了解，滕州市马铃薯目
标价格保险已连
续开办两年。投
保农户每亩地只
需缴纳保险费的
20%，其余由各
级 政 府 补 贴
80%。结合今年
土豆价格，一旦

保险期内参保蔬菜平均生产价
格(地头收购价)低于目标价格
时，视为保险事故发生，保险人
对跌幅部分进行相应赔付，高
于目标价格时不发生赔付。

西杨庄村种植户杨洪信
是马铃薯价格指数保险的坚
定拥护者：“这个价格保险让
我们农民很有信心，价格好
能卖好价钱，价格不好有政
府和保险公司做我们的后
盾。”杨洪信告诉记者，他一
共种了4亩多的土豆，每亩地
投保32块钱。今年由于气候的
影响，土豆产量不好，价格也比
较低，小一点的土豆甚至市场
价格只有几毛钱。“要是按照
以往没有投保，这种情况下
很有可能我们连工钱都赚不
到，现在保险公司每亩地给
赔了98元，能挣个工钱我们
农民就已经很美了。”

(记者张頔 季静静)

马铃薯价格指数保险给菜农做“强硬”后盾

中中华华联联合合保保险险试试点点打打破破菜菜贱贱伤伤农农魔魔咒咒

出出院院就就领领钱钱 消消费费者者称称““很很快快，，很很方方便便””
星火创新采风团探访泰康人寿“健保通”项目

德德华华安安顾顾人人寿寿发发布布

““安安享享金金生生””全全新新年年金金产产品品
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