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刘芳本是东明县一名普通
家庭主妇，在无意间使用面膜
后的一次微信分享，引起不少
朋友关注和问询，并纷纷地委
托她帮忙购买。刘芳从中发现
了商机，并组建了团队。不到半
年时间，该团队创造了3000多
万的销售额。2015年，该团队仅
用10个月，便创造了1亿销售业
绩。而在经营事业同时，刘芳也
坚持从事公益和慈善事业，将
自己的奋斗成果分享给最需要
的人。

玩微信
玩出微商“神话”

家住菏泽东明的刘芳本是
一名普通的家庭主妇，闲暇时
喜欢接触些新兴事物。“2013年
前后，开始使用微信。”直至一
次，她新入手了一款面膜，自己
用后觉得效果挺好，便随手在
微信朋友圈里分享了一下自己
的心得。不料却引来了不少朋
友的关注和问询，她们纷纷提
出以给与辛苦费的方式委托自
己帮忙购买同款面膜。碍于朋
友恳求，刘芳购入了整箱面膜，

再分发给朋友圈中的众人，也
收到了朋友允诺的报酬。

本是朋友们一次无心的举
动，却激发了刘芳的商业意识，
她敏锐地感知到了隐藏在微信
朋友圈下的巨大空白市场。于
是她开始小打小闹地在朋友圈
分售一些自己用着喜欢并且经
济实惠的物品，由于物美价廉，
深得朋友们的喜爱追捧。经过
几次销售积累下来，刘芳淘到
了她在微商界的第一桶金。

尝到了微信销售甜头的刘
芳，却并没有因此而知足和却
步。“既然有这种商机，那不如

就切实地把握住，努力地经营
起来成就一番事业。”2013年7
月份，刘芳组建成立了团队，而
在其后不到半年的时间，这个
初成团队就创造了3000多万的
销售额，而这个数字在2014年
底迅速翻升至1个亿。2015年，
刘芳和她的团队仅用了十个
月，便打破了2014年全年所累
积的1亿销售业绩，成为微商界
的一段“神话”。

“选产品
要对得起自己的良心”

2014年初，刘芳注资300万
元组建了公司，主要精力都放
在了产品筛选和团队经营这两
个重点上面。

“选产品，要选择影响力
大的知名厂商，产品必须有品
牌和质量双重保障。”刘芳说，
其团队经销的产品，必须是上
市公司的专利产品，必定自己
先试用验证效果。等愚公、朋
友与一级代理商三道关口全
数通过后，她才放心在微信中
宣传。

“我们是宝妈、工人、学
生、失业者……但最终我们是
微商，因为微商我们聚集在一
起。”刘芳说，微商改变了自
己，也改变了生活方式和态度
以及价值观。其现有的代理分
销商，多是“80后”宝妈、“90
后”女孩，她们习惯称刘芳为

“芳姐”。而刘芳，则称呼团队
的成员们为“家人”。

“经营微商，就是经营团
队。”刘芳认为，对一个微商
从业者来说，想要成功，想要
少走弯路，经营一个好的微
商团队至关重要。微商团队
不只是简单的供给产品，还
必须能调动起人的主观能动
性，给人以正确引导和正向
能量。

投身公益
取之于社会，奉献于社会

刘芳认为，商机无处不在，
有的人不肯用心看，有的人看到
了却不肯用心做，有的人用心做
了又没能持之以恒。“我算幸运
的，在别人放弃的时候，我却在
鼓励自己多走一步看看，所以坚
持到了今天。”她说。目前，刘芳
和她的团队的直属代理商1万多
人，代理分销商50多万人，而其
服务的的顾客群体高达上千万。

2016年12月9日至12日，刘
家芳芳团队三周年庆典在广东
省广州市圆满落幕。期间，来自
该团队的1500余名成员从全国
各地共赴广州，共度庆典。庆典
所设立的明星演唱会众星云
集，将气氛炒至高潮，刘芳无疑
成为此次盛会的主角。然而此
时，她在筹划着捐助对象。

据刘芳的助理透露，刘芳
在利用微商平台经营事业的同
时，坚持从事公益和慈善事业，
三年来，她个人陆续向困难家
庭、贫困学生、重病患者捐款60
多万元。在她的带领和倡导下，
其团队向社会多方捐款达300
多万元，以实际行动体现了“取
之于社会，奉献于社会”。

一一次次心心得得分分享享，，造造就就一一段段微微商商““神神话话””
起于微商，东明一家庭主妇与其团队半年创造3000余万销售额

本报记者 邢孟

提起“第一书记”栗东宇，
郓城县郭屯镇后辛庄村的村
民们感受最深。在短短的两年
时间里，后辛庄及周边三个行
政村修建起了环村公路、田间
道路、桥梁涵洞和灌溉机井；
村里增容了变压器、机房，解
决了农田灌溉用电难题，使帮
包村近2000多亩基本农田实
现了旱涝保收；村内6条主要
干道逐一硬化，新建排水沟
2000米，安装路灯120盏，栽植
绿化树木1200余棵；修建了幼
儿园和总面积1000平方米的
百姓大舞台和健身休闲广场。
村民们都说，“第一书”来后，
村里大变样了！

心系群众
两次挂职“第一书记”

“我也是农村出来的，想为
乡亲们再做点事儿。”栗东宇告
诉记者。继2012年4月至2013年
5月，栗东宇到郓城县郭屯镇林
集村挂职“第一书记”之后，
2015年2月，栗东宇再次来到郓
城，这次他挂职的村子是郭屯
镇的后辛庄村。

16日上午，后辛庄的村民
们都聚集在刚刚建成的百姓大
舞台前观赏演出，旁边，新建的
幼儿园已经建成，由栗东宇协
调争取的价值3万多元的桌椅
及游乐设施正在陆续被搬进幼
儿园内。利用国家扶持政策，栗
东宇争取协调资金40万元为后
辛庄修建了幼儿园，同时还有
刚刚建成的总面积1000平方米
的百姓大舞台和健身休闲广
场，并在广场上安装了照明设

施和健身器材。
来到后辛庄后，栗东宇首

要解决的便是村里的基础设
施。为此，他多方奔跑，争取到
项目资金400余万元，为后辛
庄及周边三个行政村修建环
村公路、田间道路、桥梁涵洞
和灌溉机井，协调供电部门，
增容变压器、机房，解决农田
灌溉用电难题，使帮包村近
3000多亩基本农田实现了旱
涝保收。利用省扶贫资金，硬
化村内6条主要干道，新建排
水沟2000米，安装路灯120盏，
栽植绿化树木1200余棵，粉刷
沿街民居墙壁，配备保洁设施
和人员，改善村委办公条件，
配备电脑5台、投影仪1套、办
公桌椅20套和书橱4个、电视1
台，使该村基础设施和整体面
貌焕然一新。

鼓励青年创业
带领村民一起致富

基础设施改善了，接下来
栗东宇考虑的便是如何带领村
民致富。为了将在外打工的年
轻村民联系起来，栗东宇专门
建立了一个微信群，将村民们
聚到一起，出谋划策。

“栗书记带着我们去潍坊
等地学习种植技术和销售市
场，帮我们联系客户，合作社的
成立多亏了栗书记的帮忙。”在
后辛庄梦龙谷物种植合作社
内，负责人张秀军告诉记者，原
先他们几个年轻人都在外面打
工，在栗东宇的鼓励下，他们三
人决定回村建设蔬菜种植基
地。2016年5月，梦龙谷物种植
合作社成立，“目前，我们已经
采摘了一茬西兰花和香菜了，

大棚也在陆续建设中。”张秀军
告诉记者，在栗东宇的协调下，
合作社还吸收了部分贫困户前
来打工。“每到种植和采摘的时
候，每天在这打工的就有四五
十人。”

在后辛庄村，像张秀军这
样的返乡创业青年不在少数，
在栗东宇的鼓励与扶持下，这
些返乡创业青年不仅自己找
到了事业发展的道路，也带动
了整个村子的致富。现在，后
辛庄村有5个产业项目、投入
扶贫资金295万元，分别为160
亩的高产红富士苹果园、30个
食用菌大棚、200亩蔬菜种植
基地、2个恒温蔬菜保鲜库、1
个现代化服装加工，成立了三
个农业种植合作社，采用“合
作社+贫困户”模式，带动贫困
户发展种植业，使该村100多
名贫困户脱贫并走上致富道
路。

发展电商
让村子摘掉穷帽

近两年来，农村电商发展
迅速，尤其是郓城县的农村电
子商务已经走在了全省县城
的前列，如何能让电商为后辛
庄村民服务，栗东宇决定试
试。

说干就干，栗东宇组织了
村里十几名年轻人到郓城淘宝
大学学习，多次到曹县大集镇
一些成熟的淘宝村去增长实战
经验。2016年初，栗东宇带领村
民们用扶贫资金30万元建设完
成了后辛庄电商服务中心，办
起了淘宝培训班，架起了网线、
购买了数十台新电脑，从3月12
日第一批30人的培训班开始，
目前已举办了五期培训班，共
培训学员150余名，周边几个乡
镇都有学员来此学习。

“平均下来，每天能挣三四
十块钱，平时的农活也不耽误，
自己手头也宽裕了。”在后辛庄
村的郓城开创制衣有限公司
内，75岁的张大娘在忙着给衣
服剪线头，在这里，和她同样忙
碌的还有100余名村民。为了让
更多的贫困户脱贫，栗东宇利
用“电商+扶贫”模式在帮助服
装厂扩大销售的同时，将服装
厂吸收为扶贫点，让贫困户在
厂里打工，增加他们的收入。

随着后辛庄电商产业的发
展壮大，栗东宇还有更大的目
标：在探索电商扶贫发展之路
的同时，打造自己的产品，设计
专门的包装，有自己的包装机，
建后辛庄物流中心，结合村内
养殖厂、壁画加工厂、养生酱油
醋等多个小型加工厂的优势，
在抓好产品质量提升、产品包
装创意新颖的同时，将所有产
品纳入网络销售中。

““‘‘第第一一书书记记’’就就要要带带村村民民一一起起致致富富””
栗东宇两次挂职“第一书记”，让村庄实现大变样

刘刘芳芳((左左七七))出出席席中中国国微微商商大大会会启启动动仪仪式式。。刘芳(左七)出席中国微商大会启动仪式。

栗栗东东宇宇在在服服装装厂厂和和了了解解打打工工村村民民的的工工作作情情况况。。 本本报报记记者者 邢邢孟孟 摄摄栗东宇在服装厂和了解打工村民的工作情况。 本报记者 邢孟 摄
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