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来自深圳的齐先生也是
一位被双举海参的品质所征
服的忠实消费者，他第一次吃
到双举海参是在与朋友的聚
会上。吃过全国很多大品牌海
参的齐先生有一次来威海出
差，与朋友相聚，看到朋友为
大家端上一盘海参红烧肉，

“我吃过各种做法的海参，也
吃过鲁菜的经典做法葱烧海
参，但海参红烧肉还真是没见
过更没吃过。”齐先生充满疑
惑。他的朋友王先生解释说：

“这是我刚学会的吃法，你能
想到么，这一盘海参红烧肉是
双举海参和肉在一起足足炖
了40分钟，双举海参是威海刺
参中的代表品牌，我是双举海
参多年的忠实客户，今天让大
家看看我们威海刺参的品质，
炖了 4 0 分钟的海参口感如
何。”“海参和肉炖40分钟，那
海参基本就炖化了啊！”齐先
生半信半疑的夹起一块海参，

这一吃，让齐先生赞不绝口，
海参入口依然筋道鲜嫩，且多
了一份红烧肉的香糯，果然是
吃下一口回味无穷。

第二天，齐先生马上让朋友
带他来到双举海参店，订购了20
斤双举高压即食海参，“吃到双
举海参，是我此次威海之行的意
外收获。威海刺参有你们这么好
的质量，走向全国指日可待。”齐
先生高兴地说。后来齐先生把从
威海带回的双举海参用朋友教
的同样烹制方法招待客户，并把
其余的海参送给朋友们品尝。几
天后齐先生便再次电话联系双
举海参店的万菲菲，说：“上次带
回的海参，我做了海参红烧肉给
朋友们吃，同样大受欢迎，还因
此谈成了一桩生意，双举海参不
仅让我重新认识了威海刺参，有
了海参新吃法，还助我企业走好
运。今年春节走访亲朋客户，我
全都用双举海参。”

双举海参经过十二年发

展，如今在全国积累了许许多
多像天津刘先生、深圳齐先生
这样的忠实客户，不同的地
区，不同的客户，选择双举海
参却有一个共同的理由，那就

是对双举海参品质的信任，送
给亲朋好友放心有面子。双举
海参，一个立足威海的品牌，
如今在全国范围内得到广泛
认可，正是依托于对品质和服

务的严格要求，用追求高品质
的恒心换取顾客的真心，口碑
相传众人助力，使双举威海刺
参这样一个本土品牌走向全
国。

天津客户树朋友圈新风，大家都说：

““表表达达心心意意都都要要送送双双举举海海参参！！””
“感谢我威海的朋友帮我推荐了双举海参这个品牌。我老父亲和周围的亲

戚朋友进补身体吃的都是双举海参，买海参就选双举，是我朋友圈里最流行的
养生方式，不仅如此，过节走亲访友，也少不了双举海参，十多年，双举海参是朋
友圈里吃出来的口碑，我每年都会收到很多亲朋友反馈建议说，过节送礼，不必
为选礼品费脑筋，双举海参就是他们的最爱！结识双举海参，既给我省去了很多
采购的麻烦，也为大家带来实实在在的健康。”来自天津的刘先生说。

近日，双举海参店的尹
宝英接到了来自天津的老
顾客刘先生的电话，说起刘
先生，尹宝英印象最深刻的
不仅是这连续六年来每到
中秋、春节，卢先生都会交
给她一个名单，给自己的亲
朋友好友寄海参，还有最重
要的就是刘先生90多岁的
老父亲，正是在那位当时年
届九旬老人身上创造的奇
迹，让刘先生和双举海参店
的每一位员工都倍感温暖。

原来刘先生的老父亲在
86岁那年曾遭遇一场意外，
脑部受伤严重，当老人被送
到医院时全身浮肿，尤其头
部肿得厉害，急需手术排液，
但医生说，老人都已经86岁
了，手术风险非常大，不建议
手术治疗。情况非常不乐观，
医生和家人都做了最坏的打

算。没想到一个周后，老人的
浮肿居然渐渐消去，通过透
视发现，老人身上的一个受
到伤害的部位竟然神奇地自
我保护般的排出了大部分积
液。医生一直纳闷，询问刘先
生，老人平日是不是有什么
特殊的保健身体的方法？刘
先生寻思过后，父亲一直没
有什么特殊饮食或体育保
健，唯一常年坚持吃海参。医
生说：“这次老人的意外自
愈，应该是跟常年吃海参有
关，因为海参有极强的自愈
及修补能力。”

刘先生通过这次亲眼
见证了海参的功效之后，更
加坚定了常年给老父亲吃
海参的想法。刘先生还是一
个非常有爱心的企业家，平
日里就把双举海参介绍给
多位朋友，遇到生病的亲

朋，就会主动联系尹宝英帮
忙发货寄给亲朋。在老父亲
病愈后，刘先生那年更是一
次给老父亲买足了一年吃
的春参。在刘先生的热心宣
传下，双举海参在天津有了
一大批忠实客户，这其中有
刘先生的亲朋，也有刘先生
的客户，每次接到因刘先生
与双举海参结缘的这些客
户的订货电话，尹宝英听到
最多的就是对刘先生不约
而同地称赞：“刘先生是出
了名的孝子和热心人，企业
做的很大，他总是把最好的
东西送给别人，通过刘先
生，我们吃到了双举海参，
他每到过年都想着周围的
朋友，给朋友送海参，现在
我们也向他学习，要表达心
意都送双举海参！”

爱爱心心传传递递，，用用双双举举海海参参凝凝聚聚人人心心

▲“就是双举春参让我的老父亲创造了奇迹，至少多活10年，如今
我每年都要给老父亲一次买够一年吃的春参。”刘先生的这段话让尹宝
英(电话：13562189338)特别高兴和感动。

双双举举海海参参助助我我企企业业做做大大

推推陈陈出出新新 与与CC33--XXRR携携手手创创造造““新新花花样样””
想要在这个发展迅速的

社会跟的上脚步与潮流，就要
不断的推陈出新，玩出“新花
样”。不断的创新与进步才能
不断的突破自我、超越自我。
逆而行之 勇敢超越自己

说到敢逆而行之，勇敢超
越自身，不得不提到这样一个
人——— 韩雪，请注意，她并不
是那个有着红色家庭背景的
女演员。这里所说的韩雪，曾
经是国家队最有天赋的游泳
运动员，在她短暂的运动生涯
中一共打破过6次世界纪录，
手握一枚奥运铜牌，而如今的
她却是体育产业中最富进取
心的女性CEO。

少年早成的韩雪，在人生
最巅峰的时候激流勇退，转战
竞争激烈的体育行业，创立了
碧水英才韩雪游泳俱乐部，面
对存在严重问题的群众体育
市场，她敢于创新，通过打通
群众体育事业与竞技体育对
接的通道，引入体育经纪人制
度，建立起体育大联盟，把游
泳中那种“泳”敢创新的精神，
在体育事业上发挥到了极致。
非同凡响 只为年轻更出色

于韩雪而言，在她的人生发
展中，凭借“泳”敢创新的精神，
成就了她今天的荣耀，而这种精
神和东风雪铁龙C3-XR在汽车
行业的创新理念有着异曲同工

之妙。在SUV小型化的车市大
趋势下，东风雪铁龙坚持对自身
的创新，在车型战略布局中推出
首款城市小型SUV，并凭借其

“力驭美”的完美表现，迅速赢得
年轻人的喜爱。

事实上，论“年龄”，东风
雪铁龙C3-XR还很年轻，上市
不足一年，却成为了小型SUV
市场的一大“热源”，它的成功
又何尝不是来自于创新的力
量 。C 3 - X R 采 用 独 有 的
ARTECH设计理念重新定义
科技，用极致的细节与简约的
设计，做到科技和设计的完美
融合，并以时尚野性的面孔带
来超高回头率。

在今年 8月
份举办的土豆映
像季上，东风雪
铁龙C3-XR大胆
玩创新，携手土
豆映像季及潮流
品牌NPC跨界联合推出C3-
XR个性定制方案，并正式发布
C3-XR自由炫彩版，受到年轻
消费群体的热烈追捧，活动短
短两天时间，就有超过4万人
参与，在年轻受众群体中树立
起时尚个性的独特品牌标签。

“质”同道和C3-XR对话韩雪
作为一个从小投身体育

行业的人，汽车对于韩雪一直
有着特殊的意义，她不仅喜欢

汽车承载的生活方式、个人品
味、带来的速度与激情，更看
重汽车作为纽带连接的家庭
成员之间的感情。

韩雪对于精致生活的不
懈追求，恰恰像极了C3-XR高
端的品质生活理念以及精美
的内饰。他们在这一点上的理
念不谋而合，韩雪与C3-XR的
结合可谓是都市生活中的完
美结合。

▲“来威海吃到海参炖大鱼，炖红烧肉，炖了40多分钟的海参，依然这么筋道，双举海参不仅一路追求
高品质高服务，还研究创新海参吃法，真是难能可贵的商家。”齐先生如今成了双举海参的忠实客户。
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