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1月4日，古贝春集团有限
公司以“驭势而上 扎实推进

勿忘初心 携手共赢”为主题
的“2016年古贝春经销商总结表
彰大会”，在德州皇明微排国际
酒店隆重举行，古贝春公司董事
长、总经理周晓峰主持会议并讲
话，来自全国各地的600多名优
秀经销商代表参加会议。

“过去的一年是古贝春人
深化改革，创新求变，应对挑
战、追逐梦想的一年”，周晓峰
董事长在讲话中指出，“在残酷
的市场竞争中，公司营销工作
逆势而上，销售收入取得了同
比增长8 . 8%的成绩，保持了稳
中有升的态势。可以说这一成
绩的取得与各位经销商的努力
是分不开的。这次会议的召开，
是去年营销工作的全面总结，
更是明年工作的催军战鼓。随
着公司各项工作的不断创新与
发展，古贝春一定可以和诸位
经销商朋友一道，迎来更加美
好的明天！”

古贝春公司执行总经理赵
殿臣“2016年古贝春集团有限
公司营销工作报告”中指出，本
次会议目的一是部署明年的市
场规划，特别是把营销变革“做
实、做透”作为未来工作的重
心。二是共同探讨古贝春与经
销商在新形势下，未来的发展
之路，全面打造厂商间“高度融
合、创新担当、合作共赢”的合

作理念。
2016年，对于古贝春集团

来说，是充满挑战和压力的一
年，也是驭势而上，稳步推进的
一年，在各位经销商的积极配
合与努力下，营销中心出台了
一系列积极措施，并得到了有
效的落地执行，总体销售业绩
实现了再次提升，产品结优化、
市场潜力挖潜、市场网络拓展，
销售回款实现持续稳步增长，
经受住了市场严峻的考验。其
他方面，在科研实力、文化建
设、多元发展等领域也都取得
满意成绩，如：全国白酒评委，
新增数量达到6人、酿酒车间获
得“全国工人先锋号”、公司
AAA级旅游景区通过年审、热
电联产进一步扩大产能、房地
产项目稳步推进等，也成为公
司2016年的发展亮点······

回首2016年的营销成绩，
赵殿臣总结，集团上下齐心协
调运营，促进销售更攀新高；聚
焦优势资源，整合产品结构，提
升产品竞争力；核心终端生动
化建设成效显著，占有率提升；
婚宴活动有效地提升了市场活
跃度，夯实婚宴渠道根基；强化
考核，政策兑现前置，全面激活
团队运营效率；加大市场监管
力度，积极维护品牌形象，市场
秩序管控得到有效改善。

谈到2017年的公司营销规
划，赵殿臣表示，2017年营销中

心围绕周总提出的“聚焦创新、
转型升级、精耕深拓、执行落
地”为指导思想进行谋划：市场
布局方面紧密的围绕“139”工
程进行部署，即巩固1个根据地
市场，打造3个拓展型市场，发
展9个县级重点市场，巩固根据
地市场，推进“雄鹰计划”。

组织战略优化：营销职能
前置，明确“营”与“销”的职能
与义务；大招商、招大商、扶优
商的同时，做好经销商队伍的

“瘦身计划”；渠道间大力推行
“传统渠道+”模式；品牌变现，
传播落地，精准化广告投放。

产品结构调整：借助百年
老窖符号性、认知度重新架构
升级，打造新百年系列——— 百
年老窖·纪年系；立足大众主流
消费市场，打造百年老窖·福系
列；买断产品瘦身，增强产品结
构的竞争力。

资源配置统筹：公司派驻
营销咨询公司人员深入一线市
场，点对点对区域市场销售工
作进行指导，帮助经销商出谋
划策，进行培训，提升整体运营
水平；公司在助销服务的基础
上，采取区域经理负责制，统一
在各节点继续开展婚宴、餐销
促销，拉动经销商产品销售；促
销、活动方面，公司以年度进行
陈列支持，以“把福带回家”、

“带你去踏青”等阶段主题性促
销活动贯穿全年；重点市场核

心终端的门头牌、店内氛围进
行更换，保持店内外形象统一。

此外他还就经销商奖励、
古贝春“酒二代”扶持计划等方
面进行了详细阐述，令与会经
销商对公司2017年的营销战略
有了详细了解。

会议集中表彰了50名优秀
经销商，他们面对白酒行业深
度调整营销受阻的不利局面，
紧紧围绕集团公司决策部署，
不畏艰难、主动作为、变压力为
动力，变挑战为机遇，开拓创
新，使销售工作取得了稳中有
升的良好业绩。来自江苏、德
州、菏泽和北京的四位经销商
朋友，分别代表功勋经销商、模
范经销商、优秀经销商、新锐经
销商发言，分享了开拓市场的

经验，鼓舞了新一年的斗志。
会上，智达天下董事长张

学军做了题为“重说超级单品”
的精彩演讲，就超级单品对企
业发展的重要性、其具备的5个
特征、塑造超级单品的7大步骤
做了详细阐述。

周晓峰董事长最后就会议
精神的贯彻落实讲了意见。他
指出，未来是合作创造财富的
时代，诚信是长期合作的基石，
诚信是古贝春文化的内涵和精
髓，更是古贝春人的真实写照。
今后，我们将继续秉承“诚实做
人、诚信酿酒”的经营宗旨，以
更强的研发能力，更细的管理，
更新的营销思路，走诚信经营
之路实现厂商共赢。

(何志伟)

““驭驭势势而而上上 扎扎实实推推进进 勿勿忘忘初初心心 携携手手共共赢赢””
古贝春携手经销商2017年再启新征程

周晓峰董事长为获奖者颁奖。

本报1月8日讯(记者 李榕)
瑞复美、易瑞沙、恩度……这

些在健康人看来陌生的药名却
是很多癌症病人的“救命黄金”。
1月8日，记者从德州市人社局获
悉，为提高对重特大疾病的医保
保障力度，按照省人社厅部署，
将注射用地西他滨等18种药品
纳入大病保险支付范围。2017年
起，参保人员在定点医疗机构或
凭外配处方到定点药店购买使
用上述药品产生的符合报销政
策的费用，纳入大病保险合规医
疗费范围，将大大减轻相关疾病
参保患者的医疗费用负担。

“以瑞复美为例，其属于治
疗多发性骨髓瘤的药物，25毫克
×21粒的规格的售价大约在5万
多元。如果纳入报销范围，对参
保患者来说是极大的福音。”德
州市人社局一工作人员称。

为了扩大德州市医疗保险
制度保障范围，提高对重特大疾
病的医保保障力度。按照省里部
署，经山东组织专家对药品价
格、赠药方案及服务等内容进行
评审谈判，确定将注射用地西他
滨等18种药品纳入山东省大病
保险支付范围。参保人员在定点
医疗机构或凭外配处方到定点
药店购买使用上述药品产生的

符合报销政策的费用，纳入大病
保险合规医疗费范围，按谈判确
定的价格支付。

记者在此次公布的“纳入山
东省大病保险支付范围药品名
单”看到，包括阿斯利康制药有
限公司生产的吉非替尼片(易瑞
沙)、山东先声麦得津生物制药
有限公司的重组人血管内皮抑
制素注射液(恩度)、上海罗氏制
药有限公司生产的盐酸厄洛替
尼片(特罗凯)等18种药物均在
列，多为治疗各类癌症及其他罕
见症的高价药。

届时，山东与纳入药品企业
签订协议，明确药品适应症、价
格(含赠药方案)、配送办法及售
后服务等内容，明确双方权利和
义务。按照部署，德州将做好政
策衔接，针对相关药品做好责任
医师、定点医疗机构和定点药店
的确定工作，协商定点医药机
构、有关企业做好药品配送和后
续服务，及时更新信息系统，确
保参保人员按时享受相关待遇。

据悉，该政策自2017年1月1
日起执行。2016年12月1日后上
市的纳入谈判范围的药品(通用
名、剂型、规格相同)，经企业申
请，按谈判确定的原则签订协议
纳入大病保险支付范围。

多多种种昂昂贵贵治治癌癌药药纳纳入入医医保保
今年1月1日起执行

本报1月8日讯(记者
李榕) 日前，德州市人民
政府发布《2017年度德州市
政府集中采购目录》及《通
知》，公开2017年度德州市
政府集中采购和分散采购
目录的范围，并对采购限
额标准作出了规定，让政
府采购更加透明。其中，对
于《目录》内，单次采购金
额10万元以上(含10万元)的
货物服务类、30万元以上
(含30万元)的工程类采购

项目，须实行集中采购。
集中采购目录包括货

物、工程、服务三大类一级
目录、3 5个二级目录。其
中，货物类项目包括家具、
公务服装、办公自动化设
备及耗材、车辆等。工程类
项目包括监控系统工程安
装、智能卡系统工程、消防
工程等。服务类项目包括
信息技术服务、维修和保
养服务、机动车保险服务
等。此外，该《目录》对政府

采购品目进行了细化，许
多品目都进行了详细的备
注 ，例 如 品 目 编 码 为

“A0205”的“床上装具”一
项，在备注中特别标明“不
包括电热卧具”。

对于采购公开招标数
额标准以上的项目，必须
采用公开招标方式。对于
因特殊情况确需采用非公
开招标采购方式的，应在
采购活动开始前按规定程
序报请相关部门批准。

规规定定限限额额让让政政府府采采购购更更透透明明

本报1月8日讯(记者
贺莹莹 通讯员 韩美美)

8日，记者在德州市交通
运输局道路运输处了解
到，2017年春运从1月13日
开始，至2月21日结束，共计
40天。春运期间，预计全市
道路旅客运输完成客运量
130万人次，同比减少6%，

节前客流量从1月13日起将
逐渐增大，到1月26日达到
高峰，节后客流高峰将出
现在2月2日左右。

2017年春运比去年提
前11天，春运伊始即逢大
中专院校放假和务工人员
返乡，学生流、务工流相叠
加，春节前后探亲流、民工

流、游客流叠加，高峰时段
运输压力较大；春运期间，
预计全市道路旅客运输完
成客运量130万人次，同比减
少6%。另外，全市将日均投
放客车1700余部，开行2700
个班次；投放公交车1100余
部，开行13000个班次；4100
余辆出租车不空班。

春春运运期期间间客客运运量量预预计计会会减减少少
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