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邹城建成首家规范二手车交易市场，待售车辆性价比更高

入入手手二二手手车车，，让让座座驾驾““再再提提一一档档””
本报记者 黄广华 庄子帆

1月6日，由济宁交运集团
投资建设的邹城市新交运二
手车市场开门迎客，这是邹
城市首家规范并初具规模的
二手车交易市场。该市场的
建成，不仅为二手车经营业
主们提供了一个规范的交易
场所，有利于该市二手车市
场的规模化发展，而且取代
了之前的马路市场，解决了
道路拥堵情况，促进邹城市
的五城联创。同时，这也成为
交运集团转型发展的探索。

规范的交易市场
消费者更信任了

刚刚搬进了新市场，业主
韩经理的二手车生意就经营
的不错，一辆行驶了3万公里
的miniCooper五门版以17 . 8
万的优势价格成功交易。“新
的交易环境舒适了不少，原来
就在岚济路南端的路边上经
营，因灰尘多，每天都要刷
车。”韩经理说，原来露天经营
店面的形象不好，给客户带不
来信任感，卖不上价格，现在
搬进规范的市场，这些问题都
能解决了。

韩经理所说的新市场就
是位于岚济路邹城市汽车站
的新交运二手车交易市场，占
地90余亩，规划停车位1200
个，商户办公用房150间。6日，
记者来到这个新开业的交易
市场，看到前来看车的人络绎

不绝，目前一期项目已建成办
公用房80余间，室内展厅5间，
停车位600余个，且已进驻了
50余家商户。

该交易市场除了提供交
易的场所之外，还建成了一个
多功能交易大厅，集快修、评
估、检测、保险、贷款、过户交
易等服务于一体。春节过后，
车管所进驻为买卖双方办理
相关业务、商务部门进驻市场
管理人员管理市场、工商部门
对业主的经营行为进行规范
等。

“现在一期工程已经完
工，二期工程初步定位打造精
品展厅，大约能入驻80多家商
户，占地约200亩，将市场的功

能更加完善，满足不同商户及
消费者的需求。”济宁交运集
团副总经理王剑介绍。

依托车站人气
培育集团经营新亮点

邹城市新交运二手车市
场的建成促进了五城联创。

“新市场未建成之前，二手车
经营散户沿城区道路经营，占
道经营阻碍交通让市民们怨
声载道，尤其以岚济路南侧最
为严重，而且这部分散户基本
上没有政府批准的营业执照，
为了规范这个市场，政府通过
招商引资的形式建立了一个
规范的二手机动车市场。”邹

城市人大副主任曹印民说，同
时对城市的市容市貌也有很
大的改善。

有了规范的市场，依靠汽
车站的人气，能够吸引更多的
消费者，有了规范的管理，也
让广大的入驻商户更受益。

“二手车经营这一行业要想壮
大，未来的发展趋势就是规模
化经营，有了规范的市场作为
引导，有利于产生规模化效
益。”曹印民说。

随着二手汽车的交易量
增加，作为该二手车交易市场
的投资方济宁交运集团也看
中了其中的发展前景。“2015
年新车与二手车的交易量几
乎达到了持平，这就说明这个

行业有市场，集团有成熟的汽
车销售经验，拓展二手车市场
有优势。”王剑说。

济宁交运集团这个“车轮
上”的企业，其传统的客运市
场在不断萎缩，车站开展二手
车业务也是其探索转型发展
的路子。王剑介绍，邹城汽车
站每天发送全国及省市区间
旅客6000余人，客流量密集，
而且交通十分便利，这为二手
车市场聚集了人气。邹城市二
手车市场的建成运营也将为
其他县市区汽车站拓展这项
业务试水，成功后将进行复
制，利用汽车站的人气寻找企
业发展二手车市场成为集团
新的经营增长点。

四联80猴票卖到15 . 6万，珍品邮票引市民围观

大大版版邮邮票票收收藏藏引引领领集集邮邮投投资资风风
本报济宁1月12日讯 (记

者 贾凌煜) 11日上午济宁
邮政举办了珍邮集藏盛典活
动。今年活动的主题是“吉年
酉福，欢喜迎春”，将60多年
来中国邮政发行的众多极具
收藏价值和欣赏研究价值的
珍品邮票展示藏友欣赏品鉴，
让更多人感受集邮文化的魅
力。

邮票是国家的名片，是历
史的精华。书信往来数百年，
从第一张邮票诞生起，这一张
张小小的纸片，就寄托着情
思，传承着文化，牵动着亿万
人的心。集邮是一种高雅的爱
好，每一张邮票背后的故事，
可积攒成一部史诗。当前收藏

种类虽多，可并没有哪个像邮
票这样，世间百态融于方寸。

当日上午9点，众多集邮
爱好者来到现场，大厅里早已
摆放好各种珍品邮票纪念册、
邮票金等，既有价格较低的丁
酉年小本票，也有价位高达十
几万元的系列大版珍藏册，还
有 1 9 9 2 - 2 0 1 5 年 邮 票 年
册……静等爱好者们一一赏
阅。其中最受欢迎的当属《丁
酉年》邮票金了。1月5日，中
国集邮总公司发行了《丁酉
年》特种邮票。这是继2016年
1月5日首次发行《丙申年》邮
票金产品以来，中国集邮总公
司第三次发行邮票金产品。据
介绍，自从邮票金上市后，市

民预定购买不断，多者一次购
买几十套。

去年发行的《丙申年》邮
票金发行价为1280元，现已涨
价至3580元，让很多收藏者看
见了邮票金的收藏价值和增
值空间。除了对邮票和邮票金
的爱好者，现场还来了不少初
次涉足集邮的市民，他们有的
认为鸡年对其有特殊含义，有
的则直接为了投资升值。

“每年都来参加，这次买
了套《富贵连年》邮票珍藏邮
折，主要图纪念。”收藏爱好者
李先生很理性，收藏邮票二十
多年，一直是挑选自己喜欢的
品种，从来不盲目追风，也不
建议别人追风。

在现场，专家提醒，收藏
本身应是一件可以使人获得
精神满足的事情，是一种文
化的交流和内心的满足。如
果藏品有市场价值是可以通
过市场行为变成经济活动

的。但是收藏的本质应是对
于收藏品本身的喜爱，现在
很多人拿收藏的概念来投
资，这是现在很多人进行收
藏投资的误区，收藏与投资
是两个不同的概念。

收藏爱好者挑选喜爱的邮票。本报记者 马辉 摄
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转型与创新
家居行业永恒主题

作为峰会其中一个环节，
济宁市轻纺办与济宁市家具
业协会对2016年做出突出贡
献的家具企业、商城、优秀服
务商进行了表彰，26个单位获
功勋企业荣誉称号，7个单位
获功勋商城荣誉称号，还有
192个单位获优秀服务商荣誉
称号。

本次峰会，在常规的表彰
环节之外，还加入了论坛环
节，成为探析家具行业发展路

径的研讨会。行业协会及专家
学者分别为家具行业转型升
级、管理创新支招。

“在品牌、个性化等方面
下功夫，把握好消费群体，才
能传播更广，影响力越来越
大。”山东大学新闻传播学院
党委书记、管理学院博士生导
师王德胜说。

作为济宁本土家居行业
龙头企业，金宇商贸实施升级
改造，通过提升卖场档次，引
进商品品类新业态，市场份额
不断扩大，并打造金宇品牌，
核心竟争力不断增强。济宁市
家具业协会会长、金宇商贸有

限公司总经理邹庆超表示，升
级与创新是金宇的必然选择，

“转型”必然要“升级”，而“创
新”是永恒的主题。

在山东省轻工集体企业联
社主任邱青森看来，在当前经
济转型背景下，传统家具制造
和销售业态正面临巨大挑战，
而作为人民生活消费品行业，
家具行业具有钢性需求的特
点，随着人民生活水平的不断
提高，城镇化步伐的加快，家
具、板材等需求量不断加大，但
需求质量、档次在不断提高，个
性化、功能化、多样化、绿色环
保已成为发展趋势。
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