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本报济南1月15日讯（记者
马绍栋）“这个鸡蛋不错，

这款面食可以买点，粉条也挺
好的……”自9日以来，食安山
东品质年货节连续在山东新闻
大厦和济南绿地卢浮公馆中心
广场举办，由于每款产品均由
本报记者亲自考察，每家企业
均有故事有背景，品质优良的
各色年货、简洁大气的礼盒设
计以及“为食者精选健康，为耕
者代言品质”的食安山东理念
获得了消费者的高度认可和积
极评价，短短几天时间便赢得
了一批“回头客”。接下来，食安
山东年货荟将精选品质社区和
单位餐厅食堂继续开展品鉴活
动，食安山东年货礼盒继续接
受预订。

亚奥特“征服回头客”

“食安山东年货进社区了，
真不赖，看看有啥可以买的。”
14日上午，济南绿地卢浮公馆
中心广场人头攒动，“食安山
东·品质年货节”的喷绘和参展
商整齐有序的宣传帐篷颇为引
人注目。尽管天气有些寒冷，但
沐浴着难得的阳光，仍有大批
小区居民前来选年货。

“尝尝亚奥特的鲜奶，全部

来自自有牧场，泰安当地部队
官兵也喝我们的牛奶。”在山东
乳品领军品牌——— 亚奥特乳业
展台，低温鲜奶、老酸奶、核桃
奶等品类丰富的产品很快就吸
引了大批市民，不少人在品尝
过之后纷纷点赞并购买。值得
注意的是，有的市民上午刚来
买了一箱定制“风味活菌”，下
午又来到现场购买，只可惜这
款“定制活菌”已经卖光，他们
又加紧选购了亚奥特老酸奶等
产品。

“我们每次进社区搞活动，
类似的回头客都非常多，说到
底还是靠产品品质和良好的口
感。”亚奥特乳业市场部经理李
鹏告诉记者，现在乳品行业产
品品种非常多，消费者对产品
品质也非常挑剔，甚至“口味很
刁”，为此企业必须用心做产
品，才能“征服”消费者。“亚奥
特首先从奶源做起，然后会根
据消费人群口味精心研发设计
产品，从原料到辅料、配料都是
高标准的真材实料。”

内蒙古羔羊品质海产
斩获忠实粉丝

在草缘食尚展台，伴着
缕缕热气和阵阵香气，来自

内蒙古的纯正牛羊肉卷甫一
下锅就被大量等待品尝的市
民“重重包围”。公司独具特
色的“家庭涮烤一站式”服务
模式备受消费者青睐，原价
169元现价只要139元的四人
火锅套餐更是成为活动“爆
款产品”。

“我在新闻大厦买了烟盐
的杂粮，喝着确实很好，再去买
海产品时才知道换到了绿地，
所以我直接赶了过来。”早在食
安山东年货节进社区之前，本
报在山东新闻大厦举办了五天
的食安大礼包尝鲜活动，活动
期间，草缘食尚带来的火锅产
品和烟台盐业精心挑选的海产
品、五谷杂粮等受到很多消费
者青睐。

“我们是海参市场唯一的
国有品牌，从选苗到养殖全部
自养自控，安全放心。”在烟台
盐业公司的百浩海参展台，各
类品质纯正的海参产品以及
海米、虾皮、虾酱等海产品，再
加上造型栩栩如生的各类经
典胶东面食，都成为市民关注
和出手购买的对象。“离开烟
台老家来济南快10年了，看到
这些面食就想起小时候过年
的情景，真不错。”市民韩女士
对记者说道。

人品差投钱也不带你玩，人品好公司贴钱帮你养

仙仙坛坛聚聚厚厚道道人人养养品品质质鸡鸡
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食食安安山山东东礼礼盒盒预预订订进进入入冲冲刺刺

本报记者 马绍栋

“你们的食安山东礼盒有
海鲜吗？现在曝光的问题太多
了，市面上的海鲜都不敢买
了！”“我想要点驴肉，每年都自
己做，也送人，就想买点安全放
心的。”“我想预订点面点类的
礼盒，既好看又实用。”……2016
食安山东优品荟礼盒形象发布
以来，很多读者致电本报，纷纷
表达想提前预订尝鲜的愿望，
还有一批读者甚至一口气列出
了长长的年货采购清单。

“食安山东”是齐鲁晚报率
先倡议提出的，在省食安办、省
食药监局指导支持下打造的权
威宣传平台。活动始终坚持“人
良为食诚信为本”的理念，共同
发挥品牌引领之责。记者考察
发现了一批精诚为食的“良人、
良企”。每一篇报道都会收到许
多读者电话，询问何时能在济
南买到报道过的好食品。为此，
今年春节前夕，联盟特地设计
推出了食安山东优品荟礼盒。

“这也是联盟在运作四年
的基础上厚积薄发，让沉淀聚
拢的好产品、好企业集中亮相，
所有年货产品均系记者亲自考
察，可谓家家有品牌背景、个个

有感人故事！”本报资深记者，
食安山东质量诚信联盟发起人
李岩侠如是表示。

目前食安山东年货礼盒正
进入最后的预订冲刺阶段，有
需要的消费者，无论您是个人
购买还是大宗团购、单位福利、
走访客户，均可报名咨询杨斌

1 8 6 5 3 1 3 1 0 9 8 马绍栋
15194168465。更多详情也可添加
“食安山东官微”微信公众号了
解。（微信搜索：“sasdgw”或扫
描下方二维码）

本报记者 张召旭

“在烟威地区，并不是有钱
就能和我们合作养鸡，我们要先
看合作对象的人品，人品不好一
切免谈。”山东仙坛股份有限公
司副总裁王寿恒说，正是凭借这
一理念，仙坛股份才成为国内屈
指可数（全国仅 4 家）的白羽肉
鸡上市公司。

近年来各方面开始从养殖
源头关注食品安全，因1990年
代即流行的“公司+农户”、“合
同鸡”传统养殖模式在养殖环
节质量安全控制上有一定空
当，个别大型龙头企业开始实
行全部自养。但多年以来，仙坛

股份并没有因此放弃合作农
户，而是始终坚持带农民致富，
帮助当年的农户上规模、提标
准、控质量，升级更紧密安全的

“公司+农场”的模式。
“我们现在有合作养殖户

1500多户，其中养殖户最大的
养殖场投资1000多万元。”仙坛
股份副总裁王寿恒介绍，如果
有人想和仙坛合作养鸡，公司
都会先去打听这个人的人品，
如果人品有问题，坚决不合作。

“我们董事长始终坚信，只有好
的人品，才能养出健康安全的
白羽肉鸡。”

王寿恒说，仙坛公司为了
帮助养殖户解决启动资金难
题，建立了公司、养殖户、银行
三方联合的运作模式，对缺少
启动资金的养殖户，考察合格
后，由公司协调银行为养殖户
提供贷款，待养殖场投产后再
按期偿还贷款。仙坛股份每年

要给养殖户各类补贴 5000 多
万元。

“我养了 10 年的白羽肉鸡，
每年都跟仙坛公司签合同，都是
保证稳赚不赔，我投的这130多
万差不多3年就能回本。”2015
年，牟平区高陵镇东屯车夼村村
民董宏文拿出了十多年的家底，
投资130万新建了两个鸡棚，一
年时间就见到了回头钱。

烟台市畜牧兽医局局长任
长良介绍，仙坛和养殖户都签有
保护价收购协议和长期订单，无
论市场行情如何变化，始终保证
养殖户供应每只肉鸡保底利润
为2元-2.5元。

“每当自养肉鸡不够量，我
们便会向仙坛股份求助，从他
们公司协议购买肉鸡，保证产
能充足。”烟台春雪食品董事长
郑维新说，大家都是吃这碗饭
的，相互之间知根知底，仙坛的
产品他们用着放心。

【 诚 信 守 望 】

烟台盐业公司带来的海产品备受消费者青睐。

齐鲁晚报李岩侠
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本报济南1月15日讯（记者
马绍栋） 年关将近，置办年

货的氛围越来越浓。在前期社
区年货大集基础上，食安山东·
精品年货节将继续走进精品社
区和部分机关单位食堂，继续
开展食品优品现场展销、品鉴、
买赠及体验活动。下一步食安
山东质量诚信联盟还将精选一
批优秀社区开展常年合作，将
食安山东优品荟活动常态化、
持续化，打造成为百姓身边值
得信赖的、永不落幕的食安优
品展销平台。

“食安山东进社区、进食堂
不仅仅是卖产品、求销量，而是
传递‘人良为食’的理念，帮助消
费者提升食品安全辨识能力，引
导消费者关注好产品、好企业，
传递食品界正能量。”食安山东
质量诚信联盟发起人、本报资深
记者李岩侠表示，优品荟活动发
起的初衷和落脚点是为了团结
联合一批有情怀、讲良心的食品
人，为更多有品位的消费者甄选
一批特色鲜明、质量过硬的良

品，让好产品进好店给最需要的
人群。只有人人参与、人人共
建，食安山东才能行稳致远、人
人共享、人人受益，因此，开展
食安优品荟进社区、进餐厅，是
为了搭建更开放、更便捷的沟
通交流平台，打通食品产销两
端存在的信息不对称，让食安
优品直通万家，惠及百姓！

当然，在这一过程中，齐鲁
晚报、食安山东质量诚信联盟
将会一如既往地严把质控关
口，坚持专业评鉴，坚持实地考
察，坚持口碑考量，那些品质不
达标、不讲诚信、不符合健康饮
食理念、价格虚高、过于追求利
润、过于注重炒作概念噱头等
行为和企业都将被拒之门外。

目前已经有部分机关单位
餐厅食堂确定参加此次活动，
齐鲁晚报旗下齐鲁壹家平台也
会精选部分优质社区参与，如
果您也想参加此次“食安山东
精品年货节”活动，无论是社
区、食堂还是食品厂家，均可联
系杨斌 18653131098。

进进社社区区，，进进餐餐厅厅，，进进食食堂堂
食食安安优优品品进进社社区区将将常常态态化化

食安山东新闻大厦年货荟赢得口碑无数。


	A12-PDF 版面

