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这这些些理理财财隐隐形形损损失失你你考考虑虑过过没没

S05

一、资金站岗

你买了一款银行理财产
品，预期年化收益率是 4 . 5%，
期限是 180 天，但是到期了之
后你忘记了，或者你太忙，没顾
得上去再买，这期间到期的理
财资金一直在银行活期账户睡
大觉。一直过了一两个月才买
了下一款理财产品，收益率也
是 4 . 5%，期限还是 180 天。这
种情况下你全年的理财收益率
是多少？表面上看是 4 . 5%，但
实际收益率可能还不到 4%，这
中间 0 . 5% 的收益差距就是你
的隐形损失，因为资金站岗问
题而白白浪费的理财收益。

二、隐藏的手续费

银行存款、银行理财、货币
基金这些产品在购买和赎回的
时候都无需手续费，但别以为
所有的产品都是这样，实际上
很多产品都在默默地收取手续
费。买股票有券商佣金、印花
税、过户费，买基金有认购费、
申购费、赎回费，买 P2P 需要
提现手续费，甚至买净值型银
行理财也需要赎回费。

所以，有些理财产品像是
股票、基金之类的，最好不要频

繁买卖，有时候赚取的收益还
不够填补手续费的。

三、时间成本

你专心致志炒股，每天研
究各类股票和行业信息，甚至
把工作都放在了第二位，总算
结果还不错，一年到头赚了
20% 。可是为了炒股你花费了
大部分自己的业余时间，碰到
行情波动大的时候担惊受怕，
睡不好吃不香，每天的心情犹
如过山车，为此还耽误了工作，

第二年工资也没涨。
你的同事买了 P2P ，年化

收益率有 12% ，虽然没你的收
益多，但是不用每天去盯着行
情，只需要事先挑选几个好的
平台就可以了，他把心思都花
在了工作上，能力和业绩都有
很大的提升，第二年就升了职，
还加薪 20%。

有些理财产品虽说收益很
高，但是要花费自己很多的时
间和精力，严重影响自己的工
作和生活，虽然挣了些钱，但是
很不划算。

四、机会成本

你有 5 万块钱买了银行理
财，收益率有 5% ，但这时候你
又看中了一款保险理财，收益
率有 7%，但你只能买其中的一
样，买了银行理财就没有多余
的资金去买保险理财。

如果你买了银行理财，保
险理财的 7% 就是你放弃的机
会成本。在面临多项选择时，被
舍弃的选项中的最高价值就是
你的机会成本。其实上面所说

的时间成本，严格来说也是一
种机会成本，是用理财收益换
取的加薪机会。

五、迷惑人的预期收益

大家都知道货币基金的收
益率是每天变动的，但理所当然
地认为银行理财的收益率是固
定的，其实并非如此。银行理财
标明的收益率都是“预期收益
率”，虽然多数情况下，你都能获
取预期的收益，但并不是百分百
确定的事情，有些产品是达不到
预期收益率的。

除了银行理财，保险理
财、P 2P 理财也有很多都是

“预期收益率”，比如预期收益
率是 6 . 5% ，如果行情不好或
是资金运作不佳，你只获得了
6% 的收益率，但很多人并不
会去计算真正的收益是多少，
理所当然地认为自己拿到的
就是6 . 5%的收益，这0 . 5%的
收益就不明不白地消失了。

不看不知道，一看吓一跳，
一直以为自己的理财年化收益
率能达到 10% ，一算下来却只
有 7%，理财的这些隐形损失你
中招没有？所以，以后理财不能
光看表面的收益率，要把隐形
损失降到最低。

（来源：新浪财经）

理理财财产产品品 55 万万元元起起售售，，一一人人不不够够大大家家凑凑？？

团购理财一哄而上

最近，记者的微信朋友圈
里，“团购理财”突然火了起来，
多个互联网平台都以“团购”的
方式销售多家商业银行发售的
理财产品。记者在其中一家网
站看到，在这个平台上，展示出
多家银行理财产品，不仅有产
品说明书，而且收益率也是一
目了然。这些理财产品的投资
门槛最低是 5 万元，有的还是
10 万元。

还有的第三方平台正处于
推广期，需要快速吸引人气儿。
除了购买理财产品赚取的收益
之外，平台还自己出资金，对投
资者进行补贴。比如有家平台
就推出团购人数越多收益率越
高的活动，这款封闭期 35 天的
产品，团购人数满 2555 人，可
享年化 5 . 55% 的收益率；团购
人数达到 4666 人，年化收益率
上升至 6 . 66%；当有 6777 人参
团 时 ，年 化 收 益 率 可 达 到
7 . 77%。

购买全程网上操作

近日，记者体验了一下“团
购理财”的程序，使用 100 元，

“团购”了一款某商业银行发售
的一年期预期收益率 4 . 8% 的
理财产品，这款产品起售金额
是 5 万元。结果发现，一切都是
在网络上进行操作的。

“团购理财”的第一步，是

在这个第三方理财平台进行
注册，这个步骤需要绑定手机
号码。有了这个虚拟账号，就
可以通过借记卡向这个账号
充值，然后购买网站展示的任
何一家银行的任何一款理财
产品。记者确认支付之前，看
见了一份《委托协议》。协议的
主要内容是用户委托这家平
台公司代为购买理财产品。记

者勾选同意这份协议后，就跳
转到支付页面，输入金额和密
码，就把钱转过去了，也就和
大家一起“团购”了这款理财
产品。

购买之后心里没底

在网络上购买理财产品，
最起码知道自己的钱流向了

哪里。通过这种第三方平台
“代购”的模式，记者都不知道
这 100 元钱转到了哪里。按照
网站客服的解释，是公司或者
公司里的工作人员以他们自
己的名义，拿着客户的钱去银
行购买理财产品了。等到产品
到期，取回本金和收益后，就
将自动返还到用户注册的账
号里，用户随时可以申请提现

到自己的银行卡，而且没有任
何手续费。

另外，去银行购买理财产
品，需要做风险测评，然后根据
测评结果，选择适合的理财产
品，而网站上展示的理财产品
只有说明书，也搞不清楚到底
多大风险，这样盲目投资存在
很大隐患。

(来源：沈阳晚报)

团购水果、团购美食、团购电影票……现在，网络又开始流行“团购理财”。记者看到一些第三方理财平台，最近纷纷纷推出“团购”产品。
这类产品多是银行理财产品，投资门槛基本都是5万元起。你自己没有这么多钱，那么就大家一起凑，到期赎回，按照投资比例分享收益，
表面上看来，这种新兴的理财方式，简单、高效；实际上，大家把钱都集合到第三方理财平台，却没有监管能力，不知知道流向了谁的腰包。

投资理财的目的很简单，就是钱生钱，在确保本金安全的情况下收益越高越好，但理财有风险，有时候也难免会有损失失，比如投股市
会亏损，买理财可能会上当受骗，这些都是大家看得见的损失。实际情况却是，明面上的损失比例并不大，但隐性损失失却是每个人都不可
避免的。
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