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给产品个定位
要么第一要么唯一

6月12日上午，声远舞台
的两层会议大厅座无虚席，
来自全市的1000余名企业相
关负责人一起聆听营销战略
与品牌运营专家路长全的专
题报告会，路长全以《新常态
下的营销与商业模式》为题，
向济宁的企业家作了一场精
彩的讲座。

“没有不好的产品，只有
不好的营销；没有不漂亮的
人，只有不会打扮的人。”讲
座刚一开始，路长全就以这
句话作为开场白，将营销的
重要性形象地比喻出来。

路长全说，品牌是产品
和消费者之间的感情关系，
成功的品牌要么像父亲一
样，伟岸、高大，比如轿车里
的奔驰；要么像母亲一样爱
我们，像轿车里的沃尔沃。可
是大量的品牌像保姆，有功
用，没感情，可替换。

“一定要给你的产品一
个定位，没有定位就没有地
位。”路长全说，对于产品要
么就做第一，做不了第一就
做唯一，高度创造“第一”，角
度创造“唯一”。以他曾经营
销过的公牛插座为例，虽然
行业中有施耐德、西门子等
大品牌，但是公牛插座用“切
割营销法则”，主打安全插座
这一理念，保护电器保护人，

将安全彻底利益化，将冷插
座变得更加人性化，把安全
性做到“第一”，这就切割出
一个巨大的市场份额。

作为切割营销的创始
人，路长全在报告中多次讲
到了“切割营销”。路长全以
山东邹平的一款玉米油为
例子讲道，同样是生产玉米
油，长寿花玉米油一开始一
定比不过鲁花等大品牌，这
个时候采用切割理论，对产
品概念进行切割，主打金胚
玉米油概念，切割为金胚玉
米油和非金胚玉米油，一下
子就和普通的玉米油区别
开来，成为“唯一”属性的产
品。

用“女性思维”
经营互联网营销

谈 到 互 联 网 ，路 长 全
教 授 用 了 一 个 形 象 的 比
较 。自 从 互 联 网 诞 生 后 ，
就产生了一个全新的世界

“网界”，互联网改变了营
销 思 维 ，互 联 网 的 基 本 功
能是“连接”，互联网的到
来 ，“ 连 接 ”变 得 简 单 、低
成本，甚至零成本。

在互联网的背景下谈
营 销 ，传 统 营 销 就 像 是

“男性思维”，主要依靠三
个关键词：实力、主动、征
服 ，大 规 模 的 生 产 ，大 规
模 的 投 放 广 告 ，大 规 模 的

地 推 ，花 费 巨 大 的 代 价 才
能实现产品信息与消费者
之 间 连 接 。而 互 联 网 背 景
下 的 营 销 思 维 ，则 要 用

“女性思维”，形象地说就
是 像 女 孩 子 一 样 ，把 自 己
打 扮 得 足 够 有 魅 力 ，让 男
孩 不 得 不 来 追 自 己 。所 以
互 联 网 环 境 下 营 销 核 心
是 ，将 产 品 塑 造 得 足 够 有
魅 力 ，让 消 费 者 通 过 互 联
网 主 动 找 你 。客 户 所 需 要
的不是“同质化的体验”，
而是“不一样的体验”。
路长全最后还提出一个观
点 ，做 营 销 一 定 要 讲 故
事 ，人 类 是 爱 听 故 事 的 。
路长全以湖南克明挂面为
例 子 ，说 明 一 个 普 普 通 通

的 面 条 ，而 且 是 在 湖 南 这
种 不 以 面 食 出 名 的 地 方 ，
如何让它展现出足够的魅
力主动吸引到消费者的关
注 。第 一 ，既 然 不 是 优 质
面 粉 生 产 地 ，那 就 主 打 制
作 工 艺 ，强 调 面 条 口 感 。
于 是 提 出 了“ 3 醒 3 蒸 ，克
明好面”，三醒是：柔、韧、
匀；三蒸是：香、滑、弹；第
二讲了一个发源于唐朝初
年 的 挂 面 故 事 ，赋 予 它 一
个具有厚重历史感的品牌
故 事 ；第 三 取 一 个 简 单 好
记 ，表 达 主 题 的 s l o g a n ，
三 步 将 这 个 品 牌 塑 造 起
来，并于 2 0 1 2年在深圳证
券交易所挂牌上市。

专家路长全济宁讲营销战略与品牌运营

只只有有““第第一一””或或““唯唯一一””才才有有竞竞争争力力
本报记者 晋森

12日，济宁市经信委邀
请著名营销战略与品牌运营
专家路长全，来济宁举行专
题报告会，以《新常态下的营
销与商业模式》为题，向全市
一千余名企业负责人授课。
路长全教授提出的品牌是除
技术外，唯一能够对抗渠道
的法宝；用“女性思维”来对
待互联网营销思维；给产品
有定位才有地位，要么成为

“第一”，要么成为“唯一”等
观点，让参会的一千余名济
宁企业家获益匪浅。

本 报 济 宁 6 月 1 5 日 讯
（记者 刘守善） 6 月 1 1
日 上 午 ，众 望 所 归 的 翠 都
国际酒店济州府餐厅尊享
会 员 招 募 推 介 会 举 行 ，本
次发布会上翠都国际酒店
首次对外发布了尊享会员
招募的理念和金牌独享机
制 。理 念 的 形 成 和 机 制 的
设 定 ，是 在 积 极 响 应 政 府

“大众创业、万众创新”宏
观 政 策 的 号 召 下 形 成 的 ，
是为顺应创新 2 . 0 时代的
用户创新、大众创新、开放
创 新 趋 势 、把 握 新 形 态 下
创 新 创 业 特 点 和 需 求 ，通
过 市 场 化 机 制 、专 业 化 服
务和资本化途径构建的低

成本、便利化、全要素、开
放式的新型经营管理思维
和落地模式。

主办方盛情邀请各方
伙 伴 共 同 融 入 这 个 融 智 、
融人脉、融资源的大平台。
与 会 人 员 也 热 切 讨 论 、气
氛 高 涨 ，伴 随 着 香 醇 的 美
酒 和 精 致 的 美 食 ，大 家 相
互 畅 谈 交 流 ，进 一 步 加 深
了对这种会员招募理念的
理 解 及 会 员 模 式 的 认 可
度 ，在 场 几 乎 所 有 的 嘉 宾
都选择了加入了这个相互
抱团、共赴辉煌的大家庭，
成为了翠都国际酒店济州
府餐厅的尊享VIP。

济州府餐厅是翠都国

际酒店重要的文化主题载
体 ，是 济 宁 首 家 以 老 济 宁
州 府 独 有 菜 系 ，横 向 扩 展
餐 饮 业 务 ，深 度 挖 掘 孔 孟
之乡“百善孝为先”的孝道
文 化 ，发 扬 中 华 民 族 尊 老
敬 老 的 光 荣 传 统 ，让 当 下
人 群 重 温 父 母 养 育 之 恩 ，
以 餐 饮 文 化 的 厚 重 ，承 载
传 统 人 文 精 神 ，以 公 司 独
有 的 文 化 环 境 ，引 领 济 宁
孝 道 文 化 继 续 发 扬 光 大 ，
为下一代建立并传承良好
的 道 德 观 循 循 善 诱 、因 势
利 导 。无 论 是 从 文 化 理 念
层面还是从经营前景层面
均得到了与会嘉宾的高度
认可。

现翠都国际酒店济州
府餐厅正式启动面向市场
的VIP会员招募，席位数量

有限，尊贵的消费体验，真
诚 的 回 报 方 案 ，期 待 您 的
加入。

翠翠都都国国际际酒酒店店济济州州府府餐餐厅厅开开始始众众筹筹
推介会上首次发布尊享会员招募理念和金牌独享机制

路长全，中国著名营销战略咨询专家与品牌策划专家，“切割营销”、“品牌两极法则”创始人，清华大学、浙江大
学、海尔商学院等多所大学MBA总裁班客座教授或特聘教授，著有《营销就是解决竞争》、《切割营销》、《品牌两极法
则》、《章鱼商业模式》等具有影响力的书籍。

葛嘉宾简介

济州府餐厅推介会现场。

路长全为济宁企业家现场授课。本报记者 晋森 摄
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