
“我们一定不负众望，携多款车
型、多重优惠亮相车展，以最大的诚
意回馈消费者的持久青睐。”上汽大
众山东销售服务中心市场副总梁峰告
诉记者。

据权威数据统计，1-5月份，上
汽大众的品牌市场占有率蝉联冠军。
本届车展主办方透露，后台统计显
示，上汽大众是本届车展最受消费者
关注的品牌。

梁峰表示，本届车展桑塔纳手动
风尚版、POLO手动风尚版、朗逸经
典款、途观丝路款都将携巨大优惠亮
相车展，同时以齐鲁夏季车展为契
机，启幕上汽大众的年中大促。

说起年中大促，时间集中，优惠
力度空前。时间以本届车展启幕，延

续至本月底。到底都有哪些优惠呢？
“这次优惠力度是上半年之最。”梁
峰称，“桑塔纳手动风尚版市场指导
价基础上直降2 . 6万，本届活动标价
5 . 88万起；POLO手动风尚版直降1 . 6
万，本届活动标价5 . 98万起；朗逸经
典款7 . 98万起……”

不仅如此，作为热销车型SUV，
途观丝路版也已空前的力度精彩亮
相。本次车展直降3万，标价16 . 98万
起。除此之外，上汽大众还量身定制
500-1000元的保险礼包，1000元的延
保优惠回馈车展订车用户。

回望1-5月份，上汽大众旗下朗逸
系列、桑塔纳系列的销量遥遥领先。高
效节能家轿的佼佼者全新朗逸作为国
内车市的环保先锋，依靠口碑出众的
动力系统与全面的节能配置，进一步
降低了油耗和碳排放量，成为了越来
越多崇尚高效节能汽车生活消费者的
购车首选。同时，凭借着上市以来卓越
的市场表现，全新朗逸也助力上汽大
众Lavida家族累计销量强势突破300万
辆大关，创造了新的销量纪录。

据介绍，作为细分市场中SUV系
列，途观作为合资品牌代表在山东市
场位列第一。最新数据显示，今年1-
4月上汽大众途观实现销售近1 0万
辆，同比增长近三成，持续领跑合资
SUV市场，并刷新历年同期销量纪
录。其中，4月途观销量达21,602辆，
蝉联合资品牌SUV单月销量冠军。自
2010年上市以来，途观累计销量已突
破140万辆。

（王瑞超）

车车展展启启幕幕开开启启年年中中大大促促
——— 专访上汽大众山东销售服务中心市场副总 梁峰

说起上半年汽车圈的大动作，东
风风神AX5全国首次三车对拆无疑最
为惊艳。拆出来的实力派东风风神
A X 5 厚道的造车品质早已深入人
心。

“不管是看得见还是看不见得
地方，我们都要做成实力派。”东
风风神济南金天易总经理张毅告诉
记者，这是东风风神一贯追求的好
车定位，既重颜值又重品质，名副
其实的内外兼修。

作为本届车展的参展商，东风
风神携五款特价车诚意亮相。东风
风神A60、L60两款车型，最高直降
2万元现金。“这是我们为本届齐鲁
车展量身定制的优惠政策，优惠空
前。”张毅称，东风风神携诚意参
展。

不仅如此，东风风神作为有情
怀、重恩情的品牌，对老客户的回
馈也为消费者连连称赞。张毅表
示，6月1日-7月31日，东风风神特
推出“感恩三重礼，相伴八载情”
活动，真诚回馈老客户。

据了解，一重礼为“进店有
礼，免费检测。”活动期间，东风
风神车主进店即送21项免费检测(含
空调系统 )客户进店即享玻璃水一
瓶。东风A9私牌车主进店即享免费
检测服务，扫描东风A9微信公众号
即享“A9专属时光”礼盒一份(A9
活动仅限授权店开展)。

二重礼为“消费有礼，满百相
送。”客户回店保养消费满300元，
即可获赠博士精品空滤抵用券一
张；客户回店保养消费满600元，即
可获赠壳牌精品机油抵用券一张。

三重礼为“精品促销，折上打
折”。多款车型将钜惠呈现。

同时最引人注意的当属“相伴
八载情环节”。活动期间，东风风
神车主将自己与爱车的合影及故事
发给专营店服务顾问，将有机会成
为东风风神“满意到家”8周年荣誉
粉丝，赢取专属好礼，个人照片和
故事还将被贴与专营照片墙荣耀展
示。同时讲述“我与东风风神的故
事”，图文并茂发于朋友圈或论坛集
赞还可赢取车载WIFI等精美礼品。张
毅表示，重颜值更重品质是东风风神
坚持的品牌定位，重情义更懂感恩是
东风风神对待消费者的一贯情怀。

（王瑞超）

重重颜颜值值，，更更重重品品质质
——— 专访东风风神济南金天易总经理 张毅
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