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婚礼费用水涨船高
婚庆更加注重个性

17日，在城区长城宾馆
内，济宁市工商联礼仪庆典业
商会成立10周年座谈会，以及
连续8年举办的济宁市婚礼庆
典行业职业技能大赛正在举
行。8年来，通过大赛，让商会
培养出了一大批礼仪庆典行
业的中坚力量，现在活跃在济
宁市区和各县市区的主持人、
摄像师、化妆师、婚礼策划师
95%经历过大赛的历练，而济
宁市工商联礼仪庆典业商会
也成为10年来济宁礼仪庆典
发展的参与者和见证者。

对于近10年的婚庆行业
发展，有着11年经验的花漾庆
典礼仪公司经理王海勇有自
己的看法。“2007年左右，婚礼
现场的布置非常简单，找一块
附近的空地举行就可以，铺个
红地毯，扎个彩虹门就已经很
好了，而现在则要求主题婚
礼，越来越个性化。”王海勇告
诉记者，2007年初，摄影摄像
用家用DV，但现在必须用大
机，高清，单反都要用，对设备
和拍摄技术都会要求。以前一
场婚礼只用三首五首音乐，主
持词每场都一样，只要换个名
字，换一张婚纱照，就用在下
一场婚礼。现在一场婚礼要用
到十几二十首，要求专业的灯
光特效，主持人还要配合婚庆

公司和新人沟通，根据主持人
的描述写稿，新人也对化妆师
的要求越来越高。

现在，作为一场婚礼的标
准配件，婚礼策划、婚纱采购、
婚纱摄影、婚宴服务“四大要
件”必不可少。除此之外，新婚
消费带动40多个关联行业发
展，如家电、家具、床上用品、
市内装修、房地产、汽车、银行
保险等，婚庆产业链，也充满
了巨大潜在商机。

由粗放到精细
婚庆行业因您而变

“婚庆行业发展十年，从
最初的粗放式到现在越来越
专业化，越来越精细化。”济宁
市工商联礼仪庆典业商会会
长张玉明告诉记者，2007年商
会刚成立时，规模比较小，成
立之初的人员主要是从演出
公司等演化而来，没有专业的
人才，很多婚庆活动属于帮忙
的比较多。从2009年开始，商

会联合市工商联、人社局等三
部门连续举办了8届婚礼庆典
行业职业技能大赛，脱颖而出
了一大批专业人才，让这个行
业越来越规范，“我们现在有
主持人、摄影师、摄像师等各
种专业的人才，让专业的人干
专业的事，走专业化的道路。”
张玉明说。

济宁婚庆行业目前仍处
于发展的状态，济宁现阶段婚
庆从业企业的规模还相对比
较小，婚庆从业者素质也是参
差不齐。例如，从从业平均人
数来看，全国各城市的婚庆企
业的平均从业人员较少，婚礼
策划企业平均每家从业人员
10人左右。

目前，济宁婚庆市场的规
模越来越大，也吸引了越来越
多的资本投身其中，出现了越
来越多的婚庆企业。而另一方
面，消费者的需求越高，对婚
庆行业提出的要求也越来越
高。目前随着消费者越来越理
性，信息越来越透明，传统的

婚庆服务公司生存空间越来
越小，倒逼进行一些改革和创
新。

订制、一站式
婚庆服务行业蝶变

通过十年婚庆的高速发
展，目前的年轻人也不再仅仅
局限于一场普通的婚礼，一些
私人订制婚礼、新中式婚礼也
越来越受到青睐，成为一个风
行的行业。“我曾经办过一场
私人订制婚礼，因为这对年轻
人特别喜欢hellokitty，因此所
有的订制都以hellokitty为主
题。”王海勇告诉记者，这种私
人订制婚礼在以后会出现的
越来越多。

私人定制婚礼对婚庆公
司则提出了更高的要求，因为
需要很多创意和设计体现在
服务中，而另外收取的服务
费，是额外支付的。传统婚庆
公司是把婚庆产业链涉及的
产品的简单堆砌，收取产品差

价，而这种以提供创意和专业
服务为主的私人订制婚庆公
司，也逐渐成为一些婚庆公司
转型的方向。

另外，随着人们工作节
奏的加快，一站式婚庆服务
也越来越受到青睐。“这类群
体主要是为那些比较忙，没
什么时间比价和挑选，能接
受大众化服务的消费者。”一
家婚庆公司负责人表示，因
为婚庆产业链各个环节比较
分散，婚纱摄影、婚宴酒店、
交通旅游、首饰礼品、婚纱礼
服等各个环节都呈现着单打
独斗的状态，新人举办一场
婚礼，往往疲于奔波比价，所
以他们公司就往这个一站式
婚庆服务发展。据了解，因为
婚庆相关的供应商也难以规
模化发展，婚庆行业的一个
重要趋势是往产业链整合的
方向发展，由此产生一些提
供一站式婚庆服务的企业，
并将逐渐成为一种趋势。

济济宁宁婚婚庆庆礼礼仪仪发发展展的的十十年年变变迁迁
“私人定制”和”一站式服务”渐成婚礼标配

本报记者 晋森

17日，济宁市工商联礼仪庆
典业商会举行10周年会议。商会
也成为了济宁礼仪庆典10年来发
展的参与者和见证者，它见证了
婚礼现场从简单设置到隆重复
杂，司仪人员从业余人员到专业
人员，摄影摄像从家用DV到高清
单反，婚礼设置则走向“私人订
制”、“一站式服务”的发展道路，
更见证了济宁婚庆礼仪发展的
十年变迁。

婚庆公司越来越走向专业化、精细化。
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据国家统计局
公布的6月份70个
大中城市住宅销售
价格数据显示，济
宁6月份新建商品
住 宅 环 比 上 涨
1 . 3%，同比涨6 . 8%，
虽比上月环比增幅
收窄，但依然保持
今年以来的上涨态
势，尤其济宁太白
湖新区房价增幅
1 0%以上，开发商
两个月就卖掉一幢
楼。

济宁6月新建商品住宅价格环比上涨1 . 3%

开开发发商商趁趁利利好好集集中中推推房房源源
文/图 本报记者 于伟

俩月卖掉一幢楼
开发商推盘热情高

在太白湖新区某一线楼盘，最近
两三个月不停的客户来访，让售楼处
显得格外忙碌。“一天最多能带十几
批客户，一天就成交四五套。”该楼盘
一位置业经理说，整个楼盘呈现出量
价齐涨态势，精装修户型价格已由原
来的6800元/平，涨至现如今的7500
元/平。

“今年以来没有新盘入市，面对
这一轮的好行情，开发商也在竞相推
盘，我们就推出了两幢楼，500多套房
子，不到两个月就已卖完一幢。”在太
白湖新区，不少开放商趁行情利好，
不断加推新的楼盘。

其实，去年四季度起，受新区建

设加速、学校医院配套完善和大型楼
盘南风花园集中网签带动，济宁太白
湖新区房产市场在一定程度上被激
活，整体成交量持续攀升，成为眼下
济宁新一轮房地产价格上涨的引领
者。相比去年同期，在售楼盘涨幅比
较厉害的，每平方米已涨了千元。

“虽然一二线城市出台政策抑制
房价，但一二线房价上涨对三线城市
带动作用依然明显，如今随着一二线
城市政策收紧，也让大型开放商把目
光转向三四线城市，知名房企的入
驻，带动了楼市的持续升温。”国家统
计局济宁调查队工作人员说，比如太
白湖新区原有恒大入驻，碧桂园也拿
了地，就在不久前，太白湖新区一地
块遭遇热拍，6家房企经过146轮举牌
出价，溢价多达1 . 16亿，可以看出眼
下太白湖新区楼市的热度。济宁楼市升温，让开发商也加快推盘。
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