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专专注注做做百百姓姓吃吃得得起起又又养养生生的的红红参参液液
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红参作为一种保健食品，已广为大家熟知。可能大多数人都会认为韩国的红参产品好，如今一些国产的红参产品品质也也相当高，且价位相对于进
口红参产品能低廉一些。近日，记者走进这家以生产红参液为主的企业——— 烟台三进食品有限公司，该公司董事长崔崔大成说，我们的红参产品销量年
年递增，我们只专注做老百姓吃得起又养生的红参液。

不忘初心

在信念中摸索前行

提起当年如何选择红参行
业，崔大成至今记忆犹新。因为
他会说一口流利的韩语，经常往
返于韩国和中国，做贸易生意，
结识了很多韩国朋友。有段时间
他经常应酬喝酒，身体感觉疲惫
不堪。一个韩国朋友送了他几瓶
红参液，开始他不喝，他说他不
信保健品，在朋友的再三劝说
下，才把朋友送的红参液都喝完
了。他发现红参液的确是个好东
西，自己的气色和身体都比以前
好多了。从此，他经常在韩国买
红参液给自己喝，也给家人喝。
后来他就想这么好的东西，我可

以在国内生产，让更多的中国人
也用上这么好的产品。说干就
干，他从韩国引进了最先进的红
参萃取技术。建造厂房、引进设
备、聘请专家、打造团队，2013年
产品终于问世。注册资本1000万
元，生产车间面积1000平方米，
生产中心有检验室，产品生产
以韩国技术为主，各种手续资
质齐全。崔大成有点小激动，于
是又开始销售产品。他带着生产
出来的产品辗转北方各大展会，
然而，他自认为的好产品，并没
有得到消费者的认可，在一次展
销会上，一个老大妈说，这是什
么东西，这么苦！没喝完就扔掉
了。初次销售红参液碰壁并没有
让崔大成灰心，然而接下来，韩
国籍合伙人看到销量不好，灰溜
溜地跑回韩国了。崔大成当时

想，难道这么好的红参液中国人
就不认吗？在他最难的时候也想
过放弃，可是一想想自己之前
赚的所有钱都投在这个产品
上，不能半途而废，一定要咬
牙坚持。于是，崔大成转变销
售思路，北方市场行不通，打
打南方市场，或者卖到韩国，
销售观念的转变，的确给他的
企业带来了转机，再加上近几
年各大新闻媒体宣传红参的
好处，他的产品也迎来了销售
春天，如今他已积累了很多的
回头客。

打开销路

继续创新品申请专利

崔大成说，经过这几年
的努力，企业已经步入正轨，
企业发展稳步提升。产品销
路提升，崔大成又开始忙着
扩建厂房。据了解，公司所生
产的产品主要分为红参系列
和果蔬系列两大类。红参系
列有《申师任堂红参液》《师
任堂红参液》《黑参精膏》《红
参 蓝 莓 精 膏 》，果 蔬 系 列 有

《新高梨桔梗汁》《紫色洋葱
汁》等等。该公司生产的所有
产 品 无 任 何 添 加 剂 和 防 腐
剂，是纯天然的保健食品。现
在国内市场的一些红参，鱼
龙混杂，掺假现象严重，然而
崔 大 成 并 没 有 为 了 降 低 成
本，而降低对产品的要求。正

相反，三进食品制定了严格
的食品安全流程，从原材料
开始层层把关，坚持从韩国
引进高丽红参，严格按照韩
国先进的红参萃取工艺。据
了解，韩国人食用红参的历
史 悠 久 ，有 文 献 记 载 早 在
1 0 8 0年韩国高丽文中时代就
开始制造红参。韩国人普遍
食用红参，从学生到老年人，
不同人群都有食用红参的习
惯。据了解，红参对增强记忆
力、减少血液中胆固醇含量、
高血压患者、肝胃不好的患
者均有一定的辅助作用，同
时对肥胖患者、术后康复患
者均有一定的疗效，同时还
特别适合亚健康患者。所以
现在越来越多的人开始食用
红参。产品好卖了，销路不愁
了，但是崔大成并没有满足，

而是越干越对红参入迷，继
续研发新产品。于是他请来
行业内的权威专家和他一起研
发新产品，功夫不负有心人，新
品《红参蓝莓精膏》问世。记者
尝了他们新产品《红参蓝莓精
膏》，觉得这款产品不仅保留了
红参的营养，同时蓝莓中的花
青素也具有很好的保健作用。
产品中还添加了紫薯，紫薯含
有丰富的微量元素，所以这款
产品的保健功能特别全面，国
内尚未有企业生产，崔大成已
经申请专利号。

提及未来的发展，崔大成
信心满满！他说自己认准的事
情就要坚持做下去。他说公司以

“创新美食，播洒健康”为使命，
让好产品遍布全国各主要商场，
同时也诚邀全国各地有合作意
向的代理商来洽谈业务。
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