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本报济宁9月18日讯

(见习记者 周伟佳 ) 中秋

将至，商家纷纷抢占酒水市

场。今年，中低价位白酒成为

白酒市场的主力军，礼品酒

受冷落，有的商家几乎卖不

动。

8日，齐鲁晚报·齐鲁壹

点在走访时发现，各大商超

纷纷将品牌白酒摆在显眼位

置，价格在十几元至上千元

不等，而中低价位白酒成为

白酒市场的主力军。

“我一般都会买红太阳、

冠群芳这种平价酒，平时和

家人团聚的时候喝，对酒的

要求也没这么高，”正在挑选

酒水的朱先生说。

“今年中秋，100元—300

元之间的‘地方酒’销量最

好，主要是价格接地气，老百

姓能承受。”一商超的刘经理

说，与之相反的是礼品市场

走俏的礼品酒，从去年开始

就受冷落，尤其是500元以上

的中高价位白酒，一个月也

卖不了几箱。

位于火炬路的一家烟酒

批发超市吕经理分析说，随

着国家严控“三公消费”政策

价价格格接接地地气气，，中中低低价价位位白白酒酒热热销销
礼品酒受冷落，有的商家卖不动

本报济宁9月18日讯(见

习记者 孙文迪) 中秋节

和国庆节假期重合，超长假

期让不少90后选择旅游，而

且90后也更爱自己做攻略，

定制行程。

18日，齐鲁晚报·齐鲁

壹点记者从多家旅行社了

解到，今年“双节”旅游市场

热度远高于往年，而参团的

游客尤其是年轻人更愿意

自己安排行程，不愿走循规

蹈矩的常规路线。

“每年两次旅行是我和

妻子的出行习惯，以往的

旅行都是提前预定，用年

假的时间出去玩。今年工

作比较忙，正好趁长假出

去玩。不想完全跟团走，自

助式的旅行更适合我们。”

在城区事业单位工作的李

先生说，今年打算去海南，

环境优美还能自由活动，

正 好 能 缓 解 工 作 上 的 压

力。

生于1994年的筱筱别

看年纪不大，却是一名旅游

达人。国内的上海、云南、厦

门、青海和国外的巴厘岛、

马尔代夫她都去过，在社交

App上发表的游记备受欢

迎。今年她打算去日本，半

个月前就开始做攻略。

“北海道是我最想去的

地方。我不会跟团旅行，自

助旅游是她的首选，搞定了

交通和住宿，就不用愁了。”

筱筱说。

一商超内，市民在挑选酒水。 本报见习记者 周伟佳 摄

的落实及酒类市场的不断调

整，礼品酒开始淡出人们的

视线，贴近老百姓需求的“大

众酒”成为当下的销售主流。

“现在老百姓比较务实，在酒

上花销并不太多，像茅台等

高价酒水主要用于送礼，销

量十分有限，我们店几乎卖

不动。”吕经理说。

节前市场，除了中低价

位白酒备受青睐，葡萄酒也

因亲民的价格及健康的饮酒

理念而受宠。“红酒销量同比

上涨50%左右。”吕经理说。

双双节节合合并并假假期期长长

9900后后热热玩玩自自助助游游
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