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大学毕业投身农业，利用电商销售，尝试一产“接二连三”

““新新""农农民民种种地地就就该该有有新新想想法法

“95后”大学生回乡创业

选择走现代农业这条路

老刘口中的“梦瑶”正是返乡创
业的“95后”女大学生王梦瑶。2016
年，齐鲁晚报记者刚接触王梦瑶时，
她正利用在磁窑镇兴隆村流转的三
十亩土地，采取“莲藕+泥鳅”的混合
种养模式走上创业路。而今再见王梦
瑶，看起来依旧是外表柔弱，但眼神
中透露更多的是坚毅，谈吐间展示着
自信。

“干了两年，越干越感觉自己选
择走现代农业这条路就对了！”趁着
休息的片刻，王梦瑶谈起了她创业的
感受。

掰着手指，她先是给记者划拉了
一下年纯收入账：考虑到市场定位，
基地主要是卖藕种而非莲藕，亩产藕
种六千斤，收入近6000元；泥鳅亩产
一千斤，收益4000多元，而且去年她
还尝试对荷叶、干莲子进行深加工，
并采摘出售莲蓬，亩产又带来利润
1500元左右。“这样一算，现在每亩地
已经实现纯收入过万元了，这比原先

种植粮食作物的产出要高出十多
倍！”

整合资源成立合作社

帮小农户对接大市场

自己要走对路，还要带领乡亲们
走好路。2017年王梦瑶注册成立了荷
妞电子商务公司，利用电商、微商帮
助农户将莲藕销往了全国各地。“通
过网络找销路，哪里价格高，咱的货
就往哪走！我这一亩多的莲藕，净赚
了五千多元！”合作社成员任德法高
兴地告诉记者，“大学生种地就是不
一样，想法多、主意多，咱跟着踏踏实
实地干就行！”

“种的好，卖的出，还要卖个好
价，这样农户才信服你！”王梦瑶说，
合作社就是要帮助小农户对接大市
场，融入产业链，实现增收致富。去年
她的合作社加入了30多户“新成员”，
莲藕种植面积扩大到300多亩，“其中
一户还是辽宁台安县的，利用网络联
系到我，通过提供藕种、技术等服务，
帮他们发展起近百亩的种植基地。”

正是在群众信任支持与各级政
府的帮扶下，王梦瑶当选为宁阳县十
八届人大代表、市青联会委员等，并
凭借“莲藕+泥鳅”的混合种养项目入
选由省委统战部、省人社厅、中国西

部人才开发基金会等组织实施的“泛
海扬帆——— 山东大学生创业行动”
100个扶持项目之一，获得扶持资金4
万元以及法律服务跟踪支持。

促进农业产值二次增收

“新"农民就该有新想法

在王梦瑶的案头，摆满了各类参
会证件。她说，正是有了这些通行证，
参加了这些会议培训，开拓了视野，
打开了思想闸门，让自己更加坚定走
一产“接二连三”的现代农业发展路
子。

王梦瑶介绍，去年她就已经尝试
将摘下的荷叶、莲子送去聊城一家企
业进行加工，“把鲜荷叶卖给加工企
业，一斤也就值5块钱，但人家加工成

荷叶茶，那就是40元一斤。”因此，采
购加工设备，提升产品附加值，成为
了王梦瑶2018年的投资重点。不仅如
此，着眼市场开拓与品牌建设的需
要，她还委托代理公司，正加快申请
注册商标，为产品配上“身份证”。

“新型职业农民将是实现乡村振
兴的中坚力量。十九大报告提出要培
养造就一支懂农业、爱农村、爱农民
的‘三农’工作队伍，而我们返乡创业
大学生，正是这个队伍的重要组成部
分。”王梦瑶说，既然是“新”农民，那
就应该有不同于父辈的新想法，下一
步，基地将以“莲藕+泥鳅”的混合种
养、销售、产品加工等为主线，配套发
展休闲观光、游乐采摘等产业，努力
实现全产业链覆盖，促进农业产值二
次增收，带领更多百姓致富奔小康。

临近春节，人们都在忙着备年货，而宁阳县梦瑶莲藕种植专业合作社的
社员们却忙着将丰收的莲藕“出手”：一车车莲藕运到合作社，称重、装车、收
钱，不一会儿功夫，一沓沓票子进了口袋。

“趁着年前蔬菜行情看涨的时候赶紧卖。人家梦瑶在网上联系了客户，
一斤的价格比我赶大集卖的高出近1毛呢！”种植户刘耕成的收成不错，种了
两亩莲藕，产量过万斤，“加入了合作社，丰产又有丰收，省心还多赚钱！”

王梦瑶查看社员运来的莲藕。

本报记者 张伟
通讯员 李辉 耿丽梅
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