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本报见习记者 刘晓

购车也有淡旺季，
价格低谷锁定春季车展

“家里人年前的时候就催着买车，
说过年开新车喜庆，但听朋友说春季
车展买车优惠幅度会大不少，所以一
直等到现在。”春节前就开始盘算买车
的济南市民李坤告诉记者，品牌车型
基本都看好了，就等着车展上优惠了。

购车也有淡旺季，什么时间才是
购车最佳时机呢？齐鲁春季车展组委
会工作人员介绍：“这和市场的供需状
况有关。车市的旺季一般紧靠三个节
点：五一、国庆和春节，相对应的，这几
个时间节点前，消费者购车需求旺
盛。”

“由于春节前后价格收得比较紧，
4月份随着购车需求的放大，厂家也是
想利用这个时间段为一年的销量奠定
基础，就会出现优惠加大的趋势，价格
也会回落。因此，4月份是一年中优惠
幅度较大的购车时机。”

“节后看车的人群很大一部分是

对性价比敏感的精明消费者，他们一
般是出于消费升级的目的，没有马上
购车换车的迫切需要，能用时间争取
更多优惠，”吉利汽车区域经理田凯表
示，4月份厂家也会迎合这些“精明”消
费者，车展期间给出较大的优惠。

优惠力度空前，
齐鲁车展成车市价格洼地

“买车要想拿到最大优惠，货比三
家是首要的，要想货比三家，车展购车
就是最佳选择，车展期间绝大部分汽
车品牌和经销商都会在车展上同台竞
争。”组委会人员介绍，在竞争日趋激
烈的今天，各经销商也是使出浑身解
数争取更多的顾客，实现最大的销量。

“近几年来，大家也都感受到了，
同房地产市场一样，车市也进入了‘微
增长’时代，但是从全国来看，山东车
市的销售增速依然比较靠前，这也促

使山东成为各大汽车厂商看重的一个
区域市场，为了争夺这一重要的战略
要地，齐鲁车展让利幅度大也就不足
为怪了。”车展主办方负责人透露。

齐鲁车展，诚意满满，本届车展主
办方为购买新车的车友准备了价值
5980元的购车大礼包，包括汽车漆面
顶级镀晶、汽车内饰除甲醛除异味、全
车玻璃防水镀膜、KDX侧后档隔热膜
一套(不含天窗)、专用脚垫一套、行车
记录仪一台、前档贴膜代金券、后视镜
安全防眩光膜代金券、洗车2次(不含
工时费)。不仅如此，还有价值5999元
的4晚5天港澳双人游与您共享。

除了以上价值万元的新车礼，每
天前1000名订车客户还将获得价值
199元车展定制礼品(德国多用蒸汤
锅、不锈钢蒸饺盘、艾格水晶煲三件套
随机发放)。

豪礼这么多，优惠这么大，您还等
什么，4月12日—15日，齐鲁车展见吧！

在去年的广州车展上，华晨中华
V6带着宝马品质、宽体大空间、智能
互联系统等一系列越级标签惊艳亮
相，给记者留下了很深的印象。3月31
日，与中华V6相聚泉城济南，共同开
启了一场智控试驾体验之旅。

试驾车队经济南市区一路南行进
入G3高速路段，得益于宝马技术支持
的华晨全新BM15TD发动机+菲亚特
技术DCT变速箱的黄金动力组合，在
试驾过程中能清晰地感受到中华V6的
强劲动力性能。7速自动变速箱换挡快
捷，速比范围更大，在城市路段超车也
更加迅速，高速行车同样游刃有余。来
自宝马与麦格纳联手打造的双通道麦
弗逊前悬架、多连杆独立后悬架，加上
同级别最大尺寸的轮毂和轮胎，让中
华V6的操控优势得到完美体现。

作为一款宽体智联SUV，华晨中
华V6还携手科大讯飞，专属定制智能
语音3 . 0系统，搭载三屏智能互联、分
屏显示等业内首创功能，让驾乘者与
外界无忧智联，畅享安全旅途。

作为自主汽车品牌的先锋力量，
华晨中华V6以智能互联实力抢先定
夺未来SUV标准，向往科技生活与驾
乘乐趣相融合的精英用户，带来颠覆
常规的智享生活。 (陈颖)

大大块块头头更更有有大大智智慧慧
——— 试驾华晨中华V6

赏车购车无须东奔西走，一站式服务帮您全搞定

齐齐鲁鲁车车展展明明日日开开幕幕，，错错过过再再等等半半年年
第三十七届齐鲁车展将于

12日—15日举行，本次车展采用
“双馆齐展”模式，济南高新国
际会展中心为合资品牌及自主
品牌展区，舜耕国际会展中心
为豪华品牌及进口品牌展区。

春季车展不买车，错过需
要再等半年。4月份被业内公认
为上半年最佳购车时机，齐鲁
春季车展正值这一黄金时期，
必将成为消费者选车、购车的
最佳去处。
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