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关关爱爱女女性性健健康康 助助力力精精准准扶扶贫贫
中国人寿力挺半边天，推动女性安康工程发展

据权威数据统计，全世界乳腺
癌病例正以每年2 0%的速度增长，
女性一生患乳腺癌的几率高达
1 4 . 3%，女性重大疾病理赔案件中
恶性肿瘤的理赔案件占比7 7%，全
部女性赔案中的疾病理赔案件占比
59 . 3%，我国女性重大疾病赔付集
中发生在31岁至50岁，而这一时期
的女性通常需要承担重要的家庭和
社会责任。运用保险机制创新公共
服务提供方式，建立多层次的女性
保障体系，成为摆在商业保险从业
者面前的重要课题。

商业保险在我国经历了从社会
保障体系的“重要补充”向“重要组
成”转变的发展过程，2014年《国务
院关于加快发展现代保险服务业的
若干意见》( 简称“新国十条”) 首次
提出了“把商业保险建设成社会保
障体系的重要支柱”。一系列保险发
展支持政策从顶层设计层面为推动
商业保险参与社会保障体系建设提

供了强有力的政策支持和保障。
为贯彻落实政策要求，省妇联

与中国人寿山东省分公司经过充分
调研，启动实施以普及关爱女性保
险为主要内容的“女性安康工程”，
针对18-60周岁女性提供关爱女性
生殖健康保险，以及覆盖女性常见
重大疾病、意外伤害的升级产品等
多款专属方案，给予参保方面优待，
受到女性同胞认可，平均参保保额
达到10万元以上。

除健康保险之外，女性保障体
系的建设还包含多个层面的内容，
工作目标便是立足服务妇女保障，
服务社会民生。早在2010年，中国妇
女发展基金会、中国妇女活动中心
就与中国人寿保险股份有限公司签
署战略合作框架协议，开启了“关爱
女性生殖健康保险保障计划”，从国
家层面创造了合作平台。在山东省，
从2012年起，省及各级妇联与国寿
山东省分公司密切配合，以关爱女

性健康保险为推动点，以活动为载
体，大大拓宽了服务领域。

省妇联、省妇儿办与国寿山东
分公司持续开展的“中国人寿保
险——— 关爱女性健康大讲堂”活动，
成为普及妇幼健康、家庭教育、健康
知识的重要载体，宣传女性安康工
程的重要阵地。各市根据需求，安排
女性健康讲座百余场，组织专家编
制《女性健康知识手册》，配套女性
健康管理服务，共同促进全社会提
高对女性的关注和关爱。

在省级平台的推动之下，各市
扎实推进，各级妇联与公司建立沟
通协调机制，通过召开联合会议、
下发联合文件等齐心协力、齐抓共
管，推进女性安康工程不断取得新
发展。在省对省合作带动下，2017
年各市及以下妇联与公司累计召开
会议或组织活动百余场，其中双方
联合培训2000多人次，推动女性安
康工程向更高层次、更广领域发展。

中国人寿在女性安康保险服务
上建立“绿色通道”，确保客户及时
获得理赔。面对个别客户情况特殊、
家境较为困难的案件，公司联合当
地妇联开展上门慰问，将女性安康
工程打造成为政府的暖心工程，确
保好事做好。

临沂赵女士，在当地妇联的宣
传下投保“女性安康”保险。2017年3
月，经沂水县中心医院确诊罹患乳
腺癌。了解到赵女士家庭情况较为
贫困，急需后续治疗费用，中国人寿
沂水支公司安排服务人员上门进行
服务，仅6天就将8万元理赔款打到
客户指定账户，为后期的治疗提供
了一定的经济支持，充分彰显了女
性安康保险在解决“因病致贫、因病

返贫”问题中的重要作用。
烟台于女士，通过当地妇联投

保了女性安康保险。2017年2月，于
女士经检查诊断为宫颈癌，公司在
得知被保险人出险的情况后，安排
工作人员以最快的速度对案件进行
理赔处理，仅用4天时间将保险理赔
金10万元送到了于女士手中。公司
的快速理赔，让于女士及其家属非
常感动，并给公司送来热情洋溢的
感谢信。

菏泽徐女士，在柜面为孩子办
理理赔业务时，机缘巧合之下为自
己投保了一份女性安康保险。2017
年4月，徐女士经诊断患乳腺癌，在
菏泽市立医院住院治疗，大额的医
药费也给这个本来就不富裕的家庭

带来了巨大的经济负担。理赔服务
人员了解到徐女士情况后，迅速理
赔支付10万元，徐女士收到赔款后
非常感动，专门打来电话致谢。

在全省各级妇联的大力支持
下，“女性安康工程”从无到有，从
小到大，参保覆盖不断拓宽，补偿
水平快速提升。截至2017年底，已
累计为省内114万名女性提供了534
亿元的风险保障，为参保的出险客
户支付关爱金超过4 9 0 0万元。其
中，仅2017年就承保了45 . 98万名
女性，理赔金额达到2332 . 50万元，
人均补偿额度超过5万元。保险保障
的意义得到充分彰显，惠民示范效
应持续放大，得到了各级党委政府
的充分认可。

常言道，“女性能顶半边天”，女性的身心健康切实关系到整个社会的发展和每个家庭的幸福；然而女性特定疾
病带来的风险却在不断增加。围绕“关爱女性健康 助力精准扶贫”，中国人寿山东省分公司与山东省妇联近年来
紧密合作，在女性保障、健康服务、公益扶贫等领域做出积极探索，推动山东省“女性安康工程”发展取得有益实践。。
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“大姐工坊”带动乡村振兴

保险本身是一个扶贫济困的行业，直接面
向的是最广大的贫困人口和社会弱势群体。因
此，保险与扶贫具有天然的内在联系，保险扶贫
有着独特的体制机制优势。

通过多年来的合作基础和工作信任，山东
省妇联与国寿山东省分公司进一步深化合作，
在做好女性安康工程的基础上，立足“脱贫攻
坚”战略部署，共同探索服务民生的新路径、新
方式。双方围绕“关爱女性 精准扶贫”系列主
题、妇女“两癌”筛查、扶持发展“大姐工坊”居家
创业就业项目示范点、贫困女性创业提升培训
等内容进行了全面合作。

作为“关爱女性 精准扶贫”行动的重要内
容，在省妇联的全面指导下，国寿山东省分公司
借助丰富的培训资源，开发了针对妇女创业能
力提升的系统培训课程，面向全省贫困女性和
妇女工作者实施创业能力提升培训计划，无偿
提供多样化、多层次“创业意愿”、“创业机会”、

“创业能力”专项培训。培训以独特的教学方式、
专业的培训技巧，帮助参训人员改变缺点、处理
伤痛、发掘潜能、快速而有效地帮助参训人员扫
除障碍、达成目标，鼓励参训人员创业，实现人生
价值。通过对国家大势(政策形势)、市场需求、公
司发展的沟通，让参训人员把握现代保险服务的
发展大势，了解保险的创业形式。定制化组织女
性电子商务等综合技能培训，提高妇女创业就业
技能水平。

山东省妇联认定命名的贫困妇女居家创业
就业项目“大姐工坊”也得到了国寿山东省分公
司的精准帮扶。2017年春节前夕，省妇联主席在
中国人寿山东省分公司总经理的陪同下深入基
层，对“大姐工坊”进行再就业现场指导。

记者曾对菏泽牡丹区安兴镇的云履布鞋加
工厂进行过实地采访，这是一个获得资金扶持的
精准扶贫示范点，也是产业带动乡村振兴的典
型。附近村镇近千名留守妇女都可以在此灵活就
业，她们平均年龄在50-60之间，基本上都是无法
外出务工的，或者是丧失其他劳动能力的。这里
的布鞋加工工作可以带回家完成，而且不需要很
高技能，只是把之前丢下不做的手艺活重新捡起
来做即可。一时间，这个“大姐工坊”的生产范围
扩大到了一区二县二三十个乡镇，村妇们不畏远
路，每天都是很早就到厂里排队领活。这一带的
民风也随之改变，之前会有聚众拉呱的，凑伙打
麻将的，无所事事到处闲溜达的，现在则统统没
有了。正能量会传染，“大姐工坊”就如同一块磁
铁，把这些留守妇女都吸纳成了奋发的工人。女
工中还有七八十岁的老人，重活做不了，但是又
不愿意就这样一直闲下去，干的虽然是纳鞋底、
上鞋这样简单的活计，但能有机会挣点钱补贴家
用，她们脸上的表情也是无比的自豪。
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本报记者 张頔

4月12日至15日，2018年齐鲁春
季车展将在济南国际会展中心和济
南舜耕国际会展中心同时举行，建设
银行山东省分行作为车展唯一指定
合作银行，届时，将携特色业务“建行
龙卡购车分期付”入驻车展。

近年来，建设银行山东省分行情
系齐鲁，推进自身发展，服务地方经
济，履行社会责任，取得了可喜的成
果。在本届齐鲁汽车展示交易会上，
建行将以汽车金融、建行龙卡等为主
题，举办众多特色活动，为市民提供
多元化的购车金融选择。

据悉，建设银行在本届齐鲁车展
上依然主推其特色业务——— 龙卡购
车分期付款。当龙卡信用卡持卡人购
车时，可选择信用卡分期付款业务，由
建行向商户一次性支付持卡人所购车
辆的刷卡消费金额，并将持卡人实际
消费金额分期通过贷记卡账户进行扣
收，由持卡人在约定期限内按月还款，
并支付固定费率、手续费，部分品牌车
款车型其手续费和利息为零。

时下，随着人们收入水平的提
高，汽车早已走进寻常百姓家。但是
业内人士指出，买车如何支付有大学
问!目前有一次性付清，银行车贷，银
行信用卡分期付款，汽车厂家的金融
方案等多种方式可供买车人选择。

全额付款输掉机会成本。多数人
会认为“一手交钱,一手交货”最省事。
而汽车作为耐用消费品，从到手的那
天起，已经开始折旧和贬值。同时，购
车者可能未考虑这样的问题:全额付款
的资金，如果用在其他渠道是否有增
值的可能性。

以一辆10万元的车为例，按现行
1 . 5%的一年期定期存款利率，年利息
收入是1500元。市面上年收益4--5%左
右的银行理财产品不在少数，更不用
说贵金属、证券等高收益投资产品。全
额付款买车实际上就输掉了这部分投
资收益，也就是所谓的机会成本。

随着全民消费观念的更新，以金
融方式购买汽车的比重也越来越高。
建行有关工作人员预测，未来十年国

内信贷购车将占汽车销售的60%以
上。随着国内信用卡业务的兴起，信
用卡分期付款成为眼下最新兴的购
车支付方式。理财专家指出，通过信
用卡分期付款，实现个人购车愿望，
提高生活质量和工作效率，消费的同
时还省下了不少费用，是一种不错的
理财消费方式。建行已与多个汽车品
牌建立合作关系，购车市民可根据自
身能力选择12期至48期不等的分期
还款,手续方便,又可以缓解资金压
力。随着用信用卡分期付款购车的方
式受到市民热捧，汽车厂商对该渠道
也日益倚重，汽车厂商与业务开办
早、持卡人规模大的银行合作时，还
会补贴费用以支付持卡人手续费，如
此一来,持卡人购买指定车型，就实
现了零利息零手续费。

为方便广大市民观车展，建设银
行山东省分行作为车展唯一指定合
作银行现在还在线预售车展门票，在
建行的营业网点扫描二维码购买车
展门票，立减五元。 (记者 张頔)
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