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鱼台县“货牛网”试运营，解决县域“最后一公里”配送

最最头头疼疼的的物物流流解解决决了了，，真真省省心心

不管物流，只供货源
代理商入驻平台尝甜头

鱼台县的吕强是一名快

消食品的代理商，他雇佣了10
个工作人员和5辆厢货车，在

鱼台县的零售网点推广自己

代理的产品。有时一天下来，

销售人员要跑20多个零售网

点，工作强度比较大。

“即便零售网点答应进

货，也并不代表一劳永逸，毕

竟同行间的竞争防不胜防。”

吕强坦言，以奶制品为例，同

行代理的奶制品出新品后，可

能每月给零售网点500元，让

零售网点调整货品摆放，将其

他奶制品产品摆在不显眼的

位置，这就造成了销售量的下

降。

“作为代理商，我们经营

范围在鱼台县域，但现在实体

经营受电商的冲击越来越大，

也一直在寻找传统实体产业

和电商的契合点。”吕强说，就

在这时，他听闻有一个在鱼台

县域内的电商平台“货牛网”

开始试运营，吕强顺势加入其

中，成为第一批的经销商。

不用担心货物配送不便、

不 需 要 逐 一 对 接 零 售 网

点……吕强加入“货牛网”以

后，客户在平台直接下订单，

吕强只需要提供货源即可。

最后一公里配送，这在县

域内来说一直是物流难题。如

今“货牛网”实现了最后一公

里的配送，让像吕强这样代理

商尝到了甜头。如今，吕强的

零售网点从原来的600个增加

到1000个，而且客户在平台下

单，实现了公平竞争，将商品

最终的选择权还给客户。

专注于农村电商物流
县域内可实现精准配送

“货牛网”3月份试运营以

来，月零售额实现161万元，入

驻平台批发商200余家，涵盖

日用百货、酒水副食、农副产

品等品类。同时，线下配送车

辆达30辆，有600余家零售商

家使用“货牛网”进行日常采

购，已具备全县范围配送能

力。

山东货牛供应链管理有

限公司总经理窦洪波介绍，

“货牛网”不单纯的是一个农

村电商平台，更是一个村级电

商综合体，探索形成了“线上

有平台、村级有服务站、中间

有物流仓储配送”的闭环农村

电商生态。同时，依托阿里巴

巴设立济宁市第一家县级淘

宝特色中国鱼台馆，建成了

“货牛网”工业品下乡和农产

品上行的农村电商平台。

在鱼台县商务局局长徐

强看来，鱼台县濒临微山湖，

素有“鱼米之乡”之美誉，有

“鱼台大米”、“鱼台毛木耳”、

“鱼台甲鱼”、“鱼台龙虾”4个
农产品地理标志登记保护产

品，农产品资源富集。可以说，

鱼台发展农村电商，有着得天

独厚的农产品资源优势。

在这一基础之上，鱼台大

力发展电商平台，把发展电商

作为助推乡村振兴的重要抓

手，根据县域特色农产品打造

品牌、健全农村电商平台，走

出一条品牌兴农、电商富农的

产业发展之路。

得天独厚的特色农产品

如何增加附加值？县域物流

“最后一公里”配送如何更加

便利？鱼台县用正在试运营

的农村电商平台“货牛网”给

出了解决方案。

入住后，代理商不用管

物流，只负责货源。而特色农

产品资源，借助电商平台在

网上进行销售，产业发展瓶

颈迎刃而解。

文/图 记者 孙璇
通讯员 乔志宇

鱼台县特色农产品，通过“货牛网”销往全国。
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