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新时代 新青年

张康乐———

投身现代农业
汗水挥洒热土

邓卫峰———

成功就在
“舍得”之间

现在的年轻人，多数都喜
欢高大上的工作，能投身农业
的人真是凤毛麟角了。今天我
们的主人公张康乐，就是在农
业中挥洒汗水的一员。

张康乐，1989年4月出生，
今年29岁，是响当当的年轻人。
他曾是一名退伍军人。在部队
养成的敢作敢为、认真负责的
习惯，让他在退伍后的岁月里，
不论工作还是生活，都很出色。

2015年，退伍后的张康乐
加入了山东运恒餐饮管理有限
公司。恰逢这一年，运恒餐饮打
造“运恒原产地、健康零距离”
战略，布棋圣海路畔的侯家镇
大百户村，实施建设现代农业
生态园。敢于面对挑战、敢于接
受新鲜事物的张康乐主动请缨
到生态园工作。为了尽快熟悉
业 务 ，农 业 生 产 经 验 几 乎 为

“零”的他没有退缩，而是从最
基层做起。一片百业待兴的土
地和时年26岁的年纪，反而让
他斗志昂扬。他下决心一定要
让这片光秃秃的土地生机盎
然，成为运恒餐饮的坚强大后
方。

在不停地学习和摸索中，
张康乐也在不断地成长进步。
他吸收周边农村剩余劳动力
50余人，然后带领大家投身到
生态园的建设中。他凭着一股
韧劲，一边鼓舞自己，一边鼓
舞 员 工 ，让 园 区 建 设 火 热 进
行。2 0 1 6年到2 0 1 7年两年内，
建 成 了 1 8 栋 冬 暖 大 棚 ，1 0 栋
防虫网棚先后拔地而起，数十
种农作物在这里“安家落户”，
源源不断地供应着纯天然无
公害的蔬菜、禽畜、果品、粮油
等食材，将“舌尖上的安全”贯
彻到运恒餐饮和千家万户的
餐桌上。作为生态园产业链的
重要组成部分，在没有任何不
良添加的前提下，张康乐带领

食品加工厂的技术人员研究
特 色 醒 发 工 艺 ，经 过 反 复试
验，做出来的胶东特色面食，
凭借大气端正的卖相和香甜
绵柔的口感，备受全国消费者
的好评。2 0 1 8年春节前后，出
现持续爆单的盛况。

2016年，张康乐还从烟台
海阳引入旱稻种植。最初以为
种植旱稻简单，但是引入后种
植的第一年没有成功，他分析
查找原因，于第二年接着实验，
可是依旧没有成功。这些都没
有让他气馁，找来技术员进行
实地考察分析，最后认定是种
植过程中放松了病虫害的防治
导致的。张康乐凭着这股不服
输的精神，决计将旱稻种植研
究进行到底。

2017年，张康乐初为人父。
在觉得肩上的担子沉重了之
后，他毅然投身工作中。他引领
生态园扩产和扩建，新增项目
20多个土建工程、10栋冬暖大
棚、8栋拱圆大棚、300亩大田喷
灌。圣海湖周围休闲观光亭、码
头、公厕等相继落成，4个鱼池
共计16亩翻新整修，职工餐厅、
办公室重新装修，新建高压电
房、有机肥发酵厂，他在做好协
调货源、安排生产、配送物资等
日常工作的同时，还相继申请
了11项农产品绿色食品认证。
认证通过后，运恒蔬菜将凭借
名符其实的“身份证”在市场上
纵横驰骋。

在俯身实干中，张康乐还
很注重自身的学习和提升。着
眼于互联网的发展前景，他先
后数次外出学习网络营销，将

“线上+线下”有机结合，创下了
“老家大蔬”、“黄柿e族”等多个
蔬菜品牌，依托“运恒商城”，成
功实现生态园绿色蔬菜“走出
去”。他经常外出考察，学习新
经验新技术。在这个过程中，成
功引进撒粪车、拌粪车、棚用铲
车、棚用抓车、育苗机、地瓜种
植机等多种现代化农用机械，
极大地提升了生态园的工作效
率，也为每年的春耕工作注入
了新鲜活力。

当下，运恒现代农业生态
园的变化日新月异。与生态园
一起成长的，还有这位在田地
里抛洒热血和青春的青年。他
现在已经是一位优秀的共产
党 员 ，一 名 出 色 的 企 业 管 理
者。也祝愿他在现代农业发展
之路上，谱写属于自己的青春
赞歌。

所有的成功绝非偶然，所
有的运气也绝非偶然。祖训上
说，“天时不如地利，地利不如
人和。”天时和地利非人力可
为，“人和”却是活生生由人创
造的。天时地利是运气，“人
和”就是一个人散发出的能
量。能量越强烈，也就吸引了
运气。韩十二摄影总经理邓卫
峰说，自己一路走来虽然很不
容易，又好像很顺畅，都有贵
人相助，运气也好。置身庐山
之外，旁观者清，我们更看到
是他这个人吸引了好运的降
临。

艰难中，不忘初心

邓卫峰出生于1983年，现
在已是两个儿子的父亲了。13
岁那年，父亲因病去世，幼年丧
父，这让小小的邓卫峰体会了
比一般同龄孩子更多的生活艰
辛，也让他对孩子格外地珍视
和疼爱，不论是自己的还是别
人的。

初中毕业后，邓卫峰就早
早地踏入社会谋生。他先后从
事过保安、装修工、工厂工人
等多种职业。由于年龄小，没
有技术没有经验，他只能干些

技术含量低的活。他干活不惜

力气，诚实、勤快又吃苦耐劳，

舍得付出，深受老板喜爱。当

时，他在一家灯具店打工，白

天忙活店里的活，到处去安装

灯具，下午5点下班后又去一

个烧烤摊打零工，直到半夜12
点。后来，他又给自己加了一

份活，早上5点到8点去一个早

餐店帮忙。这样一天下来，他

几乎没有空余时间，连睡觉也

被压缩到了五六个小时。但他

并没有因为劳累而放松任何

一份工作，相反，都干得非常

起劲。他觉得，只有自己足够

卖力，才能让自己和家人过上

想要的生活。在朝夕相处中，

灯具店老板也被邓卫涛这种

与生活困难对抗的毅力和勇
气感动了，还时不时地帮他一
把。

在高强度的劳作与忍耐
中，机会降临了。有一次，邓卫
峰偶然看到了威海韩十二招加
盟商的广告。儿童摄影！邓卫峰
眼前一亮。

邓卫峰骨子里是一个善
良、温和、有爱心的人，一直都
很喜欢孩子。而另一大爱好就
是摄影。刚工作时，月薪只有
400元，发了工资，他就果断拿
360元买了个相机学习摄影。眼
前出现“儿童摄影”四个字时，
心一下子变安静了，接着由生

“相见恨晚”的感觉。
回到灯具店，他向老板表

露了自己的想法，没想到老板
很支持，还说：“有什么困难需
要帮助，尽管说！”

在经历了初期的选址、购
买设备、学技术、装修等一系列
事项后，2011年6月，韩十二儿
童摄影在西关街开张。在这期
间，邓卫峰也遇到了诸多困难，
首先便是资金。过去的老板以
及亲朋好友都向他施以援手，
从人力物力都给予了最大帮
助。他们都很相信这个不向生
活低头又诚实的小伙子。

困境中，玉汝于成

初具规模后，2013年10月
份，邓卫峰又引进了拥有“韩国
第一家数码冲印及儿童摄影加
盟公司”之称的B-photo(贝福
特)品牌。贝福特技术是获得国
家发明专利的“无闪光灯的影
棚”，这在当时和现在的儿童摄
影市场都属先列。

加盟贝福特后，邓卫峰又
在大润发二楼设立了展区，将
韩十二摄影向顾客推介。随着
市场知名度提高，规模扩大，他
又将韩十二搬到了现在面积达
800平方的新址——— 琪山路6-1
号，这也是他们的总店。他规划
的目标就是打造“文登首家摄
影基地”。

接下来的店面装修，遇到
的最大困难依然是资金。白手
起家走到今天，形势需要继续
往前走，现实困境需要突破。
在向各方筹措贷款、借款中，
就这样，总店装修持续了一
年。这期间，也因为装修风格、
布局设计等原因，一楼大厅装
了拆，拆了装，返修了好几次

，也浪费了不少资金。但是
邓卫峰觉得不管多困难，都要

把店面装成更精美更合适的
风格，最大限度地让顾客体验
摄影的愉悦感。

邓卫峰还很注重对员工的
培养。他觉得，让员工有钱赚，
有归属感，是自己的责任。他曾
多次组织工作满一年的员工免
费到云南、丽江、大理等旅游，
奖励业绩突出的员工苹果手
机。今年，又推出了员工关爱活
动，给员工及其配偶、父母等提
供免费全身体检。邓卫峰说，我
是真的想让每一位员工过上更
有价值的生活。

店面扩大，邓卫峰的眼光
也在放远。2016年他又将荣成
一家经营了18年的韩十二老店
收购，业务扩大到荣成。并且，
还找到了合伙人，引入了股份
制，这让荣成店的经营更顺利
更规范。

“舍”“得”之间，继续前行

从打工时舍得卖力气，到
韩十二舍得为顾客投入，再到
今天的舍得为员工付出，邓卫
峰都坚信：欲要取之，必先予
之。十七八岁当保安时，邓卫峰
看过一部电影，至今还记得里
面有一句朴实的话：我为人人，
人人为我。二儿子出生时，他起
名“邓淑予”，也希望儿子能像
自己一样，懂得这一点。

韩十二的顾客中，有相当
一部分是老顾客。邓卫峰也舍
得为顾客们付出。他曾给顾客
发过一集装箱的库尔勒香梨。
今年韩十二八周年店庆之际，
很多跟随多年的老客户都来
捧场。更有甚者，天都黑了，还
专门驱车从威海赶来办理充
值卡。这些都让邓卫峰很感
动。

现在，韩十二的业务范
围不断扩大，新上了儿童游
泳馆、产后修复等项目。在做
好主业的同时，为顾客提供
更全面、更人性化的服务，是
他努力的方向。目前，韩十二在
文登的第二家店面正在筹备
中。

因为喜欢，所以选择，因为
舍得，所以成功。你给生活一个
作用力，生活就回馈给你一个
反作用力。当现代社会都习惯
了华丽“包装”和令人舒服的忽
悠时，依然有很多东西都是真
的，无法模仿，无法复制，比如

“真诚”，“勤奋”，“善良”……从
邓卫峰的创业经历中，我们又
收获颇多。
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