
本报记者 张頔

顶层发力，优化

扶贫模式

牢固树立围绕扶贫抓党

建、抓好党建促扶贫的鲜明导
向，建立起“党委主责、部门主
抓”的责任体系。在省分行党
委书记、行长段红涛的高度
重视下，分行成立由“一把
手”任组长，两位分管行领导
任副组长，2 0个相关部门负
责人为成员的金融扶贫工作
领导小组，制定了《金融扶贫
工作方案》、《省分行2017年
金融精准扶贫工作计划》，确
立了以“移动金融覆盖、电商
扶贫先行、信贷扶贫创新、普惠
金融延伸”的商业可持续模式，
推动精准扶贫。

2017年，省分行累计召开6
次专题座谈会、6次“一把手”现
场工作会、9次扶贫专项培训，
分行班子成员先后20余次到现
场了解扶贫产业项目发展情
况,听取企业及贫困户意见，优
化创新扶贫模式。思想的统一，
逐步健全和完善的组织机制，

为打赢扶贫攻坚战奠定良好的
基础。

“第一书记”定

点扶贫720人

在做好全面扶贫工作的同
时，省分行先后从本部择优选
派四名同志任帮包村“第一书
记”。在省分行派驻第一书记模
范带动下，全行所辖各级机构
与全省21个贫困村确定了帮扶
关系，共派出“第一书记”13人，

帮扶建档立卡贫困户337户、
720人。目前，帮包村已整体脱
贫，实现了从“贫穷”到“美丽”
的跨越，打造了建行特色的精
准扶贫品牌。

2017年2月，省分行择优选
派李明、傅岩峰两名同志到聊
城临清市松林镇王大人村、麻
佛寺村任扶贫村第一书记。结
合贫困村实际，落实产业扶贫
项目，王大人村利用第一书记
省级财政专项扶贫资金80万元
新建6个高效集约蔬菜温室，成

立农民专业合作社运营，麻佛
寺村使用扶贫资金80万元用
于建设工业厂房，厂房出租
收益分配给贫困户。目前王
大人村21户、麻佛寺村24户
贫困户已获得上述扶贫项目
收益覆盖。

2017年金融扶贫

比去年增一倍多

坚持精准扶贫和定点扶
贫双轮驱动，变“输血”为“造
血”，积极探索扶贫新途径，
发展普惠金融，提升扶贫工
作质效。

2017年，贫困地区基础设
施建设贷款余额达37 . 6亿元,
产业扶贫贷款累计发放42亿
元、新增支持扶贫企业28家，
比2016年增长一倍多。累计
建设裕农通普惠金融服务点
2894个，今年一季度，又新增
1705户，基本实现全省乡镇
全覆盖。建立全国首家“善融
商务助农服务站”，助力农产
品“走出去”，2017年善融商务
商户达到39家，“扶贫爱心购”
交易额达到16亿元，居系统内
首位。

山东省分行大行大担当，

上下齐联动，充分发挥大行优
势，重点支持扶贫带动效应显
著的产业或项目，助力贫困地
区经济社会发展和贫困农户增
收脱贫。聊城分行通过母子公
司联动融资团队主动与建信信
托对接，为聊城东昌府区革命
老区棚改项目解决了信贷规模
紧张的难题；菏泽、枣庄分行
因地制宜牢牢抓住当地的龙
头企业，走“企业+合作社+农
户”的发展模式，鼓励企业安
置“家门口”的贫困户就业；
德州分行创新担保方式，扶
持“ 维 多 利 亚 万 头 牧 场 项
目”，助推“政府+牧场+农户”
奶牛托养产业扶贫模式落地；
临沂分行主打红色扶贫品牌，
一方面积极扶持革命老区兴修
公路、改善农村人居环境，一方
面致力党建，趟出了一条“一
红”(新村党旗红)带“四蓝”(产
业蓝、民心蓝、民生蓝、建商
蓝”)的扶贫特色路子。

践行大行责任，助力脱贫
攻坚。山东省分行将不忘初心，
牢记使命，贯彻精准方略，践行
大行责任，为助力打好打赢脱
贫攻坚战作出新的更大贡献，
开创新时代建设银行扶贫工作
新局面。

精准扶贫，建行山东省分行在行动

多多策策并并举举，，体体现现金金融融大大行行担担当当

本报记者 姜宁

不少投资者开
售当日顶格购买

11日下午，记者从济
南一家国有商业银行了解
到，战略配售基金当日的
销售额超过1亿元，不少客
户都是顶格购买，认购情
况火爆。相比于国有大行
来讲，一些股份制银行的
销量则更多。“单日成交量
超过3亿元，不少投资者比
较认可这款基金产品。”

此外，一些直销平台
的战略配售基金认购情况
同样火爆、销量乐观。南方

基金表示，投资者对南方
配售基金热情高涨。以直
销平台为例，发售第一天，
客户端开户数是平时的10
倍多。

业内人士表示，战略
配售基金扩大了投资者的
范围，让有实力及代表广
泛公众利益的机构参与，
减少了对市场资金的需
求；通过战略配售引入长
期的战略合作伙伴，特别
是行业上下游相关的核心
合作伙伴，将更加促进公
司业务的良好发展。

多家独角兽企业

出现在基金标的中

投资者最为关心的战
略投资基金可投标的有哪
些？招商基金方面表示，战
略投资基金是混合型基
金，可投资标的包括债券、
货币基金与6家境外已上
市或拟上市创新企业的股
票。目前第一批CDR名单
已确定，最快能买的是小
米的权益，随后百度、阿里
巴巴、京东、腾讯、网易等
将陆续通过CDR的方式回
归A股。

购买战略配售基金另
一个卖点就是跟随国家队
打新股，而且是100%能买
新上市独角兽的企业3%-
6%不等的权益。

市场砸出“黄金
底”，基金配置正当时

招商银行济南分行财
富管理部产品经理王培林
说，最近市场行情不稳，股

市一直处于震荡筑底阶
段，很多基金的净值也都
一降再降，这种情况下其
实是配置基金的良机。“一
些投资者总是喜欢在高点
买入基金，这样一来就有
被套牢的风险。”王培林
说，基金投资是一个比较
长期的投资过程，认准了
一款产品之后就可以越跌
越买，平摊成本后等待机
会的到来。

购买基金，不同人群
要有不同的选择方式。对
于年轻人，如经济能力尚
可，家庭负担较轻，投资期
限长，能承担较大的风险，
可选择以股票型基金为主
要投资对象，少量兼顾中
低风险的基金产品；对于
中年人，收入比较稳定，但
家庭责任较重，投资时应
该在考虑投资回报率的同
时坚持稳健的原则，分散
风险，尝试多种基金组合。

战略配售基金上市首日销售火爆

省省城城一一银银行行单单日日销销售售超超33亿亿

工商银行为满足广
大个体工商户、小微企业
主的融资需求，提升小微
企 业 客 户 服 务 能 力 ，于
2018年5月正式推出“经
营快贷”产品。“经营快
贷”是工商银行运用大数
据及互联网技术，根据不
同业务场景，基于客户在
本行的结算交易等维度
数据构建的客户筛选、额

度测算及风险监测模型，为
个体工商户、小微企业主个
人在线发放的信用贷款。

“经营快贷”具有三
大特点：一是自助办理，
全流程线上操作。客户只
需要登录工银融e行手机
app，选择“贷款-经营快
贷”即可办理，从申请贷
款到提款还款全线上完
成。二是便捷高效，无须

抵质押担保，一触即贷，
系统精准放款，免去人工
审批环节。三是贷款金额
随 借 随 还 ，满 足 客 户 高
频、小额的资金需求。

“再微小的梦想，都
值得被尊重，您的信用可
以预支未来”，工行“经营
快贷”产品借助信用即价
值的经营理念契合了广
大小微客户的需求，产品

上线以来，全省累计投放
三千余万元。下一步，山
东工行将继续深耕数字
金融，加快资产余值贷、
电子供应链、泛交易链等
网络融资产品的研发，持
续解决小微金融服务的
可获得性难题，开启工行
普惠金融服务互联网发
展的新篇章。

(记者 张頔)

山山东东工工行行推推出出个个人人““经经营营快快贷贷””
信用贷款在线发放，满足中小微企业融资需求

秘笈一：推动跨界创新，成就规模增长。截
至目前，光大信用卡累计发卡量4,526 . 33万张，
2017年新增发卡量930 .46万张。针对年轻客群推
出BDUCK小黄鸭主题卡、考拉海购联名卡; 针
对商旅人群推出龙腾联名卡、凯撒联名卡、光大
中青旅遨游旅行联名卡等，将优惠和权益渗透
到客户生活场景的各个角落。

秘笈二：提升客户体验，打造消费升级。
光大信用卡2017年交易金额16742 . 34亿元，同
比增长31 . 07%。光大信用卡全面升级阳光惠生
活APP,将其打造成为集生活消费、金融服务、
业务办理三大场景的金融移动服务平台。此
外光大信用卡围绕衣、食、住、行、娱、购等六大
消费场景，开展了10元惠生活、10点GO购GO、10
分好享兑、周三“狠减单”、百元优享、积分百宝
箱等六大品牌营销。

秘笈三： 深耕客户管理，探索消费金融。
光大信用卡2017年营业收入280 .00亿元，同比增
长35 .66%。光大信用卡通过“新产品、新服务、新
权益”进一步加强客户关系管理，主动洞察客
户需求，深挖客户潜力。研发更为灵活的消费
分期业务，满足客户更大消费意愿；拓宽境外
业务，与中青旅、凯撒旅游等优质商户合作发
行联名卡。

秘笈四：精益流程管理，建设高效运管体
系。2017年，光大“精益六西格玛”项目荣获中国
质量协会“2017年度全国六西格玛项目发表与
研修示范级技术成果奖”，基于“实时申请、实
时征信、实时审批、实时贷款”模式，创立基于模
型集群的“信贷工厂”作业模式，自动审批率达
到98%以上。

秘笈五：革新风控技术，完善风险管理体
系。光大信用卡为打造精细化、全面性的风险管
理体系，通过内外部数据的深入分析和挖掘，加
强贷前客户管理体系建设；基于客户风险管理
策略与客户行为培养策略健全贷中客户管理体
系建设；借助关联关系进行有效的客户信息收
集与管理，提高客户违约预测能力，完善贷后客
户管理体系。 (记者 赵婉莹)

光光大大银银行行信信用用卡卡

独独门门秘秘笈笈有有啥啥

6月11日，预热已久的6只战略配售基金进入首
发，各大银行、券商、第三方代销等渠道拉开了销售
大战，不同渠道的销售呈现“冰火两重天”的现象，其
中银行渠道备受欢迎。

建行“第一书记”组织投建的扶贫项目。

党的十九大报告将精准脱贫作为决胜全面建成小康社会的三大攻坚战之一。建设银行开展扶贫工作，体现的是
政治觉悟，考验的是政治能力，彰显的是政治担当。山东省分行深入贯彻党中央、山东省委及总行党委关于金融精准
扶贫的相关精神，多管齐下、多策并举、多点开花，彰显了建行在“扶贫攻坚战”中的社会责任与大行使命。
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