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大大海海边边的的家家，，更更有有家家的的味味道道
银银滩滩越越来来越越多多的的““候候鸟鸟老老人人””成成了了常常住住居居民民

本报记者 陶相银 通讯员 宁纪军

上天赐予银滩得天独厚的自然环境，20
多公里洁白如银的海滩、宜人的气候、天然
氧吧……，这个地方成为无数人心驰神往的
养生养老圣地。

近年来，随着基础设施的不断完善，民
生工程的不断实施，银滩吸引了越来越多的
老人来此养老，而他们也逐渐由“候鸟”变为
常住居民。促使这些老人在此定居的原因，
除了银滩优美宜居的自然环境，更是因为各
种服务的上档升级。

以乳山金鼎地产公司为例，该公司的理
念是“一次合作，终生服务”，该公司坚持信
誉为本，为业主提供优质的一条龙服务，从
房产的开发、销售与物业等事无巨细、一应
俱全，充分考虑业主诉求，免除他们的后顾
之忧，将服务做到了极致。在金鼎公司开发
建设的小区内，居民更多的是对物业公司的
服务赞不绝口———“有家的感觉”。

这里环境好，人更好

“除了春节前后能在福州住一
两个月，其它时间都在银滩生活。”
69岁的李远东说，“我的心血管不大
好。医生说，这里的空气好，对心脑
血管疾病的疗养有好处。”

李远东和妻子苏喜玲来自福建
省福州市，但已经在银滩生活了六
七年，银滩的发展他们有目共睹。

“2012年来看房的时候，这个小区只
有两栋楼，周边什么都没有。”苏喜
玲说，“现在，这里已经是整个银滩
最好的小区了，人多，商场、超市、医
院、银行也都有了。”

李远东夫妇住在银滩的金鼎·
银龙湾，这是整个银滩数一数二的
高档小区，住户来自全国各地。虽然
金鼎·银龙湾的房价不菲，但早开盘
后很快就销售一空。苏喜玲说：“有
点抢的架势，就怕买不到。这里的房
价是几千元一平米，在福州这种大
城市里，这种价格就等于白给一样。
大城市又怎么能有这么好的空气、
海滩？”

正是被银滩的优美环境吸引，
两口子在2012年看完房就直接买了
下来，并于2013年就搬到了银滩来

住。小孙女也被他们接了过来，在银
滩生活了几年，在银滩上幼儿园，直
到要上小学才被接回了福州。

更令李远东夫妇感慨的是———
“这里的人好”。

李远东患有心梗。2016年7月18
日的凌晨，李远东突发心梗。苏喜玲
慌忙拨打了120急救电话，并打给了
金鼎物业服务公司，几分钟后，物业
工作人员就赶了过来，帮她把丈夫
送上了救护车。到医院后，苏喜玲发
现一起赶来的还有金鼎物业的几名
工作人员，以及多名邻居好友，“这
么多人来，我就不紧张了，还让我觉
得我们不是无依无靠的外地人，很
受感动。”

初到医院，苏喜玲被告知要交
押金，她便先交了2000元钱。而之后
数日里，却再也没人来催款，“医生
说，先救人，其它的都等事后再说。”
主治医生向苏喜玲说明了情况，并
给出了建议——— 李远东应尽快手
术；若是回福州，路途颠簸，对病情
不利；若是在本地手术，他们会邀请
最好的专家前来。苏喜玲思量再三
后，决定让丈夫在乳山接受手术治

疗。
手术异常顺利，李远东的体内

植入了4个支架。“一个进口的，三个
国产的。”李远东说，“医生真好，尽
可能地为我们省钱，用什么药、选什
么支架都跟我们说明白，让我们自
己选择。”最终结算，总共花了9万多
元的费用，但苏喜玲已经喜出望外
了，“一方面没想到手术这么成功，
再则是我们在福州做这个手术得花
15万多。”

在李远东住院时，苏喜玲不是
没考虑过给医生送红包的想法，但
她被医生明确告知———“绝对不
行”。出院后，医院还打电话来回访，
除了询问病情，就是调查是否有医
务人员收受红包。

“我觉得咱们乳山人很重情重
义。”苏喜玲不经意间把自己也当做
了银滩人，用上了“咱们”这个词。

金鼎物业公司还经常组织业主
一起活动，过节包饺子、登山踏青、
农家采摘……在不断参加各项活动
后，李远东夫妇结交了一大批的好
友，他们来自四川、云南、贵州、河
南、江西等全国各地。虽然前半生的

生活迥异，但在退休后他们却其乐
融融地聚集在这里生活，苏喜玲说：

“大家年龄相仿，靠在一起，就很亲
近，话匣子也就打开了，平时都是互
相帮助，这就叫抱团养老。”。

李远东的楼上邻居来自贵州，
独身一人，成为好友后，她干脆就到
李远东家搭起了伙，至今已有三年
多。

由于每年在金鼎·银龙湾居住
的时间最长，李远东有着多名好友

的家门钥匙，哪位要回来了，他提
前去打扫一下，把水电通上；谁又
要回老家了，大家聚一起吃顿饭送
个行。

李远东甚至还在银滩周边的农
村结交了一些本地村民朋友，“他们
经常给我送新鲜菜、自家磨的面”。

“以前在福州的时候，我们邻里
街坊很少走动。现在到了异乡，反而
到处都是朋友。”李远东对“抱团养
老”的感触颇深。

住小公寓，享受别墅待遇
世界杯激战正酣，这个

火热的6月，60岁的鞠健民
在自己的小公寓里过起了
悠然自得的单身生活。每
天去海边跑一圈，再约几
个好友边品茗边看世界
杯，就连吃饭都跟朋友们
搭伙一起做。

鞠健民住在金鼎·银
龙湾的19号楼，“当时想法
太简单，现在真后悔没有
买大一点的房子。”他原以
为是自己和妻子到这里来
养老，小公寓也足够用了，
却没想到到这里结识了许
多朋友，客厅都坐不开了，

“我没想到我们银龙湾会
有这么多福建人，千里之
外遇见同乡格外亲，没几

天就交了一大帮朋友。”
60岁的鞠健民来自厦

门。厦门也是一个风景秀丽
的海滨城市，而且更为发
达，鞠健民缘何千里迢迢地
来到银滩居住？他给出了几
条令人无法辩驳的理由。

“厦门的夏天太热，而
银滩的夏天非常凉爽。”鞠
健民说，“厦门城市太大，
太喧闹，银滩这里人也很
多，却很安静。”

买这套公寓，花了30
万元，鞠健民一直认为是

“捡个大便宜”，“厦门的房
价均价也有四五万了，贵
的地方得十几万一平米，
我在这里等于是花买个卫
生间的钱买了套房。”

“这里的服务好，楼宇
管家天天上门来探视，这
是住别墅的待遇。总而言
之，这里的服务很有人情
味儿，就跟家里人一样。”
鞠健民一直觉得乳山人实
在，“我喜欢去赶集，老百
姓很淳朴，不坑人。”

基于金鼎·银龙湾的这
些优点，今年3月份，鞠健民
就早早地来到银滩居住，“老
伴还有事，我就自己在这里
过，随心所欲，难得的轻松
自在。”起初，他以为独居生
活会孤单一些，却没想到到
这里后朋友更多了，活动也
不少，“一天到晚都很快乐，
这就是高品质的生活。这也
正是我们养生所需的。”

“在这里买房，其实是买空气，买寿命”

“你来这里不是买房，是买空
气，买寿命。”当几名游客向薛义斌
询问在银滩居住的感受时，他郑重
地这么说。

“如果没有想法，那就只剩下想
死了。”84岁的薛义斌总结自己的长
寿之道，“所以，我现在就是怎么快
乐怎么活着，忙得时间都不够用。”
薛义斌爱好骑行，他曾经骑行过大
半个中国，环青海湖、环太湖、环台
湾岛的骑行他都曾参加过。

很难想象，薛义斌曾是名癌症
患者。在24年前，薛义斌被诊断为淋
巴癌。上了手术台，又被推了下来，
医生说，拳头大的癌瘤体已经与器
官粘连，无法手术。做完化疗出院

时，1 . 73米的薛义斌瘦成了90斤，皮
包骨头的薛义斌甚至给儿子留下了
遗嘱。感觉余生不多的薛义斌并没
有放弃生命，而是更加珍惜每一天，
他天天坚持康复训练，又爱上了骑
行运动，而当他在1999年去医院检
查时，却发现奇迹降临在了自己身
上——— 癌瘤体彻底消失了！

“我觉得是运动创造了奇迹，我
已经十几年不吃药了，而且我还喝
点小酒，也抽烟。”薛义斌自此把骑
行视作生命一般重要，来到银滩定
居后，薛义斌又组织了骑行队伍，每
日在蓝天下碧海边风驰电掣，“这么
好的环境，不去锻炼都对不起这里
的空气。”

薛义斌来自上海，曾经在山东
当兵多年，对山东有深厚的感情。但
他在选择养老地时，首选并不是银
滩，“去过厦门、海口、三亚，感觉那
里还是太热了。又去过昆明，那里温
度宜人，但毕竟是高原。”辗转多处
后，薛义斌来到了“第二故乡”———
山东，“也是听朋友说这里好，就来
看看。下车之后，呼吸了第一口空气
就觉得这里好。”薛义斌没有再犹
豫，直接买房、装修，住了进来，“也
就是春节时回趟儿子家，平时在这
里长住。”

薛义斌住在金鼎·银龙湾，在这
里生活无忧，“不用儿子照顾我，这
里的物业公司服务挺好，这里的生

活也很方便，我就琢磨我自己怎么
活着就行了。”就生活在银滩一侧，
薛义斌恨不得把老友们全召集过来
骑行，“在这种环境里生活，得多活
二十年。”

薛义斌还有一个更大的设想，
“我一直在琢磨一个方案，想把它提
交给政府，整个威海的海岸线这么
长这么漂亮，为何不建设一条专用
的骑行赛道呢？”他根据自己多地骑
行的经验，把赛道的设计、资金来
源、经营方式一一罗列出来，“即便
是我的建议得不到重视，但我相信
肯定还会有人提出这个建议，威海
尤其是银滩，这么好的环境下肯定
会有专供骑行的赛道。”

住在这里，比家都好
4月中旬，87岁的王先生再次

从重庆飞回金鼎·银龙湾，“今年
春节也可能不回去了，在这过年
也挺好。住在这里，比家都好。”王
先生一直向往着在金鼎·银龙湾
过春节，“我听说，他们到过年的
时候，会组织大家吃百家宴，相互
拜年，格外热闹。”

百家宴，是近年来兴起的一
个重要活动。逢年过节，住在金
鼎·银龙湾的居民们，每家做一两
个拿手的菜，把菜摆在楼道里，待
数十个乃至上百个菜摆齐后，再
招呼所有人来一起吃饭。这场百
家宴不仅汇集了各地的名吃，更
是令居民们感觉到都是一家人，
其乐融融。

王先生的子女都已在国外成
家立业，老伴已去世十几年，他独
自生活在重庆感觉有些孤单，“眼

睁睁地看着老朋友一个个地走
了，或者躺病床上起不来了，我就
想趁活着的这几年到一个好地方
去养老”。

经人推荐后，王先生来到了
银滩，在金鼎·银龙湾买了房。子
女们起初对王先生到银滩养老持
反对意见，“他们怕我没人照顾，
毕竟重庆那边还是有些亲戚朋
友。”但王先生的“候鸟生活”持续
两年后，子女们就放心了，“物业
公司的小伙子、小姑娘们比儿女
还孝顺，天天上门嘘寒问暖，帮我
干这干那。”

回重庆时，王先生就把房门
钥匙留给楼宇管家，回银滩之前
打个电话，家里就已经被打扫的
焕然一新了。王先生一出门总有
人跑过来搀扶他，“物业公司的
一个小伙子说了，‘大爷，我就是

您的拐棍儿’。”即便是从超市提
斤菜回来，楼宇管家也抢过来帮
他提上去，“他们怕我懒得做饭，
吃不好，经常做好饭给我送过
来，有时也过来给我做饭。这么
多年了，儿女也没给我这么做过
饭。”

王先生喜好安静，每日除了
去海边溜达一圈，他就在小区内
活动，“小区绿化真不错，有花有
草有树，还有游泳池和健身器
材。”锻炼完，他就去业主会所，

“这里有健身房、图书室、茶艺室，
打打乒乓球，看会儿书，泡杯茶，
一天很快就乐呵呵地过去了。”

不久前，王先生听说金鼎地
产新开发的金鼎·淮河路壹号要
开盘了，他赶紧打电话给了重庆
的几名好友，“我说‘你们必须来，
这里就是人间的天堂’。”

烂尾楼盘变成地标之作

缘于金鼎人的责任

金鼎·银龙湾是银滩首屈一指
的高端项目，也是银滩旅游度假区
的地标之作。小区里面如花园一
般，既能休闲也能运动，还可以采
摘，面积更是多达5万多平米。而业
主会所更是堪称豪华，健身房、图
书阅览室、棋牌室、茶艺室、干洗
店、餐厅、票务中心、儿童乐园一应
俱全。

而这样的一处高档小区，在5
年前还是一处烂尾楼盘。当时正值
三四线城市楼市萧条的艰难时刻，
金鼎集团却先后接手了银龙湾和
海晶城两处烂尾楼盘，这样的风险
和压力不言而喻。此时，很多开发
商只是关心房子本身，并不注重配
套设施的建设。而金鼎集团一接手
银龙湾就先做了两件令房地产同

行、业主都吃惊的大事——— 投资
5000万元，建设了业主会所，配套
了健身房、棋牌室、阅览室等娱乐
设施，招商了银行网点、连锁超市、
干洗店、蛋糕房、饭店等商业网点
入驻，满足业主生活、娱乐需求；投
资2000多万元重新规划了5万平米
国际休闲区，围绕养生养老需求，
建设了休闲区、运动区、儿童乐园、
采摘区等四大功能区。这种舍弃寸
土寸金的建筑面积并投巨资兴建
配套设施的举措，就让金鼎集团损
失了上亿元。

在金鼎，最经常被提起的就是"
责任"二字。在金鼎人看来，银滩的
房子不愁卖，但绝对不能一卖了
事，要对自己卖的每一栋房子负起
责任，这样才对得起客户的信任。

诚信为本，把银滩推向世界

从白手起家的4人小团
队，到拥有涉及国内地产开
发、物业管理、企业培训、网
络科技及等多个领域的70多
个分公司，遍布国内及澳洲
的2000多人团队……十年
间，金鼎集团的发展，缘何如
此迅猛？更令人难以置信的
是，“掌门人”尹刚只是名32
岁的“后生”。尹刚的成功秘
诀很简单——— 诚信为本。

在创业之前，尹刚干过
服务员、搬运工、维修工，一

个月只赚600块钱。2007年房
地产兴起，那年21岁的尹刚
转行做了房产销售，并迅速
成为公司的销售冠军。

摸索出一些门道后，尹
刚与3个同伴一起创业。几部
电话，一辆二手面包车是他
们的主要家当。夏天是看房
旺季，为了让客户选到满意
的房子，四个人经常日晒雨
淋地带客户四处看房，二手
面包车经常半路“趴窝”，他
们就推着车奔走。也正是同

年，金鼎人用三个半月创造
了清盘1400套房屋的楼市佳
话，并由此慢慢打开市场。

2008年，经济危机席卷
而来，很多房产销售企业纷
纷裁员和转行，尹刚却大胆
创新，带领团队由等客户上
门变成走出去，为客户提供
上门服务，赢得更多客户信
赖。“我们给大家带来的是好
的养老养生环境，是新的生
活理念，现在我们金鼎的十
几万客户就是最好的见证
人。”尹刚说，如今，金鼎已在
10省30多个市建立了60多个
营销分机构，成功操盘400余
万平米的项目营销，累计营
业额70多亿元。

有人格魅力，讲诚信、服
务好，是全国客户对尹刚，也
是对金鼎的一致口碑。

为给客户提供最好的房
子，2012年，金鼎开始参与楼
盘的合资开发和独栋开发，
逐渐实现由代理商到开发商
的升级转型。作为后起之秀，
尹刚坚持以高标准作为新起
点，以打造艺术精品为宗旨。
开建以来，从规划团队到材

料选用，再到建筑施工和社
区配套，每一个环节，尹刚都
带领团队严格把关，他说：

“我们要为客户提供更舒适
的居住体验，让客户因为金
鼎而感到幸福。”

这不是一句空话，而是
实实在在的付出。打破三四
线小城的资源局限性，尹刚
引入了一线城市的高端配
套，在金鼎·银龙湾项目建设
会所、连锁商超、汽车租赁、
自助银行，配套的规模和品
质远远超出业界投入。产品
也更接近市场需求，北区配
有酒店公寓、养老用房等。另
外，正在建设的淮河路壹号，
以地段优势结合资源、智能
化方向，为银滩业界带来新
的尝试。

而最吸引一线客户的是
公司主动让利，放大环境优
势，金鼎·银龙湾就打造了打
造占地5万平米的综合公园，
建设露天泳池、采摘林、人工
沙滩、沙滩网球场、运动场，
并与景观搭配，打造城市会
客厅。

在团队管理上，尹刚也有

自己的一套风格。“先树人品
后做产品，先做团队后做品
牌。企业要做大、做得长久，必
须进行规范化管理。”尹刚说。
他带团队构建企业文化视觉
识别系统、理念识别系统，规
范集团化制度模块，推进精细
化管理……依靠正能量的管
理，从成立之初的4个人，到今
天，尹刚凝聚了一支2000多人
的专业团队。

尹刚热衷于公益事业，
多次组织员工为地震灾区、
残疾儿童学校、社会弱势群
体捐资献物，并于2015年一
次出资一百万元本金，与乳
山市红字会成立了“金鼎·映
刚”基金，为莘莘学子播撒求
学希望。凭借勤劳和智慧，尹
刚也先后当选为“第六届威
海十佳青年创业之星”“第十
届乳山市十大优秀青年”“乳
山市突出贡献企业家”。

“我有一个梦想，就是在
‘金鼎新十年’里，带着大家
把金鼎地产做成百年企业，
把乳山推出全国，推向世
界。”尹刚的微笑中蕴含着百
倍信心。

金鼎·银龙湾小区，处处洁净。

李远东和苏喜玲在健身房打台球。

占地5万平米的综合公园，有露天泳池、人工沙滩、运动场，并与景观搭配。

宽敞明亮的图书阅览室，不仅可供读书，还可以上网。

尹刚(左二)在工地上查看项目建设情况。
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