
2 0 1 1 年 ，江 梓 宽 从 部 队
退伍。刚开始，他打算子承父
业，做食品行业。一段时间后
发现传统的食品行业正在转
型或慢慢萎缩，利润也低，最
终，他的第一次创业以失败告
终。这并没有让他一蹶不振，
反而激发了他的斗志。他总结
经验教训，重新物色选定了家
装建材行业。他先去了一家经
营门窗的家居店当学徒。这一
年里，他的学习效率和成长速
度是惊人的。在这个过程中，
店里遇到的问题他都会积极
主动地思考解决方式，这让他
在实战中迅速地积累了经验。

一年之后，他离开了原来
的店面，准备自己干。当时家
装行业势头正旺，市场上从事
这一行的很多，要想迅速站稳
脚跟，江梓宽觉得最好还是加
盟一个品牌。几经考察之后，
他看中了“派雅门窗”。派雅门
窗是国内较早研发中空玻璃
平开门、吊趟推拉门的品牌，
最大的特点是漆面全部采用
意大利进口材料。它的铝合金
门窗的研发与生产能力、工艺
技术及优质的服务在市场上
备受好评。江梓宽果断加盟了
这个品牌。

选定品牌之后，资金成为

首要难题。在亲戚朋友的帮助

下，江梓宽总算把店面开了起

来。家装行业工期相对较长，

很多装修公司先拿货工期结

束才结算货款。这期间周期比

较长，就导致了资金流不畅。

这些都没有让江梓宽退缩，咬

咬牙想想办法就挺过去了。

度过最艰难的初创时期

之 后 ，一 切 开 始 慢 慢 步 入 正

轨。江梓宽强烈地意识到，要

想拓宽市场，必须有一定的特

色。他决定在做好质量的基础

上，把售后服务提升一下。他
安排专人做售后，并向用户承
诺24小时随叫随到上门服务。

有一次，一个客户打电话
说自己家卧室窗户漏雨了。当
时外面下着瓢泼大雨，江梓宽
正在休假。接到电话他二话没
说，叫上售后的师傅一起赶到
客户家中。经检查发现，原来
是玻璃封胶没有打好，雨势太
大导致渗水了，找到原因，很
快就维修好了。客户当时真是
对他感激万分。

江梓宽对于行业的眼光
也很精准。在干了几年之后他
发现，不少消费者在装修时更
愿意自己买料找专门木工来
做 。这 样 板 材 的 选 择 就 很 重
要。他考察筛选后引进了韩氏
生态板，因为外形和颜色都很
美观，再加上环保、无污染，板
材一直卖得很好。去年他们的
韩氏生态板在全国县级销量
排行前三名。2 0 1 2年，他的派
雅 品 牌 店 获 得“ 诚 信 经 营 品
牌”荣誉称号。现在，江梓宽的
业务越做越大，已经扩展到了
济南、东营等地。

● ●

对于每一个有创业梦想的年轻人来说，创业之路
没有什么捷径可走，抓好产品质量和服务永远是亘古
不变的真理。江梓宽的创业之路，踏着诚信、勤奋，一直
走的很踏实很稳固。

质量和服务，是一个
品牌的根基，它们体现了
经营者的诚信意识。市场
在不断变成熟，但是诚信
意识不能丢。创业初期他
勤于“折腾”，创业之中他
勤于思考，勤奋是他的品
格。这些都是江梓宽的经
营之道，也是他用自己的
经历谱写的创业者之歌。

人生的旅程，我们永远不知道前方的路
上会有怎样的风景，但是，你一定要相信：明
天比今天更精彩。
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张海军出生于菏泽，是一
个标准的80后，现任威海科予
文化传播有限公司执行董事，
上海科予文化传播有限公总
经理，历任山东悠乐堂游乐设
备有限公司总经理。

张海军仅用14年的积累便
先后创建了“YOYO堂儿童主
题乐园”、“嗨科阳光家庭文娱
中心”两个品牌，品牌遍布全
国。这一切归结于他一颗“不安
分”的心和对行业敏锐的洞察
力。

2003年7月，济南大学毕业
后，张海军应聘于威海某集团，
从事数控车床的维修工作。稳
定的工资收入、丰厚的福利待
遇以及工作岗位的发展前景，
并没有捆绑住张海军那颗“不
安分”的心。因为一个月两千元
的工资，对于一个通过读书从
农村走出来，想在外地安家的
孩子来说，压力实在是太大了。
张海军被这份压力激励着，他
工作努力，业绩优秀，一年后便
从普通的员工成为公司的技术
骨干。当看到身边的工友纷纷
出国，领着一万多的月工资时，
张海军的心动了。他偷偷地办
理着出国的手续，没想到这事
被父母知道后却遭到他们强烈
地反对，父母不忍心儿子背井
离乡去国外受罪。

出国的念头打消了。一次
同学聚会上，一个在北京工作
的同学跟张海军提起想到威海
出售儿童教育软件的想法，这
对于打算自主创业的张海军来
说是个好机会。

初生牛犊不怕虎，2004年，
张海军拿出自己毕业后的全部
积蓄并且跟父母借了一部分
钱，凑足了四万元在威海开了
两家店卖儿童教育软件，同学
负责经营。理想是丰满的，现实
是骨感的。创业之路并非他想
象的那般顺利，不到一年，因为
缺乏前期的市场调研，两个店
的经营都不好。这并没有打消

张海军创业的积极性。在张海
军的店经营不善时，他看到他
的小店的旁边有一家儿童游乐
场正在转包，张海军没有犹豫，
果断地将自己的两个店都盘了
出去，跟同学以及原儿童游乐
场的店长三人合股，创立了威
海桥乡大润发店悠乐堂儿童主
题乐园。设备的更新带来了效
益的提升，三个年轻人干劲很
足，很快淘到了人生的第一桶
金。

张海军挣到钱了，父母再
也没有理由去束缚他飞翔的
翅膀。2006年，张海军坚定了自
己人生事业的方向，从原来的
单位辞职了，跑到烟台去开辟

“YOYO堂主题乐园”连锁店。
“天将降大任于斯人也，必

先苦其心志，劳其筋骨……”从
古至今，成功者们的创业经历，
都没那么地一帆风顺。张海军
此次出师烟台不利，游乐场因
为商场倒闭而被迫关门。

这次失败的经历，让张海
军不得不重视学习与提升自
己，他到北京参加培训，慢慢
地对行业发展有了更清晰的
认识，互联网大数据让他的企
业插上了飞翔的翅膀。

如今，张海军致力于打造
“一座城市一座城(儿童城)”的品
牌理念，把连锁店开到了北京、
唐山、哈尔滨、济南，嘉兴等城
市。

那颗“不安分”的心，让张
海军对未来充满着更多的愿
景和责任。

(文/志广）
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