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农行德州分行有关人士
介绍，制约农民贷款的最主要
原因是缺少抵押物，找不到担
保人。找到问题的症结，该行
对症开出“药方”。一方面创新
担保方式，引入政府资金为农
民担保。另一方面通过互联网
大数据测算，为其提供纯信用
网贷产品。在提供线上融资的
同时，该行还通过提供电商平
台，为农民缓解了农产品供销
脱节问题。

政银担联袂推出鲁担贷

6 月 29 日，山东鼎泰沣农
业开发有限公司一派生机盎
然的景象。走进梨园，翠绿的
叶子下掩映着很多刚结出的
小梨。

“你们看我的梨树长得多
好啊，这离不开农行的信贷支
持。”山东鼎泰沣农业开发有限
公司董事长孙京梅告诉记者。

孙京梅说：“家有万贯，带
毛的不算，带叶的也不算。”因
为缺少抵押物，又不愿找担保
人怕欠“人情债”，从事农业种
植 8 年来，资金成了她最大的
痛点。

今年 2 月初，孙京梅急需
购进一批有机肥，可手头并没
有闲钱，一筹莫展之际，农行
的客户经理张杰给她推荐了
一款产品，不用抵押不用担
保，而且利息微乎其微。

2 月 14 日，200 万元的贷
款打到了她的户头。“简直是
天上掉馅饼，我高兴得一夜没
睡着觉。”孙京梅说。

她口中说的“馅饼”就是
鲁担贷。这项贷款是省委、省
政府推行的一项惠农政策。由
国家财政部和省财政厅联合
拨款 40 亿元，组建山东省农
业融资担保有限责任公司，为
新型农业经营主体进行担保，
由农行进行放款。

齐河是德州市鲁担贷的
唯一试点县，鲁担贷最高限额
200 万元，实行优惠利率的同
时，省财政按照基准利率的一
半对贷款人进行补贴。孙京梅
一共贷了 200 万元，除去补
贴，贷款利息不足 5 万元。

鲁担贷创建了政府主导
下的政、银、担合作新机制，创

新了财政资金支农服务方式，
引导推动了信贷资金投向农
业，免去了农户提供抵押物的
后顾之忧，有效破解农民融资
难、融资贵的问题，促进了农
民增收。

鲁担贷自今年 1 月份推
出以来，已为 14 个农户授信
1500 余万元。

引入互联网“金融活水”

为了帮助农民通过互联
网融资，农行德州分行开通电
子渠道。打开微信公众号“农
行惠农通”，可以看到界面上
有惠农 e 贷、惠农商城、惠农
卡三大块内容。其中，惠农 e
贷可实现农民贷款在线申请
受理、自助提取、自助还款、自
助查询，并可通过兑换积分实
现优惠利率。

“我家距离县城的农行网
点将近 50 公里路，来回跑很
不方便。通过惠农 e 贷，足不
出户，在手机上动动手指，5
分钟就能拿到贷款。”齐河县
仁里集镇郭庄村养猪大户郭
方锋介绍。

郭方锋是农行的“白名
单”客户，今年 3 月初，由于生
猪价格下跌，卖猪就得赔钱，所
以他想暂时不卖种猪，直接购
进一批小猪仔，可手头流动资
金紧缺。通过惠农 e 贷，拿到了
10 万元贷款，顺利渡过了难
关。

惠农 e 贷月利率不足 6
厘，远低于市场价格。信誉良
好的农民可享受“折上折”优
惠，大大降低了融资成本。也
不需要填写繁琐的申请资料，
从申请、审批、发放，整个贷款
过程都可通过互联网自助解
决，随借随还。

惠农 e 贷最大的特色就
是农行给“白名单”客户提供
纯信用网贷。那么，这款网贷
产品是怎样确定农户的信用
等级呢？

农行齐河县支行客户经
理于强介绍，该行选择线上线
下“两条腿”走路。围绕农民的
生产链、供销链、消费链，收
集、筛选、分析数据，通过“线
上+线下”构建惠农 e 贷村民
信贷档案数据库。

在线下通过整村推进建
立信贷档案等方式，积累数
据，在线下授信、线上操作贷
款。对线上数据比较丰富和成
熟的，农行总行通过大数据对
客户进行筛选，筛选出信用良
好的，列入“白名单”。名单中
的客户可以获得纯信用网上
贷款，免抵押免担保，享优惠
利率。

今年上半年，农行德州分
行惠农 e 贷较年初增加 6781
万元，处于全省农行领先水
平。

线上平台“联通”供销两端

除了聚焦“贷款”之外，农
行德州分行还搭建起基于惠
农卡的理财、缴费、电商交易
等农村生活金融平台，旨在提
升地方农产品交易量，通过
O2O 帮助农民解决农产品供
销脱节问题。微商城就是其中
的一个缩影。

黄河大米、手拉空心挂
面……打开农行微商城，这些
特色农产品首先映入眼帘。

城市居民偏爱优质农产
品，但农民受物流分散、信息不
对称等因素影响，农产品滞销
时有发生。该行成立的平台可
以帮助客户把农村本土的商品
通过微信渠道销售出去。

除微商城之外，农行德州
分行还打造了农银 e 管家专
属供应商销售平台。这个平台
面对的是全国农行的客户，供
应商在平台上注册后，有机会
把本地商品通过网络向全国
各地的农行客户销售，提高农
产品销量。

“自从我的手机装上农银
e 管家，我们摇身变成电商，下
游经销商可在网上直接下订
单，后台将一天的订单汇总，
将产品库存、流量、存量、资金
结算量全部统计出来，既准确
又直观。我才安装了 1 个多
月，下游的经销商增加了好几
户。”齐河县胡官屯镇东盛惠
农农资销售部的负责人李静
高兴地说。

“农村金融互联网应立足
农村，服务农民生产、生活、消
费，在提供融资服务的同时，
还可以成为农民增收的一个
渠道。”农行齐河县支行副行
长谯立东如是说。

“惠农 E 商”社区模式

便利居民生活

傍晚时分，天空仍飘着小
雨，家住德州市德城区新领域
小区的王阿姨开始着手准备
一家人的晚餐。儿子儿媳工作
繁忙，早出晚归，身边只有几
个月大的小孙女儿。对于王阿
姨而言，一桌丰盛的晚餐意义
非凡。

但是，当所有的蔬菜都
洗净切好、只待下锅时，王阿
姨却犯了难——— 家中的食用
油用完了。距离儿子儿媳下
班的时间越来越近，王阿姨
连连懊悔，儿子儿媳工作劳
累，她太希望让他们能早早
吃上晚餐。眼下去商场买已
然来不及，小区超市虽然有
售，但外面正在下雨，下楼去
买油把小孙女儿冻坏怎么
办。在王阿姨焦急万分之时，
她突然想到小区新入驻的农

行“惠农 E 商”服务站点，早
前听那里的工作人员介绍，
小区居民只要登录“惠农 E
商”购物满 29 . 9 元，就会送
货上门，所幸当时在工作人
员指导下安装了“惠农 E 商”
软件，王阿姨立即登录平台
下单，不出几分钟，一桶食用
油便送到了家中。王阿姨接
过食用油欣喜万分，送货员
待王阿姨确认订单信息后便
转身走进茫茫烟雨中。

厨房很快响起了油锅翻
炒的声音，这个声音对王阿姨
而言，是如此温暖而幸福，在
远处，儿子儿媳正风雨无阻地
向家里赶来。

在新领域社区，像王阿姨
这样享受农行“惠农 E 商”便
利的人还有很多。

“‘惠农 E 商’社区模式作
为农行德州分行温情推出的电
商服务，致力于打造德城人民
自己的网上商城”。农行德州开
发区支行行长段旭光介绍。

作为一项惠民工程，“惠
农 E 商”以社区为主阵地，将
社区消费者纳入“惠农 E 商”
平台，减少中间商，消费者可
以直接从厂商或总代理处购
买产品。新领域社区上线一个
月以来，已绑定终端商户 300
余户，交易笔数 600 余笔，交
易金额 3 万余元，深受社区居
民的广泛好评。

在接下来的工作中，农行
德州分行将把“惠农 E 商”社
区模式推向更多社区，力争让
更多社区居民享受普惠金融
服务和便利的商业服务。

（宫玉河）

农行齐河县支行发放全市首笔“鲁担·惠农贷”200万元，支持面积2000亩的齐河县鼎泰庄园做
大做强。图为农行惠农中心员工在梨园了解情况。

扎根于德州这块沃土的农业银行德州分行，始终把“服
务三农”作为自己的历史使命和历史担当，始终不渝地支持
和服务三农工作。除了积极实施信贷主流业务以外，还积极
开展金融创新，不断推出涉农领域最需要、最便捷的金融产
品，支农惠农成绩亮眼。到今年6月末，农行德州分行累计投
放贷款23 . 7亿元，全行涉农贷款余额达到109 . 8亿元。
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