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自 2000 年，德州农商银行与山东德州扒
鸡集团签立战略合作协议以来，积极开发特色
信贷业务品种，“因地制宜、因企制宜”制定了
以山东德州扒鸡集团为源头、上下游产业链条
为分支的信贷业务综合产品营销拓展思路，以

“公司+农户”联保贷款，支持“上游”养鸡专业
户，提供信贷产品套餐组合，拓宽“下游”经销
商销售渠道，形成了品牌运作和信贷支持的良
性互动。

今年，德州农商银行以“大学习、大调研、
大改进”为契机，借力金融助推“乡村振兴”战
略，高擎普惠金融服务大旗，聚焦“产业兴旺、
生态宜居、乡风文明、治理有效、生活富裕”总
要求，不断加大涉农信贷品种创新，打造“互联
网+农业产业链”融资模式，以产业链视角，将
服务范围沿产业链和价值链不断延伸，全力服
务现代农业融合发展。

该行紧抓全省大力发展农业“新六产”的
重要机遇，加强农业龙头企业的支持，借鉴推
广“金融机构+龙头企业+合作组织+基地+农
户”的模式，加大龙头企业、现代农业等新型农
业经营主体的扶持力度。结合企业运营状况，
量身定制“一揽子”金融服务方案，深度开展银
企对接，设立企业贷款“绿色通道”。在贷款审
批环节，该行按照“急事快办、特事特办”的原
则，对评级授信企业实行快报快批，真正实现
企业融资的“短、平、快”。在持续支持“三农”不
放松的基础上，对辖内龙头企业进行了重点扶
持，牵头组织了永盛斋扒鸡集团有限公司、怡
农专业合作社、东旭粮油等公司的重点项目，
共支持农业产业化企业贷款 5247 万元，有利
地促进了当地农业产业化建设。

德州农商银行坚守服务“三农”阵地，争当农村普惠金融主力军，涉农贷款余额占各项贷款的72 . 68%———

谱谱写写美美丽丽乡乡村村新新篇篇章章

今年以来，德州农商银行
启动“社区金融夜校”，延伸“惠
农”服务内涵。以黄河涯二十里
铺社区为试点，创新活动方式，
邀请镇政府、畜牧业养殖专家
及种养大户参加，组织开展具
有特色的宣讲活动及专业知识
讲座，采取“一张卡、一本书、一
堂课、一次会”的方式进行，即

“金融夜校卡、普惠金融读本、
金融夜校课堂、普及金融知识
会议”，授课内容包括理财业
务、“家庭亲情贷”贷款产品、信
e 贷、智 e 购等金融知识、惠农
政策、致富信息等，从信贷、存
款、理财、便民、增值 5 个方面
入手，以家庭存、贷款及生活需
求为切入点，为农户提供个性
化的服务模式，受益群众 4000
余人，促进存款增长 2 0 0 0 万
元，贷款增长 500 万元。

该行不断打造‘互联网+农
业产业链’模式，推进农村电商
平台建设，加快“微生活”“智 e
购”“扫码付”互联网支付体系，
从营销激励、特色活动、宣传推
广三方面发力，丰富“智 e 购”秒
杀、一元购、感恩回馈等优惠活
动内容，构建“互联网+金融+农

业”信息化发展格局，拓宽农产
品、农业加工品等网络销售平
台，并积极将德州扒鸡作为“智
e 购”商城德州馆的特色之一入
驻商城并加以推广，联合开展了

“9 . 9元秒杀”、限时抢购等优惠活
动，进一步打响了地方特色品牌。
截至目前，通过“智e购”商城共售
出德州扒鸡特色商品2000余件，
销售金额7 .86万元。

为进一步完善农村普惠金
融服务点，该行立足于打通农

村商业银行服务乡村振兴战略
的“最后一公里”，依托现有农
村社区服务中心等载体，打造
一批智慧型、便捷化普惠金融
服务点，提供“人工+自助+互联
网金融”综合化服务，及时满足
乡村居民对现金存取、转账汇
款、补贴领取、生活缴费、交易
结算等基础金融服务的需求，
实现了“基础金融服务不出村、
综合金融服务不出镇”。

（孙海敏）

“我们能发展成集生态旅
游、生态农业科技示范基地、生
态产品生产于一体的生态农业
企业，农商行的资金支持帮了大
忙。”运河经济开发区怡农专业
合作社总经理李庆章说。

该行大力支持现代农业发
展，紧抓全市“创建市级示范农
民合作社 100 家，每个县市区重
点打造 10 至 20 家亮点、精品合
作社”的机遇，大力支持农民合
作社和家庭农场，同时引导农民
合作社按产业链、产品、品牌等
组建联合社，结合国家支持农业
产业化发展政策，不断改善金融
服务，加大信贷产品创新研发力
度，优化利率定价方案。目前，已
推出了“幸福家”农金系列产
品———“双保惠农贷”“惠农消费
贷”“农户家庭贷”“信保扶贫贷”
等产品，服务范围涵盖农户家庭

的综合消费、养殖、种植以及经
营性需求。截至目前，支持各类
新型农业经营主体贷款达到
4936 万元，其中，农民合作社
1858 万元、种养大户 3078 万元，
实现了支持贷款的户数、余额

“双增”。
该行积极探索和创新农业

贷款模式，大力支持家庭农场、
农民专业合作社、新型生态农
业，引导创建现代农业示范区，
助推传统农业向现代化农业发
展。以黄河涯支行为试点，成立
专营服务机构，制定了《农民专
业合作社专营服务机构实施方
案》和《农民专业合作社贷款指
引》，配备专职客户经理负责农
民专业合作社贷款调查、授信、
放贷，积极与镇政府对接，以“金
融机构+专业合作社+农户”模
式，大力扶持华鑫养殖、东顺、怡

农等农民专业合作社主体 6 个，
共发放专业合作贷款 1858 万
元，并牵头与德城区畜牧兽医
局、农校等相关部门搭建“养殖
经营合作平台”，由农校为养殖
户派出专家定期为养殖户做技
术指导，目前已有 60 家养殖户、
50 多家大小超市和 5 家肉类加
工厂加入搭建的经营平台，激活
现代农业金融服务链条。

在服务理念上，该行以“客
户的需要就是我们努力的方向”
为使命，采用标准化、“一站式”
的服务。客户经理接到客户申请
时会第一时间上门调查，用专业
技术帮助客户还原真实的经营
状况，编制出完整的财务报表，
从贷款申请、收集客户资料到发
放贷款一般不超过 3 天能完成
全部工作，确保了服务的高效性
和专业性。

以“互联网金融”贷动乡村发展

以“特色产品”引领乡村发展以“产业龙头”

引领现代农业

作为一家以支持“三农”和小微企业发展为己任的地方商业银行，我们始终坚守“面向三农、面向社区、面向中小企业业、面向县域经济”的四个面向
市场定位，大力发展普惠金融，充分利用产品、网点以及服务优势，为乡村振兴提供最有利的金融支持。

德州农商银行不忘服务“三农”初心，牢记服务实体经济的使命，坚守服务“三农”、小微和县域实体经济的定位，全全力发展农村普惠金融，书写农
商行改革发展创新的新篇章。截至目前，该行涉农贷款余额达 54 . 74 亿元，占各项贷款的 72 . 68%，实现涉农贷款同比增长 2 . 54 亿元。

客客户户经经理理积积极极发发扬扬““挎挎包包精精神神””，，走走访访特特色色种种植植户户

客户经理走访葡萄种植户，向农户介绍宣传特色信贷产品
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