
“行业规范建设年”活动是
银行进一步夯实高质量发展的
重要举措，齐鲁银行接到山东
银保监局通知后，迅速召开党
委会安排部署相关工作，组建
了由董事长任组长的领导小
组，出台符合自身实际情况的

《齐鲁银行“行业规范建设年”
工作方案》，并制定工作计划，
形成分工配档表，各分支机构、
村镇银行在总行统一部署下，
按照“一把手”负责的原则按步
实施，真正做到“行业规范建设
年”活动组织到位、执行到位、
落实到位。

齐鲁银行准确解读银监意
见，将“行业规范建设年”活动

要求与业务经营紧密衔接，精
准分工，科学推进，坚决不走过
场、不做表面文章。在《方案》中
明确提出要做到网点、岗位、制
度、业务、人员“五个全覆盖”，
组织对全行制度规范进行全面
梳理整合，构筑起全行经营发
展的“四项”基本规范，确保将
党中央的指示精神和监管要求
传达到所有分支机构和从业人
员，做好监管要求与经营管理
的无缝对接。

齐鲁银行不忘城商行“服
务地方经济、服务中小企业、
服务城乡居民”的创立初衷，
“行业规范建设年”活动的开
展也将促进服务质量的提升。

该行将加大金融普惠力度，围
绕“三农”和小微企业、乡村
振兴、脱贫攻坚等金融服务薄
弱环节，加大信贷投放；完善
金融产品设计，加强精准支
持，尊重市场规律，选择符合
国家产业发展方向、主业相对
集中于实体经济、技术先进、
产品有市场、暂时遇到困难的
民营企业重点支持。提升客户
服务体验，立足服务民生，加
快智能网点布局，加强互联网
渠道建设，着力破解“排队难”
问题。提高金融服务效率，进一
步精简环节和资料，降低融资
成本，建立“敢贷愿贷”机制，大
力开展“便捷获得信贷”行动。

重点支持对宏观经济和区域经
济具有重要带动作用的重点项
目和工程，在能源、交通、电信、
水利等重大基础设施领域继续
发挥重要作用；提升绿色金融
服务，多渠道扩大绿色信贷资
金来源，重点支持低碳、循环、
生态领域的融资需求。

下一步，齐鲁银行将按照
山东银保监局的统一部署，继
续加快推进“行业规范建设
年”活动开展，紧紧围绕“立
规矩、订规章、明规则、树规
范”的工作目标，从客户角度
出发，以监管指引为导向，加
强各项任务落实，提升服务实
体经济质效。

““五五个个全全覆覆盖盖””强强化化规规范范促促发发展展
齐鲁银行积极响应山东银保系统“行业规范建设年”活动

文/片 本报记者 张頔

阳春时节，山东省沂水县沂
蒙风情旅游景区桃棵子村杏花
盛开，从山脚边、沟壑里到溪水
旁、翠柏间，到处都可见怒放的
杏花，或雪白，或浅红，争奇斗
艳，美不胜收。沿着蜿蜒硬化山
路上行，在一户农家乐院子里，
今年58岁的村民张在俊正和儿
子一起栽树。院子里收拾得整整
齐齐，还有一处小型的假山。“刚
开始建农家乐的时候，钱不凑
手，幸亏有银行贷给俺5万元，当
时对于俺来说就是一笔巨款，现
在每年都能挣5万多元。”张在俊
兴奋地说。

在临沂沂水，像张在俊这样
在金融支持下靠旅游发家致富
的村民还有很多。据桃棵子村党
支部书记张在召介绍，有了银行
贷款支持，现在村子里有50%的
农户已经开办或者是有意向开
办农家乐。

“沂水县作为创建国家全域
旅游示范区的重点县，支行积极
贯彻落实国家关于全域旅游发展
的重大部署，以乡村振兴战略为
契机，努力提升金融助力程度，加
大信贷投放力度，多维度支持当
地乡村旅游业融合发展。”人民银
行沂水县支行行长苏有庆介绍，
该支行指导该县金融机构立足实
际，为当地乡村旅游产业提供积
极灵活的信贷支持。截至2019年2
月末，全县相关乡村旅游产业的
贷款余额达到2.5亿元。

据了解，在沂蒙风情旅游景
区内，共有桃棵子村、四门洞村
等4个国家级旅游扶贫村。除支
持桃棵子村发展农家乐之外，人
民银行沂水县支行指导金融机
构精准识别、精准施策，准确定
位各重点旅游扶贫村发展思路，
打造的“旅游+金融”模式，让贫
困户和帮扶企业得到实惠。如在

四门洞村，对38户扶贫精准识别
户进行沂蒙坊、沂蒙农居、沂蒙
生活体验区、沂蒙农耕文化体验
园改造，项目总投资60 .2万元，其
中省级财政专项扶贫资金32万
元，金融机构贷款24万元，覆盖
贫困户38户、贫困人口132人。

2018年以来，人民银行沂水
县支行支持旅游与农业深度融
合，全力助推乡村振兴，把乡村
旅游打造成生产美、生态美、生
活美的全域旅游发展主阵地，支
持完善汇博农业主题公园、蒙山
龙雾茶博园等18处农业休闲园
区旅游服务配套设施，加大田园
综合体内农民专业合作社、家庭
农场、种养大户等新型农业经营
主体的支持力度。截至2019年2月
末，共对沂蒙风情谷等3处田园
综合体内60户家庭农场发放贷
款972万元，42个农民合作社发放
贷款719万元，3处田园综合体的
基础建设也开始初见雏形。

同时，人民银行沂水县支行
督导涉农金融机构加大对全县
生态观光旅游项目的信贷支持
力度，为乡村振兴战略实施培育
金融沃土。如以尹家峪田园综合
体建设和发展为纽带，推动打造

“银行+”金融服务模式，助力打
通“低效传统农业”向“高效田园
综合体”转化的有效通道，全方
位对接生态旅游项目资金需求。
截至2019年2月末，已为沂水尹家
峪田园综合体开立两个单位账
户，为60户流转农户开立银行
卡，余额200余万元。

“在金融机构的大力支持下，
我们将按照乡村旅游‘一镇一品’

‘一村一特’‘一户一业’发展格
局，依托山水、古村落、田园风光
以及传统乡村文化等资源，做好

‘乡村记忆’工程和民宿旅游的结
合文章，带动全体村民脱贫致富，
让全体村民都尝到甜头。”沂水县
扶贫办主任何长平表示。

金金融融助助力力，，
转转动动乡乡村村旅旅游游““万万花花筒筒””

还没有选到自己的爱
车，还没有等到心仪的价
格？这次机会来了！

本周末，2019年齐鲁春
季车展将在济南国际会展中
心举行,建设银行山东省分行
作为车展唯一指定合作银行,
届时,将携特色业务“建行龙
卡购车分期付”入驻车展。
现场为你提供优质金融贷款
服务，助你轻松实现新车
梦。

时下,随着人们收入水平
的提高,汽车早已走进寻常百
姓家。但您有没有想过,买车
如何支付也有大学问!可以选
择一次性付清、银行车贷、
银行信用卡分期付款、汽车
厂家的金融方案等几种方
式。但究竟哪种方式更适合
您,相关业内人士作了一番对
比。

全额付款输掉机会成
本。多数人会认为“一手交
钱,一手交货”最省事。而汽
车作为耐用消费品,从到手的
那天起 ,已经开始折旧和贬
值。同时,购车者可能未考虑
这样的问题:全额付款的资金,

如果用在其他渠道是否有增
值的可能性。

以一辆10万元的车为例,
按现行1 . 75%的一年期定期
存款利率,年利息收入是1750
元。市面上年收益4--5%左
右的银行理财产品不在少数,
更不用说贵金属、证券等高
收益投资产品。全额付款买
车实际上就输掉了这部分投
资收益,也就是所谓的机会成
本。

随着全民消费观念的更
新,以金融方式购买汽车的比
重也越来越高。建行有关工
作人员预测,未来十年国内信
贷购车将占汽车销售的60%
以上。随着国内信用卡业务
的兴起,信用卡分期付款成为
眼下最新兴的购车支付方
式。信用卡购车大体有两种
类型,一种是抵押担保模式,一
种是信用模式。前者类似汽
车消费信贷,需抵押、担保,流
程相对繁琐。在此,相关业内
人士重点推荐无抵押担保模
式,即信用模式。理财专家指
出,通过信用模式分期付款,实
现个人购车愿望,提高生活质

量和工作效率。消费的同时
还省下了不少费用,是一种不
错的理财消费方式。

本次展会上，建设银行
山东省分行联合40余家主流
品牌、一百多款热销车型推
出了购车分期优惠活动，由
汽车厂商补贴利息，优惠幅
度最大的可享 0利息 0手续
费，分期额度最高可达 8 0
万，最低首付可低至20%，
最长48期分期还款。对于未
享受贴息的汽车品牌，现场
办理购车分期也能享受现有
利率的8折优惠。购车市民可
根据自身能力选择不同的分
期还款,手续方便,又可以缓解
资金压力。

手续方面，在建行申请
购车分期手续简单、便捷，
针对优质客户，该行有“一
证贷”政策，仅需提供身份
证即可办理。在本次车展现
场办理购车分期，工作人员
通过分期PAD进件申请，最
快20分钟就能出审批结果。
这意味着购车者当天就能把
新车开回家了。
(通讯员 崔晓燕 记者 张頔)

车车展展来来啦啦！！建建行行购购车车分分期期掀掀热热潮潮
联合40余家主流品牌、一百多款热销车型

为满足济南市场小微客
户多样化、差异化需求，为
济南本地广大小微客户提供
更专业的服务，济南农商银
行建立了专门服务于小微企
业 商 户 的 “ 普 惠 金 融 中
心”，针对性推出了适合济
南本地小微商户的全新小微
信贷品牌“贷动泉诚”，为
济南本地的个体工商户、小
微企业主及民营企业经营发
展提供500万元(含)以下贷款
支持的系列贷款产品。

该中心引入了德国IPC小
微贷款技术，基于应用成熟
的小微贷款调查技术，有效
解决了企业贷款担保难的问
题，并结合济南地域特征，
创新推出了“贷动泉诚”系
列小微贷款产品，为服务辖
区个体工商户、小微企业主
以及小微企业的经营发展或

大额消费需求提供的500万元
(含)以下贷款支持的系列贷
款产品，其中包括“诚易
贷”“保易贷”“抵易贷”
“POS流水贷”“抵贷通”
“公积金信用贷”“社保
贷”“薪易贷”八大类贷款
产品。其创新推出的“惠易
贷”信用产品，采用“一次
授信、随用随贷、余额控
制、循环使用”的简单灵活
授信方式，有效迎合了市场
需求，产品上线十几天时间
内，已累计授信100余万元，
得到市场和客户的普遍肯
定。

为有效服务本地商户，
中心客户经理会定期对所在
辖区内的商圈、市场及个体
工商户进行走街串户，直接
对目标客户进行面对面宣
传，并对有意向的客户直接

办理贷款填写申请，有效提
高了处理效率和客户满意
度。“针对有贷款意愿的客
户，我们客户经理会上门提
供一对一金融服务，加快贷
款处理速度，让客户享受到
快速高效的金融服务。目
前，我中心信用类、保证类
贷款最快可以在24小时内办
理放款，抵押类贷款可在3日
之内放款，极大地节省了客
户融资时间。”济南农商银
行客户经理王骏威介绍说。

自中心成立至今，已累
计服务客户4402户，贷款余
额达到15 . 56亿元，为济南市
民营企业、小微商户发展进
行了有效支持，有效助力了
全市“四个中心”建设，为
全市新旧动能转换和乡村振
兴战略的实施做出了积极贡
献。

建立“普惠金融中心”、推出小微信贷产品

济济南南农农商商银银行行多多举举措措
助助力力民民营营小小微微企企业业发发展展

乡村旅游景区里，凭借针线活村民也能有不少收入。

为深入贯彻落实山东银保
监局“行业规范建设年”活动要
求，加强行业自律，切实规范金
融市场经营行为，齐鲁银行党
委高度重视，针对活动主体工
作早布置、早安排，在全行掀起
了学习筑牢金融行业规范的热
潮，全行上下用实际行动践行
活动要求，确保活动扎实有效
推进。

本报记者 张頔
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