
大力支持“十强产
业”，授信总量超千亿

支持住房租赁，助力新时
代安居。该行把支持住房租赁
作为拓展新旧动能转换空间、
服务房地产业转型升级、促进
社会资源合理配置的重要途
径。2018年9月，该行与济南市
保障性住房管理中心、山东中
电建核电地产投资有限公司、
山东君山置业有限公司、龙湖
集团等合作，挂牌成立省内首
家“CCB建融家园”。依托该行
自有房产打造“智慧人才公寓”
样板，公寓建成后将纳入济南

市委组织部青年人才公寓体
系，形成“建融家园”和“人才泉
城”双品牌效应，树立建行人才
公寓山东模式。为全省最大招
商引资项目——— 威海惠普提供
住房租赁贷款、建设“建融家
园”青年公寓，受到省领导的充
分肯定。

发展普惠金融，助力可持
续发展。成立普惠金融事业部，
创新推出小微快贷、税易贷等
产品，扶植新兴业态主体、蓬勃
市场创新力量；实行差别化信
贷政策，包括客户选择、行业管
控、缓释手段、风险管理等，履
行国有大行责任，助推普惠金
融稳步发展。小微快贷余额

1 0 7 . 5 4 亿 元 ，较 年 初 增 长
6 4 . 8 1亿元；抵押快贷余额
77 . 90亿元，较年初增长54 . 91
亿元；网络供应链业务为链条
上的普惠金融457户提供无抵
押、无担保的优惠利率贷款，新
增238户，贷款余额10 . 83亿
元，较年初新增5 . 18亿元。

推进金融科技，助力新经
济建设。将金融、科技与服务实
体经济更加紧密结合起来，积
极推进智慧城市、智慧政务、社
会共享、企业运营等平台建设，
先后推广应用40余个大数据项
目，为社会转型升级注入新的
动力。“蓝色梦想”智慧社区、

“药品追溯服务平台”、“无感支
付”等一批智慧项目推进顺利，
为社会转型升级注入新的动
力。同时，借助“金融科技”手
段，创新网络供应链产品,运用
互联网、物联网、大数据、区块
链、人工智能等思维及技术，与
核心企业(平台)合作，基于核心
企业(平台)信用及真实交易场
景，通过系统对接，实时交互交
易、资金及物流等“三流合一”
信息，整合多方资源，为核心企
业(平台)及其链条成员提供全
流程在线网络金融服务。

截至2019年3月末，该行实
体经济信贷和贷款占比分别达
到97 . 36%、96 . 73%；网络供应
链合作平台达到84个，累计支
用135 . 52亿元，惠及链条企业

700余户；支持新旧动能转换
“十强产业”企业186家，涉及项
目64个，授信总量1053亿元，贷
款余额340亿元；支持新旧动能
转换基础设施建设项目13个，
授信总量213亿元，贷款余额
40 . 4亿元。已储备新旧动能转
换领域客户162户，储备金额
815亿元。

专业化团队推动
并购业务发展，大数据
创新服务小微企业

围绕山东省新旧动能转换
重大工程实施规划，该行积极
对接“十强产业”优质客户、重
点项目，重点支持交通基础设
施、能源基础设施、水利基础设
施、信息基础设施的建设。树立

“移位再贷”理念，盘活存量规
模，贷款规模优先满足新旧动
能转换“十强产业”、重点基建
领域优质客户及项目融资需
求，全额满足普惠金融、扶贫贷
款规模。

该行加强产品组合管理，
既要做好技改贷款、基建贷款、
银团贷款等传统产品，也要积
极推广网络供应链、“节能贷”、

“碳金融”等创新产品，成立专
业化团队推动并购业务发展，
依托大数据创新服务小微企
业，提供小微快贷全线上融资
产品。该行持续优化营商环境，

对信用记录良好、银企合作关
系密切的大中型民营客户，探
索线上审批模式，不断提升审
批效率；优先满足新旧动能转
换领域重点项目融资需求；加
大内转价格优惠力度；加大服
务收费减让力度，贯彻落实降
低民营企业、小微企业融资成
本的决策部署。

新旧动能转换也伴随着信
贷风险的管控。该行优化信贷
行业结构，增强对山东省经济
新旧动能转换的敏感度，着力
加快产能过剩行业及高杠杆低
效特征客户退出；大力支持经
济转型升级、绿色信贷、普惠金
融、先进制造业等新兴领域业
务发展；通过细分行业核定分
行、条线压控目标并强化考核，
审慎核准把关，实现客户结构
和行业结构的优化。

做实资产质量，强化“党委
管、全面管、主动管”三管齐下，
一户一策明确化解处置工作目
标和措施，确保实现资产质量
脱困突围、稳中向好、同业领
先，坚决达成年终资产质量管
控目标。充分发挥债委会的主
导和引领作用，协调各家金融
机构统一行动帮助困难企业脱
困，推动当地政府积极作为出
台救助措施，综合运用产业基
金、批量转让、债务重组等多种
模式切断担保链条，有效防范
和化解区域性金融风险。

建建行行山山东东省省分分行行：：
实实施施““三三大大战战略略””，，助助推推新新旧旧动动能能转转换换

齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 张頔

为深入贯彻落实党的十九大精神，坚持不忘初
心、牢记使命、回归本源、根植实体，主动承担起国有
大行应尽的社会责任，建设银行相继推出“住房租
赁”、“金融科技”和“普惠金融”三大战略。山东分行
立足服务山东省新旧动能转换，大力推进“三大战
略”以创新的金融产品服务、开放的金融共享平台、
普惠的金融发展模式，实现自身转型发展和经济转
型升级高度契合。

齐鲁晚报·齐鲁壹点记者
赵婉莹

山东省委省政府对支持
民营中小企业发展高度重视，
针对他们融资难融资贵问题相
继出台政策措施。为贯彻落实

《山东省人民政府关于支持民
营经济高质量发展的若干意
见》(鲁政发〔2018〕26号)文件
精神，省地方金融监督管理局、
工业和信息化厅、财政厅、人民
银行、银保监局五部门联合下
发《关于建立企业应急转贷基
金指导意见》(鲁金监字〔2019〕
18号)。

按照《指导意见》要求，由
省级财政安排2亿元引导资金
建立山东省企业应急转贷基
金，同时注册成立山东省新动
能普惠金融服务有限公司，作
为应急转贷基金运营管理机

构，支持带领各市县企业应急
转贷服务平台，上下联动，健全
全省企业应急转贷服务体系，
向全省各地中小企业提供应急
转贷服务。

企业应急转贷基金坚持服
务实体经济。服务对象充分体
现国家经济发展战略，主要为
依法合规经营、符合国家产业
政策和环保政策、安全生产达
标、生产经营基本政策、具有持
续经营能力、信用信息记录良
好、符合贷款发放条件，且资金
周转暂时遇到困难的民营中小
微企业。对于技术创新能力强、
产业转型发展引领作用突出、
符合新旧动能转换方向的民营
骨干中小企业，企业应急转贷
基金优先给予满足。同时鼓励
各设区市相关部门主动向基金
运营机构推荐。

企业应急转贷基金坚持政

府引导市场化运作。政府顶层
设计构建全省上下一体的服务
体系，充分体现政策性导向，同
时遵循市场规律，发挥财政资
金引导作用，积极吸引各类社
会资本积极参与，通过市场化
配置资源实现企业应急转贷基
金规模逐步做大，为更多民营
企业和中小微企业解决资金上
的燃眉之急。

企业应急转贷基金坚持为
中小企业救急减负。基金采取
收益与风险匹配、市场化可持
续、保本微利运营政策。以有效
降低企业财务成本为目标，合
理确定应急转贷基金使用期
限、使用费率，逐步压缩应急转
贷资金使用期限，为转贷困难
的中小企业提供便捷、高效的
应急转贷服务，帮助其在缩短
的时间内顺利完成续贷业务，
防范和化解企业资金链风险，

实现银企互惠共赢，共同发展。
企业应急转贷基金坚持有

效防控风险。为保证企业应急
转贷基金的依法合规运营，省
工信厅负责指导将陆续制定出
台省级企业应急转贷引导基金
管理办法、业务细则和市县平
台备案办法等一系列应急转贷
运营管理制度，确保应急转贷
基金专款专用、封闭运行，有效
防范转贷资金风险。

作为企业应急转贷基金省
级运营机构，山东省新动能普
惠金融服务有限公司3月19日
成立以来，积极对接全省各市
县应急转贷运营机构，签约应
急转贷业务合作银行。经过广
泛的市场调研和业务试点，目
前已为8家中小企业办理应急
转贷业务，转贷金额7000万元，
其中省级企业应急转贷基金配
资2000万元，市县运营机构配

资4700万元，转贷企业自筹300
万元。应急转贷资金使用时间
控制在2-4天，转贷资金费率
控制在0 . 1%以下。

随着全省企业应急转贷服
务体系的逐步健全，山东省新
动能普惠金融服务有限公司将
肩负起全省各市县应急转贷机
构的业务指导责任，规范应急
转贷业务、督促风险防控制度
建设，协助监管部门打击借应
急转贷，损害民营中小企业的
非法违规借贷行为。

山东省新动能普惠金融服
务有限公司将采取多种形式进
行应急转贷工作的宣传推广，
让全省民营中小企业了解这个
好政策，让符合应急转贷条件
的企业都能享受到这个好政
策，让转贷的优惠政策真正惠
及有转贷需求的民营中小企
业。

应应急急转转贷贷基基金金，，激激活活普普惠惠新新动动能能

今年以来，工行济南分行
在银行业竞争非常激烈的环境
下积极开拓市场，严格按照上
级行全年工作安排制订储蓄存
款营销方案，开展了“岁末年初
储蓄存款大会战活动”和“定期
类存款产品营销争先赛”两个
活动，在旺季第一时间做全辖
动员，强调深挖存量客户与行
外吸金并举，推动储蓄存款工
作的快速开展。截至3月31日，
分 行 储 蓄 存 款 时 点 余 额

7 7 7 . 6 1 亿 元 ，较 年 初 新 增
74 . 97亿元，较上周增加58 . 06
亿元。日均存款余额718 . 99亿
元，日均余额增量较上年增加
60 . 10亿元，实现了近年来少
有的高速增长。

一、紧抓揽存重要时机。利
用岁末、年初这两个重要的揽
存黄金时机，狠抓储蓄存款营
销工作。利用走访客户、组织客
户沙龙活动、公私联动走访代
发工资企业等形式，吸引节假

日富裕资金、闲置资金。
二、加大重点项目营销力

度。旺季以来，全辖各支行紧抓
拆迁补偿、代发工资项目等营
销，抓好储蓄存款源头，全面推
动储蓄存款的增长。

三、公私联动，加大外拓客
户的力度。增加客户个人金融
资产的同时，带动储蓄存款平
台的提升，达到理财产品和储
蓄存款的良性互动。

四、加强精准营销力度。对

20万元以上的客户进行专人维
护、关注客户资金流向，提高客
户对工行的忠诚度和黏性。分
行在四季度成立个人客户远维
团队，落实分行“四类六层”客
户维护战略，营销效果初显。

五、打造营销氛围，带动支
行之间展开揽储竞赛。利用微
信、融e联等平台，在微信业务
群中分享各类信息资源、拓户
经验、揽存案例，分行随时解答
各类业务难题，支行之间形成

你追我赶的营销竞赛场面。
六、加大产品宣传力度，积

极挣揽外行资金。利用电子门
楣、多媒体展示机、厅堂微沙
龙、上门走访代发单位等多种
渠道对工行结构存款等存款类
产品进行宣传；另外，分行将产
品做成H5、宣传图片，在员工
朋友圈、客户群里进行产品宣
传，多管齐下，取得良好拓客吸
金效果。

(记者 赵婉莹 通讯员 张琰)

工工行行济济南南分分行行储储蓄蓄存存款款竞竞争争实实力力实实现现快快速速提提升升

A10 2019年5月27日 星期一

编辑:赵婉莹 组版:娄玲齐鲁财经


	A10-PDF 版面

