
兴兴业业银银行行济济南南分分行行开开展展
““征征信信助助力力小小微微企企业业与与民民营营企企业业融融资资发发展展””宣宣传传活活动动
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近日，为全面系统宣传普
及征信知识，展示人民银行征
信体系建设成效，营造“用征
信、助融资、促发展”的良好信
用环境，根据人民银行统一部
署，兴业银行济南分行在全辖
范围内组织开展以“征信助力
小微企业与民营企业融资发
展”为主题的征信宣传活动。

诚信乃立国之本、立业之
本，人无信不立，市无信不兴，
企无信不昌。宣传普及征信知
识是一项净化商业环境，利国
利民的重要工作。兴业银行济
南分行高度重视征信工作，为
切实做好本次征信宣传活动，
该行成立了征信专题宣传活动
领导小组，推动宣传活动深入
开展。一是统一部署，聚焦主
题。该行围绕“征信助力小微企
业与民营企业融资发展”的活

动主题，制定了“进机关、进社
区、进乡村、进企业、进校园”等
多种活动方案，切实履行金融
机构职责;二是发挥网点优势，
注重宣传效果。该行充分利用
各营业网点LED显示屏、液晶
电视等宣传媒介，滚动播放征
信知识宣传标语、视频，利用厅
堂开展沙龙讲座，在网点大堂、
柜台、自助银行等区域摆放宣
传资料，方便客户阅览，并安排
专人负责咨询解答，提高社会
公众对征信的关注度；三是贴
近群众，开展特色宣传。今年以
来，该行多次组织工作人员走
进学校、走进社区、走进商圈、
走进公园广场等人群密集的室
外场所，开展丰富多彩、百姓喜
闻乐见的金融知识宣讲活动，
并且，通过案例宣讲、现场答疑
等方式，把征信知识以“贴近基
层、贴近群众、贴近生活”的方
式送到广大人民群众中去，受
到群众的广泛赞扬。

6日上午，泛华保险销售服
务集团副总裁兼山东泛华总经
理任勇带领公司爱心人士，来到
商河县孙集镇邢家小学，为孩子
们送去2000册新书，并同时开展

“百元助学”爱心结对活动。
去年底，山东泛华在全省

范围内实施“爱心保单”民生工
程，开展主题为“泛华保险，让
每一张保单有爱心、有温度”系
列公益活动，成立精准扶贫公
益基金，积极承担社会责任。并
于今年5月，与齐鲁晚报签署

“精准扶贫 助学扶智”战略合
作协议，长期持续地在全省开
展扶贫、助学公益活动。

本次活动捐赠的图书全部
都由山东泛华精准扶贫公益基
金购买。“我觉得小学阶段最重
要的是锻炼听、说、读、写、悟的
能力，阅读是实现的途径，为孩
子们提供图书，是一件有意义
的事。”任勇表示，“公益和保险
在本质上是相通的，就是爱心
和保障，一个人找到内心的意
义所在，自己就会有光亮，哪怕

这光很微弱，聚在一起这光亮
就会变强，照亮美好的远方。”
为孩子们送去精神食粮的同
时，山东泛华的爱心员工还对
品学兼优、家庭贫困的学子以
资金上的支持，每人每月给予
孩子至少100元助学资金，资助
将贯穿孩子们的九年义务教育
阶段。本次共有11位山东泛华
员工结对11位学生，每人捐赠
1200元，共捐赠13200元，让爱
在孩子们心里落地生根。

(记者 胡晓娟)

捐赠图书2000册，结对帮扶11名贫困儿童

山山东东泛泛华华：：精精准准扶扶贫贫，，助助学学扶扶智智
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普遍的观点认为，随着睿
创微纳上述“闯关”成功，此前
多次通过谋求IPO或重组方
式登陆资本市场的这一公司
将实现“上市”梦想。

公开资料显示：位于烟台
开发区贵阳大街11号的睿创
微纳成立于2009年12月，是一
家专业从事非制冷红外热成
像与MEMS传感技术开发的
高新技术企业。其财务数据显
示，2016年至2018年，睿创微
纳业绩快速增长，营业收入分
别为6025 . 06万元、1 . 56亿元、
3 . 84亿元，归母净利润分别为
969 . 33万元、6435 . 09万元、1 . 25
亿元。另外，睿创微纳2019年
第一季度的营业收入为1 . 01
亿元(同比增长177 . 06%)，归母
净利润为2324 . 06万元(同比增
长605 . 8%)。

如此数据之下，尽管一度
面临“突击增肥”的质疑，但业
内普遍认为，“中国芯”风口当
前，因其在非制冷红外领域具
备领先的技术优势，正处于前
期市场拓展阶段、符合国家战
略的这家公司极具“未来性”。

事实上，就山东企业的科
创板之路而言，睿创微纳并非
唯一。

数据显示：截至6月11日
晚间，山东共5家企业已经对
科创板发出“冲刺”，它们分别
是：睿创微纳、华熙生物科技、
海尔生物、奥福环保以及华夏
天信。

除目前，前述睿创微纳成
功过会外，华熙生物和海尔
生物，分别在本月4日、6日已
回复上交所三轮问询；奥福
环保于上月末接受科创板上
市问询。

而本次拟募集资金9 . 28
亿元的华夏天信则在5月31日
申请科创板上市获受理。

值得注意的是，尽管这些
科创板“候考生”的考试进度
不同，但一众鲁企科创板“冲
刺在路上”已是事实。

而这样的节奏，也与正在
朝着“开板”稳步冲刺的科创
板步伐同步。

本报记者注意到，就6月
11日上演的科创板上市委“第
2审”为例，这距离其“第1审”
仅过3个工作日。而第2次到第
4次的间隔均为2个工作日，而
第5次和第6次会议节奏则加
速至在同一天举行。

一边是科创板“疾步而
行”，而另一边则是众多企业
的积极参与。

统计显示：自3月22日科
创板受理首批申报项目以来，
截至6月11日晚间记者发稿
时，申请在科创板上市的企业
已达121家。其中，除前述福光
股份、华兴源创、睿创微纳等
3家企业获上交所科创板上
市委审议通过外，此前已获
上交所科创板上市委审议通
过的安集科技、天准科技、微
芯生物目前正在证监会履行
注册程序，并于11日提交科创
板上市注册申请。另外，还有
12家已经受理，102家已问询、
1家中止。

日前，中国证监会副主席
李超公开表示，目前科创板主
要制度规则基本出齐，发行上
市审核注册、市场组织、技术
系统测试、投资者教育等各
项工作按计划推进，开板前
的各项准备工作已经基本就
绪。而另一方面，则是以济南
等代表的山东各地市加大对
科创板挂牌、拟挂牌企业的扶
持力度。

于是，当上述“天时地利”
遇到山东企业的科创板之需，
随着前述节奏持续，可以预料
的是，继睿创微纳之后，未来，
山东企业的科创板“阵营”将
再次扩大。

山山东东首首家家
科科创创板板过过会会企企业业诞诞生生
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从“三高”团队到“寿险贵族”

“我们要打造‘寿险贵
族’，不仅是收入上的贵族，更
是精神上的贵族，一种根植于
内心深处的行业自信。”新华
保险威海中支总经理段俊超

“寿险贵族”的提法让人耳目
一新，他说：“多年来，由于保
险代理人员良莠不齐，致使大
众对保险从业者有误解，但保
险本身是高尚的事业，保险也
是有责任的行业。要想让保险
从业者受到尊重，首先我们要
自尊自信自爱，要规范、诚信
展业，还要通过学习不断提高
业务品质和自身素质，等我们
把高尚的事业真正做高尚了，
我们就是‘贵族’。”

事实上，“打造寿险贵族”
绝不是一句空洞的口号，而是
有着坚固的基石，那就是威海
中支高素质、高产能、高收入的

“三高”代理人团队。威海个险
队伍在册人力虽然只有1760

人，但他们凭借超强的自主学
习能力和优质的培训体系，个
个都是精兵强将。在新华系统
内，人均产能全省第一，全省主
管劳模占比78%，远超全省平均
水平，2018年主管月均收入全
省第一，个险13个月继续率连
续两年全省第一。一个个“第
一”，正是威海中支积极探索高
质量发展的有效注脚。

段俊超表示，要想火车跑
得快，首先要建优质的轨道。
威海中支在总分公司的带领
下，坚持走绩优发展之路，事
实证明，正是有了“高绩优”这
条轨道，再以人才“高素质”驱
动发展“火车头”，最终让威海
中支跑出了令人瞩目的速度。

飞越三千里 只为守护你

威海中支践行以客户为
中心的服务理念，首期严把销
售关，续期用心做服务，并通
过各类客户活动，提升客户体
验感和获得感。公司与全市范
围内10家二甲以上医院建立
定点医疗合作关系，为客户提
供绿色就医通道。2018年受理

理赔案件共计8416件，同比增
长18 . 90%，赔付金额4330万
元，同比增长18 . 42%。

为找到失联客户，充分保
障客户的各项权益，威海中支
先后推出了“唤醒保障，让爱
延续”“飞越三千里，也要找到
你”“蓝天行动”等一系列客户
信息追寻和免息复效活动。

“我们不放弃每一位客户，坚
定信念全力找寻。一次，为了
找一位客户，我们的客服专员
在寒冬腊月单程几十公里就
跑了十几趟，然而客户回家时
间并不固定，客服人员只能每
天下班去客户家门口等，终于
在一个大雪纷飞的晚上等到
了客户。客户满是感动，也坚
定了对公司的信任。”段俊超
表示，通过这些活动不仅找回
了五千余名失联客户，也拉近
了我们之间的距离，树立起新
华的好口碑。

正是对行业的敬畏和高
度责任感，让新华保险威海中
支驶入发展快车道。“自信、坚
韧、阳光、引领”，这是段俊超
倡导的职场关键词，也正是威
海新华人的真实写照。

新华保险威海中支：

驶驶入入““绩绩优优””快快车车道道，，跑跑出出发发展展加加速速度度
近年来，新华保险威海中支坚定“绩优”理念，凭借个人和团队的优秀业绩，走出了一条稳健、可

持续发展之路。2018年实现保险业务收入65924 . 30万元，同比增长14 . 5%，实现系统内全省多个第一。

6月11日，山东企业的科创板“首考”终于来到。备受关注的
烟台睿创微纳技术股份有限公司(下称“睿创微纳”)成功过会。
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