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重磅
找 记 者 上 壹 点

“一盔一带”带火头盔经济，济宁买头盔的顾客比买电动车的还多

两千多个头盔，月余几近售罄

本报济宁5月20日讯(通

讯员 侯海华) “有了工作

清单，‘照单抓药’，每天工作

一点都不难！”中石化济宁公

司机关员工如是说。所说的

“照单抓药”就是“日常工作

管理清单”，是济宁公司认真

贯彻落实“百日创效”行动要

求，突出向管理要效益的观

念，大力实施“清单式”排查

和整改，定责任，定时限，排

障碍，为创效工作保驾护航，

促进了攻坚创效工作的深入

推进。

该公司通过全面梳理机

关各部室工作职责的基础

上，对照省公司要求，细分重

点工作和日常工作，以工作

清单的方式，逐项明确责任

单位、责任人以及预期完成

时间，关键指标逐项打钩确

认达标，确保工作实效。工作

清单同时向下属单位公布，

听取基层反馈意见，避免清

单办结质量不高或流于形

式。

为更好的提升对基层的

服务质量和水平，中石化济

宁公司将“清单式管理”向下

延伸到各县区公司，结合自

身实际及存在问题，分别制

定本单位的工作清单，一份

份细化到库站，甚至是每个

岗位，每个人员的“管理清

单”，设置了日常管理工作的

“规定动作”，以图表、图文等

方式明确标准，员工对照清

单就知道工作需要何时完

成，是否达标，如何改进。

清单式管理简明扼要，

便于操作，可对照性、可检验

性强，不仅有利于“照单抓

药”，逐项落实，确保工作不

缺项、有跟进，还有利于督导

检查、考核检验，为百日攻坚

创效行动起到了提效、减负、

增压、“计步”的良好推动作

用。

中石化济宁公司

清单式管理促创效

品牌电动车门店
仍按吊牌价售卖

当日上午，记者来到位于

济宁城区的多家品牌电动车门

店，不少商家都表示最近头盔

售卖火爆。“现在买头盔比买电

动车的顾客还要多。”一家门店

销售人员告诉记者。

不少商家都把头盔放在了

显眼位置，在运河路某品牌电

动车门店，墙上挂的颜色各异、

琳琅满目的头盔十分引人注

意。“我们还是按照吊牌价进行

售卖，每天都有不少顾客来买

头盔。”该店销售人员说。

在现场记者注意到，店里

头盔价格从几十块到上百块

不等，选择余地比较大，目前

也即将缺货。“年前我们进了

一批货，从4月开始，来买头盔

的顾客就开始增多，两千多个

头盔的库存，现在就只剩这一

面墙了。”销售人员边说边指

向店内一面陈列架。记者看

到，上面仅稀疏摆放着十多个

头盔。

随后，记者又走访了一家

运河路上的另一家品牌电动车

门店，听到记者要买头盔，店员

脱口而出“现在没货了”，在隔

壁的其他几家门店，记者也得

到了相同的回复。

大型零售市场商家
价格有所上涨

当日，记者还走访了位于

济宁城区的一家大型零售市

场，不少商户都在售卖头盔，有

的直接将头盔摆放在了门口显

眼的位置。

“就剩这四个了。”见到记

者来买头盔，一家商户店员指

文/图 齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 王博文

今年4月，公安部交通管理局部署在全国开展“一盔一带”安全守护行动，骑电动车戴头盔，成了不少车
主之间经常提及的话题。这几天，“头盔”刷屏朋友圈，“头盔涨价”话题也冲上热搜，电商平台头盔价格一路
上涨，那么线下头盔价格及销售情况又如何呢？5月19日，齐鲁晚报·齐鲁壹点记者到济宁城区多家电动车
门店及大型零售市场进行探访。

了指旁边的头盔说。“现在卖

75块钱，原来卖50块左右。”问

及是否涨价，店员很爽快地告

诉了记者，“现在大家都在买，

网上的价格比这个还要高。”

另一家商户的店员表示，

价格主要是根据供需的变化

以及进价来调整的。“现在进

价变化很大，今天一个价，第

二天可能就变成另外一个价

了。”该店员无奈地说，如果进

价涨了，他们售卖的价格也会

跟着涨一些。

当前，不少商家售卖的头

盔都所剩无几，甚至存在缺货

的现象。不少商家表示，现在

进货都成了困难，因为大家都

想趁这个时机增加进货。

路面上已有骑电动车的行人开始佩戴头盔。
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