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天降千元红包，济南市民李
强在车展收获了意外之喜。

据了解，李强于6月5日在齐
鲁车展上订了一辆宝马3系，价
格在30万元左右。“之前感觉车
展会便宜，没想到竟然优惠了两
三万。”更让李强意外的是，他在
线上抽奖环节又中了1000元现
金补贴券，“太高兴了，这算下
来，省了不少”。

6日正值周六，市民冯先生
也来到了齐鲁车展。据冯先生介
绍，他订了一辆广汽本田雅阁，

“原来的旧车开了十几年了，前
两个月就在看这款车，想等着车
展买，能够便宜点。”订完车的冯
先生参加了“订车抽奖”活动，领
到了加油券等礼品。

市民谭女士是旧车置换新
车，订了一辆Jeep自由光，参加

“订车抽奖”又中了一台长虹空
调扇。

记者在现场看到，6日上午

来签到处领礼品的消费者就排
起了长队。据现场工作人员介
绍，6日上午的订单量比前一天
全天的量都要多。

据了解，本届齐鲁国际车展
联合济南市商务局和各大汽车
品牌推出“千款豪车任你选 百
万礼券大放送”活动。微信搜索

“齐鲁国际车展”小程序，即可免
费参与抽奖，有机会获得现金红
包券、汽车补贴券、品牌礼品券、
购车保养券、购车抵用券、美食
优惠券六大礼包！

签到都有礼。在“齐鲁国际
车展”小程序线上报名的观众，
可以直接在现场签到后免费领
取齐鲁国际车展定制的高端玻
璃水2瓶或精品收纳箱1个。

订车可抽大奖。现场订车，
即可获得万元礼包（新车装潢
礼包+品牌净水器+品牌密码
锁）。订车抽奖，还有液晶电视、
冰箱、空调扇等家电等您拿，更
有行车记录仪、油卡、拉杆箱、
养生壶、水晶煲碗等惊喜豪礼
送不停。
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过道人挤人
想试车得先排队

6日早上8点多，山东国际会
展中心西门入口处，观众就已络
绎不绝。一整天下来，入口安检通
道检测的滴滴声响个不停，不少
观众在入口外排起了长队。

展馆内更是开启了“人从众”
模式，展台之间原本宽敞得能够
并行两三辆车的过道，满是观众，
想要往前走，需要挤过去。

在各家汽车厂商的展台围满
了前来参展的观众，尤其是一些
热门车型，想上去体验一把得先
排会儿队。有的展台销售顾问被
一大堆人围住，汽车贵不贵、耗不
耗油、空间大不大、舒适感强不强、
安全保障好不好等被屡屡问及。

现在，很多观众有了买车意
愿，有的车企用来洽谈的VIP室
已经满满当当，只能在外面摆上
桌子供消费者咨询。上汽大众展
台后面摆放了几十张小桌子，每
张都坐满了咨询的观众。一位销
售顾问告诉记者，因为前来洽谈
的消费者很多，销售顾问们当天
的午饭都是轮流吃的。

事实上，不仅展馆内观众爆
满，室外展区也吸引了不少人参
观。大友集团携旗下东风日产、东
风本田、广汽丰田、启辰汽车联合
参展，还有长安马自达、长安汽
车、长安欧尚、比亚迪、吉利汽车、
一汽丰田、潍柴汽车等品牌倾力
加盟，一汽大众在室外则增设趣
味试驾场地，上汽大众还设有休
息小站。

“这里车型多
能货比三家”

“家里父母有车，但不能总开
父母的车吧。”前来看车的刘女士
告诉记者，不管是婆家还是娘家都
有车，她对象以前在部队里，回家
的时间少，她开哪个车都行。去年
她对象离开部队，继续开家里父母
的车不方便，俩人决定买辆车。

刘女士说，因前段时间疫情
比较严重，他们没敢出门看车，前
几天去4S店看了一次，没能确定
到底要不要买，正好了解到齐鲁
国际车展开幕了，展厅品牌和车

型都很多，就决定再到车展上看
看，“听说有千款车型，买东西不都
说要货比三家吗？这里车多，就来
这里看了，争取能买上合适的。”

记者注意到，前来参加车展
的观众很多都是搭伴而来，要么
是两口子，要么带着孩子。市民张
先生就带着一家人来了，“我有一
辆奥迪车，开了十年了，想换辆新
的，前几天收到短信说要举办车
展，趁着周六休息，一家四口就都
来了。”张先生打算自己买一辆宝
马或者奔驰车，预算在45万元左
右，他还准备给妻子买一辆十多
万元的车。“多挑挑，挑个合适的，
她平时可以代步用，也能带俩孩
子出去玩。”

去看了好几家店
还是车展最优惠

“我上次买车是在2012年，也
是在齐鲁车展上买的，这次换车
等了大半年了，还是车展上买车

便宜。”前来买车的赵先生表示，
他去年夏天就想换车了，参观过
去年9月份举办的齐鲁车展，看了
一些优惠政策和汽车价格，自己
考虑了很久，直到车展结束还是
没下定决心。后来，他又去了好几
家4S店，虽然也有些优惠，但力
度没有车展上的大。

“一家四口都来了，看看孩子
们喜欢哪个车。”赵先生笑着说，

“多看几辆，孩子玩累了就带他们
回去，今天看到合适的就今天买，
买不到就明天再陪媳妇来，要不
又得等了。”

据了解，近两年汽车行业处
于下行状态，受疫情影响，上半年
各大品牌汽车销量下降明显，车
企面临很大压力。本届齐鲁国际
车展本身就肩负着救市的使命，
很多厂家对齐鲁车展寄予厚望，
希望通过车展重新把消费者的购
买力和从业者的信心整合起来。
在本届车展上，车企为消费者提
供了更低的价格、更多的优惠。

各展商推出多重好礼
买辆车省了近3万元

“我开的是辆福特车，13年
了，想换辆车，去年就开始关注福
特和Jeep，觉得安全，这次车展就
换了一辆Jeep自由光。”已购买车
辆的谭女士感慨，“优惠有点超乎
想象，本以为能便宜1万元就差不
多了，没想到直接便宜了近3万。
参加“订车抽奖”又中了一台空调
扇，很实用。”

谭女士所说的优惠，指的就
是车企在车展上提供的旧车换新
车的置换优惠政策+其他优惠。据
广汽菲克济南分区区域经理吴建
龙介绍，置换Jeep新车，最高优惠
可以达3 . 5万元。除了置换优惠，
他们还为消费者提供一成首付、
36期免息政策和额外为防疫人员
提供的5000元购车补贴政策。

其实，在本届齐鲁国际车展，
很多车企都设置了不同力度的置

换优惠政策。据上汽大众山东销售
服务中心市场总监梁峰介绍，上汽
大众在本届齐鲁国际车展推出至
高6万元的优惠政策，备受消费者
喜爱的国民家轿朗逸，在车展期
间，推出6.89万车展特价优惠。

北京越野则为消费者准备了
五重大礼，包括现场签到领奖品，
特价车，二手车置换最高可以享
受1万元的置换补贴，金融免息分
期，消费者可以3年免息等。

广汽新能源晋冀鲁专区经理
范磊磊介绍，广汽新能源Aion
LX车型最高可以享受到8000元
的置换优惠，拿老车来换新车，直
接折车价。

蔚来汽车济南区域销售经理
杨鑫介绍，蔚来针对所有的医护
人员，包括医科大学的老师，直接
优惠5000元。

山东福骋哈弗4S店总经理
李方超介绍，长城哈弗F7最高可
以置换6000元，还有交2000元抵
5000元等活动。

好礼送不停，意外之喜频频

购车小伙抽到千元现金补贴
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葛现场花絮

当齐鲁国际车展遇上周
末，现场人气爆棚。从6日早上
8点多，到下午闭馆，山东国际
会展中心的观众络绎不绝，展
厅内人头攒动。本届车展，各
展商推出大力度优惠举措，不
少车主当场下单。

咨询的太多，销售顾问轮流吃饭

洽谈室爆满，展商临时添加桌椅

让利消费者，车展集聚人气

6日，齐鲁国际车站遇上周末，现场人气爆棚。 齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 王媛 摄


	A06-PDF 版面

