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重磅
找 记 者 上 壹 点

泗水县泗张镇桃源村建起电商直播综合体

直播带货成为村民的“新农活”

开播三天卖了四单
自己会坚持走下去

11月3日，吃过午饭，桃源村
村民曹静拾掇完家务，就在卧室
梳妆台前开始了打扮。涂上口

红，化完妆，穿上时尚的毛领大
衣就朝村里的电商直播间走去。

“直播间的家人们大家好，
请点点红心点点关注，今天给大
家带来的是十支装的牙刷，包邮
只需9 . 9元。”虽然话语有些磕
绊，但曹静尽量做的自然些。

曹静说，老公在外面打工，
自己在家带孩子。闲暇没事的时
候，也喜欢拿出手机刷刷抖音，
偶尔也网购。“总感觉手机上直
播带货是高大上的工作，如今家
门口建起了直播基地，自己也有
了尝试做直播的冲动。

“这是我开播的第三天，粉
丝有100多人，开播3天卖出去了
4单，一单我能挣4块钱。”曹静
说，万事开头难，自己会坚持走
下去的。

“直播间的老铁们，我们这
的地瓜口感软糯，富含多种维生
素和氨基酸，特别适合老年人和
孩子吃。”在另一个直播间内，村
民李太焕也正在聚精会神地与
直播间粉丝互动着，推荐着家乡
的地瓜。

李太焕告诉记者，自己玩快
手直播两年多了，积累了9万多
粉丝，做直播带货还是新手。“平
时就是打打PK，自娱自乐，也没
想起来做直播带货。”他说，自从
今年村里建起了电商直播培训
基地才做起了直播带货。在直播
间聊天打PK很简单，但是直播
带货还是有很多技巧的，比如什
么产品用什么话术，如何引流都
是很有学问的。

记者注意到，在直播点，直
播架、声卡等直播设备一应俱
全，直播的村民只需带上自己的
手机即可。“带着手机，来了就
播，很方便。” 李太焕说，目前
村里有12个人都跟自己一样开
始了直播带货。

建立电商直播综合体
潮人书记念起“直播经”

“自从基地建好后，已经培
训了12个班次600多人了。”桃源
村党支部书记吕祥告诉记者。

吕祥上任以来，结合村里旅
游资源丰富人流量大的优势，萌

生了做电商直播推介自己村旅
游的念头。“村民们在直播的时
候，既能卖出当地的农产品增加
自己的收入，也推介了我们桃源
村，吸引更多的人来我们这旅游
观光。”

为此，今年7月，吕祥招来了
专业的电商直播公司，利用村里
闲置的房屋建起了电商直播产
业综合体，涵盖电商培训、选品
等基地。“我们定期邀请专业的
直播带货大v给村民们免费培
训，不光是我们村，周边的村民
都可以来，而且是免费培训。”

记者在培训基地看到，根据
产品不同划分了若干个区域，每
个区域都配备了完整的直播设
备。从直播准备工作，直播平台
的选择、直播互动等各个环节都
有专人给与讲解和培训。在选品
区，则是按日用生活品、母婴、化
妆品、当地土特产等六大类进行
展示。吕祥说，选品区就是让直
播带货的村民根据自己的兴趣
特点，实地查看选择适合自己的
产品.

吕祥说，为了让村民们近距
离感受直播带货的氛围，每个月
都会定期举办“直播大集”，吸引
周边的“网红”来这直播带货。

“我们计划在2021年底前，
把参与直播人数扩大到1000人
以上，培养100名网红带货达人，
打造5个网红品牌，培育2家以上
优质电商或供应链企业，电商直
播交易额突破5000万元。”吕祥
说，发展农村电商直播，让手机
成为新农具，让直播成为新农
活，实现村民们的增收致富。
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“手机成为新农具，直播成为新农活。”走进泗水县泗张镇桃源村，随处可见有关电商直播的宣传
标语。配以新潮的墙绘，满满的时尚元素，与以往人们印象中的农村有些“不搭”。今年，桃源村抓住互
联网电商直播的风口，建起了电商直播综合体，村民们不出村口就能免费接受电商直播的专业培训，
直播带货挣“佣金”。

直播带货成为村民的“新农活”。 扫码看视频。
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