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文/片 齐鲁晚报·齐鲁壹点记者
朱洪蕾 马辉 张中 陈文进 王媛 王鑫

4月8日上午9点，第43届齐鲁国际车展
在山东国际会展中心盛大启幕！近百个汽
车品牌、近千款车型一站式聚齐。多个展厅
动感十足，点燃了现场的激情。车展首日展
厅内人气爆棚，各个展位前都吸引了众多
市民选购，开展5分钟，首辆车就成交。

一进入展厅最大的感受就是炫，处处
五彩缤纷，流光溢彩！记者在车展上注意
到，众多车企推出的新车型中，全液晶仪表
已成主流配置，满满的科技感深受年轻人
的喜爱。

除了千余款汽车可供市民选择外，八
大摩托车品牌也来到展会现场。据了解，此
次展出的摩托车集川崎、奥古斯塔、贝纳
利、标志等8个品牌，跨骑、仿赛、复古、踏板、
倒三轮等不同车型共计27款。炫酷的外形，
澎湃的动力，吸引了不少年轻人的目光。

房车旅游成促销热点，8日开幕的齐鲁
车展上，旅游房车概念随处可见，汽车从单
纯的出行代步工具俨然成了生活的一部
分。

国货在本届车展上也大放异彩。在5号
展馆，国产造车新势力小鹏汽车带来了旗
下新款车型P7鹏翼版。据了解，该车型最
大的亮点是在P7的基础上采用了剪刀门
设计，加上扁平的车头、溜背的造型，让该
车动感十足。

车展开幕刚5分钟，一位“心急”的买家
就早早出手了。9点05分，市民黄先生就在
欧拉展台买下了欧拉黑猫。据了解，欧拉黑
猫的官方指导价是6 . 98万，车展有一万元
的现金优惠，也就是说，黄先生在车展上只
花5 . 98万就买下了这辆车。

黄先生介绍，他是一名铁路职工，家里
还有一辆开了三四年的燃油车，想再买一
辆新能源车。半个月之前他就相中了欧拉
黑猫，等车展开幕就第一时间买下。

齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 朱洪蕾 马辉

4月8日，齐鲁国际车展“年代秀”大型
直播同时开启。现场28位美女主播分别穿
着汉服、唐装、旗袍和晚礼服四种特色服
装，“穿越古今”在各个品牌展台进行讲解
直播，带你玩转车展！

“我去年第一次在车展直播，当时真的
很吃惊，没想到会有这么多人观展，没想到
咱们齐鲁国际车展办得这么大。”美女主播
大豆介绍，“今年也是关注到咱们车展的各
种预热活动，包括小区附近的便利店里都
会有齐鲁国际车展的字样。”

“在车展直播最大的感受就是现场的
氛围太棒了！”美女主播芊文表示，这里可
以看到最新发布的车型、漂亮的车模，而且
活动类型非常丰富，感觉特别过瘾。

“能感受到美女主播带来的客流量。”
广汽传祺一位工作人员由衷地感叹道，有
不少客户是冲着美女主播来的。

“这是第三次参加车展直播了。”美女
主播丽丽表示，感觉车型一年比一年多，价
格也越来越便宜了，而且送的东西很多。

“因为长时间站在展台上，更能感受到
参展商别出心裁的布局和用心。”穿着旗袍
进行直播的大麦表示，“也能感受到参展商
对咱们车展的重视，以及消费者对齐鲁国
际车展的信赖。”

“感觉咱们的国产汽车做得越来越好
了，客户的认可程度也越来越高。”大麦说，
看到国产汽车畅销，她的感触挺深。

开展5分钟 首辆车成交
展台炫酷优惠劲爆，齐鲁国际车展吸引众多市民选购

28位美女主播“穿越古今”
带你玩转车展

车展开幕首日人气爆棚，各个展位前都吸引了众多市民选购。

变形金刚也现身车展。

进入展厅最大的感受就是炫。

美女主播是车展上一道亮丽的风景。 
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记者 马辉 朱洪蕾

家有俩娃
想换大七座车型

在3号展厅，济南市民孙先生
正和妻子在一些“大块头”车型前
驻足了解，并不时拍着照片。

“老大上初中了，老二上幼儿
园，原来家里是一辆合资品牌的两
厢车，买了五六年，假期外出时，确
实有点不够用了，所以考虑换一辆
车。”孙先生说，考虑再添置一辆大
点的车，小车留给妻子开。

“希望能省点油，空间大点，偏
SUV最好，这样一家人能坐得开，自
己平时开也很拉风。”孙先生说。

为了迎合像孙先生这样的客户
群，品牌方近两年也推出了不少新
品。

高端大七座全景SUV、全场
合四驱大七座纯正SUV……走进
各个展区，迎合家庭换车需求的
大七座车型不在少数，齐鲁晚报·
齐鲁壹点记者走访发现，奔驰、宝
马、沃尔沃、Jeep、广汽传祺、别克、
雪佛兰、长城等前来参展的诸多
品牌，均有此类主打车型。

“我们带来了一款GS8的豪华
SUV，大七座，可以满足家庭成员较
多的客户。”广汽传祺一位销售人员
告诉记者，“一上午来问这款车的用
户里面，八成左右都是家庭需求。”

在新能源车方面，也推出了
不少大尺寸车型，未来随着电动
汽车技术的愈加成熟，这种大空
间的车型需求会更加旺盛。

条件好了
换辆豪车带老婆出游

十年前左右，是中国私家车
集中增长期，如今，换车潮陆续到
来。齐鲁晚报·齐鲁壹点记者在车
展上注意到，在奔驰、宝马、路虎、
沃尔沃等豪华车展区里，前来了
解新车型的用户热情极高。

“我原来开的是一辆合资三
厢车，当时30多万元入手的，开了
有六七年，孩子上大学了，想换辆
自己喜欢的车了。”张先生笑着
说，孩子大了条件也好了，想换辆
好一些的车带着老婆到处转转。
他的预算在百万元以内。

“百万元以内的选择还是很
多的，奔驰的SUV车型就有好几
款。”奔驰展区相关工作人员告诉
记者，除了商务人士青睐豪华车，
现在越来越多的家庭用户也会把

升级目标盯向豪华车品牌。
“哇，阿斯顿·马丁也来啦！”5

号豪华车及电动汽车展馆引来众
多人围观。一台车动辄二三百万
元，咱济南都有啥人会关注这些
车呢？“一般都是成功人士，肯定
不是家里的第一辆车，对这个品
牌认同，愿意彰显个性的。”该展
厅工作人员告诉记者，在济南不
少用户选择这个品牌，色彩一般
都比较炫酷。

代步所需
第二辆车买给女主人

在车展现场，王先生夫妇告
诉记者，他们这次前来，是想给儿
媳妇买辆10万元以内的家轿。

“儿子参加工作后先给他买了
一辆东风日产的SUV，现在结婚
了，想给儿媳妇也买辆车。”王先生
说，正好借着车展给她选选，外形
可爱一点，安全性有保障。“家里的
第二部车，不用考虑载人，主要是
给儿媳妇上下班代步用。”

在车展现场，很多袖珍车型
也引来不少关注，例如宝马的
mini。济南市民赵先生就打算送给
老婆一辆宝马mini，“油耗低，品牌
好，主要供老婆代步用。”

记者走访了解到，无论是合资
品牌还是国产品牌，经济实用型的
代步车型都很畅销。“这类车特点
就是车型比较紧凑，适合女性开，
而且油耗比较低。”上海大众展厅
工作人员告诉记者，家庭的第二部
车，多数是买给女主人的，要方便
停靠，更要考虑安全和性能。

此外，新能源汽车也备受青
睐。市民张女士和闺蜜就看了一
些新能源小车，很可爱，价格也很
亲民。“长远看，新能源汽车还是
比较省钱的。”她们说。

8日，车展开幕的首日就迎来
了第一波小高峰，各个展区都是
人头攒动。齐鲁晚报·齐鲁壹点记
者在现场走访时注意到，家庭用
车的消费升级尤为明显，需求也
呈现出多元化：有的家庭是因为
喜迎二宝需要更换大尺寸车型；
一些家庭的首部用车已经走过了

“最好的年华”，渴望将自己的座
驾进行升级；有的家庭则是为孩
子购买人生的第一部车，还有的
是给女儿陪送的嫁妆……

不少市民拖家带口逛车展。
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