
比翼齐双飞，两情恩爱浓；送
君临喜门，领取红福本。

昨天(5月20日)是情侣们的专
属幸福日，更是结婚的好日子。虽
然正值上班日星期四，但全国各地
民政局排队领证的新人很多，成了
情侣们秀恩爱的现场，新人于昨天
喜结连理。在这个特别的日子里，
我们一起见证美好，感受幸福，拾
得最珍贵的记忆。

我们结婚啦

惊喜收到最有仪式感祝福

520当天，在临沂市民政局门
口，一辆贴有“我们结婚啦！“醉”爱

护驾”的婚车驶来，只见新人手捧
着鲜花，甜蜜的奔向婚姻登记处。
随后领到结婚证的新人们收到了
来自泸州老窖头曲的喜酒礼包祝
福，新郎官王先生兴奋地讲道：“领
证前我一直在想怎样最有仪式感，
非常惊喜收到了来自泸州老窖头
曲给我们这样充满仪式感的新婚
第一份大礼！”王先生的妻子也幸
福地说道：“今天很开心，终于和心
爱的人在一起了！这是人生里值得
纪念的时刻，这样的仪式感让我终
生难忘，感谢泸州老窖头曲的活
动。”在民政局婚姻登记处现场派
送礼品、促销产品的商家并不少

见，而婚车护驾，礼包相迎，却是难
得一见。我们随即询问了现场的泸
州老窖工作人员刘先生，他说：“民
政局送祝福是我们推出的创新公
益活动之一，已经坚持做了8年，每
一年我们都会在全国上百家民政
局举办这个活动，而此次更是全新
升级，用专属婚车为新人们护驾，
并且为参加本次护驾公益活动新
人新婚宴席免费送酒，希望在这个
特殊的日子里，能为新人带来最美
好的记忆。”

“我们结婚啦”是泸州老窖头
曲坚持了8年的大型品牌公益IP。
在活动最初的那两年，形式还比较

单一，仅仅是为新人回馈喜酒。后
来泸州老窖头曲逐步将形式越玩
越丰富，加入了各种线上线下的互
动形式，微信、抖音等也融入其中，
在年轻结婚群体中圈了一大波粉，
范围也越来越广，逐渐成了全国性
公益活动，让数以万计的新婚群体
感受到了来自泸州老窖头曲献上
独特的美好与幸福。

创新走心

泸州老窖头曲一直在践行

当今市场竞争激烈，各种创新
营销整合手段层出不穷，各路商家
都想分得一杯羹。而事实上，创新

的活动方式和走心的活动过程，才
能得到市场的认同。就拿泸州老窖
头曲来说：持之以恒的以我们结婚
吧为主题开展系列公益活动，通过
走心的活动内容得到大家的一致
认同，其次精准服务消费群体———
结婚新人，流量源头正是来自民政
局婚姻登记处；而后用创新、公益
的形式，让泸州老窖头曲成为连接
品牌与消费者的纽带。

“醉”爱护驾，结婚领证日最特别的记忆
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来参观的外地人明显多了
淘宝街一早十几场直播

“外地人明显多了，光我就拉了好几拨
了。”5月20日上午，行驶在前往曹县大集镇
的路上，网约车司机王师傅不禁感慨，这几
天来曹县的外地人明显多了，订单接个不
停，他每天都要往返大集镇好几趟。

曹县火了，不仅是在线上霸屏，在线
下，这里也变得越来越热闹。

大集镇是山东省唯一一个淘宝村全覆
盖的乡镇，也是全国最大的表演服饰生产、
加工、销售基地，占据全国70%的市场，其
中光汉服就占到全国市场的1/3。临近六一
儿童节，这里每天有30多万单的表演服发
向全国各地。大集镇淘宝街，一早上迎来了
十几拨直播。卖衣服的网店随处可见，街上
行人并不多，眼下正是销售高峰，都忙着在
店里打包货品。

车辆到达大集镇政府门口，刚分配完
任务的镇党委副书记、镇长侯正亮连忙迎
了上来，“实在不好意思，这两天来的人太
多了，昨天招待了21批次。”

从2011年前后网店逐渐在当地布局，
经过十年的发展，这里的互联网氛围越来
越浓。这种环境也深深影响了侯正亮等政
府官员。“你去跟他们交流，他们就会说今
天淘宝卖得咋样，流量有多大，百姓日常拉
呱也都是这些东西，他们没有精力去说家
长里短，都在开店挣钱。”

据侯正亮介绍，在当地婚嫁，彩礼不是
钱，而是网店。从新人的角度来讲，他们刚
结婚，下一步要解决生计问题，有了这个网
店，就等于有了创收的工具，“这在我们这
里是普遍现象。包括结婚更多的是中式婚
礼，他们用快递车当婚车，觉得很拉风。”

扎根这里的土壤，和网店老板天天接
触，侯正亮感慨，“你的思维不可能不转
变。”他认为，这次曹县火了，和电商密不可
分，和当地人的互联网思维也有着必然的
联系。

面对很多调侃的留言，曹县人和当地
政府给出的回应是欢迎实地看看。最近几
天，的确有越来越多的人涌向了这里。20日
下午，位于e裳小镇的“博士工作站”又迎来
了一批前来参观洽谈的客商。这里是返乡
创业博士胡春青的办公场所，展示着各类
汉服。一位负责销售的工作人员称，这几
天，来参观、洽谈和直播的人一下子多了起
来。“头一天我从早上8点一直忙到第二天
凌晨2点多。”

忙着应对六一订单
无暇顾及网友的热议

大集镇有1 . 8万家淘宝店，是全国最
大的演出服生产销售基地，全镇80%的村
民从事演出服饰加工及上下游行业。年轻
人成为电商产业的主力军。

六一前夕，张洪征家的演出服订单爆
了，为了不耽误出货，他和家人每天忙到凌
晨两三点，似乎根本无暇顾及外人对曹县
的热议。当地像张洪征这样的家庭还有很
多，他们都奋力备战着这个节日。

张洪征是大集镇张庄村人，今年33岁，
在家排行老二，还有一个哥哥和弟弟，三人
都是学医的，加上妻子弟媳嫂子，家里有六
个大学生。如今他们全部转行做起了电商。
对外人的惊叹声，张洪征不以为然。在他印

象中，村里外出打工的年轻人基本都回村
创业了。

2008年，大学毕业的张洪征和弟弟放
弃体面稳定的医院工作同时回村创业。那
几年，是大集镇电商起步的初期，张洪征的
父母也经营着两家网店，生意很一般，所以
这一决定遭到了家人的强烈反对。

刚入行的几个月，张洪征他们并没有
赚到什么钱，甚至还赔钱。那时店铺卖的衣
服都是从外面进货，质量根本没法保证。质
量一差，退货的多，还要搭上邮费。赔钱不
说，还影响店铺信誉。张洪征一家也经历了
颇为煎熬的一段日子。

怎么才能保证演出服的质量呢？张洪
征和家人商量后决定自己找厂家生产。一
年以后，他们的营业额就达到了200多万
元。这一年，他的哥哥看到电商的巨大潜力
后，从医院辞掉工作加入其中。

2013年12月，在首届淘宝村高峰论坛
上，曹县的丁楼和张庄就被认定为中国首
批淘宝村。也是从这一年开始，当地政府加
大了对电商产业的扶持。众多的个体户在
当地政府的帮助下注册公司，开始标准化
和规模化运营，张洪征家的公司也是在那
时注册成立的。

“2013年之前，我们镇的商户都是散养

式的，没有规划也没有扶持。2013年之后，政
府重视起来，提供了很多政策资金方面的扶
持。”他说，除了帮助免费注册公司，政府还从
流程、税务、培训等方面进行了帮助。

原来服装一年也就3款
现在一季度能开发10款

曹县火了，知名度大了的同时也夹杂
着不少质疑和批评的声音，其中关于演出
服同质化、低端和山寨等问题饱受诟病。为
了适应市场，商户们需要不断创新，张洪征
就是其中之一。

他主攻的方向是服装的款式，“现在一
个款式，市场持续度很短。原来衣服的款式
一年也就开发3款，但是现在，一个季度就
需要开发10款。”凭着不断创新以及政策的
支持，2019年，他们的营业额达到了700万
元。2020年因为疫情遇到了不少困难，不过
凭着这么多年积累的底气和信誉，张洪征
还是撑了下来。不过，还是有一部分电商没
有经得住考验，在疫情中倒下。张洪征认
为，这就是个大浪淘沙的过程，电商门槛虽
低，但想真正做好却不简单。

侯正亮在大集镇当了近6年的镇长，他
是当地电商产业的亲历者，也是引导过程

的一个参与者。对于低端和山寨的问题，他
坦言，在当地表演服加工销售过程中的确
存在过。在2013年前，当地做电商的都是些
小的个体户。当时市场对演出服的需求越
来越多，但对质量的要求相对不高。2013年
之后，大集镇网店就呈现出了星火燎原之
势，铺天盖地都在做。特别是在2015年左
右，出现了同质化竞争，问题也就越来越多
地暴露出来。

针对这些问题，政府部门和商家也都
在思考，并开始着手引导解决问题。“引导
大家注册商标，不再去山寨别人的，注重原
创，我们也出台了一些政策，对这些原创企
业进行鼓励，到了2017年以后，每家做的服
饰都有自己的商标，不再山寨别人了。”侯
正亮说，当地还成立了协会，出台了标准和
规范，避免同质化竞争。

在侯正亮看来，随着我们文化自信的提
升，汉服和表演服的市场将越来越大，“我们
也只是一个起步，还远远没有达到饱和。”如
何对产业进行转型升级，让当地电商产业长
火下去，侯正亮也在思考，他们目前更希望
在质量上下功夫。“这个不仅仅是视觉上，穿
上体验也要好。”借着这次曹县出圈，侯正
亮表示要修好内功。“我们希望把提档升级
做上去，质量做上去，信誉做上去。”
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■还原曹县

“火出圈”的曹县
迎来一个更开放的舞台
如何利用流量红利进行产业升级，成当地热门话题

曹县火了，四面八方的人涌向这里实地参观、考察。对于这个电商产业发达，烙有深深的互联网
印记的小城来说，走红为这里的人和企业提供了一个更大更年轻更开放的舞台，如何利用好流量红
利，给曹县带来经济效益，如何进行产业转型升级，持续火下去，成为当地人讨论最多的话题。







大集镇返乡青年张洪征和妻子袁宏经营的表演服公司生意很红火。
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