
济南新能源汽车市场日渐火爆，五六万元的车型最畅销

以前发愁没客户，现在提车要等仨月

齐鲁晚报·齐鲁壹点
记者 王杰

手上有130多个订单
提车需等3个月

经十西路的济西新能源汽
车市场，目前是济南最大的新能
源汽车售卖市场，聚集了十余家
新能源汽车品牌，并配有新能源
机动车登记服务站，能为车主提
供一站式服务。

长安新能源汽车4S店位于
该市场的西南角。走进店内，映
入 眼 帘 的 是 一 片 空 荡 与 冷
清——— 三四百平米的展厅内仅
有一辆展车，除了几名销售人
员，店内无一顾客。

“客户一听要等三个月，直接
就走了。”提及店里的“空荡与冷
清”，销售人员吴星解释说，没顾客
并非新能源汽车没人买，恰恰相
反，是因为市场太火爆、供不应求，

“从看车到提车需要等三个月，即
便是用现钱买车也是如此”。

“太抢手，没有富余的车进展
厅，车一来就被客户提走。”指着4S
店门口停放着的3辆新车，吴星说，

“昨天刚到的，一会儿就要交付。”
“以前是销售人员愁着没客

户，现在是愁着如何推掉订单。”
吴星介绍，目前4S店里压着130
多个订单，按照不接新订单、厂
家每月发50台车计算，单是现有
订单就需要三个月才能消化完。

如今，4S店已给吴星等销售
人员设置了每月订单量上限，即
每月不超过50台，以确保客户三
个月内能提到车，“现在就盼着
厂家尽快增加产量”。

吴星说，根据年初计划，4S
店的销售任务是全年890台。尽
管该计划因厂家无法及时供货
而搁浅，吴星却很自信，“关键是
没货，要是厂家供应充足的话，
保底每月销量100台，轻而易举
就能完成任务。”

如此火爆的情况，并非个
例。“月销售量有四五十台。”奇
瑞新能源汽车4S店经理介绍，该
店目前是全国销量第三的门店。

“一个月卖二三十辆车，还算可
以。”北汽新能源4S店工作人员

表示，该店月销量虽不太高，但
也算中等水平。

新能源电动车畅销款
价位集中在10万以内

“厂家直降2万元，基本款现
在售价49800元。”吴星说，该店
的热卖车型为“奔奔—Estar”，价
格因配置高低而有所差别。之所
以热卖，在吴星看来，价格优势
是该款车火爆的最直接原因。

“去年9月降价后，月销量一下
从三四十台涨到了五六十台。春季
车展时，7天就订出103台。”吴星介
绍，去年该款新能源汽车售价6万
多元时，同级别燃油车售价4万元
左右，市民大都选择燃油车，“新能
源汽车降价后，市民感觉性价比挺
高，销量也跟着水涨船高。”

“进店的客户，十有八九是冲
着这款车。”在吴星看来，眼下市民
买车的目的性十分明确，而且大都
提前做足功课，“昨天来了三拨客
户，拿着现钱来买这款车。”

吴星还算了一笔经济账。根
据车辆的性能参数，该款新能源
电动车电池充满需32度电，可续
航300公里，“按民用电价0 . 55元
/度计算，32度电不到20元，远比
烧汽油要经济划算”。

“贵的还是难卖，市民一般青
睐五六万元价位的。”卖新能源车
五年，吴星发现，除了理想、蔚来等
主打高端消费群体的新能源汽车，
其他4S店的新能源电动车畅销款
价位大都集中在10万元以内。

吴星介绍，自家展厅内唯一一
辆新能源电动车便是如此。该车售
价13万元，相比长安奔奔E-star销
量，该款车基本上无人问津。

对此，北汽新能源汽车4S店
销售顾问也表示认同。据其介
绍：价位在5万—8万元区间的北

汽新能源汽车很受消费者青睐，
而10万元以上的车，销量并不是
特别理想。

“车主买这类车大都是家用
的第二辆车，上班或接孩子代步
用，经济实惠。”吴星分析，该价
位区间的新能源汽车畅销，与市
民的购买用途密切相关。

市场提供一站式服务
日挂牌量超50辆

“刚转来时，真没想到会卖
得这么火爆。”吴星从事汽车销
售已20多年，前15年他主攻长安
汽车燃油车，五年前转入长安新
能源汽车销售。

“当时转入新能源汽车领
域，是因为年纪大了，想轻松一
点。”吴星说，五年前，在整个济
南市场，长安新能源汽车全年的
销量也就十多辆，正是因为比较
轻松，吴星才选择转当新能源汽
车销售顾问。但意外的是，轻松
了没多久，吴星便又像以往卖燃
油车那般忙碌了。

“新能源汽车销量一年比一
年上涨，最高时一个月卖了六七
十辆，如今厂家供不上货了，不
然销量还得涨。”吴星说，随着政
策支持、市民观念转变以及充电
桩等设备普及，新能源汽车市场
较之以前明显火爆。

买新能源汽车的济南市民
越来越多，从新能源汽车挂牌量
也能反映出来。

在6月18日举行的济南市委
市政府新闻发布会上，济南市车
辆管理所所长韩军庆介绍，截至
当日，济南市2021年已办理新能
源汽车注册登记6373辆，其中机
动车登记服务站办理4300辆，占
到总量的67 . 47%。

为给车主提供一站式服务，

济西新能源机动车登记服务站
还入驻了该新能源汽车市场。7月
2日上午10点，该服务站机动车
查验区一片忙碌，查验完毕的新
车刚驶出，待查验车辆便接着驶
入，一度有五辆车排队等候。

“整个流程还是很快的。”买完
车的第二天，市民张先生便来服务
站办理挂牌手续。从审车到登记、
选号，张先生仅用了半个小时，“比
燃油车审车时，轻松多了”。

“上午办理了20多单。”该服务
站工作人员介绍，从去年以来，每
日来此审车挂牌的新能源汽车能
达到50余辆，较之前明显增多，“之
前一天最多20来辆车”。

3000元的充电补贴
或进一步刺激市场

“车主的认可度越来越高，
销量也越来越好。”奇瑞新能源
车4S店工作人员王女士介绍，店
内的奇瑞小蚂蚁系列车型虽未
进行较大的降价促销，但其在济
南市场的表现颇为亮眼，月订单
量保持在四五十台。

除了产品质量、口碑之外，
王女士表示，济南对购买新能源
电动车的车主发放3000元的充
电补贴，无疑从政策层面进一步
刺激了济南新能源汽车市场。

“有的客户买车前还有犹豫，知
道这则消息，立马就订车了。”王
女士说。

济南市《关于加快新能源汽
车推广应用的若干政策》规定，
2020年7月1日至2022年6月30
日期间，本市个人消费者购买纯
电动乘用车，并在济南市辖区内
办理车辆牌照登记手续的，给予
3000元/车充电费用补贴。

值得注意的是，3000元的充电
补贴，车主只能在充电站充电时才
可使用，在家充电时无法使用。

《政策》规定，个人消费者通
过济南静态交通官网或“静态交
通集团”小程序申请成功后，补
贴资金将以虚拟货币的形式发
放至消费者账户，充电费用补贴
不可转账提现，只能用于在本市
公共或专用充电场站充电结算。

“3000元的充电补贴，就新
能源汽车的充电费用而言，是一
笔不小的优惠。”王女士以4S店
内的畅销车款“小蚂蚁”为例，
该车电池充满需 32度电，可续
航里程为 300多公里，“以充电
站1元/度的平价计算，充满一
次电需3 0元，3 0 0 0元可充1 0 0
次。如果是纯家用，即便按一周
充一次电的频率计算，这笔补贴
也可使用2年”。

吴星(化名)是济南长安新能
源汽车4S店的一名销售顾问。在
他印象里，五年前，4S店一年卖
不出几辆新能源车，而今年，4S
店却卖到断货。一年比一年更火
爆的销量，让吴星对济南新能源
汽车市场更加期待。

7月2日上午，济西新能源机动车登记服务站查验区一片忙碌。

新能源车
销售火爆

价位

价格在5万—8万区
间的新能源车最受青睐

政策

6月18日，济南市出
台《关于加快新能源汽车
推广应用的若干政策》

①2020年7月1日至
2022年6月30日期间，个
人消费者购买纯电动乘
用车，并在济南市辖区内
办理牌照登记的，每车补
贴3000元充电费用。

②高层次人才购买纯
电动乘用车，并在济南市
辖区内办理车辆牌照登记
的，给予2万元的人才综合
奖励。

③新能源汽车不受有
关机动车分时段、分车型
禁行限制，不受尾号限行
限制。

④在各类停车场停车
时，纯电动汽车享受5折优
惠，插电式混合动力汽车
(含增程式)享8折优惠。

截至6月18日，济南
市2021年已办理新能源

汽车注册登记6373辆

其中机动车登记服

务站办理4 3 0 0 辆，占

67 . 47%。
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