
网点名称 网点详细地址 电话

分行营业部 汉峪金谷兴业银行大厦 81755577

市中支行 经七路86号 86051080

历城支行 七里河路2号 88585907

泉城支行 八里洼路22号 86197287

自贸区支行 唐冶西路868号7号楼2-103号 86569820

燕山支行 窑头路1号 88153912

天桥支行 无影山东路31号 86909827

建设路支行 建设路84号 82986006

龙奥支行 解放路22号 88686015

槐荫支行 经四路490号 86051856

历下支行 经十路17703号 82619629

高新支行 高新区山钢新天地7号楼 88166755

泺口支行 标山路14-16号 82097087

章丘支行 汇泉路南唐人中心A区 83362561

中欧基金权益投决会主席周蔚文
拥有21年投研经验，管理基金超14年，
是公募基金业内不可多得的“常青树”。

2011年初，周蔚文加盟中欧基金，
出任中欧基金投资总监，负责组建投研
团队，同时管理中欧新蓝筹、中欧新趋
势基金。在他的带领下，中欧基金权益
投资管理能力持续提升，2012年，公司
旗下股票基金主动投资管理能力在全
行业64家公司中排名第二(银河证券数
据)。据Wind数据显示，在中欧基金，周
蔚文在管的有5只基金，截至2021年3月
31日，管理规模达477 . 28亿。周蔚文获
得了优秀的长期业绩，中欧新蓝筹和中
欧新趋势为他管理时间最长的两只基
金，根据产品一季报，中欧新蓝筹A近3
年回报90 . 32%，同期业绩比较基准
24 . 50%；中欧新趋势A近3年的回报

9 4 . 1 % ，同 期 业 绩 比 较 基 准
23 . 73%。

从公司研究到行业分析以及
宏观政策，这位长期绩优的公募
基金老将有很多独到的见解与宝

贵经验，这些对投资者来说都颇具参考
意义。以下为部分访谈实录：

记者：可以简单概括一下你的研究
风格吗？为什么会形成这种研究风格？

周蔚文：研究风格跟我个人的性格
有关，我天性比较本分，做研究也比较
老实，虽然没有专业学过会计，却喜欢
细抠每一个科目，会无一遗漏地研究公
司的产品、动态、历史上的公开信息。

对一些利润率很高的公司，我通常
会持怀疑态度，要花很多时间一项一项
仔细研究。必须搞清楚高利润的真实来
源，我才会相信。

就像步步高集团董事长段永平说
的：我会坚持投资的本分，看不懂的股
票，即使涨了很多，我不怎么买，也不会
很难受。在我的观念中，如果自己搞不
懂，就不应该赚到那个钱。

记者：如果定义一个风格的话，你
是什么风格？

周蔚文：我是以看长期价值为基
础，再结合行业趋势，希望领先大家找
到行业或公司增长的拐点。

我买的一些行业，可能没有那么
炫，比如白酒就非常传统，行业增长也
比较慢，但其中有些公司的品牌力很
强，可以持续经营很长时间。

记者：做投资，什么最重要？
周蔚文：我觉得对长期价值的信仰

很重要，要研究清楚行业的景气变化，
以及公司的长期价值，而不是只看短
期。

记者：你目前管理五只基金，规模
470多亿，会不会有压力？

周蔚文：管理规模大了，要考虑
流动性问题，相对来讲肯定会有点不
利。发现一个好公司，可能买不进去，即
使买进了，也可能不好出来，而且买太
少，占比很低，对基金贡献也比较小。所
以，管理规模越大，做投资就要越简单、
越纯粹，只要看企业的长期价值。

超20年投研经验的“常青树”
中欧基金周蔚文：坚守投资本分 信仰长期价值

以长期价值为基础，结合行业趋势，希望帮助大家找到行业或公司增长拐点

齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 赵婉莹

“现在银行开户真方便！我的茶
行虽然还没营业，但按照银行公示的
开户资料清单准备了资料，只跑了一
趟银行就办完了开户手续，太方便
了。”济南高新开发区舜华地君茶行
法定代表人朗先生高兴地说。日前在
济南某银行网点，朗先生在工作人员
的引导下，提供了营业执照、法人身
份证件等资料，并配合银行完成开户
意愿等情况核实后，银行即为其开立
了单位银行账户。

小微企业是吸纳就业的“主力
军”，也是激励创新、带动投资、促
进消费的重要“生力军”。银行账户
是小微企业结算经营资金、获取信贷
等金融服务的重要载体和基础，开立
账户对助力小微企业投产运营、经营
发展具有重要意义。

2021年4月底，人民银行济南分行
推出了小微企业简易开户服务。“小
微企业简易开户服务，是我们为小微
企业、特别是初创小微企业量身定制
的开户服务，将助力小微企业快速投

产运营。”人民银行济南分行相关工
作人员表示。该服务支持小微企业经
精简的客户身份核实程序、开立功能
与其经营需要相匹配的银行账户，从
根本上解决了以往初创小微企业因未
实质开展生产经营、无固定经营场所
等难以提供相关证明材料导致的开户
难的问题。据统计，目前，山东省已
有5400多家小微企业通过简易开户服
务及时开立账户投产运营，简易账户
开户成功率为100%。

为深入贯彻落实有关优化营商环
境的决策部署，人民银行济南分行推
动出台《山东省小微企业简易开户服
务指引(试行)》，指导银行坚持“风
险为本、银行自主、企业自愿”的原
则，多渠道核实客户开户真实性、企
业开户意愿，在有效防范账户风险、
实施全生命周期风险识别的基础上，
为小微企业开立功能相对简单的银行
账户，满足小微企业生产经营需要。

小微企业简易开户服务是当前电
信网络诈骗案件高发多发形势下，实现

“优化账户服务”“防范账户风险”的有
效解决方案。银行根据收集的小微企业
资料信息和客户身份核实程度，和客户

合理约定账户功能并进行动态调整，而
不是“一刀切”设置统一的账户功能，能
够有效防止账户功能过大、过小导致账
户风险或影响客户正常使用。银行在为
小微企业开立简易账户时，明确告知开
户企业出租、出借、出售、购买账户
将面临的法律责任和惩戒措施，开户
企业需做出依法依规开立和使用账户
的书面承诺。

为确保简易开户政策有效落地实
施，人民银行济南分行建立了三项工
作机制。一是跟踪服务机制。指导银
行对小微企业开立的简易账户进行单
独标识与管理，根据小微企业要求，
在进一步做好尽职调查的基础上，调
整简易账户的功能和资金额度，及时
满足小微企业正常生产经营需要。二
是公示咨询监督机制。指导银行公示
开户资料清单、开户负面清单、监督
咨询电话，确保开户资料“一次告
知”、银行开户“一次办好”，广泛
接受社会各界监督。三是长效督导机
制。组织全省人民银行灵活采取多种
方式，持续对小微企业账户服务情况
进行督导，发现问题督促整改到位，
不断提升小微企业开户满意度。

随着经济不断发展、国民财富日益累积，家庭
财富管理越来越重要。鉴于每个家庭的资产状况、
理财预期皆不同，且理财投资的渠道和方式又多
种多样。如何理财，已经成了家庭必修课。齐鲁晚
报·齐鲁壹点创建的理财社群应运而生，免费为读
者用户提供系统专业的理财服务，树立正确的理
财观念。通过系统学习理财知识，让每个家庭的资
产得到合理优化配置，进而创造更加和谐美好的
生活。添加客服微信号licai1588或扫码即可报名。

部分课程目录：
◆不会理财，吃了多少亏？
◆如何辨别投资陷阱。
◆定投=轻松加薪，你要不要？
◆保险别乱买，不花冤枉钱。
◆手把手教你查看理财工具。
……
更多精彩课程，报名即可学习

适合人群：
①理财小白：想理财，却不知道从何下手
②投资达人：做了很多投资项目，不赚钱反而还亏
钱
③白领一族：每月辛辛苦苦打
工赚来的钱，却熬不到下个月
发工资
④宝妈、“工作狂”，无暇理财
的人群
报名时间：7月8日-7月14日
扫描二维码即可报名

齐鲁晚报·齐鲁壹点

理财社群开课啦
人民银行济南分行

简易开户助力小微企业发展

7月12日，中欧基金周蔚文在管基金——— 中欧新趋势
新增X类份额在兴业银行独家代销。欢迎广大投资者关注！

数据来源：银河证券基金研究中心，基金管理人股票
投资主动管理能力评价指数期间查询(指数法)2012年广义
评价基金管理人排名2/64；2011年广义评价基金管理人排
名32/60；2010年广义评价基金管理人排名57/60。

风险提示：基金有风险，投资需谨慎。以上内容仅供参
考，不预示未来表现，也不作为任何投资建议。其中的观点
和预测仅代表当时观点，今后可能发生改变。未经同意请
勿引用或转载。

大童保险服务：科技赋能 直击保险消费痛点
近年来，保险成为人们不可或

缺的保障。但怎么买、如何赔等一系
列问题，却成为保险消费中的痛点
困扰着大众。大童保险服务，以科技
赋能，依托保险销售、保险经纪、保
险公估、快保科技等强大的生态平
台，推出“童管家”保险服务产品，通
过风险咨询、方案解决、理赔协同
等，直击保险消费痛点，提供全生命
周期的财富风险管理管家式服务。

保险顾问：专业客观的保险咨询

针对多数消费者不懂保险的
痛点，大童推出了保险顾问服务，
以第三方客观中立的视角，为消
费者提供专业的咨询服务。大童
保险销售服务有限公司山东分公
司总经理田明泉介绍，遍及全国
主要城市的大童线下服务网点有
近200个。经过长期专业训练的4万
名保险服务顾问，全面掌握大童

的DOSM咨询服务技术，即熟悉风
险管理理念、保险法律法规、保险
险种分析、投保核保规则、保全理
赔办理等各环节，又对各类保险
商品有全面深入的了解。

方案定制：科学合理的保险配置

很多消费者投保后却发现并
不适合自己，有了大童方案定制，
不会买、怕买错的痛点便迎刃而
解。大童原创研发了DOSM需求导
向型解决方案式服务模式，是中国
首个获得国家版权局著作权认证
的保险咨询模式。DOSM以家庭为
单位、以顾客为中心、以需求为导
向，链接全国100余家保险公司上千
款保险商品，一对一与顾客量化风
险损失、搭建需求框架、定制解决
方案、精准选配商品、建立电子档
案等，并长期动态管理家庭风险
变化，终身帮顾客优化保障方案。

保单托管：智能全面的保单梳理

据了解，很多消费者在投保
后一段时间，往往不清楚自己都
买了哪些保险，甚至造成保单失
效。对此，大童推出了保单托管服
务，基于大数据和先进的条款拆
解技术、责任聚合技术，业内首创
数字化、智能化电子保单托管，打
破了单一保险公司的服务壁垒，
实现无边界的保单托管和责任分
析，从专业角度为顾客全面梳理
保单，提供保单数字查询、保障责
任精析、保单托管报告、保单年度
检视等功能服务。大童保单托管
服务自2018年上线以来，已为80多
万个家庭托管保单超400万份。

好赔代办：高效优质的理赔体验

理赔是保险消费者关心的头
等大事和一大痛点。大童好赔代

办，可提供“客户中心化、服务前
置化、流程电子化、过程透明化”
的优质理赔体验，一站式解决“理
赔难”的痛点。据悉，大童拥有200
余名经专业资质认证的好赔专员，
覆盖全国大部分省市，提供理赔咨
询、协助报案、资料收集和递送、进
度反馈、结案告知、到账核实等一
对一全流程代办服务。已代办理
赔案件近7万件，送达理赔款逾4亿
元，真正做到“赔对、赔准、赔快”。

健康服务：轻松温情的就医问诊

一号难求的专家号和繁琐的
就医流程是困扰人们的难题。为
此，大童保险服务搭建了健康服
务平台，甄选优质医疗资源，为客
户提供智能自诊、线上问诊、送药
到家、就医预约、就医协助、远程
医疗等全流程的优质医疗健康服
务，一站式解决客户问诊、购药、

就医等难题。大童健康医疗服务
自2019年12月上线以来，已为近4
万名客户提供了健康医疗服务。

依托科技赋能构建强大的生
态平台，通过专业服务解决保险
消费痛点，这让大童保险服务驶
入发展快车道。6月9日，保险业界
期刊Asia Insurance Review对全球
保险中介集团2020年发展情况进
行披露和排名，大童成功跻身2020
年世界保险中介前20名，成为亚洲
唯一入围该榜单的保险中介企
业。未来大童将继续秉承为顾客
创造价值的企业信仰，做中国保
险中介行业的建设者！

扫一扫，
关 注 大 童 保
险 服 务 山 东
分 公 司 公 众
号，领略更多
精彩内容。

财经
找 记 者 上 壹 点
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