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相亲未果，想退万余元会员费遭拒
济南一女士与婚介公司产生纠纷

A06 关注 2022年4月6日 星期三

齐鲁晚报记者 娄凯 于泊升

花万余元成了会员
中途退费遭拒

据刘女士介绍，2月23日，她
在某广场看到线下的相亲交友卡
片，发现有一位男士的学历、身
高、体重等都符合自己的相亲标
准，便抱着试试的态度拨打了卡
片上留的电话号码。

“接电话的是婚介公司的红
娘，她说如果想见这位男士，可以
去公司聊一聊。”第二天，刘女士
便来到婚介公司。“一位自称王老
师的红娘接待了我，她一直让我
花数万元购买其提供的相亲服
务，才能见到那个人。”刘女士说。

“过程中我一直问红娘，自己
的条件是否与那位男士匹配，如
果不符合，能否退费。”刘女士说，
经再三与红娘确认，在得到肯定
回答后，便交12980元办理了名为
8个月结婚版的套餐。“这个价格
红娘说是给我的优惠价。”

然而在与男士见面中，刘女
士却自我感觉被“套路”了。“付了
12980元办了会员，结果介绍的对
象相貌、身高、胖瘦和照片里都对
不上。他觉得跟我是老乡，跟我说
一分钱也没交，就是每个礼拜天
来这里见见女会员。”听到这，刘
女士很气愤，要求退费，但遭到婚
介公司的拒绝。

婚介公司不接受调解
相亲对象否认“婚托”

遭到拒绝后，刘女士找到济
南市市中区民政局，希望进行协
调。“我们已经联系市场监管局、
公安局、所在街道办事处一起协
调。”市中区民政局相关工作人员

称，本来已经与婚介公司相关负
责人约好时间见面，但对方后期
不同意协调。

3月28日，记者联系到该婚介
公司工作人员张女士。张女士解
释，刘女士是直奔着一位博士来
的。“我们根据情况，匹配了其他相
亲对象供她选择，但她不满意，坚
持与那位博士见面。”张女士称，博
士徐威（化名）先生也是公司的会
员，学历、履历、个人资料都有真实
备份，不是刘女士所说的“托”。

“按照刘女士的要求，我们安
排了徐威先生和她线下见面。”张
女士说，徐威在与刘女士见面之
后，因为一些原因，认为与刘女士
并不合适，便不打算继续往下发
展。后来，刘女士便要求公司退还
相关费用。

张女士强调，双方签了合同，
因此他们拒绝退款。“我们是婚姻
介绍，只能按照双方需求和意愿安
排见面，尽量撮合，合同白纸黑字，
我们不想接受协调。”张女士说。

3月28日下午，记者又联系到
与刘女士相亲见面的徐威先生。

“我是在一场相亲活动中认识的
婚介公司的红娘，他们觉得我个
人条件较好，便想让我成为会
员。”他告诉记者，自己的学历、工
作和个人情况都不存在造假情
况，更不是“婚托”。考虑自己到了
适婚年龄，便同意了红娘的邀请。

“我是真心实意去找对象，不是去
当‘托’，婚介公司觉得我条件比
较好，就没有收我会员费。”

“我那天本来见的是另一位
姑娘，见完面后，红娘临时安排我
再见一下刘女士。”徐威说，当时
本来不同意，后来听说刘女士是
自己同一个乡镇的老乡，便答应
了下来。见面之后，他认为二人不
是很合适，便没有继续发展的打
算。

一首歌曲的制作流程
每一项都被明码标价

闲鱼音乐人“今天还要写歌”是
四川某高校的学生，从去年9月正式
进入，已经在闲鱼“卖歌”超过半年。

“我觉得利用自己的特长，然后可以
赚一些零花钱。”虽然“卖歌”时间不
长，但是“今天还要写歌”关注这个
行业有一段时间。“起初不知道怎么
去跟卖家沟通音乐怎么做，后来随
着自己在这方面的技能越来越熟
练，就慢慢开始做自己的音乐。”据他
介绍，自己是玩说唱的，第一单自己赚
了80元。“涉及一首歌的话，无非就是
作词、作曲、编曲这三个服务。作词这
一块，个人就两三百元，公司就五六百
元；作曲的话也差不多，基本上不超
500元；编曲要高一些，500元起步，
1000元、1500元都有。”

在闲鱼这个平台上，一首歌曲的
制作流程被清晰地拆分开来，每一项
流程也被明码标价。填词、写词的价格
在50元到100元之间，作曲的价格在
200元到300元，编曲因为会应用到各
种设备，入门也有一定的门槛，所以价
格相对更贵，在500元到1500元之间，
包括后期的录音、混音、母带处理等，
整体算下来，一首歌的价格在几百元
到上千元。

记者了解到，在闲鱼上“买歌”的
人身份多种多样：有为了完成期末作
业的学生；有谈恋爱或者分手要写给
对方的年轻人；有艺人经纪公司或者
MCN机构；也有专门收歌按照比例抽
成的中介机构。“闲鱼上大多数买家用
途是自娱自乐，完成梦想。我记得接过
一单是一名年轻的癌症患者制作一首
歌曲鼓励病友，非常励志。”闲鱼音乐
人“一往琴深”告诉记者。而闲鱼音乐
人“等待歌多”也表示，“前几天有个女
生要求做一首有关疫情的歌曲，我二
话没说，不仅以最快的速度把歌曲制
作出来，而且没收她一分钱。”

有的月入万元左右
大都不介意署名权

通过观察与采访，记者发现在二
手交易氛围更为浓厚的闲鱼，前来买
歌的买家更看重的是作品的价格。闲
鱼上的音乐人，为了更好的生意只能
拼低价。部分卖家为了将作品更快卖
出去，将价格越压越低，但是并不会保
证质量，追求质量的音乐人被迫卷入
这场价格战中，也只能无奈压低价格。

那音乐人能够依靠闲鱼的收入来
养活自己吗？闲鱼音乐人“一往琴深”
称自己毕业于星海音乐学院，在闲鱼
之外，他制作电影配乐，最高的一次收
入是40000元，但他依旧在闲鱼上卖
歌。“一个月大概30单，入门价格每单
360元，价格最高的一首歌收费900
元。”在他看来，闲鱼价格普遍偏低。

“作为客户拓展，发展低端客户成为高
端客户是不错的选择。闲鱼价格让音

乐人的付出与收获无法形成正比，虽
无法养活自己，但因为渠道的拓展需
要会坚持下去。”

还是大学生的闲鱼音乐人“今
天还要写歌”直言这虽是副业，但他
坚信靠“闲鱼卖歌”养活自己很轻
松。“我有时候一天就可以接6000元
的单子，而且我本身也喜欢自由轻
松，所以只要你愿意去做，钱是能赚
到的。”记者了解到另一名音乐人有
自己的工作室，相对更专业，除了填
词之外，他可以提供作曲、编曲及后
期录音混音的服务。平均算下来，他
每个月为闲鱼的买家做10首到15首
歌曲，收入万元左右。

对于填词人火山而言，入驻到
闲鱼有近两年的时间，写了上百首
歌词，“一年半的收入在五位数左
右，很难养活自己。”记者还了解到，
除了制作歌曲之外，有一些音乐院
校的毕业生或在读生，会售卖讲述
乐理知识的网课，为一些初学者提
供购买教材的建议。

值得一提的是，记者接触到的绝
大多数闲鱼音乐人，都对署名权持无
所谓的态度。“我12年来创作的歌曲总
计3000首，在早期的时候还是比较看
重，后来创作多了，自然而然就对版权
不再眷恋，作为客户来说意义会更重
大些，所以一般会赠送给客户。”闲鱼
音乐人“一往琴深”坦言道。记者了解
到，填词的话300元到500元就能买断，
而编曲是没有署名权的。“虽然很不想
承认，但一次性交易、又是买断的形
式，也很少会在作品上署名，确实很像
枪手。”一名闲鱼音乐人告诉记者。

这也意味着，哪怕这首歌最后成
了火爆全网的神曲，都与创作这首歌
的闲鱼音乐人无关，能拿到的也只有
最初交易的几百上千元钱。

音乐人为自己找到
早期生存的出路

针对“闲鱼卖歌”这一越来越普遍
的现象，记者采访了多方音乐人、乐评
人及唱片公司，他们纷纷表示，有需求
就有市场。“许多闲鱼上的顾客要求并
不高，而且随着音乐制作门槛的降低，
很多有一技之长又有商业头脑的就会
在闲鱼等平台接收订单，帮别人制作
歌曲，这其实无可厚非。”某唱片公司
资深企划小宇（化名）告诉记者。

在接受记者采访时，著名音乐人、
阿修罗乐队主唱泰然直言，只要能把
音乐人的这种能力嫁接上去，他觉得
任何平台都是可以的。“现在音乐制作
的门槛越来越低，以前我们做一首歌，
进录音棚录制需要几万、十几万元。现
在运用很多设备包括软件，大家在家
就能制作，我觉得是好事。任何行业都
是一个金字塔形的，大家现在更多看
到的是处在这个行业顶端的艺术家和
音乐人，其实底层的音乐人更多。只有
底盘越来越大，塔基越来越稳，金字塔
才能造得越来越高。”

“因为疫情，演出取消了很多，综
艺节目也不是谁都能上，对于音乐人
而言，必须得有收入。比如说做直播，
也不是每个人都适合，直播带货同样
也有很多限制。所以我觉得通过‘闲鱼
卖歌’这种方式提供这样的服务无可
厚非。大家给自己找一些早期生存的
出路，我还挺佩服他们的。”著名乐评
人卢世伟告诉记者。至于这样的方式
对音乐本身是否有帮助，卢世伟表示，

“不好说，重要的是，他们通过这种方
式提供的服务质量会怎么样，而且需
要有足够多的作品，我们才可以对这
种服务做出一个整体的判断，不排除
很有才华的音乐人在其中。”

据红星新闻

随着生活节奏加快，婚恋网
站、相亲App成了很多单身青年
寻找爱情的方式。近日，济南市民
刘女士向齐鲁晚报反映，她在一
家婚介公司花费一万多元成了会
员，结果相亲未果，要求退费却被
拒绝。

婚介公司挂出的相亲卡片。
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万万没想到的
是，与“音乐”完全
不搭边的二手交易
平台闲鱼上，入驻
了越来越多的音乐
人。有在专业音乐
院校读书的大学
生，有一直从事配
乐工作的音乐人，
也有全职“卖歌”的
音乐爱好者……

在《2020中国
音乐人报告》中，显
示有52%的音乐人
没 有 音 乐 收 入 ，
22%的音乐人月收
入占比不足 2 0 0 0
元。那这些在闲鱼
上“卖歌”的音乐
人，能够通过这样
的方式养活自己
吗？

闲鱼音乐人售歌页面。

3月26日，记者以相亲者的身
份来到该婚介公司咨询。

在一处空间狭窄的房间里，
自称为助理的工作人员让记者把
个人情况写了下来，之后提供芝
麻信用和借呗的截图，并询问是
否办了信用卡。

在了解到记者从事开剧本杀
店、年收入12万元左右、有房有
车、父母经商等个人情况后，她便
直入主题。“根据你这个情况，可
以办一个12980元的会员。”其间，
她不断拿出平板里的女性照片让
记者看，“这女生咋样，父母也经
商，跟你一样的情况。”

不同价位有什么区别？记者
询问后了解到，7980元是3个月会
员体验版，可以安排7位相亲对象
见面。12980元是8个月订婚版，可
以一直服务到订婚，没有限定见
面次数。19980元是8个月结婚版，
可以一直服务到结婚为止。

当记者提出先不交会员费，是
否能跟别的会员见面时，对方强
调，只能是会员与会员才能相亲，
不是会员是不可以相亲的。两个小
时内，对方一直暗示记者年龄到了
相亲结婚的时间，办理会员就可以
安排相亲，“你这个年龄段正是谈
恋爱的好时机。”

葛延伸调查

婚介公司：只能是会员与会员才能相亲
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