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借RCEP东风深化与日韩合作，山东发展再“振翼”

2022年4月30日 星期六

评论员 张九龙

一季度外贸逆势增长，是山东
统筹推进疫情防控和经济社会发
展的成效显现，也是山东商务系统
多措并举、抢抓机遇的重大成果。
借助RCEP东风，山东抓住了与日
韩深化经贸关系的机遇，推动与日
韩高质量合作驶入深水区。

统计数据显示，今年一季度，
山东省对RCEP其他成员国进出
口2572 . 6亿元，增长20 . 9%，占进出
口总值的36 . 2%，提升2 . 2个百分
点；实际利用RCEP其他成员国外
资12亿美元，同比增长64 . 7%，占全
省实际利用外资的20 . 5%。尤为耀
眼的是，山东与日本实现进出口
贸易总额470 . 3亿元，增长18 . 3%。出
口379 . 8亿元，增长23 . 7%，进口90 . 6
亿元；新批日资项目54个，增长
285 . 7%，实际使用日本投资5 . 2亿美

元，同比增长达329 . 6%。这些数据
证明，RCEP为山东的开放发展插
上了强有力的翅膀。

2022年1月1日，《区域全面经
济伙伴关系协定》（RCEP）正式
生效实施。作为当前世界上最大
的自贸区，RCEP拥有中国、日
本、韩国、澳大利亚、新西兰和东
盟十国等15个成员国，人口、经
济、贸易等方面都占全球总量的
近三分之一，其内容涵盖关税减
免、贸易便利化、服务投资开放等
广泛领域，最大限度兼顾了各方
所处发展阶段和经济需求，为世
界经济复苏带来暖意。

“孤举者难起，众行者易趋。”
近年来，山东一直积极主动融入国
家开放大局，提高开放水平，打造
对外开放新高地。作为距离日韩两
国最近的中国省份，山东是日韩在
中国投资的重要目的地之一。山东

还是“丝绸之路经济带”与21世纪
“海上丝绸之路”的重要交汇点、双
向桥头堡。独特的区位优势为山东
与日韩经贸奠定了坚实基础。

此外，山东产业门类齐全，与
RCEP成员国产业互补性强，深化
产业合作空间广阔。按照RCEP要
求，中国与日本首次达成双边关
税减让安排，中国对86%的日本产
品、日本对88%的中国产品最终降
为零关税。仅此一项利好，山东出
口商品便有望在日本享受关税减
让约3 . 8亿元，自日本进口商品可
节约进口关税成本9亿元。

凡事预则立，不预则废。早谋
划、早部署、早行动，坚持下好先
手棋，是山东外贸取得亮眼成绩
单的秘诀。早在去年4月，山东便
在全国率先出台了《落实〈区域全
面经济伙伴关系协定〉先期行动
计划》，制定20条政策措施，明确

75项具体工作，合力推进RCEP生
效实施。去年6月，山东成立全国
首家RCEP专业服务平台，为企
业提供行政审批、法律顾问、境外
投资等“一站式”特色服务。举办
RCEP培训班、确保RCEP“6小时
通关”、构建贸易物流“黄金大通
道”、推进原产地证书发放社会化
试点、开发上线“RCEP鲁贸通”
查询平台……一系列真招实招，
让山东从容站在了RCEP赛道
上，赢得了发展先机。

春江水暖，百舸争流。短短几
个月，山东众多企业已经享受到
开放合作的政策红利。山东美佳
集团60%以上的加工食品销往日
本，前两年因CPTPP协定的实
施，日本客户将部分鲑鳟产品定
单转移至关税更优惠的越南生
产，随着RCEP生效，如今已有近
1000吨订单回流。斗山工程机械

（中国）有限公司生产所需的液压
马达、液压阀等零部件由韩国总
部统一从日本采购，如今，企业凭
韩国出具的背对背原产地证明，
在进口时适用我国给予日本的
RCEP优惠税率，可降低税负成
本10万元。凯赛（金乡）生物材料
有限公司进口日本原产液体石
蜡，凭借日本签发的RCEP原产
地证书，进口关税税率由6%降为
0，大大降低了企业生产成本。

RCEP刚一实施，就在山东显
见成效，证明山东商务系统准备
充分，举措得当，打出了“起步就是
冲刺，开局就是决战”的气势。我国
经济发展韧性强、潜力大、前景广
阔，背靠中国经济腹地、辐射引领
黄河流域的山东，紧握RCEP机遇，
以与日韩经贸为重要落脚点，外
贸工作还将振翅高飞，为山东高
质量发展开辟更广阔的前景。
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潍坊签下战略协议，打造全国第一个“预制菜产业名城”

拥抱预制菜风口，企业应潮流求变
预制菜“起势”就见好势头。今年4月，潍坊先是与中国食品工业协会签订了《战略合作框架协议》，计划共建全国第一个“预制菜产业名城”，随后印

发《潍坊市预制菜产业高质量发展三年行动计划（2022-2024年）》，4月23日又举办全国预制菜产业发展大会，在预制菜的新赛道上，潍坊不断添柴、加油，
动作不断。在政府积极作为主动拥抱预制菜风口的背景下，预制菜相关企业也闻风而动，上市公司也好，小企业也罢，，大家都能感受到机遇带来的影响
与变化，如何顺应潮流，搭上预制菜的顺风车，很多食品企业都在求变。

记者 蔚晓贤

不同以往的年报

4月20日晚，得利斯披露2021
年年报。很多人迫不及待地仔细研
读这份姗姗来迟的年报，有人敏锐
地从中发现与以往的不同———“预
制菜”一词在年报中被首次并重点
提及，得利斯明确提出“将预制菜
作为公司重要发展方向”，做大做
强预制菜板块业务。

得利斯进军预制菜行业早已
众所周知，特别是今年一月份，作
为北京冬奥会幕后的餐饮服务商
之一，得利斯9款预制菜产品供应
冬奥会，向两个冬奥村提供32吨
产品。加之春节期间预制菜销量
火爆，国家发改委鼓励制售半成
品和“净菜上市”等多重因素影
响，得利斯股票曾连续七天涨停。

得利斯董秘刘鹏表示，公司
早在2015年便进入预制菜市场，
当时投入2000多万元资金用于购
买设备，还聘请专业团队进行菜
肴产品的研发，做了上百款产品。

“当时该业务具备预制菜业务性
质，但是行业并未有‘预制菜’这
一表述，故此前业务分类及披露
中，均未采用‘预制菜’的表述。”

但今时不同往日，当预制菜
的风潮以不可挡之势扑面而来
时，一切都名正而言顺。

4月27日晚，得利斯披露2022
年一季报，这一次，得利斯更加直
观地将预制菜产品进行单独列
示。季报显示，公司归母净利润同
比增长48 . 23%。得利斯指出，推
出多款高附加值的预制菜及低温
肉礼盒是业绩增长的主要原因。

4月19日，惠发食品也发布2021
年年度报告。报告中提到，2021年
是公司战略转型逐步落地的重要
年份，公司加大了预制菜品研产销
和健康食材供应链服务方面的投
入，销售规模实现了稳步增长。

惠发食品相关负责人告诉记
者，惠发食品2014年开始研发预制
菜，以八大菜系为基础，针对酒店、
团餐、校餐、连锁餐饮、家庭等多个
领域，不同场景开发不同的预制菜

品。到目前，已自主研发预制菜品
1200多款，其中包含预制原料类、
预制半成品类、预制成品三大系
列，菜品涉及各大菜系鲁菜、川菜、
闽菜、苏菜、粤菜等，以及沙县、诸
城等各地域特色小吃等，像麻辣小
龙虾菜品年产量达到1000吨左右。

作为潍坊乃至山东省预制菜
行业的龙头企业，得利斯和惠发的
一举一动都映射着政策导向与行
业风向。记者了解到，2022年一季
度，得利斯顺利完成非公开发行事
项，募资总额9 . 85亿元，着重提升
预制菜产能、完善国内市场营销体
系网络建设及提升屠宰产能，以保
障预制菜原料供给。而惠发也加紧
在预制菜领域的布局，今年3月1
日，由惠发承建的全国首个校园智
慧餐厅项目在诸城市繁华中学启
动。这是一个以预制菜产业供应链
平台为主导，以“中央厨房+智慧餐
饮”为核心的智慧餐厅样板工程，
意味着惠发食品在预制菜产业拓
展的新商业模式落地。

预制菜风口刮来“大礼”

新风口下受益的不仅是行业
的龙头，在诸多政策的利好背景
下，众多预制菜企业都有机会分
一杯羹。

4月22日，记者来到位于临朐
县蒋峪镇的山东春冠食品有限公
司。作为临朐县推荐参会的5家预
制菜企业之一，公司正在为4月23
日召开的中国（潍坊）预制菜产业

大会准备展示的产品。山东春冠
是一家销售朗德鹅产品为主的企
业，主营各种口味的鹅肝产品。鲜
为人知的是，这家地处偏远乡镇
的民营企业竟然是全国最大的鹅
肝生产企业，其产品国内市场占
有率高达60%，产品销售辐射全
国各大一线城市。

春冠食品董事长刘福清告诉
记者，春冠食品自1999年成立以
来，经过20多年的发展，已成为国
内同行业的翘楚，然而自己并没
有料到，预制菜的风口会带来意
外的收获。

因为产品带有“即食”的属性，
而且是西餐的名菜，在政府摸排当
地预制菜企业情况时，春冠食品被
拉进了预制菜企业的名单中。起
初，刘福清对突然多了一顶预制菜
企业的“帽子”并不以为意，但很快
他见识到政策力量的强大。

刘福清说，为了扩大生产规模
他很早就计划新建一个厂房。然
而，因为建设用地的指标批不下
来，这个计划迟迟难以推进。没想
到预制菜风口给他刮来一个大礼，
由于潍坊大力支持预制菜产业发
展，搁置已久的扩建计划重新启
动，很快一块9 . 6亩的建设用地获
批，他计划兴建的一座两层的“3R
车间”也得以开工建设。“3R车间”
是刘福清自创的概念，“3R”正是

“即烹、即食、即热”英文单词的首字
母。刘福清说，他准备加大产品研
发力度，抓住预制菜的这次风口。

不仅是政策的松动，融资也

主动向预制菜企业倾斜。山东纳
百味食品有限公司一名负责人告
诉记者，他们专业从事速冻、调理
食品的研发、生产及销售，拥有多
条集调理、油炸、蒸煮、蒸烤、速冻
等自动化生产线，并建有具备出
口标准的生产车间，年生产、销售
速冻调理食品可达3万吨，年产值
逾5亿元，是国内知名团餐标准化
服务商。因公司发展需要，急需一
笔资金，放在以往，食品企业贷款
并不容易，但在潍坊扶持预制菜
企业发展的背景下，他们很快拿
到一笔2500万元的专项贷款。

4月23日，潍坊市举行中国
（潍坊）预制菜产业发展大会，会
上，招垦资本（北京）有限公司与
潍坊市金控集团签约，由国家级、
省级和潍坊市三级基金共同出资
10亿元，设立预制菜产业基金，重
点投向预制菜生产、精深加工、设
备制造、储运等领域。而更详细具
体的扶持政策正在出台中，这对
众多预制菜企业来说无疑是最大
的利好消息。

软件企业的新机遇

4月25日，当记者来到山东荣
大信息科技有限公司时，全国首
个预制菜产业互联网平台“快肴
网”的研发人员正在做最后的调
试，准备在4月底前试运行。

在董事长张振海的办公室
里，用记号笔临时做的笔记还留
在玻璃隔墙上，“快肴”二字被画

了个圈。张振海告诉记者，“快肴”
这个名字还是潍坊市发改委的领
导帮忙取的，“快肴”暗含预制菜
之意，大家都觉得好，于是“快肴
网”的名字就这样定了下来。

山东荣大信息科技有限公司
是一家软件企业，其产品U饭云
餐作为中国领先的团餐综合服务
平台，有多年团餐管理经验，现已
布局全国18个省市区，62个城市，
56所学校，服务企业级客户3000
余家。张振海告诉记者，山东省现
在大力支持预制菜行业发展，潍
坊更是提出打造“中华预制菜产
业第一城”的宏伟目标，这给他们
企业带来了新机遇。

潍坊市发改委党组成员、副主
任陈强告诉记者，此前潍坊做了大
量调研，分析潍坊的预制菜在全国
范围内到底处于一个什么样的水
平，打造“中华预制菜产业第一城”
到底有没有实力。“从数据来看，潍
坊的预制菜相关企业数量全国第
三，深圳全国第一，但深圳的预制
菜生产加工企业仅20多家。”陈强
表示，预制菜企业不仅是生产加工
企业，还包括机械设备制造、物流
仓储、销售、技术等方面，想做强预
制菜，必须做全产业链。

而荣大信息正是看准了这一
点。张振海告诉记者，他们打造“快
肴网”就是要搭建一个服务于预制
菜全产业链的平台，携银行、保险
机构以及销售渠道，为预制菜产业
实现集采赋能、金融赋能、流程管
理赋能和市场赋能，并提供预制菜
产业的原料、产品、技术转移、金
融、仓储流通等融合服务。张振海
告诉记者，目前快肴网正在导入数
据，计划在五月份正式面向全国发
布，成为全国首个预制菜产业互联
网平台势在必得。

陈强告诉记者，目前预制菜
行业尚无统一的标准，而潍坊也
是在这条路上探索，走的每一步
可能都是全国的第一步。
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