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“对赌”两千万，双方都赢了
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安全取暖小心这些“热炸弹”

气温逐渐走低，电暖器、电热
毯、暖手宝等取暖设备开始频繁使
用，随之而来的安全隐患也增多。在
日常取暖的同时，也不要忘了安全。

电热水袋 电热水袋尽量选购
电热丝式。电极式充电时内部液体
带电，如果绝缘层厚度不够，密封不
佳，可能引发漏电。电热丝式的则较
为安全，内部由电热丝构成，电极通
过包裹着保护层的发热电阻连接，
液体不通电。

电热毯 通电后不能离人，要
经常查看电热毯温度和潮湿程度，
以防短路伤人。使用时要平铺，并避
免与人体直接接触。电热毯通电时
间不宜过长，入睡前应关掉电源，不
要通宵使用。

电暖器 电暖器的功率较大，
不使用时应先关闭功率开关，再拔
掉电源。不要把电暖器和其它大功
率电器一起使用。电暖器在使用时，
不要在上面覆盖衣物，不能靠近电
器插座、窗帘、被褥等物品。如果出
现漏电、异响等情况，一定要马上停
止使用，找专业人员修理，不要自行
拆卸。

燃气热水器 不能安装在浴室
等潮湿环境内。使用时要注意排气
通风，防止造成窒息。

空调 切换到制热模式前要清
洗过滤网中的沉积物。检查插头接
触是否良好、管路连接处是否漏水
等问题。使用中也要适时开窗换气。

浴霸 浴霸在使用过程中千万
不要用水泼，因机体中的金属仍导
电，易引发电源短路等危险。

(来源：中国应急信息网)
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电商企业意欲回乡
镇上抛来橄榄枝

10月9日，高唐县云谷生活广
场，1号馆。二楼的一间会议室
内，人头攒动。一张张年轻的面
孔，正在桌前排队填写自己的基
本信息。“请填写完毕的抓紧入
座，稍后咱们的培训就正式开
始……”云小二副总经理刘鹏飞
正忙着维持秩序。

“之前招聘的三十多个新员
工今天过来报到，上午要给他们
开展入职培训，下午还要去车
站接从日照过来实习的四十多
个学生。”刘鹏飞告诉记者，云
小二于今年8月初自济南搬迁
到这里，因为办公场地的扩大，
公司得以实施进一步的发展规
划，目前已在本地招收员工500
余人。

“云小二进驻之前，云谷生
活广场存在企业较少、活力不足
的问题。进驻后大量年轻人到这
里工作、生活，带动着周边都发
展起来了。”高唐县固河镇党委
副书记郭超说。

云小二成立于2018年，是一
家互联网信息技术服务业实体
企业，旗下有聊城、临沂、北京、
三亚等多个分支基地，业务包括
客服外包、客服培训、客服直播、
客服管理、DSR提升、软件研发、
呼叫中心等服务，累计服务3000
多家电商平台。

此前，云小二总部位于济
南。今年5月，与高唐县固河镇政
府签订入驻协议后，云小二于6月
1日在高唐县注册落地。其后，云
小二整合业务，于8月将总部搬
至高唐。

“高唐总部规划面积6300多
平方米，其中二层的2100平方米
已经启用，三层正在快速建设
中，启用后我们可达到电商客服
工区6个、培训区2个、直播间14
个，到时候公司的规模体量会进
一步壮大。”云小二董事长冯德
志说。

冯德志是土生土长的高唐
人，在外闯荡事业成功后，冯德
志不忘家乡，在高唐设立了一处
分基地。随着事业的发展，冯德
志看到农村市场的潜力，有意将
公司转移到高唐，但在对接多个
街道后，一直未能在公司选址与
政策扶持上达成一致，这个想法
也就被搁置下来。

没想到，今年5月份，事情有
了转机，一枚橄榄枝主动向他抛
了过来。

双方一拍即合
签下“对赌协议”

抛出橄榄枝的，是高唐县固
河镇政府。

原来，固河镇政府正在打造
电商产业孵化基地。“我们正需
要云小二这样的成长型电商企
业，了解到他们有这方面的意
向，我们就迅速和他们进行了对
接。”郭超告诉记者，今年5月，在
对云小二进行合理评估后，他登
门拜访了冯德志。这场会面，因
双方的“情投意合”，进行得分外
高效直接。

固河镇想发展电商，助农增
产增收；云小二意在乡村市场，
双方一拍即合。“我们必须要考虑
如何用有限的资源招引到更好的
项目。我们缺少能够起到带动作用
的电商、科技企业，云小二正好填
补了这个空缺。”郭超说。

达成合作意向后，经过缜密
商讨，双方敲定了一份对赌协
议：

甲方固河镇政府，在三年的
孵化期内，为乙方云小二提供孵
化办公场地6300平方米，提供场
地的装修、设施、会议服务，帮助
企业解决经营过程中遇到的其
他问题。乙方云小二，必须保证
年营业额达到2000万元以上。如
未能完成目标，必须按照一定比
例交纳场地租金。协议同时对云
小二入驻后带动就业、帮扶固河
镇销售农副产品等做了要求。

5月10日，双方坐到一处，签
署了这份“对赌协议”。随后，固
河镇政府迅速践行承诺，6月1日
云小二完成注册落地。8月初，孵
化场地装修完毕，云小二总部搬
离济南，正式进驻。

这份“对赌”协议双方都心
满意足。对固河镇政府来说，并
非“一掷千金浑是胆”，云小二是
经严密考察后具备发展实力的
企业，对赌招商模式能够有效降
低招商引资风险，让要素紧紧围
绕优质项目走。而对云小二来
说，对赌形式为企业争取了更大
的资源优惠，同时赋予企业一定
的目标感与发展驱动力。

事实证明，这次“对赌”实现
了资源配置与企业发展的双赢。

“在政策扶持下，我们更加有底

气，敢接更大的订单，头部企业
现在也敢去尝试投标，公司实现
了快速发展。”冯德志告诉记者，
去年，云小二的年营业额是1500万
元左右。今年公司发展状况良好，
在9月底就提前达成了“对赌”要求
的2000万元营业额的目标。

固河特色鸭梨
搭上电商快车

“欢迎新到直播间的宝宝，
来看看我手里的鸭梨，皮薄汁
多、香甜爽口，是刚从我身边的
梨树上摘下来的……”秋高气
爽、林果飘香，固河镇谷庄村的
千亩梨园中热闹非凡，不少游客
被梨园中央的直播带货吸引了
视线。

下播的杨玉琦见游客们好
奇，便笑着解释道：“我们公司来
帮着园里卖梨，以后全国各地的
人都能吃到咱固河的大鸭梨！”
杨玉琦是云小二的一名主播，这
几个月，她的直播工作有了新变
化：专门为固河镇销售农副产
品。

协议规定，云小二要利用自
身优势，帮助固河镇政府打开电
商销售门路。云小二进驻后，双
方迅速分析起固河镇的农产品
特色，首个“小试牛刀”的项目，
看准了“梨”。

固河镇地处黄河故道，多为
沙壤土，栽培鸭梨，距今已有400
多年历史。谷庄村的千亩梨园在
附近颇有名气。前些年，梨园的
梨树品种逐渐老化，外加技术管
理不善，所产的鸭梨个头小、病
斑严重，每斤梨只能卖到七八毛
钱，经济效益连年下滑。后来由
村党支部领办合作社，邀请农技
专家对梨树进行改良嫁接，统一
树苗授粉、技术管理，让株株老
梨树重新焕发了活力。

不过在这最后的宣传销售
环节，合作社却有些卡了壳儿。

“之前我们都是采了梨放自家仓
库，到赶集的时候就起个大早，
开着家里的三马车拉到集上
卖。”村民谷金林说。后来，合作
社成立后注册了“谷丰”商标，实
行统一定制包装，但是销路迟迟
没有打开，依然是在附近商超、
集市自销为主。

在考察后，冯德志认为，固
河鸭梨已经具备了电商直播的
条件。当即，云小二两位专业主
播直接下到梨园，挖掘鸭梨的宣
传特色。准备就绪后，固河鸭梨
首次被“挂”上网亮相。

“开播后网上28个店铺同时
售卖。”冯德志说，“目前来看销
售成果很不错，每天能达到4000
单的出货量，约2万斤梨。”冯德

志预估，通过两个多月的销售，
保底能够销售100万斤，冲刺150
万斤，销售额保底能达到250万
元。

前方梨卖得红红火火，后方
梨农们忙得不亦乐乎。谷金林麻
利地拿起一个包装盒，干净利落
地撑开，拿胶带封底，给挑好的
梨一一套上泡沫保护袋。确认无
误后，封箱装车。“有了这直播，
让其他地方的人也都尝尝咱们
的鸭梨。”

“我家今年地里收了差不多
8万斤的梨，通过云小二就走出
去5万多斤，最多的时候一天能发
出去五百多箱哩。”一会儿工夫，
村民谷文臣的三轮车就已装满
了鸭梨。“梨不愁卖，咱梨农的日
子会越来越好，今年俺的收入看
来要更多咯！”谷文臣说。

“对赌”产生带动效应
更多年轻人才返乡

“叔！你给我摘个大的，一会
儿咱让直播间的观众都看看！”
杨玉琦早早来到梨园，一边做直
播准备，一边和梨农们热情地打
起招呼来。

杨玉琦是高唐县梁村镇人，
之前在云小二的高唐基地工作。
云小二总部搬到云谷生活广场
后，杨玉琦也来到这边工作。因
为形象气质佳，在经过培训后，
杨玉琦上岗成为一名公司的带
货主播，主要销售合作企业的家
用小电器。云小二与固河镇达成
合作后，她成了为固河销售农副
产品主播中的一员。

“我们这里的鸭梨我常吃，
也特别爱吃，但从来没想过有一
天我能参与到卖梨中，通过自己
的推广，让更多人知道我家乡的
美味。”今年8月，接到卖梨的任
务，杨玉琦很激动，“国庆的时
候，我每天和同事去梨园直播。
看见梨卖得好，很受欢迎，我心
里有说不出的满足。”

“卖梨”收效丰厚，让固河镇
和云小二双方都更加坚定了合
作的决心。“从卖梨的尝试来看，
电商销售农副产品的潜力很大。
我们现在正和云小二商量着下
一步继续挖掘我们镇，乃至县里
的特色产品，比如坠面、火腿、樱
桃等，让这些农副产品都能插上
电商的翅膀。”郭超说，要对这些
产品进行改造升级，用电商赋能
产品，借助网络直播平台助农增
收。

除了杨玉琦，有更多年轻人
被这场“对赌”影响着人生轨迹。
20岁的小伙巩詹华是固河镇巩
庄村人，在济南读书。从学校毕
业后，巩詹华面临留济和回乡的
选择，在看到云小二的招聘信息
后，巩詹华前来应聘，成了一名
返乡工作的年轻人。

这也正是当地所期许的，郭
超说：“招引云小二这样的‘年
轻’企业，能够吸引更多的年轻
人回到家乡、建设家乡，有了这
些年轻人，我们的发展就有了源
源不断的动力。”

“抢抓招商机遇，优化营商
环境，主动争资跑项。”郭超介绍，
眼下，固河镇正积极打造以云小二
为核心的电商平台，确保电商项目
实现集群式落地。同时，以招引云
小二的成功案例为经验，固河镇正
探索以灵活模式招引更多优质企
业，为固河镇经济实现高质量发
展提供强劲动力。

一方想招到切实带动区域发展的优质企业，一方想找到优质
高效的服务环境，双方需求的碰撞会产生怎样的火花？今年5月份，
聊城市高唐县固河镇政府与山东云小二网络科技有限公司（以下
简称“云小二”）签订了一份“对赌”协议，他们提供拎包入住的环
境，云小二确保年营业额达到2000万元以上。协议签订后，云小二
发展状况良好，四个月时间已经完成了全年“对赌”的2000万元营
业额，实现了农民增收、公司壮大、招商成功，多方获益。

杨玉琦正在谷庄村梨园直播卖梨。

谷庄村村民谷金林正在装梨封箱。
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