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中国银行菏泽分行

深耕热土，铸就地方经济发展“硬核力量”
记者 王会广 通讯员 曹震

经济是肌体，金融是血脉。
近年来，中国银行菏泽分行(以下
简称“菏泽中行”)扎根实体、服务
小微、灌溉“三农”、深耕菏泽，同
频共振助发展，勇挑责任显担
当，全力打造助力菏泽经济社会
高质量发展的金融“引擎”。

奏响主旋律

产业筋骨“壮起来”

菏泽是黄河入鲁第一市。为
助力黄河流域生态保护和高质
量发展，菏泽中行主动跟进新旧
动能转换金融需求，统筹做好重
大项目储备与投放。菏泽中行加
强与当地政府部门的联系，重点
实现制造业企业“精准对接”，加
强信贷支持，以多元化的金融服
务满足企业融资需求。

“你们这笔贷款来得太及时
了，我们可以撸起袖子、甩开膀
子，毫无后顾之忧地大干一场
了！”日前，某企业项目负责人感
慨地说。该项目是菏泽市重点招
商引资项目，隶属于某上市企
业。菏泽中行多次召开沟通协调
会，并前往企业总部所在地进行
方案商榷，主动上门对接，最大
限度地优化贷款审批流程，为该
企业快速投放首笔项目贷款
1 . 08亿元，助力了该企业项目建
设。

从基础的金融合作发展为
共同成长的伙伴，是菏泽中行扎
根实体经济、倾情支持制造企业
的一个缩影。近年来，菏泽中行

积极响应市政府政策号召，精准
对接支持“231”产业体系建设，切
实加大对“2大核心产业、3大优势
产业、1批新兴产业集群”中企业
的支持力度，聚焦绿色产业发展
新趋势，不断提升综合金融服务
能力，助力“菏泽制造”提质增
效。

服务小微企业

普惠金融“靓起来”

小微活，就业旺，经济兴。菏
泽中行紧贴时代脉搏，坚持主动
跟进小微企业融资需求，积极出
台众多适配的普惠金融产品，通
过多种方式降低企业融资成本，
全力服务小微企业发展。

为切实缓解小微企业“融资
难、融资贵”问题，菏泽中行发挥
线上产品秒批秒放的产品优势，
以标准化产品“抵押贷”“银税
贷”“信用贷”作为拳头产品，叠
加“工业厂房贷”“科创贷”“知惠
贷”作为特色产品，并结合“中银
结算通宝”“中银税贷”“外贸贷”

“鲁岗贷”等线下产品，构建了普
惠金融产品矩阵，力求以精准服
务让企业“缓口气”“加把劲”，助
力小微企业畅通“血脉”，奋跃发
展。

此外，在消费者保护方面，
作为市民银行，菏泽中行一直高
度重视金融消费者权益保护工
作，通过开展公众宣传教育普及
活动、切实解决老年人金融服务
难题等方式，积极推进消费者权
益保护工作深入开展，努力构建
和谐共赢的金融消费关系。

坚持扎根本土

民生福祉“厚起来”

近年来，菏泽中行坚持以党
建引领高质量发展为主线，发展
与风控并重、管理与执行协同、
队伍与文化建设互促。围绕菏泽
市重点战略、重点项目，提升菏
泽基础设施建设水平，将菏泽水
利、城乡道路等民生领域补短板
项目作为支持重点，大力支持地
方产业升级、基础设施和民生项
目建设。

落实乡村振兴战略，强化资
源配置，提升农村金融服务能力
和水平。所选派的第一书记与村

“两委”班子密切协作，坚持强党
建夯根基，抓班子带队伍，办实
事破难题，促发展惠民生，壮大
集体经济，因户施策，确保乡村
振兴路上一个也不掉队。

据悉，今年以来，菏泽中行
主动靠前、更进一步，进一步对
接企业需求，开展精准服务，实
施优惠利率价格，对符合条件的
基础设施类项目提供融资支持。
对于民生领域基础设施项目，结
合政策性金融工具、碳减排金融
工具等一系列金融政策，全力加
大授信支持力度。

风劲好扬帆，奋楫正当时。
未来，面对“高质量发展”这个时
代命题，菏泽中行将“不忘初
心”、牢记使命，不断创新业务模
式、勇于担当社会责任，扎根菏
泽这片“热土”，行动迅疾、加快
建设，奏响助力高质量发展的金
融乐章。

记者 王会广
通讯员 曹广威 王艳红 谭娇娇

为加大不良贷款清收力度，
防范和化解金融风险，营造风清
气正的诚信环境，近日，鄄城农商
银行开展不良贷款“清收风暴”行
动。自“清收风暴”行动启动以来，
该行工作人员行动于黎明，风餐
于街头，奔走于田野闹市，他们摆
道理、讲法律、说利弊、出奇招，以
敢于“啃硬骨头”的精神清收每一
笔不良贷款。本次“清收风暴”行
动旨在全县倡导贷款有序、还款
及时、助力发展的良好风气,形成

“失信可耻,守信光荣”的良好氛
围。

为了清收行动的顺利开展，
该行党委委员、副行长冯燕燕在
清收前紧急召开了清收动员会，
她对全体清收小组成员进行了
系统培训 ,从清收技能、政策攻
心、语言表达等细节入手 ,对全
体队员进行解读,使大家学到了
方法,掌握了在“清收风暴”行动
中应该注意的问题及相关对策,
同时详细介绍探讨清收中应把
握的重点及要求全员增强清收

工作信心,为确保风暴行动达到
预期效果,该行支行行长、科长全
程参与，起到了很好的示范引领
作用。

清收期间，冯燕燕带领队员
驱车百公里到达汶上追缴逾期贷
款，本着该行“暖银行、快银行”服
务理念，对不良贷款的债务人动
之以情、晓之以理,宣传诚信守信
的重要性,向逃避银行债务的老
赖们亮剑宣战,并联合汶上刑警
队等部门共同打击失信行为,在
百里范围内敲响了打击“老赖”的

最强音。
在相关部门的大力支持下,

这场声势浩大的清收工作取得了
阶段性成果。冯燕燕表示,鄄城农
商银行作为服务三农、小微企业
的金融主力军,加强信用环境建
设责无旁贷,是履行社会责任的
必然要求,也是提高银行资产质
量的必然要求。下一步，该行将建
立打击赖账户的长效机制,持续
开展净化信用环境的相关工作,
为助力诚信鄄城建设做出积极的
贡献。

鄄城农商银行

百里收贷路，奏响“清收风暴”最强音

记者 马雪婷 通讯员 张桐

为充分发挥业务骨干的
“传、帮、带”作用，帮助新员工
尽快融入新工作环境，全面营
造互帮互学、团结互助的良好
氛围。近日，成武农商银行在
举办2023年新入职员工拜师仪
式。

“一杯清茶、一份责任，一
声师傅、一份希冀”。拜师现
场，徒弟向师傅敬上一杯清
茶，师傅向徒弟赠送一本《“大
挎包”里的故事》，将“对党忠
诚、服务群众、勤俭敬业、公私
分明”的“大挎包”优良传统薪

火相传。
为了使新员工尽快融入

农商银行大家庭，成武农商
银行组织对新入职员工进行
了为期2 0天的集中培训，培
训 结 束 后 又 分 配 到 孙 寺 支
行、伯乐支行孵化基地，选拔
了1 2名优秀导师进行“一对
一”带教辅导，重点加强专业
知识、业务技能、服务礼仪、
客户维护、营销技巧等内容
的辅导，及时解决带教中存
在的问题与困难，通过“周
练、月考”，强化学习成果检
验，帮助新入职员工尽快达
到上岗标准。

成武农商银行举办

2023年新入职员工拜师仪式

记者 王会广 通讯员 李静

今年以来，郓城农商银行
始终坚守服务“三农”和实体
经济发展的经营宗旨，持续加
大对县域经济的金融支持力
度，更好的让金融活水浇灌乡
村振兴。截止4月末实体贷款
1 7 8 . 9 3 亿 元 ，较 年 初 增 长
13 . 17亿元，增速7 . 95%，涉农
贷款156 . 85亿元，较年初增长
11 . 35亿元，增速7 . 81%，普惠
小微贷款余额为45 . 25亿元，
较年初增加6 . 4 6亿元，增速
16 . 65%。

聚焦四张清单，优化金融
供给。一是深入分析客群，研
究不同需求特点，制定小微企
业、首贷培植客户等重点客群
营销策略，分层落实营销责
任，通过银企对接、金融辅导
等方式逐户上门走访对接，今
年以来培植首贷民营与小微
企业123家，发放贷款3413万
元，小微企业贷款较年初增加
1 . 2 6亿元；二是加强政银合
作，以全县个体工商户和企业
电子营业执照下载为契机，开
展“大走访、大调研、大对接”
客户营销活动，对辖内经营户
进行全走访，深入了解客户经
营情况和金融需求，进行全产
品营销，至4月末发放个体工
商户贷款18 . 47亿元，较年初
增长4 . 23亿元，新开立手机银
行5157户；三是推动“四张清
单”成果转化，以整村授信和
行业营销为抓手，实行“清单+
网格”的形式，深入摸排了解
辖内种养殖大户、家庭农场、
专业合作社等新型农业经营
主体融资需求，同步梳理行业
上下游客户，开展链式营销，
至4月末授信客户7 . 21万户、
授信覆盖面19 . 81%，用信客户
6 . 1 4 万 户 、用 信 覆 盖 面
16 . 84%。

疏通融资堵点，下沉服务

重心。一是提升信贷服务，降
低贷款门槛，推广“家庭贷”模
式，无需外部担保，发动全员

“进村庄”“进社区”“进工厂”
“进商户”四进活动，为辖内个
体工商户、种养专业户、小微
企业，提供“一对一”金融服
务，实现送贷上门；二是延伸
服务触角，组建126支移动服务
工作队上门服务，落实驻点办
公、金融辅导制度，选派236名
客户经理开展驻村服务和金
融辅导工作，选树省市县三级

“乡村振兴样板村”41个，连续
两年被评为“省级金融辅导工
作表现突出基层单位”。三是
用好用活各项政策，通过主动
降低利率、运用支农支小再贷
款资金、发放政策性贷款等方
式，降低客户融资成本，全力
帮助客户纾困解难。至4月末，
普 惠 小 微 贷 款 较 年 初 增 加
6 . 4 6亿元，利率较年初下降
0 . 14个百分点。

“科技+”高度融合，助力
乡村振兴。一是发挥平台作
用，加大贷款受理热线96588宣
传推广，畅通申贷渠道，彻底
解决农户、小微企业申贷难、
难申贷问题，今年以来累计接
听电话6176通，成功办理贷款
3988笔，金额9 . 1亿元，让“一
个电话就能申贷”成为该行的
金字招牌。二是依托智慧营销
系统和我行的大数据平台，批
量导入客户信息 1 1 3 . 6 8万
人，通过线与面相结合，实现
营销全覆盖，布放392台农金
通，让百姓不出村直接办理
小额存取、转账、查询、缴费
等业务。三是大力推广线上
办贷，积极研究信 e贷模型，
推出“车位贷”“装修贷”“普惠
金融贷”“农商惠民贷”等线上
产品，做好考核和监督，截止4
月末，30万元以下线下贷款占
比86 . 68%,新增客户线上办贷
率为87%。

郓城农商银行巩固实体经济

发展成果助力乡村振兴
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