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以市场金融服务需求为导向

场景消费金融助力内需释放

消费是经济的源头活水。在
传达学习贯彻党的二十大精神
大会上，建设银行党委书记、董
事长田国立要求，要以“建行生
活”作为助力扩大内需、服务实
体经济的重要载体，乘势而上，
深化开放互利思维，持续增强商
户端和客户端服务能力，加快推
动数字化转型，以数字消费带动
经济增长。

建行山东省分行积极承接各
地政府消费券，加大平台投入，同
时，对建行生活平台商户，实行

“四不一免”优惠政策，即不抽佣、
不强加额外营销费、不搞竞价排
名、不以收益为导向，平台流量免
费，全力推进政府消费券承接发
放工作。全面深化了政府、商户和
消费者三端的客户关系，在运用
金融的力量服务社会民生、助力
人民美好生活。

随着淄博烧烤火出圈，越来
越多的外地朋友想来尝尝小饼卷
小葱加蘸料的烧烤特色，为了打
响淄博烧烤品牌，将流量变“留
量”，山东分行高度重视，立刻研
究部署，积极行动，采取一系列组
合拳，最大限度惠及百姓、惠及企
业，促进全域“淄博烧烤”品牌打
造。

该行抓住烧烤爆火契机，充
分利用金融科技优势，围绕吃住
行游购娱等方面，通过“建行生
活”平台加速线上线下融合，促进
消费市场扩容升级。与淄博市食
文化协会、淄博市烧烤协会签署
战略合作协议，承接了全市1800
余万元餐饮和文旅消费券，先后
在平台推出“遇‘建’美好·生活

‘淄’味”、“建行生活·惠享淄博”

满减活动。同时针对烧烤商户，专
设由市商务局和市总工会冠名的

“烧烤专区”，牧羊村、醉小牛等全
市网红头部烧烤店入驻“建行生
活”，在为外地“撸串”客提供了便
捷品淄博烧烤的便利，助力“烧烤
IP”打造。

济宁分行深耕建行生活平台
场景建设，持续加强与各地区人
民政府的密切配合，自2023年3月
起，依托“建行生活”，独家承接政
府汽车、家电类消费券发放工作。
其中，兖州区“2023惠享兖州消费
年”汽车消费补贴消费券惠民活
动，释放“平台+潜力”，大力提振
区域汽车市场消费，今年累计承
接汽车、家电类消费券共计1000
万元。截至6月18日，已发放汽车
消费券47 . 6万元。家电消费券
205 . 3万元。

消费活则经济活，消费兴则
城市兴。德州分行抢抓元旦、春
节、情人节等传统消费旺季，在

“建行生活”APP上推出一系列商
超优惠、餐饮满减、家电分期等亮
点纷呈的优惠活动，以暖心服务

大力支持居民消费，积极助力消
费回暖。截至目前，建行德州分行
开展满减活动28场，累计投入金
额101 . 2万元，惠及全市11 . 2万
余用户。在助力经济社会复苏和
消费提振的同时，为全市人民营
造欢乐祥和、喜庆热烈的节日氛
围。

截至2023年6月末，全省15个
地市承接政府消费券2 . 13亿元，
拉动经济消费5 . 8亿元，惠及客
户110万户。

依托金融科技

打造平台推动农产品供给

2022年7月1日，泰安分行与
当地政府联手打造的全省首家

“智慧农批”大市场正式运营。同
时，建行为新泰农批市场开发的

“可追溯农产品流通平台”成功上
线，标志着山东省首个“价可示、
网可联、源可溯”现代化农副产品
大市场体系在泰安落地。

走进新泰智慧农批市场，干
净整洁的商铺布局、闪亮有序的

智能显示屏格外引人注目。全国
蔬菜、瓜果、海鲜、肉类的平均价
格，本市场平均交易价格，本日成
交量，本日销售冠军等一系列数
据在一楼大屏上实时更新。在泰
安分行项目团队提供的一揽子金
融服务支持下，市场完成集溯源
平台、智能管理、物流配套、电子
商务于一体的设施打造，实现了
市场管理的智慧结算、智慧停车、
智慧统计，吸引了众多农批大户
纷纷入驻。

“我们这个市场，整体使用建
行的‘安心一卡通’交易，记录蔬
菜从哪里来、到哪里去。在进货
时，五湖四海的货物都要在系统
中备案核准，能够找到源头，切断
链条。在卖货时，系统可以记录每
一棵菜的去向，一旦发生需要进
一步确认的事，能第一时间联系
到买方。”市场负责人说。

近年来，建行山东省分行认
真做好乡村振兴和“三农”金融服
务，围绕产业兴旺、生态宜居、生
活富裕三条主线，加强信贷支持，
打造平台推动农产品供给，助力
打造“一村一品”，助力消费升级。

打造多款信贷产品，精准服
务农产品供应。建行山东省分行
上线“兴农快贷”产品。围绕山东
区域特色农业产业链，依托数据
接口形式打通了一些产业链平台
的授信数据来源，陆续实现了“兴
农快贷”与蔬菜平台、烟台苹果、青
州花卉、临朐樱桃、乳山牡蛎、威海
西洋参的系统直连，提供了全线
上、秒批秒贷的农户信贷服务，为
乡村振兴金融业务的获客活客提
供了有力的产品抓手，助力特色农
业产业链信贷业务发展。

创新“齐鲁云担贷”产品。建
立“齐鲁云担贷”数据直连授信模
式，依托数据接口形式，打通与总
行信贷系统、山东省农担公司之
间授信数据通道，建立系统直连，
为更多种植农户提供线上担保贷

款申请，真正实现了农户担保贷
款的线上全流程“一站式”、场景
化办理。该产品于2022年12月2日
正式上线落地。

上线裕农快贷(产业链版)产
品。依托农业核心企业买卖交易
数据，为企业上下游农户提供更
为精准有效的信贷支持。该产品
于2023年6月9日实现上线，将为
更多农户提供建行信贷服务。

围绕乡村振兴齐鲁样板打
造，聚焦产业振兴这一关键点，根
据各地市特色产业，重点打造“寿
光蔬菜”和“烟台苹果”两个千亿
级国家优势特色产业集群。在总
结寿光蔬菜智慧管理服务平台经
验基础上，推动技术中台共享，复
制搭建了兰陵蔬菜、青州花卉等
20个农业产业链平台，覆盖山东
主要农产品，实现由点到面突破。
构建产品“大仓”，将账户、结算、
融资等产品“并网入链”，打造全
产品供给能力。围绕客户和场景
进行产品创新和布放，将金融和
非金融服务嵌入数字产业链，实
现公私产品有机融合。聚场景：聚
焦政府平台类、核心企业类、电商
平台类、物流平台类、科技平台类
等各产业链相关场景，实现项目
快速落地。

服务一个市场、带动一批产
业、兴盛一方经济、安心一方百
姓，新金融带给我们的故事，远远
不止这些。下一步，建行山东省分
行将继续秉持“以人民为中心”的
新金融理念，借助“建行生活”平
台，以场景消费金融助力内需释
放，帮助商户广开销路，激发市民
消费意愿，积极参与、服务“山东
消费提振年”行动，聚焦多样客
群、多种渠道、多类场景，持续增
加金融资源投入、高质量金融产
品和服务供给，做好服务消费的
综合金融服务，助力消费市场稳
步回升，以金融力量助力实体经
济发展。

打造金融消费大生态

建行山东省分行依托“建行生活”促消费、提经济

某汽车销售服务公司，是建
行存量小微快贷客户。今年疫情
结束后，汽车行业进入全国降价
潮，这家企业也增加了经营周转
的资金需求，随即向建行提出贷
款申请。恰逢“鲁薪保”项目上线
当天，建行辖内支行行长专门上

门拜访企业，用“建行惠懂你”
APP提额，系统显示可申请额度
18 . 6万元。“这是我行最新推出
的鲁薪保专属信贷服务。以后这
笔贷款您可以每月专门用来发工
资，资金回流后就可以随时归还，
非常方便。”

“行长真是给我们送来了及
时雨啊！因汽车降价，近期公司的
流动资金都拿去买车了。今天发
工资，正想跟亲戚朋友借款发工
资……”在建行工作人员的现场
指导下，这家公司负责人即刻支
出贷款，为公司员工发放了当月
3 . 02万元的工资。

建行山东省分行高度重视小
微企业和个体工商户在经营和稳
岗中的实际困难，力求运用金融
信贷优势打造能够保障企业为员
工发放薪金的专属服务。分行行

领导专程拜访山东部分地市市委
领导，沟通交流“鲁薪保”项目的
创新思路，主动向相关主管部门
争取风险共担、贴息等优惠政策，
同时积极开展市场调研，让场景
创新方案更贴合企业需求。威海、
滨州等地分行加强与当地人社
局、财政局、融资担保公司等部
门、机构的对接，争取地方惠企政
策。

建行威海分行作为试点分
行，与政府相关部门开展多维度
合作，交互稳岗企业融资需求信
息，通过“惠眼视图+代发工资”
联合建模的方式，筛选出第一批
存量优质信贷客户名单，指定专
属营业机构和客户经理精准对接
目标客户，了解客户个性化融资
需求，制定差异性融资产品组合
方案。

在政银担多方联动合作支
持下，3月17日，建行山东省分
行首批“鲁薪保”支持贷款在威
海落地，上线首日成功为4户小
微企业办理“鲁薪保”专属信贷
业务，授信合计113 . 7万元，为
25名企业职工发放本月工资13
万元。

建行“鲁薪保”针对客群经
营和融资特点，结合客户结算、
收单、纳税、房产等多维度信息，
为客户提供信用、风险补偿、担
保等多种风险缓释措施，形成

“信贷+代发工资”综合金融产品
体系。

项目开展以来，省、市、县各
级银行机构成立专项工作团队，
分工协同，全面开展项目的推广
工作。建行省分行层面开展顶层
设计，为扩大惠企覆盖面，以行内

沉淀客户为基础，建立客户“经营
能力+还款能力+代发工资需求”
综合行为分析模型，通过大数据
回归分析，挖掘具有企业员工工
资发放潜在需求的小微企业客户
名单，形成全省“鲁薪保”客户白
名单和企业预授信额度。各地市
建行对辖内支行开展“鲁薪保”业
务的政策宣讲，制定专属营业机
构和客户经理精准对接名单客
户，了解客户个性化融资需求，制
定差异化产品融资组合方案。县
域支行为企业提供“一对一”鲁薪
保专属服务，通过“惠懂你”APP
指导客户申贷操作，针对薪资贷
款易被挪作他用的难点，贷款发
放后直接通过手机银行、网银进
行代发工资自助操作，保障了工
资发放，为保市场主体、稳工作岗
位贡献金融力量。

建行山东省分行创新“鲁薪保”助力稳就业
建行山东省分行深入

贯彻党的二十大就业优先
战略，以金融力量全力支
持稳岗扩就业政策，聚焦
小微企业、个体工商户面
临的困难，创新“鲁薪保”
融资+代发工资服务场景，
提供专项信贷资金，定向
用于保障企业为员工发放
薪资，全力支持企业抒困
解难。

党的二十大报告提出，要坚持以推动高质量发展为主题，把实施扩大内需战略同深化供给侧结构性改革有机结合起来；；2022年中央经济工作会
议提出，着力扩大国内需求，要把恢复和扩大消费摆在优先位置；《纲要》强调“最终消费是经济增长的持久动力”。。金融是实体经济的血脉，在助力扩
大内需方面将发挥举足轻重的作用。建行山东省分行全面贯彻新发展理念，以金融力量助力实体经济发展，通过数字赋赋能打造消费新业态新场景，搭
建“建行生活”平台，不断丰富“金融+生活”服务内涵，协同激发市场活力、惠泽百姓，助力消费提质升级，为山东消费市场回暖注入强劲动能。

建行泰安分行发放泰山区百万政府消费券，助力市民消费。
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