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有人多挣50元，

济南零工市场：

溯本求源

领航高质量发展

战略转型发展全面提速，数
据指标持续稳中向好，产业结构
向新向强，发展支撑更加坚实，重
点项目推进有力……

兖矿能源党委书记、总经理
肖耀猛要求各级组织和党员干部
坚持党对国有企业的领导不动
摇，抢抓新机遇，实现新发展，为
山东能源集团加快建设清洁能源
供应商和世界一流企业贡献兖矿
力量。

立足新形势、新任务、新要
求，作为国有控股特大型能源上
市公司，企业党建如何抓？如何积
蓄组织优势，淬炼红色力量，以党
建引领推动高质量发展？

兖矿能源党委以山东能源集
团“双入双创”党建工作模式为根
本遵循，高质量锻造兖矿能源“兖
矿新时代-‘融·创’党建”品牌。各
级党组织强化党建融合思维，做
好“党建+”文章。各级党组织坚定
落实“一党委一品牌、一支部一特
色”要求，积极挖掘培育、提炼总
结自身特色亮点，形成“各具特

色、百花齐放”局面。
各级党组织强化党支部评星

定级管理，扎实开展“六过硬”党
支部建设、“一名党员一面旗”等
活动，设置党员责任区、先锋岗等
618个，成立党员突击队52支，产
生了一大批叫得响、冲得上、有引
领示范作用的先进基层党组织。
其中，包括拓展降本增效空间的

“东滩煤矿生产服务中心第三党
支部”，取得40余项“五小革新”成
果的“赵楼煤矿综采二区党支
部”，以“优秀人才突击队1+1+N”
助力矿井掘进提效的“转龙湾掘
进二区党支部”；同时，涌现出一
大批敬业奉献、开拓进取的优秀
共产党员。

擎旗奋进

熔铸忠诚底色

党的二十大代表、兖矿能源
鲍店煤矿运搬工区班长张矿军走
进基层一线进行宣讲，在实践中
学真知，悟真谛，立志发挥好示范
带头作用，当好矿井辅助运输设
备的“金牌保姆”。

“身边榜样”品牌持续唱
响，精神文明创建持续深化，兖

矿能源党委强化理论武装立心
铸魂，形势任务教育聚力赋能，
统筹推进“党建先行、价值引
领、业绩领先、责任担当、创建
示范”五项重点任务，依托 "1+1
+N "党员联系服务职工群众机
制搭建桥梁。

坚持同频共振，企业发展提
质“创效”。以全球视野、开放思维
调整战略规划，实现由“兖州煤
业”向“兖矿能源”的华丽转身。发
挥多区域、多产业协同互补优势，
抓住转型升级机遇，持续拓展发
展空间，煤炭板块向“智能高效”
发展，化工板块向“价值高端”延
伸，装备制造向“提质提效”迈进，
整体呈现出经济规模显著提升、
发展方式加速转变、产业结构优
化调整、内生动力持续增强的良
好局面。

兖矿能源党委实施“班子头
雁”工程，选优配强书记队伍。坚
持“宜专则专、宜兼则兼”原则，
配备基层党组织书记620名。落
实山东能源“31789”人才规划，
持续优化“70、80、90”干部梯次
队伍结构。实施管理人员双向挂
职锻炼，增设技能工人晋升等
级，有序选拔核心高技能人才，

不断拓宽管理技术技能“三类人
才”晋升通道。

在关心厚爱中凝聚前行力
量。七一前夕，兖矿能源党委领导
班子成员集中走访慰问老党员和
生活困难党员261人，其中，走访
慰问老党员77人，走访慰问生活
困难党员184人，共发放慰问金
30 . 5万元。

大战大考

书写优异答卷

近日，面对夏运高峰、高温酷
暑，兖矿物流公司第一时间成立
党员故障抢修队，面对遇到机车

“疑难杂症”随时“问诊”，保证临
修故障机车及时交车运用。6月1
日至26日，兖矿物流公司本部铁
路装运煤炭131 . 46万吨，同比增
幅达12 . 6%，在增储保供大考中
践行国企担当，全力保障电煤供
应的重要任务。

在创新创效第一线，在安全
生产最前沿，在重大考验面前，兖
矿能源533个基层党组织、11159
名党员发挥“硬核”作用，勇做“疾
风劲草”“烈火真金”。

兴隆庄煤矿掘进二区党支部
坚持把党员锤炼成骨干，把骨干发
展成党员。党员车岩松在10304采
煤工作面推进的关键时刻，带领30
名职工连续奋战16个小时，有力地
保障了采煤工作面正常生产接续，
让党旗在巷道深处高高飘扬……

济二煤矿综采一区党支部发
挥“党员先锋岗”作用，实现了安
全、高效过小面切眼，成为兖矿能
源过老巷典型案例。“破障尖兵”
党员先锋岗被兖矿能源评为优秀

“党员先锋岗”。
从本部矿井到陕蒙基地，再

到澳洲基地，各级党组织高擎“抓
好党建是最大业绩”的大旗，融入
中心、务实作为，交上了一份“党
建答卷”。

山东能源集团兖矿能源

旗帜引领新征程 砥砺奋进新时代
本报通讯员 周燕 记者 姬生辉

旗帜指引方向，信念凝聚力量。
对于历经改革发展攻坚，在挑战和机遇的市场风浪里尝尽酸甜苦辣的兖矿能源，党建工作始终是引领

企业走向卓越之路的光辉旗帜。如何推动党建与高质量发展紧密结合，旗帜引领砥砺前行，凝聚起能源报国
的磅礴力量？这给新时代党建工作创新提出了更高要求。

去年以来，兖矿能源党委倾力锻造“兖矿新时代-‘融·创’党建”品牌，聚焦“建设国际一流能源企业”发
展目标，以党的二十大精神为动力，助力企业规模当量、品牌实力和行业影响力取得新突破。2022年，兖矿能
源整体经营业绩创出历史最好水平，荣登全球矿业50强。今年上半年，继续保持高质量发展良好势头。

文/片 记者 都亚男 冯沛然
实习生 厉舒雪

多的50元是暴晒钱

7月11日凌晨5点，天空翻出
鱼肚白，没关掉的路灯失去了照
明作用，成了空中的点点“星光”。

“星光”下，守着早点摊的张
良夫妇已经炸了快两小时的油
条。7元一斤的油条、2元一碗的豆
腐脑、1元一袋的豆浆……这样远
低于济南日常市场价的早点，就
在槐荫区张庄路零工市场内北
侧，零工市场的人是这里的常客。

实际上，并不是所有人都会
来一份早饭。钢筋工郑英就是不
会每天都吃早饭的人。

7月11日这一天，6点半一场
突如其来的暴雨把一直没等到活
儿的零工赶进了大棚里，郑英抢
到一张早点摊的板凳坐在棚内刷
起了视频。她觉得这天很难再找
到工作，7点钟再等不到活儿打算
和丈夫回家歇一天。

7点多，郑英的丈夫在零工市
场外的包子铺买了一个茴香馅的
包子，给了郑英。从早晨5点等到7
点才吃饭，郑英解释说，不饿不吃。

郑英和她丈夫都是钢筋工，现
在一天工资300元-320元，比上半
年要高出50元左右。郑英说，钢筋
工是要爬到楼顶安装钢筋骨架的，

从早上5点半干到下午5点半，中间
休息两小时，眼下济南白天气温近
40℃，这50元是暴晒的钱。

在以前工地活儿多的时候，郑
英一个月可以干25天左右，现在一
个月差不多干20天。去年年底觉出

“实在赚不出钱”，郑英夫妻俩一商
量在年初买了一辆五菱的面包车。
郑英讲，连人带车包出去能赚多点。

张良夫妇的早点摊一天的流
水是两三百元，张良觉得自己的买
卖就靠“薄利多销”，这个生意理念
近来也受到市场的冲击，在“销”上
不再如以往那么多。张良分析，一是
市场外面的小摊变多，二是市场内
的零工变少。张良讲，在市场要缴纳
一月两三百元的摊位费，现在赚得
不多，也会去做零工补贴家用。

靠“碰”的“熟人社会”

7月11日6点半的大棚里，夏
力新也拽过一张早点摊的板凳坐
在瓦工区等活儿。

张庄路零工市场的大棚里，根
据分工划分成钢筋工、木工、电工、
瓦工等区域，等活儿的人会在这里
等待招工的人。张庄路零工市场大
棚前的空地是人最多的地方，女性
零工自发聚集在北边，男性零工站
在中间和南边。夏力新说，没有技
术傍身的人会挤在那片距离门口
最近的空地，日薪不高。

夏力新望着棚内耸动的人头，

静静地形容这是一群“流浪人”。
日结的工资、灵活的工作关

系、自由的工作时间，是零工的工
作特征。选择零工这种工作方式的
原因不尽相同，夏力新的原因是看
重日结。夏力新被拖欠过工资，做
瓦工已有二十多年，也在多地跟过
不同的工队做长期工。薪资日结令
夏力新安心，零工能每天拿到现
钱，长期工多是年底才结账。

零工市场，更像一个“熟人社
会”。长期在此找活儿的人互相熟
识、互相拉活儿，虽然不时有旧人
离开、有新人来到，但很快会认
识、摸清对方的底子。更重要的
是，零工虽然是工作双方短暂的
合作关系，但是零工会更偏重于
找熟悉的老板干活。夏力新说，找
熟人干活，性格都摸得清，更清楚
工作有多重，工资结付有保障。

在夏力新旁还有一群拎着包
的瓦工，三三两两地围在一起闲
聊，而这其中不少已经找到活儿。
临近早上6点，好几位瓦工拎着包
骑上电动车离开零工市场，夏力
新说，这都是今天有活儿的人。

早晨的零工市场，不仅是一
个招工场所，更是一个问价市场。
找到活儿的人也不会多睡会儿
觉，而是会一早再来零工市场打
探市场价格，打探完再去定好的
工地。夏力新说，他们来“碰”，看
能不能“碰”到更高的价格。

“碰”，是在零工市场听到最多

的一个字眼：“碰”运气，今天能不
能找到工作；“碰”价格，今天能不
能多拿点钱；“碰”天气，今天气温
会不会“友好”一点……

7点半左右，雨停了，看见雨
停，夏力新决定今天不再“碰”，拎
上包离开了零工市场。

每年挣10万供女儿留学

在全福立交桥零工市场，
“碰”和“熟人社会”的定律依旧得
到印证。

7月11日下午4点半，孔辉骑

着车尾镶嵌着自我介绍的广告牌
的摩托车，回到全福立交桥零工
市场，这天已经赚到230元的他，
再次回到市场来“碰碰”运气。

孔辉是一个有着“品牌意识”
的人。孔辉认为要赚钱，业务就得
广，他摩托车尾广告牌上的技能
简介写满4行字，右侧裤兜里还有
一沓名片，名片正面印着联系方
式，背面印着足有5行字的14项业
务技能，他还给自己起了一个公
司名字，叫做“锦鑫装饰”。

孔辉还是一个人缘很好的
人。对市场里的每个人住在哪里、

什么工种、干了多久、多大年龄、
什么性格，他都门儿清。孔辉称呼
李进平为全福立交桥零工市场的

“老书记”，李进平是零工市场“工
龄”最长的人，2005年初来此地
时，全福立交桥还没建起来，做瓦
工这一行足有近20年的时间。

全福立交桥零工市场是济南
另一个大型零工聚集点，这里零工
的日薪价格要高于张庄路。

按照“老书记”李进平的分析
来讲，张庄路的工人多是来自于济
南长清、德州齐河等片区，日薪偏
低，而全福立交桥附近的工地临近

市区，工人价格偏高。不过李进平
也观察到，随着近期的活儿少人
多，越来越多熟识的老板选择去张
庄路招工。

今年54岁的李进平一年能赚
10万元，他算起来往年能赚到11万
元，而每年这10万元是要汇给他在
澳大利亚留学的小女儿。李进平有
两个女儿，大女儿已经工作，小女
儿留学还需要花费，不过这每年10
万元也不够留学费用。

李进平说小女儿是半工半读，
而他也决定过两年搬去澳大利亚
打工，他每次汇钱时都会感慨1元

澳币能兑换近5元人民币，他觉得
去澳大利亚打工能赚到更多的钱。

下午5点半，李进平的妻子干
完活儿回到全福立交桥零工市
场，今天没干成活儿的李进平一
直在等她。李进平找到一个当晚
的活儿——— 给220平方米的房子
铺瓷砖，一人500元。他与妻子商
议去做这个工作，但妻子觉得干
一通宵要好几天才能缓过劲来，
反对接这个活儿。

两人各持己见僵持着，等到半
小时后，全福立交桥下已不见李进
平与其妻子的身影，不知道二人是
选择了回家，还是选择了去打工。

“老板”也要下工地

下午5点钟，一位大喊“招4个
水泥工”的女士，让全福立交桥底
坐着打牌、刷视频的工人齐刷刷地
站了起来，向她围了过来。当晚通
宵300元，是这位女士给出的价格。

7月已过去11天，赵小虎只干
了5天的活儿，他有些心急找活儿，
但对这个价格十分不满。他狐疑地
向那位招工的女士讲道，“你别中
间吃太多。”

“吃太多”，意思是前来招工的
人从上级老板手中揽活儿再包下
去，中间赚些差价，有些人会克扣
一部分工人的钱，这也是零工市场
一种特有的“代理现象”。

赵小虎要到这位女士老板的

电话，一番争论之后，价格有所波
动，但要看活累不累，累的话可以
给到350元。赵小虎打电话叫来三
个相熟的零工，见面第一句话就
是“老板在这儿，这价钱我可没从
中间扣”。

正准备出发的时候，招工的
这位女士纠正说，这个活是4个人
干，但包括她和她的老板，所以只
招2个零工。

赵小虎大惊，再次和招工女
士的老板打起电话，他认为女工
力量弱，他的工作量会变大，要求
替换掉这位女士，另招3个零工，
但老板拒绝了他的要求。最后，招
工女士领着两个零工离开了市
场，赵小虎选择继续“碰”。

代理现象一直都存在，大老
板二老板三老板四老板，钱也在
被一层两层三层四层抽成。但可
以看见的是，现在食物链上游的
人也开始下苦力了。

5元拼车与8元房租

对于零工来讲，住宿交通成
为无可避免最大的一笔开销。

有不少零工会在全福立交桥
零工市场附近租房。济南最大“城
中村”之一的宋刘村拆迁之后，不
少零工搬去了离全福立交桥最近
的“城中村”还乡店，而还乡店房
价也因此上涨。

一位瓦工说自己租住的房子

不足10平方米，每月从160元涨到
了260元。也有从宋刘村搬至还乡
店的零工表示，同样400元的房
间，在宋刘村配有厕所、厨房，在
还乡店却一无所有了。

郑英租住的房子距离张庄路
零工市场只有5分钟的车程。郑英
丈夫把车停在村里的主路上，顺
着主路南侧的小巷子一路蜿蜒向
里走去，就到了郑英的住处。这是
一个被分割成12个房间的农家院
落，这其中一个不足10平方米的
房间每月租金为240元，平均每天
8元。郑英指着隔壁的自建楼房
说，楼房会贵一点，一间350元。

有人选择一天8元的房租，也
有人选择坐车回家。下午五六点
钟是散工时间，全福立交桥零工
市场停车棚的电动车越来越少，
市场旁停驻的汽车却越来越多。

黄河以北的起步区是全福立
交桥零工的主要来源地之一，傍晚
散工的时候，不少有车的零工会在
全福立交桥停下顺路载客，一人5
元。不过，车子从来不会停留太久，
一辆车停下，会迅速被人挤满，紧
接着开走之后，另一辆车又来了。

有人选择了5元一辆的拼车，
也有人选择3元一辆的公交车。

接近19点钟，全福立交桥零
工市场只剩下零星几个人，赵小
虎依旧在“碰”。他说，5天没干活
了没有钱，他要再碰碰。

（本文受访者均为化名）

连日来，济南遭遇高温天气。在一年当中最热的几天里，济南零工市场内，那些来寻求工作机会
的人们却有着不同的冷暖感知。

当人们在室内吹着空调都觉得酷热难当的时候，他们为什么要来到这里？这样的天气下，他们的
工作机会和收入水平有着怎样的不同？他们又有着怎样的工作和生活场景？近日，记者走进济南零工
市场，走近来到这里的人，了解他们和他们背后的故事。

有人靠“碰”找机会，有的“老板”也要下工地

同样的酷热天，不同的冷与暖 郑郑英英租租住住的的房房子子大大门门口口安安着着1122个个电电表表。。

不不少少零零工工拎拎着着装装满满工工具具的的包包，，站站在在张张庄庄路路零零工工市市场场门门口口等等活活儿儿。。


	A04-PDF 版面

