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蒜价上涨超一倍，蒜圈冰火两重天
市场交易火爆，冷库内割肉爆仓却时有发生

文/片 记者 王赟
实习生 厉舒雪

深加工产品有40多种
大蒜农业转型为大蒜工业

“8月13日，周日，午后金乡大
蒜国际交易市场南外环流动车辆
间接性上货零星增加，原有入库买
家和刚需拿货为主，全天拿货积极
性尚可，卖家要价上撑，落地成交
质量要求降低，实际成交主流价格
变化不大。蒜米料2 . 90—3 . 00元，
好晒蒜3 . 15—3 . 45元，一般混级
3 .55—3 .70元，中混级3 .80—3 .90
元，大混级4 . 05—4 . 25元，行情平
稳微硬，成交量一般。”8月13日下
午近6时，周氏蒜业总经理薛雨在
接受记者采访时这样“专业描述”，
在金乡，这样的专家大有人在。

每年的5月中下旬到6月初，都
是新鲜大蒜的上市期。这个时候，
金乡的大街上就开始跑满了拉蒜
的货车。每天的场景相似：在金乡
县南外环马路一旁，三五个经纪人
不停地向货车司机招手，查看一番
大蒜质量后，和司机商讨价格；不
时有人举起手机，通过直播间向网
友播报近期大蒜价格和市场销售
状况；附近冷库的卸货工人们热火
朝天地将货车上的大蒜卸到一旁
的货架上。因为，金乡大蒜生意早
已经是“买全国卖全国”。去年全县
大蒜线上线下市场交易额逾160亿
元。当地大蒜产品出口量占全国大
蒜出口总量的70%左右。

“周氏蒜业目前国内的业务
范围覆盖全国23个省份，并且出口
贸易做到了巴基斯坦、印度尼西
亚、越南、泰国和欧美等地。每天大
蒜出货量在70—100吨，现在每天
还有不少大蒜从河南等地运到金
乡存入冷库。”薛雨告诉记者，8月
底就封库了，“每年6月鲜蒜下来之
后都要进行晾晒，经过晾晒的干蒜
过了8月必须入库冷藏。立秋后气
温低了，蒜就容易发芽了”。

1989年出生的薛雨，自己家
也是做大蒜生意的，去年他到周
氏蒜业任职，对此，薛雨告诉记
者，“企业发展需要业务管理者，
还有对一个地方的了解。”

而90后周氏蒜业董事长周新
是金乡当地人口中的“蒜三代”，
如果从周氏蒜业品牌创立的1982
年算起，周氏蒜业已经经历40多
年的发展。

去年，周新力主与七朵农副联
手打造全国首个DTC大蒜产业链，

“认领一瓣蒜”品牌应运而生。他们
给予“认领一瓣蒜”的定义是七朵
农副旗下的金乡大蒜及衍生品供
应平台，以“为用户带来基地源头
产品”为使命，以大蒜种植与大蒜
产品深加工、相关农业产业销售为
核心主业，集现代大蒜种植、太空
大蒜试点、代销、收储和大蒜深加
工的销售于一体，是一二三产业高
度融合的超大型大蒜代收、代储、
销售和利益紧密联结的大型数字
农业产业化综合体。

薛雨告诉记者，在深加工方
面，金乡研制开发的蒜油、蒜粉、
蒜蓉、硒蒜胶囊等加工产品有40
余种，年加工能力50万吨以上，金
乡从大蒜农业转型为大蒜工业，
产品销往170多个国家和地区，年

出口创汇3亿美元以上。

一些人带着资本进蒜圈
有“老干家”却不看好

“市场表现交易火爆，到处一
片繁忙景象，压车抢购现象时有
发生，而库内却割肉爆仓哀号一
片，目前蒜市内卷严重，冰火两重
天。”40多岁的孙金矿在跟记者谈
及当下蒜市时言语“锋利”，他的
身份是金乡街道商会秘书长、大
蒜协会副会长、山东金旷农贸总
经理。

孙金矿从15岁就跟着父亲在
蒜市打拼，他自称为蒜圈的“老干
家”，“身边很多朋友都是‘老干家’，
今年我们都‘颗粒不收’”。孙金矿
告诉记者，“现在的蒜市早已不是
父辈带着我们干的时候，现在已经
有浓重的资本色彩，资本来的时候
携风带雨，退去时一片狼藉。大蒜
圈子门槛看似很低，其实假动作、
假数据，谎言套路，行业数据含金
量不高，这些情况都存在。价格炒
得离谱，我们不参与这样的游戏。”

对于现在很多年轻人带着外
来资本进入蒜圈，孙金矿也不看
好，“现在很多年轻人仓促进入这
个圈子，他们以为自己懂大蒜的市
场规律，大多数是砸进多少赔多
少。网络营销带动圈外资本进入行
业，收购大蒜赚钱不如直接收割资
本来得更直接。大蒜自古以来就是
一种不可替代的调料和药材，其价
格随着市场需求和产量波动而不
断变化，如今所谓资本远期合约一
时兴起使得大蒜市场更加扑朔迷
离。这种时代的产物能否给大蒜产
业、给社会带来贡献，值得深思。”

“金乡老一辈的大蒜经纪人，
给客商去代收蒜，一单挣上十块、
二十块钱。现在资本玩的都是大
的。”孙金矿告诉记者，大蒜商贩
用货车运载着从农户那里收来的
大蒜到大蒜交易市场，等着收购
商们开价，一斤大蒜他们要拿到5
分的纯利润，“每斤大蒜0 . 03元
的经纪人费用，0 . 15元的冷库存
放费用，0 . 03元的耗损费用”。

由于冷库存放基本在1000吨

左右，收购商一旦将大蒜入库就
面临着巨大风险。来看一个历史
数据：2021年金乡一般混级大蒜
库外蒜（6-8月）采购均价2 . 54元
/斤，等到了2022年3月，出库价格
已经跌破1 . 6元/斤。在金乡存一
库蒜，按1000吨蒜每波动一分钱
就是两万，每天最多的时候（波动
过）3毛，3毛钱就是每天60万元。

“农产品基本有一个供需怪
圈，大蒜也不例外。大蒜上涨时，农
户的种植面积增大，总产量大，第
二年大蒜价格就会下跌；价格下
跌，农户的种植积极性降低，总产
量减少，第二年价格就会上涨。”孙
金矿跟记者讲述着“蒜周期”，又讲
到近些年呼啸而至的“炒蒜”现象，

“有时一批蒜在冷库里动都没动，
就被加价转手了好几次。”当然，炒
蒜不止于冷库，近年来，有些炒蒜
人为保证蒜源，开始在大蒜上市前

“包地”，即以一定总价提前收购未
来的大蒜，炒蒜已贯穿大蒜生产、
入库、销售的整个周期。参与炒大
蒜的投资客，一夜暴富的有，倾家
荡产的也不在少数。

但孙金矿告诉记者，在金乡，
确实有不少代收蒜或者搞直播的，
可能很短时间就买辆奔驰，“这让金

乡蒜圈涌入越来越多的炒蒜客。”
一粒蒜也不收，孙金矿的冷

库倒是没空着，他出租，储满了
蒜，只是蒜是别人的。孙金矿的冷
库周围，随处都可见到一排排的
冷库厂房。孙金矿告诉记者，金乡
的冷库是从1996年开始大规模建
设的，金乡周边的地区也在建设，
当时有个口号是“要想富，建冷
库”。冷库的存在拉长了当地的大
蒜产业链，“蒜商储存不但保护了
生产者，也保证消费者从9月到来
年的5月天天都能有大蒜吃。”

金乡大蒜协会去年6月组织
人员对全国冷库大蒜库存量做了
一次统计，全国冷库有大蒜226万
吨左右，金乡产区冷库有154万吨
左右，比2021年同期多了一倍。

受数字化货运平台冲击
搞运输的改行收起大蒜

张永梅是金乡蒜圈一个特别
的存在，上世纪90年代她就开运
输公司，运来运出，“那些年钱真
好赚，直到十多年前货车帮出现，
还有后来的运满满。”张永梅告诉
记者，数字化货运平台严重冲击
了她的生意，“货车司机自己都去

平台注册了，运输公司一时就显
得多余了。”

好在张永梅虽然一直做运
输，但在蒜圈，有很多人脉和渠
道，所以转型收蒜倒也没有太难。
但是她坦陈不如之前那些年做运
输赚钱容易了。不过，张永梅没有
拒绝“逼”她改行的货车帮和运满
满，她也很快注册了，将大蒜运输
生意和收蒜生意一起干。“新事物
是趋势，做生意就得活泛。”张永梅
说自己对于数字货运平台的来势
汹汹感受深刻，“跟我们那时候干
运输完全不一样了，一个手机屏
幕上，光运满满就‘藏着’650余万
平台注册重卡司机、160余万货
主……”虽然转行已有年头，但张
永梅的叹息声依然清晰悠长。

好在经过多年的行业积累，
张永梅有很多大客户，她也帮助
一些电商平台和外地的收购商在
金乡当地找货，完成加工和包装
后，运输到各大电商平台和电商
企业在各地的仓库中，运输的生
意也算是没丢下。

数字货运平台满帮的数据显
示，今年1-6月份，在满帮平台上
从金乡发往全国各地的大蒜超31
万吨，二季度金乡大蒜的发货量
环比一季度增长43 . 3%。

如很多金乡当地人一样，张
永梅家也是一大家子人在蒜圈，
她的妹夫、正道蒜业总经理王孝
天属于近些年许多“蒜稿”里被采
写的“网红”。张永梅认为王孝天
是个合格且跟得上潮流的蒜客，

“他行，搞直播，又刚去了趟四川，
与那边的大客户续签协议。”网上
直播卖蒜的很多，王孝天直播卖
蒜不光卖金乡的蒜，而且不光卖
蒜，也卖姜、辣椒、洋葱等。

“太贵了。”这是这个收蒜季王
孝天的感叹，他是大学毕业后进入
蒜圈的，是当地蒜圈的“文化人”。在
王孝天的表述里也有对大蒜江湖

“险恶”的深刻认知，却又不同于“蒜
二代”也是“老干家”的孙金矿的极
谨风，王孝天还是不停往前冲。

不管是“蒜三代”还是“老干
家”，不同年龄的他们，都生在金
乡，经历的年代不同，各自心中的

“蒜事”也有不同，这也让金乡的蒜
局在不乏残酷的同时，也不乏各种
破局的力量。相比跳跃的蒜价，金
乡大蒜如何再长出发展新动能，
这才是真正值得关注的问题。

今年以来，菏泽市牡丹区南城
街道高站位、重实效推进新时代文
明实践工作，立足“美德信用+”体系
建设，推行“美德信用+宣讲”模式。

南城街道将新时代文明实践
所、站作为“美德信用+宣讲”主阵
地，将美德信用、移风易俗、党的政
策等内容融入宣讲活动，截至目
前，已开展美德信用宣讲活动60余
次，惠及群众1000余人。“不断完善
美德和信用建设联动体系，切实增
强群众的获得感、幸福感和满足
感。”南城街道党工委书记杨邦华
表示，下一步，南城街道将持续强
化基层社会治理能力，不断提高群
众思想道德素质，打造精神文明建
设新高地。 记者 周千清

通讯员 赵永丽 侯若晗

菏泽南城街道：
唱响文明实践主旋律

数据显示，历经一波波蒜周期，今年和去年相比，蒜价上
涨超过一倍。时下正值大蒜收储尾期，大蒜发芽期基本在立秋
时节，今年气温较高，发芽期推后至8月20日前后，这也成为大
蒜封库的最后时限。

记者调查发现，波动的蒜价背后是蒜圈的“冰火两重天”：
一方面，市场上交易火爆，到处一片繁忙景象，经常有压车抢
购现象，另一方面冷库内割肉爆仓却时有发生。有的“老干家”
今年“一粒蒜也不收”，也有的炒蒜客依然不惜血本抢占冷库。

时时值值大大蒜蒜收收储储尾尾期期，，金金乡乡大大蒜蒜交交易易市市场场一一片片繁繁忙忙景景象象。。

为进一步规范辖区停车秩序，济
南市市中区六里山街道城管委近期持
续加大辖区静态停车管理力度。从严
管理辖区机动车静态交通秩序，建立
机动车静态停车管理和车容车貌管理
长效工作机制，改善道路交通出行环
境，提升城市文明形象；深入规范重要
路段停车秩序，加大违停管理力度，加
强已规划停车区域的停车管理，对辖
区停车场进行摸底排查，同时引导市
民有序文明停车，对易出现乱停乱放
车辆的区域，定人员、定路段、定范围，
强化日常巡逻。

下一步，城管委将持续深入开展静
态停车管理，持续加大巡查管理与现场
管理力度，精准发力、重拳出击，不断巩
固管理成果，还路于民。 (吴任重)

六里山：加强道路静态管理
规范辖区停车秩序

蒋集镇卫生院
家庭医生做实、做细

患者健康服务
蒋集镇卫生院长期落实家庭

医生团队服务责任制，主动为辖

区内困难群众分忧解难，做到主

动、热情、积极、尽责。近几年来，

蒋集镇卫生院家庭医生团队进行

医疗服务，给予居民温暖和关爱。

蒋集镇卫生院家庭医生团队

每周固定时间，医生团队会主动

上门为群众进行身体检查，确保

辖区居民健康状况持续改善。

蒋集镇卫生院家庭医生团队

将继续坚守初心，为更多困难群

众提供优质的医疗服务，并传递

爱与关怀的力量。 (王晓利)
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