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银行“价格战”加剧，消费贷利率“卷”出新低

部分银行消费贷利率降至“2字头”
消费贷利率优惠频出

“之前申请了招行的消费贷，
评估出年利率是5 . 4%，觉得有点
高就迟迟没有提款，昨天贷款经
理打电话告知现在使用优惠券利
率可直接降到3%，额度并没有
变，优惠力度还是挺大的。”来自
上海的陆女士告诉记者。

此外，记者了解到，开年以
来已有多家银行推出了消费贷
利率优惠活动，部分产品利率
可降至3%以下。例如，浦发银行
推出“浦闪贷，迎新年”活动，符
合要求的客户有机会领取1年
期浦闪贷2 . 9%年化利率（单利）
优惠券，每周二定时可抢3%利
息券，同时，该行客户在2024年
1月1日—2月8日期间，还可领
6 . 5折利率优惠券。

除全国性商业银行外，部分
城商行、农商行也纷纷加入消费
贷优惠大军。北京银行一位个贷
经理告诉记者：“活动期间，对于
资质较好的首贷客户，‘京e贷’年
利率最低可申请到2 . 98%，最高
可借50万元。”

对于近期银行消费贷利率的
扎堆下调，浙江大学国际联合商
学院数字经济与金融创新研究中
心联席主任、研究员盘和林认为：

“一方面是因为市场利率中枢下
移，带动了消费贷成本下降；另一

方面，在传统的对公贷款、个人按
揭贷款以及经营贷方面，目前银
行已进入瓶颈期，增量口径在消
费贷，因此银行不惜大幅降低利
率、开年大力抢占消费贷市场。”

“拼团贷款”花式揽客

不少银行业务经理透露，优
惠活动期间的最低利率对借款人
的各项资质有较高审核门槛，并
非所有客户都能申请得到。若想
要申请到较低利率也可以通过拼
团活动来实现。

某国有行贷款经理介绍：“同

一单位有3名借款人一起来申请
贷款，可享受团购价，利率可从
3 . 6%降至3 . 3%；若有5个人一起
拼，利率可降至3 . 15%，也可获得
30万元的最高额度。”

但同时上述贷款经理也表
示，借款人所在单位需在该行合
作的白名单内，并且借款人需为
正式在岗职工。

记者调研发现，近期“贷款拼
团”现象并不少见，多家银行结合
春节消费季时点，通过拉人奖励、
消费贷利率优惠等激励措施来实
现获客目的。

某股份行个贷工作人员表

示：“符合要求的客户可通过手机
银行或联系客户经理参与拼团活
动。在7日内邀约1位客户且审批
通过，每位参团客户可分别获得1
张8折利率优惠券；邀约3位及以
上客户且审批通过，每位参团客
户可分别获得1张7 . 5折利率优
惠券，系统会根据成团人数及成
员资质，自动发放优惠力度最高
的优惠券，折算下来最低优惠利
率可至2 . 7%。”

差异化发展摆脱“价格战”

近年来，消费贷利率不断

“卷”出新低。融360数字科技研究
院监测的数据显示，2023年11月，
全国性银行线上消费贷最低可执
行平均利率为3 . 41%，环比下降1
个基点。而2022年11月份，全国性
银行线上消费贷最低可执行平均
利率为4 . 20%。一年时间，消费贷
平均利率下降近80基点。

业内人士认为，消费贷利率
的下降，一方面可降低消费者借
款成本、增强消费意愿，一定程度
上有助于刺激消费需求；但另一
方面，也需注意银行风险控制及
消费者负债等问题。若消费贷利
率一味下降，贷款收益不能覆盖
成本，将会对银行长期经营质效
产生不良影响。

“银行需要高度重视个贷业
务风险防控与业务可持续问题；
过低的消费贷利率，容易导致出
现跨市场套利，引发部分借款人
过度消费，并可能催生局部资产
泡沫风险等。”光大银行金融市场
部宏观研究员周茂华告诉中国证
券报记者。

盘和林分析认为，随着银行
对消费贷市场投入力度的加大，

“价格战”或仍将持续。但他同时
也表示，“价格战”的背后是银行
在消费贷领域进行的同质化竞
争，未来银行只有摆脱同质化竞
争，走向差异化，才能有更广阔的
发展空间。

据新华社

近日记者调研了解到，
多家银行推出新春福利，消
费贷利率优惠活动层出不
穷，部分银行消费贷利率最
低可降至3%以下。业内人士
认为，消费贷利率的下降，一
方面，可降低消费者借款成
本，有助于刺激消费需求；另
一方面，也需注意其带来的
银行风险控制及消费者过度
负债等问题。未来，银行应摆
脱“价格战”的同质化竞争，
走差异化经营路线，才能获
得更广阔的发展空间。
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